
泰康人寿济宁中支总经理闫燕

从业25年，扎根保险传递大爱
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重点
找 记 者 上 壹 点

本报济宁5月6日讯(记者
周惠娇 通讯员 孙高祥 李
长安) 5月1日，备受瞩目的崇文
大道项目又有了新进展。当日，
首片预制箱梁稳稳地落在指定
位置，首片预制箱梁的成功架
设，也标志着桥梁装配式施工拿
下新节点。

在崇文大道项目施工现场
内，各项机械设备严阵以待，装
有首片预制箱梁的运输车缓缓
驶来，复测、试吊、调整姿态，各
项准备工作有序开展。预制箱梁
均长28 . 68米，重128吨，如何精
准定位成为架设施工的重点。通
过过程中技术人员的监控测量，
在两台大型吊装设备的默契配
合下调整位置，预制箱梁经转身
下放，平稳落在两榀指定盖梁之
间。

装配式施工工艺高效、环
保，桥梁成品标准化程度高，这

就要求预制梁场与装配施工现
场通力合作保持更高的精准度，
保障各项工序顺畅衔接。“目前，
项目预制梁场的施工任务已经

全部完成，共计为崇文大道项目
提供预制墩柱32根、预制盖梁16
榀、预制箱梁126榀。”中铁四局
项目经理陈志龙介绍说。

本报济宁5月6日讯(通讯
员 仲旭臣) 今年3月以来，
济宁市公安局特警支队三大
队围绕“干什么、练什么”一个
主线，立足实战导向、着眼长
远发展，围绕警械使用、徒手
攻防、搜身带离、查缉战术、体
能训练等科目，常态化开展高
强度训练、练就民警克敌制胜

“真本事”。
在训练中，济宁市公安局

特警支队三大队持续关注“三
项基础”，即“政治方向明确“，
结合教育整顿工作明确理论

学习进度表、把好民警人生方
向盘；“教官队伍先行”，大队
教官责任到位、学习到位，参
加好支队组织的教育训练，将
实战技能最新理念带回来、扩
散开；“实战训练务实”，围绕
车站驻勤工作常见警情，用警
情模拟处置把各训练项目“串
起来”，达到“横到边、竖到底、
全覆盖”的业务技能全提升。

下一步，济宁市公安局特
警支队三大队将继续扎实完
成驻勤工作、积极开展实战练
兵，立足本职、守护平安。

济宁市公安局特警支队三大队

深化实战练兵，打造过硬警队

桥梁装配式施工拿下新节点！
崇文大道项目首片预制箱梁成功架设

崇文大道项目首片预制箱梁成功架设。

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 李从伟

闫燕曾做过两年中学教师，1996年加盟中国人寿，2004年加盟
泰康人寿，从组训开始做起，逐步升任泰康人寿济宁中支营销部
经理、销售助理、副总经理、总经理。从业25年来，闫燕见证了人寿
保险在济宁的起步和发展壮大。从当初谋生的职业，到作为自己
的事业来打拼，闫燕对保险有了更深的认识，“是保险的大爱和责
任在支撑自己奋力前行。”

跳槽干保险
理赔带来职业荣誉感

说话干练，充满活力是闫燕
带给记者的第一印象。聊起从业
经历，闫燕打开了话匣子。进入
保险业之前，闫燕是鱼台县一所
镇上中学的教师。

1996年，中国人民保险公司
改组，实行分业经营，中保人寿
保险有限公司(中国人寿前身)成
立。当年，中保人寿在鱼台展业
招人，闫燕毅然报了名，成为当
地市场首批从事寿险营销的人。

入职后，教师出身的闫燕对
销售的寿险产品认真学习研究，
凭着刻苦勤奋和努力，保单越来
越多，很快便在公司站稳了脚
跟。如同“芝麻开花节节高”的收
入更激发了闫燕的干劲冲劲。不
过很快，一则理赔案让闫燕重新
认识了自己所从事职业的独特
价值和意义，更坚定了她为之奋
斗的决心。

1996年底，一位女性客户找
到闫燕，痛哭流涕说，家里老公
因车祸去世，撇下孤儿寡母，之
前给老公买的一份人身保险能
否理赔。闫燕了解得知，这完全
符合保单中的理赔责任，就带着
客户走理赔手续。当客户拿到高
额理赔款，紧紧抓住她的手说，
这份保险让失去顶梁柱的家庭
重新看到了生活的希望，闫燕的
心被深深触动了。

“当时的场景，现在想起来
仍历历在目。”闫燕说，这次的理
赔让自己对从事的职业多了份
敬畏和荣誉感，“保险可以给一

个濒临深渊的家庭带去希望和
关爱，为无数个家庭谋求健康、
安逸的生活。从那一刻起，我坚
信自己是在做一件特别有意义
的事。”

跳出舒适区
陪伴泰康成就大爱梦想

在鱼台开拓寿险市场的那
些日子里，闫燕从业务员干起，
后来带领团队伙伴大展拳脚“开
疆拓土”，逐渐走出一条康庄大
道。

2004年，闫燕离开鱼台来到
济宁，加盟刚成立不久的泰康人
寿济宁中支。闫燕回忆说，自己
刚来济宁中支时，当时职场很
小，办公室没有空调，天冷的时
候都要裹着厚厚的羽绒服，收入
相比之前下降很多，“换个平台、
换个环境，挑战一下自己。”

“新公司已经为你搭建好平
台，那就沉下心来，专注于自己
的岗位和工作，让自己的能力不
断成长，逐渐实现大爱梦想，这
才是最宝贵的。”在泰康人寿济
宁中支，闫燕把心思全都花在了
业务钻研上。从组训开始做起，
一路拼搏，闫燕逐步升任营销部
经理，中支销售助理、副总经理、
总经理。

在闫燕看来，持续创新是泰
康人寿的行业“标签”，从“一张
保单保全家”家庭保障计划，到

“买车买房买保险”新生活三大
件，再到“从摇篮到天堂”医养活
力社区连锁布局，泰康人寿围绕
中产人群保险诉求的创新从未
止步。

正是这种创新为泰康人寿
的发展奠定了基石。闫燕经过和
同事们的共同努力，泰康人寿济
宁中支慢慢发展壮大，全辖新单
个险标保从700万元到跨越2个
亿，实现了质的发展与跨越。

闫燕说，保险是有梦想、有
担当的行业。泰康一直专注于寿
险，特别是以寿险为核心衍生出
大健康产业链，从摇篮到天堂，
涵盖了人的一生。正是因为泰康
的有梦想、有担当，让自己愿意
一路追随。

作为国家大民生工程核心
骨干企业，面对长寿时代的机遇
与挑战，泰康积极贡献解决方
案，将保险与实体医养相结合，
打造三大闭环，一是寿险和养老
服务的闭环，叫长寿闭环；二是
健康险和医疗服务的闭环，叫健
康闭环；三是养老金和资产管理
的闭环，叫富足闭环。“泰康的战
略与未来人类社会的发展趋势
对接，就是要让人们健康、长寿、
富足。泰康养老社区的实践就是
让泰康居民拥抱长寿时代，乐享
泰康人生”。这一战略布局让从
业20余年的闫燕看到了一个更
美好的行业未来。

“从事保险以来，从业务员
到总经理，我一步都没少走。”
闫燕坦言，一路走来自己一心
扑在事业上，最亏欠的是对孩
子的陪伴。虽然少有陪伴，但让
闫燕赶到格外欣慰的是，女儿
大学毕业后竟选择了在济南从
事保险工作。“我很庆幸自己能
加入泰康这个大家庭，相信女
儿未来的事业天地会更广阔。”
闫燕笑着说。

第十一届中国杂技金菊奖魔术滑稽比赛举行决赛

济宁杂技团斩获中国杂技最高奖
本报济宁5月6日讯(记者

汪泷 通讯员 赵建刚) 5日
下午，第十一届中国杂技金菊
奖魔术滑稽比赛举行决赛，济
宁杂技团节目《岁月》喜捧金菊
大奖！

济宁杂技团参赛的原创滑
稽作品《岁月》以巧妙构思、精心
编排、精彩呈现，荣获本届滑稽
比赛最高奖“金菊奖“，这是济宁

杂技团在该项赛事中获奖零的
突破。

济宁杂技团的编创人员自
去年12月就开始备赛，演员从立
意选题，到落地排练，充满演职
员的汗水和泪水。作品《岁月》通
过对来自不同阶层家庭的三个
朋友童年、青年、老年三个人生
阶段的演绎：表达了友情、人性
在不同人生阶段的不同涵意。童

年的友谊，快乐游戏，打打闹闹；
成年后彼此努力、同时又有竞
争、竞争中有支持；老了都还是
在一起，相互照顾搀扶……让观
众在笑声中、感动中体会人生哲
学。

该滑稽作品的编排切入方
式，是用了西方文化对滑稽(小
丑)这一独特的视角来编创的。
该作品着重于小丑的人物性格

塑造，通过演员滑稽的、鲜明的
特有肢体表现，人物关系清楚
且自然。在道具选择方面采用
了人们日常生活当中的桶作为
道具载体，并以这即单一又简
单的物品作为元素，不断的推
进，来贯穿整个作品，做到了好
看好玩好笑并触动内心，让观
众在笑声中感动到哭，给人深
刻的思考。

济宁杂技团同时入围的还
有原创魔术作品《梁祝》。该节目
在比赛中崭露头角，以新颖的手
法演绎经典“化蝶“故事，获得业
内高度评价和现场观众认可。

中国杂技金菊奖是经中央
批准设立，由中国文联和中国杂
技家协会联合主办的全国性文
艺专业奖项，是中国杂技界的最
高奖项。
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