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记者 时培磊 刘云鹤 张锡坤

网上当红娘

直播了将近3个小时，43岁的吴姐
坐在手机屏幕前的小凳子上，不停扇
着手里的折叠扇。上午11点多，天气又
闷又热，为了照顾直播间的“宝宝”，她
忍着没把一旁的风扇打开，噪声太大。

吴姐是一名网络红娘，牵了一上
午线，她嗓子有点发哑，但还是很热情
地招呼着直播间里的一位男嘉宾:“她
为啥没收你的花?没事，姐再给你找个
女嘉宾。”

直播时，吴姐扎着辫子，戴粉红框
的眼镜，穿一条白条纹黑底的裙子，看
上去利落又优雅。

相比之下，“直播间”有些寒
酸——— 就在她的鞋店里。吴姐把手机
架在一张小木桌上，背景是落了灰尘
的鞋架和有些老气的鞋子。

“你们找我算是找对了，附近就我
在直播。”吴姐的鞋店位于曹县南湖公
园旁的老商贸城。这里曾是曹县最繁
华的地带，但随着近些年曹县城区向
北发展，北边新崛起的商圈分流了这
里很大一部分人，再加上网购的冲击，
鞋店生意大不如当年。尽管是周末，顾
客还是少得可怜。

卖了十多年鞋，吴姐不舍得放弃。
这里生意淡了，房租也降下来了，一年
万把块钱，这样一来，小店还能赚点零
花钱。况且，这里是她直播的大本营。

吴姐接触直播已有近三年时间。前
些年电商直播带货风起，她也嗅到了商
机，成了商贸城第一个也是唯一一个走
到线上的人，直播卖鞋。尤其是去年疫
情以来，直播成了她的主业。

边播边学。她买了书，上起网课。厚
厚的笔记本见证了她的学习过程。账号
该如何变现，做什么内容吸引粉丝，如何
让用户记住你，她在笔记本里一一列出。

“想做一个真正的主播，你必须学
会讲废话。”吴姐说，自己积累是一方
面，嘴皮子也需要练。现在她能张口就
来：“这又不是花三五千，不用考虑一下
午，也不是买什么冰箱和冰柜，不用回
家抱着老婆孩子开啥会，更不是买什么
飞机跟大炮，不用向领导打报告，小钱
舍得花，方便自然带回家……”

鞋没卖多少，身体却精疲力尽。今
年5月份，曹县出圈，吴姐想抓住这波流
量，开始玩起抖音，她花了55块钱，买了
一个麦克风，能放音乐，也能唱歌，她
也尝试过拍短视频，却没蹭到多少流
量，这让她有点灰心。怎么才能有流
量？她发现很多草根主播，为了吸引眼
球，在地上打滚撒泼，她觉得自己做不
来，另外，做主播节奏太紧张，得一直
回应网友和调动情绪，让她很难应付，
也没有再坚持。

她倒是非常喜欢现在的兼职，做网
络红娘。这工作对她来说不仅是一份
营生，也是一种爱好，打发无聊时间的
同时，还能成人之美。“做这个不累，无
非就是打打圆场，你喜欢哪个嘉宾，我
把她拉来，你遇到什么困难了，我帮忙
来解决。”

她每天直播7小时，有时候一天撮合
好几对，有时一对也成不了，她觉得这样
就很好。鞋店生意淡了，空闲时间正好做
直播，收入不高，每月三四千，但县城消
费也不高。“在县城压力要小一点。”吴姐
有两个孩子，大的在成都读大学，小的正
上高中，她早早就给孩子买好了房子，两
套加起来一共一百万元出头。

解决了房子大事，吴姐觉得现在该
干点自己喜欢的事，“当网络红娘，赚多
赚少都无所谓。”

夜市一坐至少3小时

在曹县，走访多了，会发现很多人
都像“吴姐”这样，喜欢县城里的慢节
奏。再说起“北上广曹”的调侃时，南湖
公园里看孩子的王先生会接上一句，

“你们来晚了，这都多长时间的事了，当
时央视都来采访啦。”

曹县恢复了平静，但有关曹县出圈
的内容很容易成为大家茶余饭后的话
题。在县城一家烧烤店，四名曹县人喝
完一轮啤酒就夸起了曹县：“曹县确实

牛，你看咱这里啥没有？人家做电商卖
汉服的，不比那在北京上海的混得好？”

当然，你也能在曹县听到“吐槽”的
声音。公园里，几位老人说起曹县火了
时，也会说几句，“网上太夸大了，这曹
县红不红，得让老百姓得到好处才行。”

但谈到曹县这几年的发展，谈到
曹县生活压力小的时候，当地人都比
较认可，很多人表示，留在这里正是看
中了县城的慢节奏生活，而有些年轻
人则回到家乡，试图从这种慢生活里
寻找生意。

天还没黑，县城清菏路边的夜市就
陆续有店铺开张了。“太阳下山就是信
号，酒杯一端咱就得干。”夜市一家名
为“文武喝大排档”的标语格外引人注
意。小摊老板是位20岁出头的小伙子，
正忙着烧烤。小伙名叫张乾坤，河南
人，今年24岁。因为媳妇是曹县的，他
觉得自己算是半个曹县人。

今年6月份之前，张乾坤和妻子还
在郑州打工，他当厨师，妻子做些零工。
曹县火了之后，他瞄准了这里的人气，
和亲戚一起摆起夜摊。“河南那边喝，一
般到不了太晚，咱这边一坐最少3个小
时，能一直喝到凌晨四五点钟。”

夜市很热闹，但都是人家的摊子在
卖货。一个月前，张乾坤刚开始摆摊就
遇冷了，一晚上卖了一两百块钱，亏了
三百多块。“想过这样的结果，倒也没灰
心，别人能干，咱也能干。”坚持了一段
时间，人气逐渐上来了，张乾坤说，现在
一晚的营业额能达到两三千了。

生意变火爆，靠的不只是勤奋和手
艺，还有自己的小诀窍。“吸引年轻人得
有新意。”文武喝大排档，顾名思义，这
里撸串喝酒分为武喝和文喝。张乾坤
的亲戚谢颂文拿了三个杯子，依次从
小到大排列好。“文喝是用最小的杯
子，大概能装半瓶多啤酒；另外两个杯
子是武喝，中号的能装一瓶，大号能装
两瓶啤酒。”谢颂文称，“咱山东人都很
豪爽，选武喝的比较多。”

张乾坤和妻子，两位20岁出头的年
轻人能吃苦又肯干，天天从晚上7点多
摆摊，第二天凌晨四五点才回去。辛苦
是手段，慢生活才是他们向往的节奏。
在他们的摊位上，就写着这样一句话：

“慢节奏的生活和慢慢的我”。
张乾坤从14岁初中毕业就开始出

去打工，辗转去过上海、广州、北京、郑
州等大城市，感受过城市的快节奏，始
终没找到归属感。这次来到曹县，不只
是被这里的人气吸引，也想感受一下
县城的慢节奏生活。

虽然现在很辛苦，两人却没想过放
弃，他们想为“文喝武喝”这个招牌积
攒人气，为以后开店做准备，“希望能
在这个县城立足。”

比大城市好赚钱

跟张乾坤有同样想法、回乡创业的
年轻人还有很多，尤其是曹县出圈之
后。“现在我们办公室每天都能接到十
来个电话，想咨询这边的创业政策、创
业环境，寻找一些创业场地。”曹县返乡
创业办办公室主任王向彬明显感受到
了这两年来，大家返乡的热情高了。
2017年以来，曹县共有8 .62万人返乡创
业，创办各类经济实体2.03万家。

大家为啥想返乡？王向彬说，这跟曹
县出圈不无关系，也跟当地扶持政策和
创业环境有关，当然更多人看重的是这
里有干事的氛围，无论你白手起家，还是
带着资金来投资，在这里都能找到事干。

在外面闯荡了16年的王群决定把
生意重心移到老家大集镇。大集镇是当
地有名的电商小镇，曹县有名的汉服表
演服主要从这里加工销售到全国。用当
地人的话说，这里十家店，有九家是干
服饰的。

王群在青岛干进口生意，三年前，
在大集镇盘了几个网店，开始卖表演
服。“就是玩着干，主要精力还是在青
岛。旺季的时候回来个20多天。”

王群说话干练，对生意有清晰的思
路。以前在外地干，利润很高，但这几
年，她越来越感觉大城市里的钱难赚
了，利润薄了。“做生意你就得来回转变
思路，不能觉得农村落后。农村商机比
大城市好。这里的家庭作坊运作得好，
一年赚五六十万甚至上百万也很正常，
但要是在大城市，一年赚一百万要投入
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所谓网红，往往“红”得快，
去得也快。即便是曹县也不例
外，时间久了，有关它的话题和
调侃也逐渐淡出了网络。

三个月后，记者再次来到
这个曾红极一时的县城探访，
这里早已恢复了往昔平静。然
而，网红效应带来的影响正在
悄然改变着这座鲁西南小城。

很大的人力、资本和管理成本。”
其实，王群此前也对家里的产业前景犹豫

过，这让她至今很后悔。一次是2018年，当时
她家的房子估价到了360万，“我应该把它卖
了回来投演出服，当时害怕赔钱，房产比较
保值，但是现在房子跌到320万。如果当时我
拿100万来投资，现在得做多大！”

2020年，王群本想回家投产做大合唱等表
演服装，“后来老家人劝我别撤回来，万一赔了
怎么办？这也让我很后悔。”以至于今年“六
一”，王群的店早早就卖断了货。“前段时间
和老家的人吃饭，他们动辄说这个挣了一百
万，那个挣了两百万，我又动心了，把重心移
过来还不晚。”

在外闯荡这么多年，今年王群第一次在家
里待这么久——— 50多天，她看好家乡的表演服
产业。“之前干的时候，很多人说，这个行业早
就饱和了，但回过头再看，依然很火爆，未来几

年应该也没问题，父母都比较重视素质教育，
孩子表演、穿个汉服，都舍得投资。”

王群的信心还来自家乡的产业基础和干
事氛围。“老家人有生意理念，干劲很足。家家
户户、老的少的都在做演出服这一行，没有一
个闲人。在曹县真要俯下身子，认准一行，研究
明白了，都能赚到钱，都有黄金在等着。”这些
年，当地演出服已经形成一个产业链，从选料、
裁剪，到成品，足不出镇。

“这边家庭作坊还比较多，管理等各方面
还需要提升。我们在外面这么多年，经历比较
丰富，在生意模式、管理上还是有优势的。”这
次回来，王群做了很细致的考察。“必须摸清
了，不是说这款好，我就仿制，要找到这款为什
么火爆的点，创造更好的款式。”

目前，王群已经做了六七款表演服，她说
还要不停地投入、更新，“以后每个月都回来，
希望把它做大。”

把杠子馍卖到全国

“六一”表演服的销售旺季已经过去，
大集镇的商户来不及休息，又开始了下一
轮备货。如果疫情防控形势比较好，今年
国庆节、元旦，还会迎来一波表演服销售
高峰。大集镇代表了曹县的一种快节奏
生活，“没时间留给你偷懒，你不做，生意
就是人家的。”

最近，大集镇的范群英开始着手扩大
杠子馍的生产规模。200平米的生产小车间
已没法满足网上订单。“有个聊城的客户，
一天都能要几千斤杠子馍。”

范群英今年44岁，他已经做了25年以
上的馒头了。下午两点，他和妻子刚把
170多单的货发出去。他从17岁就开始做
馒头，早起晚睡，特别累，“只是为了谋
生，无奈选择了这个。”那时他打死也想
不到会把自家的馒头卖向全国。

范群英曾在外面漂泊了8年，河北、宁
夏、广东都跑过。这些年的漂泊让他觉得，
在外边永远只能挣个零花钱，不能挣大钱。
2016年，范群英返乡，在镇上开了家馍店。
一个馒头小店，怎么能把馒头卖到全国？
这是范群英想都不敢想的事。大集镇到
处都是做电商的，四五年前，范群英就
想，要是能通过网络把馒头卖到全国就
好了。2019年前后，他在一家平台上搜了
一下，突然发现馒头也能网购了，“我就
放心地开始着手做这个事了。”

“我这个年纪，以前没接触过网络，不
会干就得问，咋办证件，怎么上传，都是别
人指点，也走了不少弯路。”刚开始做，范群
英先从别人店里买了一单，“看看什么模
式，它的规格多大，用啥包装的，这些都是
学过来的。”

2019年年底，范群英的网上杠子馍店
开业了，第一天只有一两个单，“一个星期
后，订单就上来了，这是我第一次尝到触网
的惊喜。”开馒头店不大用客服，顾客觉得
好吃就买，不好吃就罢，平时范群英做馒
头，妻子下单发货，俩人还能应付得来。

今年五月份，曹县火出圈的时候，范群
英还不知道，是女儿看到后提醒他，“爸爸，
曹县火了，你知道吗？我说因为啥火了，她
说你别管因为啥，你在咱家店名前加上

‘曹县’两个字就行。”另外，不断闻名而
来的外地媒体也提醒范群英，曹县出圈
了，“一天都能招待十几波。”

眼下，范群英的网店一年营业额有130
多万，每年能卖出上百万个馒头。生意越做
越好，店面很快就有点捉襟见肘了。“我这

个店在镇上条件算很好了，但是要做大，就
必须做到规模化、标准化。这样你就有资质
跟人家合作，走进商超了。”

范群英要把规模扩大到1000平米，做
直播带货。“现在参观渠道、直播间、品尝间
都规划好了，到时候全过程都透明。”在考
察过程中，范群英发现有些店馒头口感一
般，销量却很好，“人家会运营，我们俩都不
会，走上正轨以后，有了运营团队，我们的
销量就不一样了。”

如今，范群英已经实现了梦想，通过电
商把馒头销往了全国，现在他又不满足于
仅把馒头卖出去，而是有了更长远的目标，
想通过加盟等形式把店面开向全国，做出
自己的品牌。

火烧夫妻的出圈梦

曹县出圈到底给当地人带来了什
么？短期内，很难看到明显的变化，就像
很难有人注意到吴姐从带货直播变成了
网络红娘，清菏路夜市上多了一个文喝
武喝店，它以一种潜移默化的方式影响
着这里的人。正如曹县有爱云仓创始人
兼总经理李字雷所说的，曹县火了，圈子
里的人经常探讨，怎么用好这波流量，思
考行业怎么发展。

有爱云仓是曹县一个仓储式的直播
基地，仓库就是直播间，主播们都集中在这
个开放空间带货。今年5月8日，直播基地开
业正好赶上了曹县爆火。直播间也都打上
了曹县标签，蹭上了这一波流量红利。

三个多月过去了，再次来到这里，仓库
衣服已经换上了秋冬款，中午仓库有些闷
热，一排排货架之间，挤满了主播，很多人
卖货卖得热火朝天，连风扇也顾不上吹了。

“最初只有十来个人，现在每天得有三四十
人在线直播。”李字雷说。

放眼望去，这里的主播男女老少都有，
都来自方圆百十公里，有的喜欢给人带货，
有人把它当成职业，但无论什么动机，直播
基地都对他们敞开了大门，培训免费，吃住
免费，货卖完再结账，不用担心自己压货，
卖多少赚多少的钱。李字雷说，最初他只是
单打独斗，后来发现，想要做成规模就要抱
团发展，争取更大的优势资源，开放式的仓
储直播就这么开业了。

5月份以来，来当地参观考察的团多了
起来，李字雷创办的直播基地也成了必须
打卡的地方。很多县区对这种模式都很感
兴趣，邀请李字雷去开分仓。

交流多了，李字雷对直播基地的下一
步方向也有了思路。毕竟这里不是杭州的

九堡，直播带货链条已非常成熟，这里也没
有头部主播，多是草根。眼下云仓卖的都是
品牌尾货，以高性价比来吸引客户，以货品
来提升主播的流量。

“主播来来去去换了很多，能坚持下来
的，每天最少也有两三百元收入。”同样，直
播基地也有了一定起色，原来每个月换一
批货，现在五天就得进一批货。“流量带起
来后，肯定要做一些新品。”李字雷说，毕竟
曹县服饰产业有优势，后期要逐渐进些当
地的新品，把曹县品牌卖出去。

曹县出圈，给李字雷带来了一次审视
自己的机会。而对于大集镇的“火烧夫妻”
来说，他们因为曹县出圈也成了当地的“大
网红”。

在大集镇中心的商业街区，做火烧、卷
饼的陈丽和丈夫每天都来出摊。在这里干
了五六年，他们没想到自己有一天也能出
圈。五月份，各地媒体奔向曹县大集镇，大
家的焦点都在表演服、汉服，如果不出意
外，很难有人发现这对做火烧的夫妻。

那就自己推销自己。一天上午，陈丽等
来了这样的机会，当媒体镜头拍摄曹县
闹市的时候，46岁的陈丽热情地招起了
手，拉记者聊了起来。有关他们的报道不
久发了出来，陈丽和丈夫边摆摊做火烧，
边直播的事也传开了，不少人知道了他们
的网名“火烧夫妻”。

陈丽至今还会说起这件事，这给他们
的小摊带来了人气和生意，更重要的是，这
给了他们更大的信心来做自己喜欢的事。

“我喜欢表演，喜欢站在镜头前面，人越多
越好。我要拍抖音，那个动作、表演、表情得
带出来。”

陈丽的丈夫是个稍微内敛的人。他笑
着评价陈丽：“用咱农村话说就是脸皮厚。”
开始他不愿意拍，后来在媳妇的“逼迫”之
下，经历了几次早上还在被窝里就被拉起
来拍段子的事后，他现在也放开了。俩人配
合拍的段子倒也能得到上千人点赞。

“你看这个是安徽的大主播，上百万
粉丝，都关注我了。你们也帮忙多给我宣
传宣传。”陈丽爽朗地说。被媒体报道后，
俩人琢磨着，以后可以边直播边做饼，两
不误。“现在俺这个网不行，没法播，急死
人了，得想办法把网弄好。”

路边的人支起了招，“你可以用那种移
动的WiFi盒子。”“那个得多少钱，贵不贵？”
陈丽热切地咨询起来。

临近傍晚，大集镇上的人逐渐多了起
来，大家忙活了一天，开始享受一下慢生活
的节奏了。大街小巷烟火气十足，“火烧夫
妻”顾不得再闲聊，低头忙活起来。

黄河大道一期工程
(英才学院南路至张庙村路)路段封闭施工通告

济南新旧动能转换起步区黄
河体育会展及科技智造园区基础
设施(黄河大道一期)工程北起孙
耿北路，南至G104(鹊华东路)，全
长约16 . 2公里，项目集景观轴、交
通轴、经济轴、功能轴为一体，串联
起步区3大组团5处重点片区。根据
规划，黄河大道以地下道路为主，
设计为双向6车道，等级为快速路；
地面道路为辅，设计为双向8车道，
等级为主干路。作为黄河北岸复合
交通走廊，该道路建成后将成为起
步区内部重要的贯通性快速通道，

衔接市域范围内多条跨黄通道，是
济南市“北起”城市发展新格局的
重要战略部署，更是加强南北联系
的重要走廊。

根据施工计划安排，黄河大道
工程(原G220)将实施封闭施工，其
中英才学院南路至解营路段已于3
月5日完成封闭，G104至英才学院
南路段已于5月26日完成封闭施工。
现将封闭英才学院南路至张庙村
路，封闭日期为2021年8月18日至
2022年6月30日，施工期间，驻区车
辆便道通行，过往车辆请绕行外围

相关道路。具体如下：
高速公路：南北向车辆可通过

G2516、G2、G35、G3、S8105绕过施
工区域；东西向车辆可通过G35或
G2001—G20绕过施工区域；其间济
阳收费站和崔寨南收费站禁止危化
品车辆通行。

周边国、省道公路：车辆可绕行
G104、G105、G220、G233、G308、
G340、G308、S234等道路通过施工
区域。给广大市民造成的不便，敬请
谅解！

黄河大道工程建设指挥部 沿沿线线高高速速公公路路、、国国省省道道绕绕行行示示意意图图

曹县火出圈后，当地直播间都打上了曹县标签。 借助网络，范群英家的馒头卖到了全国。 吴姐当起了网上红娘。

曹曹县县爆爆火火后后，，当当地地很很多多人人忙忙着着蹭蹭这这波波流流量量。。 不不少少人人看看中中曹曹县县的的发发展展，，也也喜喜欢欢这这里里慢慢节节奏奏的的生生活活。。


	A04-PDF 版面

