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关注
找 记 者 上 壹 点

深入学习宣传贯彻习近平总书记“七一”重要讲话精神

一个是研究生返乡做电商卖
桃，一个是携手博士妻子做技术推
广，临沂蒙阴县的唐凯和邱锋素不
相识，但他们都有一个助农计划，想
把种植和销售经验传给更多桃农，
让他们种出好桃，卖上好价。正如唐
凯所说，回乡不是最终目的，他正思
考如何把电商推广普及，授人以渔，
把整个行业带动起来。

硕士博士返乡，捧“红”蒙阴桃
他们放弃城里好工作，把助农扶智做成“甜蜜事业”

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者
时培磊 王帅 张锡坤

研究生小伙回乡卖桃
今年销量是去年的5倍

唐凯太渴了，抓起一瓶矿泉
水就咕咚咕咚喝起来。揽货、接
单、对接快递……一上午，他都
没顾上休息。

25岁的唐凯是一名返乡创业
的大学生，在临沂市蒙阴县高都
镇唐家峪村做电商，从当地果农
那里收桃子售卖。眼下正是鲜桃
的销售旺季，他每天忙得不可开
交，休息睡眠时间只有五个来小
时。

这是他第二年卖桃了，小店
销量有了大幅提升，今年预计能
卖出10万单左右，能比第一年2
万单多四倍左右。

小店生意做得风生水起，唐
凯的父母也打消了疑虑，越来越
支持他回乡做电商。在这之前，
他们更想让研究生学历的唐凯
找个稳定单位，“拿着稳定的工
资，生活舒舒服服的。”

唐凯可不这么想，早在上学
的时候，他就有了做农产品电商
的想法。2014年，唐凯报考青岛
农业大学，被市场营销专业录
取，2018年又考取了本校农村发
展专业的研究生，平时的学习就
包括了大量电商方面的内容。大
四实习的时候，唐凯在学校附近
一家网络公司做起了网店，主要
卖青岛的一些特产和海鲜，积累
了不少经验。

去年夏天，因为疫情，学校
延迟了开学时间，这期间正赶上桃
子熟了，“就想拿家乡蒙阴的桃子
做个试验，看能不能在网上打开销
路。”卖桃子和其他生鲜产品差别
不是很大，因为有之前开网店的实
习经验，唐凯上手很快。

“特别尽力，也很心累。刚开
始，客服我得自己盯，运营也是
我自己一个人弄。”唐凯回忆说，

“像客户网上买桃子，他可能半
夜12点，也可能凌晨两三点下
单，当时感觉神经都有点衰弱
了，一听到淘宝旺旺的声音，就
会特别激动，晚上两三点也不敢
深睡，只要有咨询的，就得醒来
赶紧回复。”

那时候，唐凯把手机放在枕
头边，害怕错过客户，他会把手
机调到最大音量，“手机一响，立
马就能听到。”

白天，除了接单和做客服工
作，他还要去收购桃子和寄发快
递。“收货就在门店，订单稍微少
点的时候，我会提前一天联系附

近的果农。订单量大的时候，就
在群里下个通知，谁家有这样的
桃子，什么价格，早上送过来就
行，我们收了就给钱。”

推广电商经验
带动整个产业发展

唐凯给自己店铺的定位是
卖高质量的桃子，收好桃，卖好
价。“这样我给果农的收购价就
比较高，老百姓也愿意把他们的
桃子卖给我。”

靠着勤奋、诚意和细心，唐
凯的小店很快就有了起色。“桃
子采摘期很短，一般都先做预
售，刚开始一天可能就一两单，
慢慢就到了几十单上百单。”唐
凯说，去年两个多月，他卖了2万
多单，10万多斤桃子。今年，他扩
大了经营规模，用赚来的钱建了
棚库，又开了一家网店，销量翻
了好几番。

店铺做好了，唐凯心里高兴
的同时，又开始着手做起另外一
件事。从他刚做电商的时候，就
有一个想法，回乡不是最终目
的，只把自己的店运营好也不

是，他想去帮助更多果农、更多
村子。“我自己一个人的力量太
有限了，顶多能把附近的桃子卖
出去，那其他地方的呢？”

“比如说我可以做自媒体，
一是介绍蒙阴的蜜桃，二是做电
商培训，怎么开新店，通过什么
方法销售，我想把这些经验分享
出去，十里八村的都可以借鉴。”
唐凯说，今年卖完桃子，他就打
算回青岛学习，先把自媒体做起
来，逐步实现自己的想法。

放弃高校稳定工作
女博士回乡推广技术

对于同样学农业的邱锋和
博士妻子郭艳艳来说，他们返乡
创业，是想把科学种植和管理技
术普及给桃农。

1985年出生的邱锋是土生土
长的农村人，2008年毕业于青岛
农业大学植保专业，毕业后，他
在一家企业做技术推广。2012
年，他突然辞掉了在国企的稳定
工作，要回老家创业，帮助家乡
桃农种出好桃子。

蒙阴是种桃大县，邱锋的父

母都是种桃的。那时候，桃树品
种老，病虫害防治和用药、用肥
技术很落后，也很难买到好的农
资产品，“回到家看到老爷子种
桃很不容易，辛辛苦苦，一年到
头也卖不了几个钱。我就想，自
己就是搞农业技术的，为什么不
能回来，起码能帮帮家里的父
母，让他们多卖些钱。”

刚起步的时候，邱锋的妻子
还在中国农业大学读博士。“我
一个人在村里搞推广，那时候年
轻，人家看你是个毛头小子，觉
得你不专业，种了这么多年桃，
都熟悉一个套路了，你让他一下
子改变也很难。”

光靠讲，看不见摸不着，没
人相信他。“那就只能一点点做
实验，手把手教，见到成果了，他
们可能就有所改变。”邱锋说。

2014年年底，郭艳艳博士毕
业，当时导师建议她继续留校深
造，可以在学校当老师。在知名
院校当老师是不少人眼里的好
工作，但郭艳艳更想去农村干一
番事业，父母和老师都表示不理
解，但她还是决定回乡和邱锋一
起做技术推广。

蚜虫，是一种很难对付的害
虫，对桃子的品相影响很大。在
当地，一般都是等开花后，发现
了蚜虫再去打药，但这个时候病
虫害已经很严重了。邱锋和郭艳
艳主张在花还没开，刚刚露红的
时候就用药。对此，很多果农觉
得他们是在开玩笑，花还没开打
什么药？“很多果农对蚜虫发生
规律掌握不准，需要慢慢去通过
实验来引导。”

在水肥管理上，老百姓习惯
开春的时候用底肥，“桃树是一
个贮藏性作物，最佳用肥的时间

应该在十一前后，落叶之前能储
存很多营养。”

如何改变老百姓多年以来
的种植习惯？邱锋和妻子郭艳艳
开始手把手教，同时他们选了当
地管理桃园比较好的一些农户，
这些农户比较好沟通，更容易接
受新技术，通过他们慢慢把其他
人带动起来。

随着越来越多果农尝到科
学种植的甜头，大家对邱锋也越
来越认可。“刚开始下去，你跟大
家讲，大家会犯嘀咕，现在我们
再下去，他们会说，你们来了，我
们相信你。”

做农业没有快捷办法
方向没错就会坚持下去

近十年时间一晃而过，通过
这些年的打拼，邱锋夫妇注册了
品牌，几乎在县里每个村镇都开
设了服务站，为桃树种植提供解
决方案。

另外，他们还会定期组织培
训桃农，介绍桃树种植技术、桃
树新品种，引导老百姓去有效防
治病虫害，科学进行水肥管理。

“今年到现在，已经搞了超过300
场培训。服务站现在也能辐射上
万名桃农了。”

新技术推广绝非一蹴而就，
邱锋坦言，这些年的推广速度没
有预期的好，“但是我们的方向
是对的。做农业没有快捷的办
法，只能这么逐渐推进。”

提起邱锋夫妇，当地很多桃
农都知道，但仍有一些人质疑，
觉得他们不过是借助技术推广
来推销农资产品。一开始，邱锋
听到这些说法心里也不舒服。

“我技术讲得再好，没有一个合
适的产品，也解决不了。我告诉
桃农现在该防治蚜虫了，但到市
场上买了不合适或者不合规的
产品，效果也会大打折扣。”

此外，“很多老百姓听不太
懂技术，他就说你不要跟我讲病
虫害怎么发生的，你就跟我讲用
什么药，用什么方法去防治就行
了。”邱锋说，把技术和产品融入
解决方案，这样更直接。

邱锋更愿意把这种选择交给
果农。“老百姓觉得你有价值，他确
确实实受益的话，自然会选择你。
我也经常给用户说，我们帮你多赚
钱了，我们从中赚些钱，我觉得是
应该的，这就是双赢。”

农技服务站做了十来年，邱
锋夫妇打算再加把油，现在距离
他们预期的目标还差很远。“我
们希望把蒙阴县的每个村庄都
能服务到位，未来推广到全国。”
谈起未来，邱锋信心满怀。

邱锋回

村搞起农

业技术推

广。
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唐凯通过电商把蒙阴蜜桃卖到了全国。
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