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宗地编号 土地坐落 出让面积(㎡) 土地用途 出让年限(年) 容积率 建筑密度 绿地率 起始价(万元) 竞买保证金(万元)

CB(存)-2021-15 道托镇余粮村村东 2940 工业 40 不小于1 . 0 不小于50% 不大于15% 166 . 32 166 . 32

注：1、本宗地出让范围内的原有
土地权利证书、房权证书自本公告发
布之日起注销废止。

2、本宗地起始价中不含契税、办
理建设用地使用权登记及开发建设手
续等应交纳的有关税费，并由竞得人
缴纳。

3、本宗地起始价中含地上附着物
补偿费86 . 9339万元。

4、具体用地规划条件按沂规设
[2021]103文件执行。

5、本宗地使用条件：行业为黑色
金属矿采选业，固定资产投资强度≥
125万元/亩，亩均税收≥12万元/亩，单
位产值能耗≤0 . 807吨标煤/万元；本地
块执行环境质量标准如下：《环境空气
质量标准》二级标准，《地表水环境质
量标准》II类标准，《地下水质量标准》
Ⅲ类标准，《声环境质量标准》4a、2类声
环境功能区标准，《土壤环境质量 建
设用地土壤污染风险管控标准》(试行)
表1、表2中第二类用地相关标准要求。

二、申请人竞买资格要求
1、中华人民共和国境内外的法

人、自然人和其他组织除法律、法规另
有规定外均可申请参加，申请人可以

单独申请，也可以联合申请。
2、存在用地和规划方面违法违规

单位的控股股东及其关联企业禁止报
名。凡在本县域内欠缴土地出让价款
等违规行为的单位及其控股股东、该
单位控股或投资的企业或其他组织和
法律法规政策等文件规定禁止参加竞
买的不得参加竞买。

3、申请人须在沂水注册成立公司
进行开发建设。

三、竞买申请
本次挂牌出让的详细资料和具体

要求，见挂牌出让文件。申请人可于
2021年11月1日至2021年11月29日登录
临沂市公共资源电子交易系统获取出
让文件，并按出让文件要求和系统提
示填写竞买申请书。

申请人拟在竞得土地后成立新公
司进行开发建设的，须在申请书中予
以说明，并明确新公司的出资构成、成
立时间等内容。

四、竞买保证金缴纳及报价时间
申请人缴纳竞买保证金截止时间

为2021年11月29日15时，逾期不予受
理。

申请人足额缴纳竞买保证金并经

交易系统确认后，方为具有报价资格
的竞买人。申请人取得竞买资格后，必
须在挂牌期内进行报价，否则无法竞
得建设用地使用权。

五、挂牌时间、竞价方式
本次国有建设用地使用权挂牌出

让实行网上交易(不接受其他方式的申
请)，按照价高者得原则确定竞得人。挂
牌时间为2021年11月22日9时至2021年
12月1日15时。

挂牌时间截止时，如有多个竞买
人报价，交易系统将转入询问期，询问
有报价的竞买人是否愿意继续竞价，
有竞买人表示愿意继续竞价的，询问
期结束后直接进行网上限时竞价(如确
有特殊原因致使无法直接进入网上限
时竞价的，将在临沂市公共资源交易
中心网站发布公告，择期进行)，确定竞
得人。

六、资格审查
本次国有建设用地使用权网上挂

牌出让实行竞买资格后置审查制度，
竞得人在网上交易系统向其发出《成
交通知书》后3个工作日内持下列材料
到沂水县自然资源和规划局进行资格
审查，办理《成交确认书》：1 .竞买申请

书(自行登录系统下载打印并加盖印
章)；2 .竞买资格确认书(自行登录系统
下载打印并加盖印章)；3 .成交通知书
(自行登录系统下载打印并加盖印章)；
4 .营业执照副本及复印件；5 .出价记
录；6 .法定代表人身份证明书；7 .授权
委托书；8 .法定代表人(或代理人)身份
证及复印件；9 .法人公章；10 .出让文件
规定的其他材料。

七、其他需要公告的事项
(一)申请人应详细了解本次网上

挂牌出让地块现状及所列条件，提交竞
买申请即视同对本次网上挂牌出让地
块现状及所列条件无异议并全面接受。

(二)本次国有建设用地使用权挂
牌出让的事项如有变更，将发布变更
公告，届时以变更公告为准。

(三)申请人请在网页提示下使用
网上交易系统，并慎重上传需提交的
资料。如上传虚假或与竞买申请无关
的资料扰乱网上交易活动的，申请人
将被列入沂水县土地市场诚信体系黑
名单。

(四)竞得人在网上交易系统向其
发出《成交通知书》后3个工作日内按
资格审查的要求提供有关材料。土地

竞得人不按上述要求提供材料或提交
虚假材料的，资格审核通过后应签订

《成交确认书》而不签订的，撤销竞买
资格，没收50%的竞买保证金(最高不超
过起始价的20%)，竞得结果无效，该宗
国有建设用地使用权重新挂牌出让。

(五)参加限时竞价的竞买人需使
用自备电脑登录交易系统参加限时竞
价。为保证网上限时竞价的顺利进行，
请按照《土地竞买人操作手册》要求设
置网络环境。(《操作手册》在临沂市公
共资源交易网“办事指南”专栏，请认
真阅读)。

八、联系方式
沂水县自然资源和规划局土地收

购储备中心
地址：沂水县沂蒙山东路18号
咨 询 电 话 ：0 5 3 9 - 2 2 6 8 0 5 2 ，

13954966630
临沂市公共资源交易中心(http://

ggzyjy.linyi.gov.cn/linyi/)
技术支持电话：0539-8770063
中 国 土 地 市 场 网 ( h t t p : / /

www.landchina.com)
沂水县自然资源和规划局

2021年11月1日

沂水县CB(存)-2021-15号国有建设用地使用权挂牌出让公告
沂水自然资规告字[2021]46号

经沂水县人民政府批准，沂水县自然资源和规划局决定以挂牌方式出让1(幅)地块的国有建设用地使用权。现将有关事项公告如下：
一、挂牌出让地块的基本情况和规划指标要求
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和电商“科班生”联姻
传统企业实现订单翻番

“欢迎进来的家人们，可以直
播点点关注，我们马上就会给大
家送福利了……”11月10日上午9
点，在威海海洋职业学院大学生
创业孵化基地，大学生小丽（化
名）正拿着一包干海带丝，和直播
间的“宝宝们”热情互动。荣成一
家土特产公司负责人曲丽雯则笑
看着眼前的这一幕。

受疫情防控常态化影响，曲
丽雯发现“卖一批赚现钱”的传统
销售模式行不通了，听人介绍威
海海洋职业学院有专学电商的学
生，她几乎没抱希望就找上了门，
当时“连货都没备齐”。但接下来
的情况远超她的想象：11月1日至
10日每天500多单，一天的销售额
达七八万元。预计双十一当天能
突破4000单，比去年同期的2000
单还要翻上一番。

和当地不少土特产公司一
样，曲丽雯主营干海带丝、苹果、
无花果干和地瓜。按照这家传统
老牌企业的思路，销售主要让人
线下买，或者干脆把货挂在天猫、
淘宝上等人选。但随着电商竞争
的白热化，好产品卖不上价，为回
本只能低价走量，冲击之大让曲
丽雯看不到任何希望。

从做淘宝到抖音，电商人都
有一定的敏锐意识，曲丽雯也意
识到了这个趋势。关键时候，威海
海洋职业学院电商专业的“科班
生”们让她看到了另一种可能，而
公司只需要把货备足。

尝到“货单爆棚”的甜头后，
在双十一头天晚上，曲丽雯迫不
及待住进了大学生创业孵化中
心，等待新的超预期的惊喜。整个
聊天过程，曲丽雯的嘴角都是不
断上扬的，“说啥都不能像以前那
么干了，今年我一定要破圈。”

双十一来临，威海海洋职业
学院电子商务专业在校生集体投
入“战斗”。他们中有的像小丽一
样为商家直播带货，有的成了企
业“抢来”的客服，有的则成立了
自己的创业团队。为鼓舞士气，电

子商务系还特意举办了双十一誓
师大会，除了三百余名师生外，现
场还有摆放到位的干海带丝等货
品，冷风中弥漫着狂欢将至的刺
激感。威海海洋职业学院电子商
务系主任童红兵教授透露，毕业
生宋希尧的团队，年销售额预计
达一亿元。

童红兵口中的“宋希尧”，是
该校电子商务系的一个传奇。作
为该专业的第一届毕业生，这个
平时话不多的男生大一就显现出
了强大的商业头脑，短短几个月
就有了600多万元销售额，如今名
下更是有了两家公司，这在校内
外被传为佳话。毕业后，他每年都
会被邀请来参加双十一誓师大
会，借此给创业学生鼓劲。

海带丝、鲽鱼块、鱿鱼花
学生团队一天卖2 . 9万单

大学生创业孵化基地入驻了
112家企业，其中有七成左右是创
业成功的大学生。从11月1日开
始，这里的运营负责人张军晓就
观察到，夜里过来的人流量更大
了，学生们比以前更忙碌了。而学

校也专门为电商专业学生开了绿
灯，不限制他们用电和通宵。

也正是在这栋大楼里，无数
个想成为“宋希尧”的大学生开始
了他们的创业之路。宋希尧成功
后，还带出了师弟刘恒瑞，刚刚大
学毕业的刘恒瑞，如今正和20多
个小伙伴组成的团队忙碌着，为
购物狂欢节做最后的冲刺。

从大学生中间商到自主创
业，和书本上学到的电商知识不
同，在真正和企业及客户接轨后，
刘恒瑞也对电商有了更深的理
解。因为电商从不只是手机端所
见的直播带货，背后还有运营、选
品、打包、美工、客服等一整个链
条。

和荣成绝大多数电商一样，
刘恒瑞公司也在做烘干海带丝，
但因为产品利润点低，刚开始价
格上没有优势。“后来想了个办
法，让客户进店后自己对比，由此
区分低中高三款的品质，避免了
他们去盲目跟同行比价。”刘恒瑞
介绍，也正因此，别人卖五斤10元
的海带丝，他卖到了五斤12元，还
创下了全网销量第一。

因为一句文案词，刘恒瑞公

司的裙带菜销量曾经保持过行业
第一。“通过客户给同行的差评，
我发现总有人吐槽菜不新鲜，那
时就想到一句话：刚从海里打捞
上来的菜。也正因为这句文案，产
品保持了整整一年的销量第一。”
刘恒瑞说，这都源自在校学到的
知识，但真正实践中要知道如何
灵活运用，更多时候要不断跟进
同行和客户的接受点。

在刘恒瑞看来，一个产品可
以通过一个卖点做起来，但它从
不是一成不变的，因为同行看到
卖得好的产品，往往就会“踩着别
人的肩膀往上走”，你要随时去拥
抱这些变化。拿“顺丰包邮”“坏了
包赔”来说，当行业都喊出这个标
语的时候，就不再有核心竞争力
了，这时就该去研究其他卖点了。

“要不断研究新打法，让链接
源源不断地拉住老客户，通过质
量吸引新客户。”刘恒瑞坦言，即
便是电子商务专业的“正规军”，
在真正走进市场之后，也一定不
能安坐在这里，因为市场在不断
变化，电商人要随时注意市场的
热点并不断拥抱变化。

烘干海带丝、即食海带丝、盐

渍海带头、裹粉鳕鱼排、鲽鱼块、
鳕鱼身、冷冻龙虾尾、鱿鱼花、鱿
鱼须、鱿鱼粒、整只大鱿鱼、鱿鱼
片 、牛 角 花 、高 粱 饴 糖 、熟花
生……11月11日下午5点，记者从
刘恒瑞团队处了解到，双十一当
天，他们预计能够完成29000单，
销售额在135万元。

众所周知，今年双十一的战
线被不断拉长，在11月11日当天
过后，甚至还会迎来12日、13日、
14日的“狂欢继续”。刘恒瑞预估，
在整个双十一期间（11月1日到14
日），他们可以完成470万的交易
额，预估96000单。

911所高职设电商专业
人数仍难满足庞大需求

在“刘恒瑞”们背后，还有电
子商务专业这个强大支撑。根据
中国科教评价网公布的“2021-
2022年电子商务专业高职院校排
名”，作为全国911所拥有电商专
业的高职院校之一，威海海洋职
业学院排在了第20名，这也是山
东唯一入围前20名的省内高职院
校。

事实上，在该校2014年设立
电子商务专业的时候，国内多所
高职院校已经有了这一专业。

“从第一年招生的144人，到如今
1850名电商专业的在校生，对威
海海洋职业学院来说，电子商务
系发展的体量已经足够大了。因
为和社会需求度契合，学生的就
业对口率在95%以上。”但童红
兵说，即便全国有911所招收电
商专业学生的高职院校，与整个
社会庞大的需求相比，还是远远
不够的。

“在商言商”是童红兵挂在口
头的一句话，也是电子商务区别
于其他专业的一大特征。这就要
求电商专业学生投身到电商实践
当中，在实践中学习和成长。就拿
此次双十一而言，实训不仅能拿
到属于自己的工资，学生们的表
现也可以直接和学分挂钩。

如约而至的双十一，是所有电商人的狂欢，当然也包括在校或毕业了的“科班生”们。据不完全
统计，全国有911所高职院校开设了电子商务专业，而直播带货等销售新趋势正成为课程内容和实
践方向。在这个被延长了的购物节，区别于“半路出家”的电商人，“科班生”能否在社会大熔炉中站
稳脚跟？他们的战绩如何？

在威海海洋职业学院大学生创业孵化基地，学生小丽(化名)正拿着一包干海带丝，和直播间的“宝宝们”热情互动。
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