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走进德州丹源生态科技有限公司大门，一排排整
齐清洁的养殖鸡舍、自动化的养殖设备令人眼前一
亮。与传统养殖模式不同，德州丹源生态科技有限公
司在清洁养殖、规模化养殖上走出了一条新的道路。

“从这个蛋黄颜色看，我们养殖基地生产的鸡蛋
颜色比普通鸡蛋颜色要深一些。这种鸡蛋富含硒元
素，营养价值更高。”德州丹源生态科技有限公司总
经理冯传利介绍道。在采访过程中，养殖基地产出的
鸡蛋在蛋壳上都有特殊标识，标注了生产日期、产
地、厂家等信息，别具一格。谈到这一“创意”，冯传
利说道，“现在生活水平提高了，消费者更加重视食
品安全，鸡蛋上打上标识码，鸡蛋就有了‘身份证’，
消费者更加安心，也更有利于品牌传播。我们在出厂
前，会全面监测鸡蛋有无药物、抗生素残留，确保安
全、绿色，符合国家标准，这样鸡蛋才能放心的走上
消费者餐桌”。

走到养殖区，干净、透亮是第一感觉。养殖区内
配备了全自动喂料机、饮水机、清粪机等设备，引入
先进的环控系统，定时通风、定时除尘，鸡舍常年保
持在21-30摄氏度，达到无臭无味、温度适宜的标
准。鸡蛋从中央集蛋器下来以后，经过自动传输带筛
选，挑选出外表光滑、晶莹剔透、大小适中的优质鸡
蛋。“在蛋鸡饲养上，我们使用的水源都是净化后的
自来水，饲料里面添加万寿菊，还有保健用的中药，
只有保证鸡吃的健康，才能产出安全无抗的鸡蛋。”冯
传利说道。

经过多年的苦心经营，德州丹源生态科技有限公
司逐渐成长，现有蛋鸡8万只，年净利润达400多万
元。该公司先后被山东省畜牧协会评为“山东省优秀
蛋鸡场”,被中国农业大学命名为“中国节粮蛋鸡养
殖示范场”。“我们公司有现在的规模，离不开农商行
的支持，在公司的起步、发展阶段，平原农商银行为
我提供了源源不断的资金，帮助我闯过一个又一个
的难关，成为我事业发展的好帮手。”冯传利动情地
说道。

一直以来，平原农商银行始终以支持“三农”和实
体经济作为发展宗旨，依托“鲁担惠农贷”“税贷通”

“小微企业主”等贷款，对小微企业开展多方位支持；
畅通微信、电话申贷渠道，优化办贷流程手续，实行

“限时办贷”“阳光办贷”模式，打造“百姓银行”品牌，
成为支持实体经济发展的重要力量。

融融入入““黄黄河河战战略略””助助力力乡乡村村振振兴兴

走进平原县王打卦镇北侯蔬果农民专业合作社
基地里，一眼望去，一串串红色的辣椒格外耀眼，一
根根辣椒色泽饱满，挂满枝头，村民们穿梭在辣椒棚
内忙着采收。

“今年辣椒产量高、销量好，收成十分可观，这也多
亏了咱农商行，放贷快、服务好，及时保障了辣椒的种
植、采摘、运输，真是解决了大问题。”北侯蔬果农民专
业合作社基地负责人王洪友感激的说道。

原来，起初成立北侯蔬果农民专业合作社时，建一
个大棚前期需要投入10多万元左右，再加上育种、农
资、采摘等费用，王洪友一时间犯了难。这时北侯村驻
点办公的客户经理了解到情况后，立即上门实地考察，
结合该合作社具体情况，快速高效的为其办理100万元

“鲁担惠农贷”，解决了王洪友的燃眉之急。在平原农商
银行的资金支持下，北侯蔬果农民专业合作社采用“银
行+合作社+农户”方式，通过农户种植、采摘，合作社
加工、销售的模式，把农业的产前、产中、产后三个环节
进行有机结合，辣椒品质有了较大提升，目前该合作社
入社户数共计210户，规模已拓展到了1300余亩，带动
了上百户农民致富增收。“有了农商行做我们合作社的
后盾，我们就有了主心骨，发展果蔬产业致富的信心更
加足了，现在我们都想扩大种植规模。”当地村民激动
的跟客户经理说道。

种植基地的发展是平原农商银行支持乡村振兴，
服务县域“三农”的一个缩影。在信贷实践中，平原农商
银行创新推出一揽子“金融套餐”，助力乡村特色经营
主体发展壮大。在信贷产品方面，整合“信e贷”“慧德e
贷”“家庭亲情贷”“鲁担惠农贷”等线上线下产品优势，
实行差异化信贷政策，针对不同的客户特点，差异化匹
配信贷产品，将政策产品源源不断的传递到基层。在服
务保障方面，建立微信、电话、手机、“微名片”申贷渠道，
利用网络媒体、新闻发布会、乡村公告栏等扩大宣传的
广度与深度，保障客户第一时间申贷获贷。在做好服务
的同时，全行持续开展“走千村、访万户”活动，依托党建

“红色联盟”，与“村两委”、社区、政府部门、小微企业建
立深层次联系，强化业务融合性，扎实开展“驻点办公”
活动，通过“定岗、定人、定责”模式，做深做实客户群体，
优化整村授信模式，针对不同信用等级提供差异化优惠
政策和服务，将信用变成“真金白银”，有力筑牢了乡村
振兴“底盘”。近年来，平原农商银行已累计向1186户客
户发放乡村振兴贷款2 . 62亿元。 (刘中帅 尚波)

走进平原县超强绿色农业种植专业合作社，刘志
强正在田间为村民们讲解芹菜种植技术。远远望去，一
垄垄芹菜绿的透亮，真是丰收的好兆头。“咱们这个芹
菜是进口的新品种，种的时候得把根抿好喽，这样才能
好成活。”刘志强详细的介绍道。

现年40多岁的刘志强，是田间的“老把式”了，一直
都和土地打交道，不仅种植经验丰富，而且脑子活络，
善于创新，多次参加山东省新型农民创业培训，是当地

“新农民”的典型代表。他曾代表平原县参加德州市农
民技能大赛，并荣获三等奖。

为降低生产成本，发挥规模效益，并有效带动周边
村民致富，刘志强和村民建起了合作社。合作社建立初
期，资金问题始终是刘志强心里的一块大石头。“当时
合作社建起来了，但购买种苗、化肥、农药都没有资金，
可真是难倒了我。”刘志强说道。就在这时，平原农商银
行信贷资金的及时注入为合作社的发展打开了新局
面。针对合作社初期缺少资金的实际情况，平原农商银
行设计了“一对一”的信贷支持方案，通过“信e贷”“家
庭亲情贷”“鲁担惠农贷”等组合产品支持，为合作社发
放贷款35万元，解决了资金难题。

有了平原农商银行信贷资金“撑腰”，刘志强心里
越来越有底气。合作社充分利用不同作物的生长周期
的不同，实行小麦育种，芹菜轮作，种植150亩芹菜，每
年为种业公司培育小麦70余亩，算下来，每亩纯利润达
到1万元，给村里带来了较好的经济效益。

“为提高种植品质，我们坚持绿色产业化种植，大
力推广新产品、新技术，运用巴斯夫可降解地膜、测土
施肥、声呐除虫等种植技术，有效解决病虫害问题，对
环境也不会造成污染。”刘志强自豪的说道。在销售渠
道上，平原农商银行向刘志强详细介绍了“智e购”商
城的优势，引导他加入商城拓宽销售渠道。刘志强还
利用电商平台开展网点直销，订单种植，累计解决用
工3000人次，实现增收20余万元，解决了当地农民就
近就业问题。

近年来，平原农商银行聚焦农业生产合作社这一
新兴产业主体，充分发挥农业生产合作社在提高规模
效益，促进农民增收致富的积极作用，在解决融资难
题、拓宽支付渠道，丰富服务保障等方面开展卓有成效
的探索，针对性推广“鲁担惠农贷”“强村贷”“乡贤备用
金”等产品，予以灵活性、针对性支持。截至目前，累计
向45家规模较大的合作社投放信贷资金4439万元。

“火红的辣椒”带来“红火的日子”“芹菜大王”的致富秘诀“富硒蛋”敲开致富大门

平原农商银行准确把握黄河流域生态保护和高质量发展重大要求及战略机遇，充分发挥区域金融主力军作用，坚守服务务“三农”和实体经济发展的理
念，加强金融科技创新及运用，探索创新业务产品及服务模式，倾力建设区域金融助力乡村振兴的主力银行，持续为““三农”地区注入源源“金融活水”，全力
助推黄河流域绿色发展。
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