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赚得第一桶金
收获良好口碑

“2000年，一辆自行车走街
串巷，给每个单位送宣传本。”谈
及恒诚信初创之时，集团董事
长、创始人闫保平坦言，那个时
候，大家对工程审计没有认识，
很多单位不知道要做这个事情，
做这个事儿有没有用，我们自己
也可以把关，为什么还要找一个
第三方来做？

没有任何资源和社会背景，
白手起家困难重重。2000年，恒
诚信承接了济宁某重点小区审
计项目，由于公司规模小，委托
方对公司的认可程度并不高，对
公司的专业能力也处于半信半
疑的状态。“这个项目是由自建
改为社建，管理比较复杂，施工
方又是济宁市影响力比较大的
企业，作为第三方去审施工单
位，压力还是挺大的。”恒诚信集
团财务总监、恒诚信国际工程咨
询有限公司董事长汤静介绍，顶
着压力克服种种困难，一个月以
后再次见到委托方时，委托方对
初审结果很满意。他们没想到这
么复杂的项目、这么庞大的工作
量能进展这么快，当即打消了之
前对公司的种种疑虑。

“信任和口碑需要一点点积
累，慢慢地社会效应有了，立足
市场的底气也就足了。”汤静笑
着说，作为元老级的员工，看着
恒诚信一步步的健康发展，是一
件非常骄傲和自豪的事儿。我见
证了恒诚信的壮大，恒诚信促进
了我的成长。

搭乘政策东风
进军电力行业

“为了带领公司走得更远、
更好。2004年，我去澳大利亚攻
读MBA。当时一堂讲企业核心竞
争力的课程引发了我的思考，企
业有了核心竞争力才能立于不
败之地，那我们的核心竞争力又
在哪儿？”闫保平说，那时候正值
国家“厂网分家，电力大发展”的
契机，我曾在电力系统工作了15
年，技术上非常熟悉，又有一定
的人脉资源，最终我们决定将电
力行业作为主要业务方向。

搭乘政策的东风，恒诚信又
一次把握机遇，坚定方向走出
去，从地方到省会，从省会到首
都，完成初次的自我升华。

进入北京发展的第一件大
事，就是参加2006年国电集团的
投标。虽然做了很久的准备，最
终仍未入围。“这次失利对整个
团队的打击很大，我们一度产生
了能力不足的自我怀疑，好在大
家互相鼓励咬牙挺住了，静下心
复盘流程总结经验。第二年重整
旗鼓，终于以第一名的好成绩入
围国电集团”。闫保平告诉齐鲁

晚报·齐鲁壹点记者，这次投标
是恒诚信发展史上的重要里程
碑，以此为起点，恒诚信逐步打
开了电力市场，将电力行业打造
为恒诚信的核心优势。后续承接
了华能莱芜电厂、国家一带一路
重点项目巴基斯坦萨希瓦尔燃
煤电站、大渡河大岗山水电站等
极具代表性的系列大型能源工
程的全过程造价咨询服务，一步
步成长为电力咨询行业的头部
企业。

正确的战略布局、雄厚的专
业实力、优秀的企业文化，恒诚
信具备了一个企业从优秀蜕变
到卓越必不可少的所有要素。

拓展业务版块
实现跨越发展

为实现全面发展，恒诚信以
电力行业为基础，开始拓展新业
务版块。2012年承接了三亚山海
天酒店片区项目，该项目中的JW
万豪酒店和傲途格酒店均为超
五星级酒店。“我们2012年进场
开展全过程咨询工作，面对从能
源行业到房地产行业的转变，目
标成本、限额指标等较之前相比
都有了根本性改变，酒店项目尤
其是五星酒店项目的装修工艺
及材料，对我们来说也较为陌
生，方方面面都对我们提出了更
高的要求。后来我们通过厂家现
场考察、电话咨询、网络查询等
多种方式，协助业主实现了保证
建设质量的同时降低成本的目
标。”北京恒诚信工程咨询有限
公司海南分公司副总经理魏霖
坦言，山海天酒店片区项目是恒
诚信跨界房地产行业的“桥头
堡”，是恒诚信业务转型后承接
的第一个大型房地产项目，对内
获得了经验及数据的积累，对外
获得了业主的充分认可。目前海
南分公司的服务客户遍及绿发、
中交、保利、金茂、万华、和泓等
全国性及区域性房产公司，公司
团队也从不足十人发展到目前
的近百人。

“海南房地产最初的几年都
是不盈利的。”闫保平告诉齐鲁
晚报·齐鲁壹点记者，但相比利
益，他更看重企业的发展和信
誉。恒诚信一定是把客户放在第
一位，只要接手的项目，即便亏
本，也会尽职尽责的完成，这就
是恒诚信的品质。

用诚信铸造品质，用卓越赢
得信赖。成立多年，恒诚信始终
坚持“以信接人，天下信之”的经
营理念，以“追求客户利益最大
化”为企业服务的最终目标，坚
持走“做专、做大、做强”的企业
发展路线，以一流的管理，一流
的人才，一流的技术为客户提供
客观公正、诚实守信、严谨科学、
精益求精的咨询服务。

如今，从可研论证到工程设
计、从招标代理到工程监理、从

造价咨询到工程审计、从财务管
理到项目后评价，恒诚信已能够
为客户提供全寿命、全方位的工
程咨询整体解决方案。作为资深
的工程咨询专家，恒诚信实现了
电源、电网、地产、通信、矿业、市
政、交通、石油、化工、水利、农业
等主要行业全覆盖。

广纳精英重培养
不拘一格用人才

恒诚信早早就意识到人才
是企业最宝贵的资源。

无论是成立之初，“三顾茅
庐”邀请行业精英组建班子；还
是多年发展，在人才培养上一向

“出手大方”。恒诚信始终遵循
“企业发展、人才先行”的理念，
重视人才的引进、培养和发展，
为员工提供职业发展和价值实
现的平台。

2017年，恒诚信国际工程咨
询有限公司设计事业部总经理
董圣阳加盟。在此之前，他是鲁
能集团的正式员工。当齐鲁晚
报·齐鲁壹点记者问起为什么放
弃很多人羡慕的“铁饭碗”选择
恒诚信时，董圣阳笑着说：“那会
儿我刚到而立之年，心怀抱负，
非常想做出点事业，却苦于没有
合适的机会。后来机缘巧合与闫
总聊过一次，没想到闫总不仅没
有因为我年轻又没有创业经验
否定我做事业的想法，还愿意提
供平台让我拼搏一把。就是这份
珍贵的知遇之恩，让我毫不犹豫
的选择了加入。”

新能源设计无论对恒诚信
还是董圣阳来说，都是一个全新
的领域，也是一个巨大的挑战。

“从业务开拓到团队组建，每一
次从0到1的突破都困难重重。如
果不是公司为我提供坚实的后
盾，我都不确定自己能否坚持下
来。当时公司为了支持我开拓新
能源设计业务，给出了事业部可
以三年不盈利的政策，这种魄力
不是哪个公司都有的。公司的这
份信任，让我可以放心大胆的开
拓，并且下定决心一定要把这块
业务做好，才对得起恒诚信这个
平台。”董圣阳说。

三年多的时间，设计事业部
从无到有，从小到大，不仅市场
逐步打开，也比预期更早的开始

盈利。
董圣阳对经手的每一个项

目都印象深刻。2020年3月，恒诚
信临危受命，承接了山东省委重
点督导的济南小清河复航电力
迁改工程的设计任务。

小清河复航电力迁改工程
涉及5个地市，全线169公里，需
要迁改的电力线路多达150余
条，“3月初我们克服人员紧张等
困难，将设计人员分为四组进行
勘察，跨泥潭、钻田地，吃住都在
车上，半个月就完成全线的摸排
工作，把所有需要迁改的线路梳
理完成。”董圣阳介绍，仅用15天
就完成所有电力线路迁改方案
的编制，并一次性通过审查。最
终用时2个月完成正常设计工期
6个月的施工图设计工作，确保
了6月30日小清河主体工程拓宽
清淤顺利完成，为雨季排涝提供
了有利保障。

经过20余年的稳健发展，恒
诚信践行了“优先精心育人才，不
拘一格用人才，以人为本爱人才，
创新机制留人才”的人才引进、培
养机制，建立起一支专业化的服
务团队。现有注册造价师、注册监
理师、注册建造师、注册会计师、
英国皇家测量师(RICS)等各类注
册人员200余人。

前瞻行业趋势
勇立变革潮头

在新时代高质量发展的背
景下，传统咨询模式已无法满足
高标准管理模式的要求。2018
年，国家发改委、住建部联合发
布《关于推进全过程工程咨询服
务发展的指导意见(征求意见
稿)》，恒诚信抓住新机遇，由单
一的造价咨询向全过程工程咨
询推进，并于2018年被确定为山
东省全过程工程咨询试点企业。

2021年，恒诚信承接了济东
数字经济产业园的全过程工程
咨询。“与传统咨询方式相比，全
咨打破了信息壁垒，使统筹更为
方便，能够节约投资成本、加快
工期进度、提高服务质量、有效
规避风险。”恒诚信国际工程咨
询有限公司造价四部副主任王
洪亮介绍，全咨管理能够减少业
主单位管理工作的强度和人力
资源的投入，不同于需多次招标

的传统模式，全咨只需一次招
标，既利于加快工期，又优化了
项目组织结构，简化了合同关
系。

“对于项目的管理，我们专
门组织过人员去培训学习，但效
率低，效果也不理想。恒诚信的
专业水平和服务品质是得到行
业充分认可和多个项目实际验
证的。将专业的事交给专业的
人，选择恒诚信的专业人员对项
目进行咨询管理，可以充分保证
项目进度和质量。”太白湖新区
经济发展局郑坤介绍，“在日常
工作交流和服务过程中可以看
出，这是一支专业经验丰富、业
务能力成熟的团队，成员的专业
素质很高，协调沟通能力也很优
秀，为我们解决了很多实际问
题，也提出了很多好的管理建
议。整个团队的精神面貌是非常
正气和向上的，执业态度也一直
保持了独立、公正、严谨，这一点
是让我们非常满意的。”

恒诚信一直坚持创新发展，
推行信息化管理和数字化技术。
建立数字管理系统、成立电子算
量中心，开展BIM咨询、计算机优
化设计、计算机辅助审计，不断提
高项目管理信息化能力，依托建
筑模型数字化，为客户投资提供
顾问型服务和更多增值服务。

依托专业力量和良好声誉，
恒诚信的专业服务获得诸多荣
誉，得到了客户和行业主管部门
的充分肯定。今后，恒诚信将以
全过程工程咨询为发展方向，整
合现有业务板块，以点带面，协
同发展，树立大企风范，为国家
经济建设和社会发展作出积极
贡献。

恒则远，诚则立，信则达。恒
诚信先后与国家电网、国家能源
集团、华能集团、华电集团、大唐
集团、国电投集团、中国移动、中
国电信、中国联通、中国铁塔、保
利集团、万达集团、茅台集团等
诸多政府机关、央企和数百家知
名企业建立稳固的合作关系，业
务范围覆盖全国并迈出了国门。

诚以待人、信达天下，恒诚信从优秀到卓越的蜕变

客户利益最大化，恒诚信的坚守

从创立之初的5人到如今的800余人，20多年来，恒诚信凭借领
先的人才发展战略，广纳业内精英；同时依托丰富的执业经验及
广泛的客户资源，迅速成长，先后在全国各地成立20余家分公司，
年营业收入近3亿元。电力行业造价咨询连续多年全国排名第一，
咨询行业全国综合排名前二十。

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 孔媛媛 通讯员 王湘君

恒诚信集团。
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