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为企业提供便捷高效服务

今年以来，昌邑市禁毒大队
积极引导企业网上申请，严把审
核关，做好网上督察，建立健全
管理台账，做到一企一档，做好
基础管理工作。同时，禁毒大队建
立“昌邑市易制毒物品管理群”，
解决各企业微信群提出的问题，
极大地缩短了网络申请时间，做
好企业服务“贴心人”。 张丽

筑牢物流寄递网点禁毒
宣传防线

6月21日，坊子区禁毒办联
合坊安派出所深入辖区北方国际
物流园顺丰速递网点开展寄递物
流禁毒宣传活动。民警向寄递从
业人员宣讲禁毒法律法规、讲解
毒品的识别方法，发放禁毒宣传
资料，引导寄递从业人员及时加
强禁毒知识学习，严格落实寄递
业各项管理规定。 李伟

因京台高速公路济南至泰安段
改扩建工程施工需要，现计划对跨
芙蓉路的主线桥梁进行钢箱梁吊
装，为保障桥梁箱梁吊装工程施工
和通行安全，需对芙蓉路部分路段
实施临时封闭交通管制。具体交通
管制措施公告如下：

芙蓉路通行管理：自2022年6月
29日7时至2022年7月1日7时，芙蓉
路与G104交叉口至芙蓉路与欣源
北路交叉口，机动车、非机动车、行
人禁止通行。

封闭施工期间，车辆可选择在大学
路进行绕行，请驾乘人员妥善调整出行
计划及路线，服从现场管理人员指挥，
给您出行带来的不便，敬请谅解。

特此公告。

中国建筑第八工程局有限公司 山东省济南市公安局
京台高速公路济南至泰安段 交通警察长清大队
改扩建工程项目主体工程
施工一标段项目经理部
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公 告走在前、开新局！槐荫区贸促支会积极组织

企业参加第三届跨国公司领导人青岛峰会

6月20日—21日，第三届跨
国公司领导人青岛峰会成功举
办。本届峰会以“跨国公司与中
国”为主题，吸引186家世界500
强、290家行业领军企业参会。峰
会服务全国开放大局，为跨国公
司、工商各界、政界和学界提供
了高效的沟通渠道和交流平台。
随着能级持续提升、国际影响力
不断扩大，峰会已经成为跨国公
司齐聚一堂、共襄盛举、共话发
展的年度盛会。

峰会期间，济南市槐荫区贸
促支会组织辖区的济南第二机
床厂、山东天岳先进科技股份有
限公司、辉瑞(山东)环境科技有
限公司参加“跨国公司与中国主
题展”。参展的企业集中展现槐

荫区重点企业、龙头企业和特色
产业的先进技术和科研水平，充
分诠释槐荫区全面落实山东省
第十二次党代会“走在前、开新
局”的槐荫担当。

参会的企业纷纷表示，本届
峰会亮点纷呈，创新活动形式，
紧跟国际经贸形势，更具专业
性，为今后企业创新思维对标国
际共商合作、共谋发展起到积极
的推动作用。

今后，槐荫区贸促支会将以
此次参展为契机，强化科技创新
核心地位和战略支撑作用，不断
提升与跨国公司企业合作层次
和水平，积极构建对外开放新格
局，全力开创双招双引工作新局
面。 （王娜）

为改善道路交通条件，保障交
通安全，我公司将于2022年6月24日
至2022年10月31日对G2京沪高速
K475+826-K507+420进行交安设施
养护维修施工，S26莱泰高速K0+
000-K29+093进行桥梁、交安设施养
护维修施工，上述路段根据情况采
取“封闭应急车道施工”或者“半幅
路面封闭施工、半幅路面通行”交通
管控方式组织施工 ;G22青兰高速
K266+699-K287+351进行桥梁设施
及莱芜停车区养护维修施工，采取

“封闭应急车道施工”的交通管控方
式组织施工;G2516东吕高速K120+
593-K163+900进行交安设施及济阳
服务区的养护维修,实行“封闭应急
车道施工”交通管控方式组织施工。
请过往车辆根据施工提示谨慎行驶
或选择其他道路绕行。道路施工给
您出行带来的不便，敬请谅解。
山东高速集团有限公司环济分公司

2022年6月24日

公 告

近日，河南商丘、开封两地有住宅项目推出的“小麦换房”“大蒜换房”卖房促销活动
在网上引发热议。6月22日下午，记者致电售楼处，对方工作人员均称，接到通知，活动已
经结束了。房产专家表示，这类营销“玩过了”。

记者 杜亚慧

16天成交
86万斤蒜、30套房？

近日，两张房产销售海报在网
络引发热议。一份来自河南商丘市
民权县的建业河畔洋房，海报显示

“2元/斤 小麦换房”，最高可抵16
万房款；另一份来自距离民权县约
60公里的开封市杞县建业城，海报
显示活动内容为“5元/斤 大蒜换
房”，海报上还有活动开展以来的

“战绩”：“16天成交约86万斤大蒜”
“来电2859组、到访852组、成交30
套”。

此外，记者注意到，两份海报分
别印有“爱心助农，高价收购小麦抵
首付”“爱心助农，大蒜抵首付，助您
轻松安家”的字样。

据报道，建业河畔洋房销售人
员向以购房者名义致电咨询的记者
介绍，本次活动是为了爱心助农，活
动自本月20日开始，近两天很多人
来咨询。购房者可以将小麦卖给售
楼处联系好的收购商，拿卖粮凭证
来兑换购房款。售楼人员发来的楼
盘宣传页上显示，活动截至7月10
日。

杞县建业城方面，一名置业顾
问对记者称，楼盘的首付为20%，刨
除2万元的定金，剩余首付款可用5
元一斤的大蒜抵扣，大蒜无论个头
大小都是5元一斤。

当前正值麦收时节，各地小
麦收购价在1 . 5元/斤左右浮动，
建业河畔洋房给出的2元/斤的收
购价，高出市场价0 . 5元/斤。据此
按最高16万元抵房款计算，这相
当于需要8万斤小麦，可为购房户
优惠4万元。

按照中国大蒜网发布的6月22
日杞县大蒜价格，一般混级为1 . 48
-1 . 58元/斤，中上混级为1 . 60-
1 . 65元/斤，大混级为1 . 68-1 . 73元
/斤。建业城给出的5元/斤的收购
价，可以说是远超这一价格。

仅执行两天
活动提前结束了

这样的售房策略，当地购房者买
单吗？6月22日下午，记者拨通了建业
河畔洋房售楼处的电话，咨询“小麦
换房”事宜。“我们这边接到通知，目
前这个活动已经结束了。”接电话的
售楼处工作人员告诉记者，“各方面
原因吧，活动结束了。但是现在房子
还在售，平均成交价格在5000元—
6000元之间。”

原应持续到7月10日的活动，6月
20日才开始，为何提前结束了？记者
问及原因，工作人员强调：“不是叫
停，是结束。所有活动最终解释权都
归项目所有，后续有什么具体的情
况，我们公司会进行解释的。”

随后，在杞县建业城，记者也得
到同样的回复。“我们接到领导安排，
大蒜换房活动已经截止了。你要是想
买房，我们这边正常优惠也差不多。”
电话那头的工作人员说。

记者查询发现，“民权县中原建

业”公众号已经删去“小麦换房”相关
内容，“杞县建业城”公众号上还保留
着“大蒜换房”的促销推文。公众号信
息显示，两个房地产项目同属建业集
团旗下中原建业集团。官网显示，建
业集团扎根河南，逐步、分级向下延
伸拓展业务，实现了省、市、县、镇、村

“五级市场联动”，河南省122个县及
县级以上城市全覆盖。

稍早前，有媒体报道，接近建业
集团的相关人士称：“这是个别项目根
据当地的实际农产品特色而创新的
促销方式，不是全集团层面的动作。”

活动结束了，收上来的小麦、大
蒜要拉往何处，如何处理？两地楼盘的
工作人员表示尚不确定。“目前最多只
有人定下房，还没到真正拉货这一步，
具体的执行方案我们还不知道。”

但有房地产业内人士对记者表
示，这不算难事。“我们平常去售楼处
看房、买房也经常有送米面粮油的活
动，当地的开发商肯定会有农贸公
司、商超等渠道的。与他们合作，有关
公司可以直接和农民对接，再把相应
的收购款转给房企就行了。”

对于“2元每斤，小麦最高可
抵16万房款”，老家在商丘市民权
县的闫蕊(化名)对记者算了一笔
账：按照1斤小麦抵2元算，最高能
抵到的首付16万元就需要8万斤
小麦。现在小麦能达到的产量是
亩产1000斤左右，以此计算就需
要80亩耕地。

“在我们村，一般一户家庭
也就不到10亩耕地。一年收八九
千斤小麦，也不可能全部抵了首
付，还得卖钱维持生计。按拿出
一半算，也就能折一两万元。”闫
蕊认为。

今年上半年三四线城市房屋
销售同比跌了近50%，因此创新
营销模式也是必要的。开发商打
出这种营销奇招的背后，还是当
地面临着巨大的销售以及去库存
压力。

在今年步入“而立之年”的建
业地产，虽贵为“河南地产一哥”，
也仍然面临业绩不振的困境。截
至2022年5月31日，建业地产的物
业合同销售总额为110 . 67亿元，
同比减少48 . 6%。

放眼建业地产的主场河南，
根据河南楼市网数据，在河南省
18个地级市中，2021年1-11月商丘
和开封两个市的商品房销售增速
位次分别在第9位和第16位，尤其
是商丘是负增长，为-11 . 8%。

再落实到更低一级的县城，
记者浏览房产销售平台发现，商
丘民权县与开封杞县的均价已
能达到5000元/㎡左右，杞县更
是略高一筹，个别楼盘单价已突
破万元。

“我觉得县城近几年的房价
是一直在上涨的，几年前均价也
就在3000元左右。”闫蕊表示，县
城买房大多是刚需，想通过炒房
赚钱的可以说基本没有。

“我老家现在结婚基本都要
在县城有房子，或者不想在村里
住了，有点钱都会去县城买房子，
感觉不愁卖不出去。”在闫蕊看
来，县城的房子是村里人想要更
好的生活，却无力负担更大城市
房价的折中选项。

闫蕊提到，大部分在县城买
房的农村人，也是出于对子女教
育的考虑。“虽然县城比市里差了
太远，但是总比乡里好。我是从村
里长大的，高考完报志愿才第一
次接触网络，当时县城里的朋友
QQ号都用了好多年了。”

“当然，县城里三十多万的房
子，也是父母们一辈子的积蓄
了。”闫蕊说。

据中新网

葛延伸阅读

县城卖房，难不难？

网传的开封市杞县建业城“大蒜换房”项目宣传海报。

只是营销噱头
并不鼓励效仿

合富辉煌（中国）山东公司
副总经理许传明认为，从地产
营销的角度来看，这就是一个
打折策略，房价暗降下的常见
操作方式。只是这次他们把农
产品当成了噱头。这种营销方
式其实并不值得鼓励效仿。他
认为，如果房地产商都将蔬菜、
粮食等作为定价促销的一种模
式，那么对整个农产品流通层
面会产生干扰。“可以说是让楼
市促销撩拨到了不该撩拨的领
域，玩过了。”

“眼下借着楼市调控的东风，
许多房地产商也想再促一把，出
现了很多新花样。”许传明说，创
新营销模式是必要的，但一定要
规范和切合实际。

挖掘购房潜力
创新营销值得肯定
上海易居研究院智库中心

研究总监严跃进认为，对于“小
麦、大蒜换房”事件，从本质上来
说，就是“挖掘购房潜力，增大购
房者的购买能力”。房企助力农
户销售农产品，其实也是希望增
加农户的收入和购买的资金，客
观上是对购房首付方面的一种
支持。

此类做法和首付贷等操作
有本质区别，此类农户的产品销
售资金本身归属于农户，也不存
在负债或高杠杆一说，同时减少
了农产品销售周期，使农户以更
好的价格、更快的速度回笼资
金，势必也增加了购房方面的能
力。从这个角度看，此类事件是
值得肯定的。
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