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被请回来的带头人，蹚出致富路
摘掉贫困村帽子，南仲都村村民人均收入增近20倍
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为进一步提升客运索道突
发事件应急处置能力，检验应急
预案的可操作性与实战性，7月9
日上午，2022年山东省客运索道
应急救援演练在济宁市邹城峄
山风景区举行。

演练开始后，观摩人员首
先观看了客运索道突遇断电停
运的现场应急处置过程，检验
了企业应急处置能力和设备性
能状况。随后，开展了客运索道
突发严重机械故障造成数名游
客高空滞留情景的应急救援过
程。

演练中，在企业第一时间现
场应急处置基础上，逐级启动企

业、景区、政府层面特种设备事
故应急预案，调集各级应急救援
力量参与救援。救援人员使用索
道救援小车等设备沿承载索到
达吊篮顶部，随后进入吊篮安抚
被困人情绪后，利用保险绳、救
护吊具、安全带、缓降器等将被
困人员缓降至地面，在地面等候
的医护人员立即为被困人员进
行常规检查，并将其撤离至安全
位置。

此次演练采取企业单科目
演练和综合实战演练相结合的
方式，发挥了特种设备专家和专
业救援队伍的作用，实施了具有
特种设备专业特点的高空救援。

除设置现场观摩环节外，救援场
景还通过定点摄像头、无人机采
集视频，将影像传输到观摩区，
向观众展示了整个客运索道应
急处置的全过程。

本次客运索道应急救援演
练的成功举办，是各方共同努
力、企业落实主体责任的成果。
演练准备充分，组织严密，行动
迅速，救援操作规范，达到了检
验预案、锻炼队伍、磨合机制、
提升能力的目的，充分展示了
我省特种设备应急救援队伍良
好的专业素质、严明的组织纪
律和顽强的拼搏精神，标志着
山东省特种设备安全管理水平

和应急处置能力又上了一个新
台阶。

本次演练在山东省市场监
督管理局、省应急管理厅和济宁

市人民政府指导下，由济宁市市
场监督管理局、邹城市人民政府
主办，邹城市市场监督管理局、
峄山镇政府等单位承办。

山东省客运索道应急救援演练济宁举行
记者 李从伟 通讯员 宋峥 周倩

上东北下广深找市场
为山村水果拓宽销路

古树林立、溪水潺潺，步入
泗水县南仲都村，石屋、石院、石
板路给人以曲径通幽之美。另一
侧草莓大棚与标准化厂房依势
而建，错落有致的布局尽显现代
生态产业之美。11年前，这般景
象南仲都村人可不敢想。

曾是贫困村的南仲都村，村
民温饱都是问题。2011年，刚回
来的姚洪远站在村头，背对九奇
山、面朝龙湾湖，看着眼前百废
待兴的故乡，他心里五味杂陈。
南仲都村的路到底该如何走？成
为他时刻萦绕脑中思考的事。

“仓廪实方能知礼节”，发展
经济、提升村民收入成为首要
事。看着祖祖辈辈赖以生存的土
地，有着9年经商经验的他决定
从擅长的水果行业入手。“我之
前在安徽承包了300亩地种水

果，收益要远比种粮食要高一
些。”依靠着种植经验，姚洪远鼓
励、指导村民在南山上栽植果
树，种植桃子和核桃。

为使村民水果卖出好价钱。
姚洪远背起行囊，北上东北三
省、南下广州深圳跑市场、找买
主。面对一次次的婉拒，他亦不
放弃，挨家跑、挨户问。就这样，
广撒网式的产品推介，让全国各
地的客商纷至沓来，村里的农产
品也迎来新机遇。

不仅外出谋销路，姚洪远还
在村里设置水果收购点，让十里
八乡的群众受益，时至今日，南
仲都村是泗水县最大的桃子收
购点。到了收购期，幽静的小山
村热闹非凡。

“今年6月份，我们的桃子进
入丰果期，大量上市，借助我们
打造的桃子收购点，全村600万
斤桃子20天便销售一空，一天就
有30万斤的甜美鲜桃‘坐上’冷
藏车，从我们南仲都销往全国各

地。”姚洪远一脸兴奋地告诉记
者，“7月底8月初，在结束了桃子
的销售之后，我们就要开始草莓
苗的栽植工作，一点也闲不住。”

一棚草莓赚近3万元
许多人陆续返乡创业

尝到种果树的甜头，身为
“领头雁”的姚洪远并未停下脚
步，而是想着带领村民从温饱迈
向富裕。种植大棚草莓是姚洪远
谋划的致富新路径。

那时，全县大棚种植草莓还
是一片空白，未知的风险让村民
们踌躇不前。看到村民疑虑的姚
洪远二话没说，便将78位党员干
部和群众代表一同带到全国草
莓第一大县安徽长丰参观考察。

当村民代表们走进现代化
的草莓大棚时，看着络绎不绝采
购客商时，就吃下定心丸。“考察
回来，党员干部带头要求种植大
棚，我就向村民承诺，出现任何

销售风险，我来兜底，最低10元
一斤回购。”姚洪远说，有了兜底
保障，更多村民愿意参与其中。
就这样，流转土地、筹措资金、聘
请专家，一个月后，31个高标准
草莓大棚建起来了。

大棚建起来后，走市场还是
搞采摘成了横在姚洪远面前的
又一难题。草莓市场价格远没有
采摘价格高，搞采摘又如何吸引
客源呢？秉持“酒香也怕巷子深”
理念的他，决定以宣传破局，一
方面依靠媒体宣传推介，另一方
面通过举办南仲都“好客山东莓
丽泗水”草莓采摘节，多形式吸
引消费者及客商前来。

努力终有回报，栽植当年就
迎来“开门红”。“仲都草莓”备受
济南、济宁、泰安等大中城市消
费者青睐，春节前上市的草莓每
斤卖到30块钱，每个棚纯利润接
近3万元。南仲都村人沸腾起来。

随着草莓收益的日渐稳定，
村里决定采取“政府扶持+村内
筹资+农户自愿出资”的模式，

“滚雪球”式发展大棚草莓。1998
年的姚印杰即是享受该模式红
利的村民之一。

“我从威海做渔具配件加工
五年了，去年回村种了11个大
棚，一年赚了30万。”谈及当年即
见的收益，姚印杰不禁面露喜
色。姚印杰说，村里采取“村集体
+租种农户”的方式统一管理，苗
木及销售由村里负责，并与租种
农户签订最低收购合同，让他这
个“初学者”在创业之路上没了
后顾之忧。

回来后，不仅获得了经济上
的好收益，更多的是心灵上的归
属感。姚印杰坦言，从外出务工
到返乡创业，他并非村中个例。
从2013年开始，村民便陆续返乡
创业。“村里有700多人，300多人
外出务工，这两年只剩下40多人
在外务工了。”姚洪远介绍，除了
作为种植户承包种植外，南仲都
生态农业观光园还提供就业岗
位，让村民就近就业，每日能挣
一百多元。

废大棚变“金疙瘩”
更多人搭上致富快车

多年来，南仲都村草莓、火
龙果大棚产业日臻成熟。此时的
姚洪远又将眼光看向更远的地
方。“全县有不少因经营不善而
荒废的大棚，如果接手盘活即会
有更大的收益。”言谈之间，姚洪
远这个典型的山东汉子，眼神中
透露着一份坚毅。与他而言，别
人视为的“废大棚”，却是他眼中
的“金疙瘩”。

“我们村能人不少，但是土
地有限。”他说，随着产业的不断
发展，已不能满足越来越多返乡
村民的承包需求。为此，他决定
依托村平台接洽，帮助种植户签
下合作。如若盘活后，不仅可以
为村民增收，还可辐射周边村庄
农民，让更多的农民轻松搭上草
莓“致富快车”。

在姚洪远的废弃大棚盘活计
划中，南仲都村村民孔金龙是首批

“尝鲜者”。有着丰富种植经验的孔
金龙现已着手接管尚书村的废弃
大棚。“大棚设施较为齐备，经过2
个月的翻整，8月份就能赶上草莓
栽植的时节。”孔金龙说。

看着逐渐能扛起大梁的后生
晚辈，姚洪远欣喜万分。村里的长
远发展需要接班人、尤其需要年
轻的接班人，为此姚洪远在村两
委班子成员中注重培养年轻人。

“现在村委会里除了我，没有超过
40岁的。”姚洪远说，希望通过重点
培养年轻一代，让更多有担当、有
能力的年轻干部涌现出来，为南
仲都村发展注入新活力。

除了产业发展、人才培养外，
11年间，姚洪远还致力于打造旅游
特色村建设，按照“一带、两中心、
四板块”的空间布局，先期投资
1100万元着力打造文化观光板块，
建设完成以体验传承优秀传统文
化为主的旅游景区，涵盖金楸宾
舍、思孝古井、金楸广场、仁和广
场、乡村手工坊、民俗风情街、流水
集市、湿地花溪生态水系等。“下一
步，我们将着重抓河道治理，按照
十二生肖打造河道景观，进一步拉
动旅游。”姚洪远说。

记者 孔茜 康岩 通讯员 包庆淼

上世纪90年代做过村党支部书记，后来下海经商学经验，2011年被请回村谋发展，泗水县圣水峪镇南
仲都村党支部书记姚洪远和南仲都村有着“剪不断”的乡愁。作为致富领头人，他带领全村蹚出一条“生
态农业观光园+特色乡村游”的致富路。南仲都村从负债贫困村蜕变成致富明星村，仅生态农业观光园年
总产值就达1380万元，带动周边300余人就业。村民人均收入也从最初的不足千元，增长至人均近2万元。

姚洪远展示大棚经济作物。
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