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记者 贺照阳

为农副产品“代言”
小直播间带来大市场

走进位于山东省济南市槐荫区的济
南骏辰朵颐电子商务有限公司，一个个装
修明亮的直播间映入眼帘，楼道里回响着
主播们带货的声音。一位在镜头前售卖大
米的主播，从环境优势到种植生产、从大
米口感到煮饭方法，正面面俱到地为广大
网友答疑解惑。直播过程中，种类丰富、包
装精美的各类农副产品轮番上场，直播间
人气不断攀升，店铺推出的限时秒杀福
利，一上线即被上万在线网友抢购一空。

济南骏辰朵颐电子商务有限公司企
业负责人张万军介绍说，这是他们正在进
行的一场公益直播助农活动。公司精心遴
选的各类农副产品，通过快手直播平台以
优惠的价格“飞”入寻常百姓家，“乘云”走
向全中国。同时，张万军表示，这场直播所
获的数万元收益将会全部捐献出去，爱心
助力慈善事业。“作为快手电商行业企业
的一分子，希望能在自身擅长的领域，让
直播电商成为助力乡村振兴的新渠道，释
放出新力量。”

直播间除了能搭建在高楼林立的城
市里，更能搭建在田间地头，搭建在农民
心头。2021年秋，受陕西省汉中市政府邀
约，“骏辰朵颐”参加了当地的助农直播活
动。两位主播站在陕西乡村的田垄阡陌，
通过镜头把本地农副产品的特色亮点有
效推介给消费者。活动结束后，单场销售
额100余万元，使得当地的果农足不出户
就将“睡”在地里的水果销往千家万户。

直播结束后，团队受到了当地政府领
导的接见，当地果农激动地握着主播的手
说：“我这辈子也没见过这种情景，一天卖
了这么多，你们明年还来吧！”果农的肺腑
之言让张万军等人感慨不已，由此坚定了
要继续通过直播带货的方式，帮助农民拓
宽产品销路的想法。

助力乡村振兴
直播电商担起社会责任

作为农业大国，乡村振兴一直是国家
大政方针的重点关注方向。党的二十大报
告提出，“全面推进乡村振兴”“巩固拓展
脱贫攻坚成果”。在2022年12月召开的中
央农村工作会议上，相关政策指出，产业
振兴是乡村振兴的重中之重，要落实产业
帮扶政策，做好“土特产”文章，依托农业
农村特色资源，向开发农业多种功能、挖

掘乡村多元价值要效益，向一、二、三产业
融合发展要效益，强龙头、补链条、兴业
态、树品牌，推动乡村产业全链条升级，增
强市场竞争力和可持续发展能力。

自上而下的战略引导+政策扶持下，
电商企业、电商平台、媒体等社会各界力
量纷纷开始积极投入到乡村振兴事业当
中。面对新机遇，在直播风口上，“骏辰朵
颐”积极布建直播电商渠道，累积私域流
量，增加品牌曝光度，稳扎稳打，实现了逆
势上扬，销量攀升，俘获了一大批忠实的
拥趸。

据了解，“骏辰朵颐”自2021年10月以
来，与中国青年报、环球卫视、各地政府合
作，开展过多次直播助农活动。这期间，在
快手拥有4000多万粉丝的主播“二晨”与

“二亮”等优秀主播先后为甘肃、陕西、山
东、河北等地公益直播助农带货，累计销
售了数百个农副产品单品，总销售额超过
1000万元，真正做到了助农增收，让当地
农副产品搭上了互联网直播的“顺风车”，
有效提升了知名度。

持续孵化培育主播
深度链接粉丝矩阵

在直播电商体系愈加成熟和完善的
今天，直播带货也踏上了品牌化道路，从
原本粗犷的“价格战”进阶到品质与体验
的更高层次，对主播的各方能力也提出了
新的考验。但是一名主播的“生命周期”是
有限的，超级主播以及腰部主播不断更
迭，如何破题？

“坚持，就是胜利，骆驼走得慢，但终
能走到目的地，忍耐和坚持是痛苦的，但
他会逐渐给你带来好处”……在骏辰朵颐
办公室的走廊里，随处可见类似的标语。
张万军也称，他们一路从一个不足千人的
小村子里走出来，走到现在总粉丝矩阵达
到5000万的规模，靠的就是这一分坚持，
以及不断思考、探究发展的态度和责任
感。

为进一步扩大主播培养规模，实现集
群效应，在过去一年，“骏辰朵颐”与30余
名主播达人达成双向合作，深度链接不同
类目的主播，在给主播极大灵活性的基础
上，带领他们垂直化、专业化发展。由二晨
带头践行主播孵化机制，深入到各个产业
带里面去，为消费者带来更多领域、更多
方面的产品。如今，“骏辰朵颐”超百万粉
丝主播十余位，二晨自身强大的流量优势
也能够提升参与购买的消费者数量，保障
产品的顺利销售。

主播晓霞算得上是一名山东好品的
“代言人”，经过培训后上阵直播带货，效

果非常不错。她说，短短一年时间，自己从
“萌新小白”逐步成长为一名坐拥40余万
粉丝的主播，变得越来越自信。主播前辈
们传授的直播间如何搭建、直播方向的选
择、涨粉的技巧及主播语言的表达、形象
打造和产品销售等知识也非常受用。“每
次直播向全国网友介绍家乡的产品时我
都非常自豪，同时看着家乡的农副产品被
全国网友认可也感到无比骄傲。我会继续
努力，让更多的人遇见山东，爱上山东。”

热心公益，拥抱乡村沃土

虽然目前事业上有了一定的成绩，但
张万军始终没有忘记自己是从河北邯郸
的山村里走出来的一分子，对脚下这片孕
育自己的乡村沃土有着深厚的情感，时常
想着通过自己的方式回报社会，尽己之力
为公益事业增砖添瓦。

2022年3月，“骏辰朵颐”为河北家乡
捐献了总价值30万元的太阳能路灯；2022
年4月，济南槐荫慈善总会携手“骏辰朵
颐”向槐荫区人民捐赠价值60万元的防疫
物资；在主播二晨的快手个人主页上，可
以看到二晨为山西、河南、甘肃等地的公
益项目各捐献了10万元，此外，二晨还与
部分主播到国内多处农村走访，慰问家境
贫寒的老人与孩子……二晨说，自己从小
到大没少吃苦，啥粗活累活也干过，现在
得到了这么多粉丝的喜爱与支持，自己更
应当坚守社会责任，为美丽乡村建设、为
社会发展贡献自己的绵薄之力。

张万军说，2023年是全面贯彻党的二
十大精神的开局之年，“骏辰朵颐”将更加
坚定信心，顽强拼搏，推动企业转型升级、
拓宽销售渠道、实现产销新模式，让直播
电商事业充分助力和赋能乡村振兴事业
及产业的发展。

一根网线，一部手
机，连接了城乡，对接着
产销。近年来，火热的电
商直播正成为农副产品
销售的重要渠道，为农副
产品从田间地头走向千
家万户铺设了一条“快车
道”。越来越多的直播电
商企业将互联网优势与
农副产品无缝对接，积极
开展助农直播带货活动，
带领消费者“云进村”采
购惠利的农副产品，济南
骏辰朵颐便是其中之一。
而这种电商直播与传统
农业融合催生的新业态，
也成为了乡村振兴路上
的一道风景线。

济南骏辰朵颐

直播带货助农增收，乡村振兴搭上电商快车
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