
在创新发展的路上，山东花生油“卷”起来了

记者 王颖颖

看得见
紧跟市场需求，

包装更多样化、年轻化

“现在花生油的包装越来越好看，越来
越精致了，有的甚至看起来像饮料，很好喝
的样子。”作为家里的“大厨”，济南市民小
路是花生油消费的常客，他告诉记者，近几
年，他发现花生油的包装变了，虽然传统的
黄色、大桶油还是占据主导，但是绿色、蓝
色等清新的色调越来越多，图案也更加丰
富有趣，且铁罐包装、不同规格的小包装很
吸睛。

其实，这正是花生油企业为了迎合年
轻消费者以及市场需求所做的创新。

据《2022年中国花生油趋势洞察行业
白皮书》显示，基于京东大数据，《白皮
书》对花生油消费群体进行了画像，分成
了4大典型人员，分别是“新晋厨房小白”

“持家有道一族”“厨房高阶老手”“都市
精致银发”，其中31-40岁的“持家有道一
族”占比超过半数，30岁以下“新晋厨房
小白”增速最快，“厨房高阶老手”平均消
费金额最高。此外，省油、控量、操作便捷
等需求促使小规格包装、人性化油壶设计
成为新趋势。在山东花生油企业的产品中，
这样的趋势早已显现。

今年以来，由山东省粮食和物资储备
局打造的“齐鲁粮油”公共品牌已组织多场
品牌推介活动，其中，中国行活动分别在南

京、南宁成功举办；第四届山东粮油产业博
览会在泰山成功举办；“六进”系列活动走
进了学校和商圈；年初的“黄河年货大集”
上也有“齐鲁粮油”的身影。

作为一家“山东老字号”企业，山东山
歌食品科技股份有限公司开发的多个时尚
创意新品在推介活动中频频亮相。针对户
外运动研制的“驴友”必备品“油在美
途”、内含5种高端食用油营养搭配的车
载备用“油宝箱”、专为孕妇和儿童研制
的“小鹿系列”组合等。此外，山歌还支持
个性化专享定制需求，实现了单个标贴
打印、榨油师傅指定及多种瓶型、标贴、祝
福语选择搭配功能，也可将自己的头像及
个性语言融入标贴。

“年轻消费者更喜欢在网上消费，产品
的故事性和创意更能吸引他们的目光。很
多人看到‘玉皇’就会联想到玉皇大帝，所
以我们在‘玉皇’品牌的基础上，根据中国
的神话故事，延伸出了‘嘻油记’系列产
品。”山东玉皇粮油食品有限公司总经理张
永琥介绍，“嘻油记”系列产品，以“西游记”
谐音为主题、师徒四人为主角作为设计方
向和创作背景，就如同他们的故事一样，

“玉皇”栉风沐雨七十余载，始终坚定如初。
在产品包装上，透明的瓶身画上人物插画，
配上富有人物特色的文案，让这款产品更
加生动，符合年轻消费者的审美。“我们的
另一款‘油滋U味’花生油，在名字上就区
别于普通的花生油，要灵动许多，像年轻人
一样富有朝气，在产品的包装设计上，我们
也做了很大的改动，使用扁平的插画风，画
面更加清新有趣。”

品得到
满足舌尖需求，
更好吃也更健康

包装、规格的创新，是看得到的创新，
技术驱动下的创新才是山东花生油受到消
费者认可的根本“内核”。在科技创新方面，
山东的花生油企业都在“撸起袖子加油干”。

3月23日，第八届山东省省长质量奖公布
获奖名单，其中金胜粮油集团有限公司榜上
有名。金胜粮油位于中国花生之乡临沂市莒
南县，有70多年的发展历史，拥有国家专利36
项，花生油产销量连续多年位居全国前三名，
是“中国好粮油食用植物油标准起草单位”。

金胜独创的七星初榨工艺法，包括物
理去除黄曲霉素，花生不破碎整粒适温烘
烤，只取初榨精华，速冻凝香，恒温保鲜储
存等步骤，极大提升了花生油的品质，这一
工艺也带动了整个行业的升级。利用“七星
初榨工艺”，金胜推出了三款主打高端食用
油“原生初榨花生油”“高油酸花生油”和

“煎炸专用调和油”，分别适应国人凉拌菜、
烹炒和油炸的需求。

作为国内较有影响力的粮油企业，鲁
花集团自创立以来，始终坚持创新发展，以
科技创新助力食用油产品迭代，在为消费
者提供更优质产品和服务的同时，不断推
动食用油行业转型升级。

早在上世纪90年代，鲁花集团就开创
了鲁花花生油5S纯物理压榨工艺，既保留
了花生的天然浓香和营养品质，又去除了黄
曲霉素。凭借这些核心技术，鲁花集团荣获
了“国家科学技术进步奖”，助力国内食用油
产业向高质量方向迈进。而高油酸花生油，
是鲁花集团为满足消费者“不仅要吃得好、
吃得香，更要吃得健康”的需求研发而成的
创新产品。近几年，该集团更是通过5S压榨
技术的产业延伸，陆续推出葵花仁油、低芥
酸菜籽油、亚麻籽油等优质食用油，并在调
味品、米面板块掀起了新的创新热潮。

企业在努力创新，背后还有行业管理
部门的保障措施助力。为保证山东花生油
产品的质量，提升“齐鲁粮油”品牌内涵，山
东省粮食和物资储备局牵头制定了《山东浓
香花生油》《山东高油酸花生油》等花生油系
列团体标准，以标准统一质量，在行业内起
到引领示范作用，培育一批标准“领跑者”。
同时，山东花生油系列团体标准的出台，让
消费者有标准可依，买到的每一桶山东花
生油都有质量保证，买得安心，吃得放心。

正如《2022年中国花生油趋势洞察行
业白皮书》显示，专油专用，消费者饮食生

活理念的革新，带动食用油向细分领域拓
展，专用油将成新风向；精量油酸，高油酸成
分获得消费者青睐，油酸含量进入精量化阶
段，75%含量油酸更受欢迎，“健康”是吸引
消费者选购的驱动力；烟点无忧，消费者对

“少/无油烟”烹饪环境的要求，将使得高烟
点花生油越来越受到青睐；当季鲜油，新鲜
度成为用户购买花生油最关注的因素，新花
生、新鲜油成为潜力卖点。而这些，都是山
东的花生油企业已经做和正在做的。

叫得响
跟随“齐鲁粮油”走出去，

品牌越擦越亮

“一个强品牌就像一个聚宝盆，能带动整
个公司发展，使企业不断发展壮大”，伴随着

“齐鲁粮油”公共品牌的打造，越来越多的粮
油企业对此达成共识。与此同时，山东粮油产
品热销全国，品牌影响力和美誉度持续提升。

青岛天祥食品集团董事长、总经理于强
介绍，2018年以来，天祥在“齐鲁粮油”公共品
牌的引领带动下，积极推进“品牌引领、布局
全国”的战略，创新营销模式，跟随“齐鲁粮
油”公共品牌的步伐，走进社区、走向全国。入
驻“好粮有网”产业互联网平台，实施数字化
转型，寻找更多商机。与知名企业及线上平台
达成战略合作关系，产销衔接紧密、运输配送
畅通，保障了充足的市场供应，开创了企业发
展、产业兴旺、群众增收、消费者受益的崭新
局面。2022年实现销售收入35亿元，纳税总额
5000余万元，带动农户增收1亿元，对比2018
年，分别增长了45.8%、109.25%、233%。

“齐鲁粮油”品牌也在不断创新和成长。
在全国范围内开展“中国行”，走进北京、西
安、南京、南宁等中心城市；在省内举办“六
进”系列活动深受百姓欢迎；近年累计举办各
类大型活动近百场，带动企业新增销售收入
500多亿元；打造覆盖产购储加销各环节的
“好粮有网”产业互联网平台，入驻企业400多
家，上架商品7000多款，交易额超100亿
元……目前，“齐鲁粮油”已连续四年入选中
国粮油影响力公共品牌，纪录片在中央电视
台播出，“道不尽齐鲁粮油好”广为人知。

山东省粮食和物资储备局党组书记、
局长王伟华介绍，下一步，将全面升级“齐
鲁粮油”公共品牌，丰富内容、创新形式，线
下开展“中国行”“六进”、产销协作和博览
会等推介活动，线上发挥好“好粮有网”平
台功能，全面塑造“好品山东”粮油优质形
象。按照“1+N+N”品牌战略规划，指导有
条件的地区打造区域粮油公共品牌，引导
粮油加工企业提品质、树品牌、强产业。

“花生油天天
吃，家里认准了一个
品牌就一直买，品牌
好质量有保障”“高
油酸花生油更健康，
所以现在都给父母
买高油酸的”“现在
的厂家太贴心了，我

平时工作忙做饭少，不敢买大桶油怕放
坏，1L装和500毫升装的最适合我”……
随着生活水平的提高，消费者对花生油
营养健康的需求也越来越多样化。“家
中常备”的花生油，承载着消费者舌尖
上的美味与安全，更需创新发展。

作为花生生产大省，山东生产了全
中国约二分之一的花生油。其实，除了
产量上的“好成绩”，在“齐鲁粮油”公共
品牌打造的引领下，山东花生油在创新
发展方面也走在前列。从包装到品质再
到品牌，让消费者既“看得见”又“品得
到”，还能“叫得响”。

“齐鲁粮油”中国行南京推介会现场。

玉皇粮油的“嘻油记”系列产品。
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