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利率长期走低趋势明显

自6月初，工行、农行、建行、交行、邮
储银行宣布统一下调各类型存款利率，这
已是今年继中小银行“补降”以来的第2轮
存款利率下调。根据兴业研究统计：算上
这一次，2021年以来，存款利率已经历5次
调整，市场人士更是普遍预计，新一轮存
款利率下调的大幕徐徐开启。

也正是因此，经历了资本市场波动、
银行理财收益跌破净值之后，消费者在诸
多不确定性中将寻找安全资产的目光转
移到保险行业。另一边，资产估值的风向
标十年期国债的收益率正在跌破2 . 75%
关键值，利率长期走低趋势明显。利率作
为保险精算假设中的一个重要参数，利率
影响着保险产品的定价、保险资金的投资
收益，并最终影响保险公司的盈利能力。
而预定利率指的是保险公司在进行产品
定价时，根据公司对未来资金运用收益率
的预测而为保单假设的每年收益率。预定
利率高产品备受消费者青睐，竞争优势明
显，但也容易为保险公司集聚利差损风险。
2019年之前，备案类保险年金产品的预定利
率上限为4.025%，后来降至3.5%。今年3月，
银保监会组织20余家人身险公司开展围绕
普通险预定利率分布、分红险预定利率和
分红水平等公司负债成本情况的调研，一
时间，预定利率即将下调之声风起；4月下
旬，监管进行窗口指导，要求寿险公司调整
新开发产品的定价利率。这也意味着3 . 5%
预定利率时代即将结束。

金越尊享分红险应运而生

2023年7月1日，平安人寿上市“金越
尊享分红”，该款产品由平安盛世金越(尊
享版23)终身寿险(分红型)、平安聚财宝
(2021)终身寿险(万能型)组成。

其中，分红型增额终身寿险是主险，
该款产品的保额增长系数为2 . 5%，其中，
定价利率关乎现金价值，保额增长系数关
乎保额。

其中，在现金价值方面，“金越尊享分
红”在交费期满一定年度后，现金价值开
始按2 . 5%的增速逐年递增，可增长至终
身，时间越长，现金价值越高，长久守护保
单价值。

在保额方面，其自第二个保单年度
起，年度保额在上一年基础上，按每年
2 . 5%逐年递增，长期稳固周全守护，保障
延续终身。

更为关键的是，主险之外，平安人寿
还搭配了平安聚财宝(2021)终身寿险(万
能型)，这是一个加分项，增额终身寿险搭
配万能账户，可以使得保单红利进入万能
账户进行二次增值，以获得更大的财富增
长空间。

不仅如此，“金越尊享分红”还支持设
置双被保人，例如，父母之一和孩子同为
被保人，可延长“金越尊享分红”的当年度
保额及现价的增长周期。当需要传承时，
可通过双被保人变更为单被保人的系列
操作，将这份锁定增长的保单传承给孩
子，让爱与财富智慧延续。

另外，“金越尊享分红”还支持保单贷
款功能，最高可贷现金价值的80%，同时，
万能险账户也支持部分领取。伴随着现金
价值的持续增长，保单贷款额度也随之提
高，客户借此可以应对紧急资金需求，不
惧风雨，行稳致远。

有温度的增值服务

中国平安保险股份有限公司(以下简称
中国平安)以多年布局的医疗健康生态圈而
享誉盛名，平安人寿依托集团的健康资源，
打造了“保险+健康管理”等服务模式。

其中，最值得一提的是“平安臻享
RUN健康服务计划”，2021年2月，平安人
寿推出“平安臻享RUN健康服务计划”，这
是“保险+健康管理”的重要一环，两年多
来，平安臻享RUN持续丰富服务品项，包
括在线问诊、门诊预约协助及陪诊、重疾
专案管理、特色体检、重疾管理、私人营养
师等服务，覆盖客户全生命周期，旨在为
客户带来“省心、省时、省钱”的服务体验。

今年，中国平安再度丰富“保险+健康
管理”，“家庭医生”服务，签约专属家庭医
生，建立专属健康档案，享受7*24小时一
对一问诊服务，为符合条件的客户提供覆
盖健康预防、常见病治疗、线下就医全生
命周期的健康管理方案。平安人寿和平安
健康共同为寿险客户设计打造了慢病管
理方案，组建了由“临床医师、国家注册营
养师、资深健康管理师、心理咨询师”构成
的“四师”专业团队，为客户量身定制个性
化慢病管理方案，鼓励健康饮食、合理运
动，通过实时监测、定期随访，帮助客户科
学减重，稳定指标，预防并发症发生，养成
健康生活习惯。

数据显示：截至2023年1月，已为90余
万平安人寿客户提供服务，用户满意度达
98 . 5%。

除此以外，中国平安先后推出了高端
康养、居家养老等养老品牌，助推我国老
龄事业和产业高质量发展，为改善民生贡
献平安力量。

在高端康养方面，2021年，中国平安发
布了高品质康养品牌“平安臻颐年”，从城市
型高品质持续照料康养社区“颐年城”切入，
打造集尊贵生活、尊享服务、尊严照护为一
体的医养综合体项目。2022年7月25日，首个
颐年城社区在深圳正式奠基，这也是中国平
安的首个城市型CCRC；2022年10月，臻颐年
又推出了新产品线逸享城，并在广东佛山落
子首个项目，将高品质康养资源延伸到了新
一线城市，惠及更多的长者。

在居家养老方面，截至2023年3月末，
平安居家养老服务已覆盖全国47个城市，
超4万名客户获得居家养老权益，超1万名
客户开启权益。而所有的这些优质资源，
都将为满足一定条件的客户开放，带给客
户具有温度的服务。

平安人寿也将以保险公司的角色担
当，继续打磨低利率时代具有竞争力的产
品，持续完善“保险+”模式，为客户提供

“省心、省时、又省钱”的产品和服务，为社
会创造更大价值。正如中国平安董事长马
明哲在平安集团成立35周年的司庆活动
上所言，“专业，让每个家庭拥有平安”！

低利率时代，增额终身寿如何满足客户需求
平安盛世金越(尊享版23)终身寿险(分红型)保险产品计划

随着存款利率下行的常态化操作，一个不争的事实是，低利率时代即将到来了。
回顾过去几十年，中国的利率始终处于较高水平，人们已经习惯了高利率背景下的投资模式，但这种既有的模式将会在在低利率时

代逐渐失灵。
如何在新的利率环境中进行资产储备，这是当下一个亟待破解的难题，最为现实的路径是金融产品组合重构，一些在过过去极容易

被忽视的金融产品开始走向台前。
分红型增额终身寿险就是这样的一款产品，其获得了保险合同约定的保障责任，还额外可以享受保险公司的经营红利。。
2023年7月1日，平安人寿上市了一款名为“金越尊享分红”的分红型增额终身寿险，保额增长系数为2 . 5%，增额寿的形式使现金价

值持续增长，而在自身投资实力加持下，分红又能为客户带来可期的收益。

重要提示

1.平安盛世金越尊享分红保险产品计划由平安
盛世金越(尊享版23)终身寿险(分红型)(金越尊享分
红)、平安聚财宝(2021)终身寿险(万能型)组成。您可根
据实际保障需求与经济承受能力合理规划选择保险
产品计划，您也可选择单独购买本保险产品计划中
的任一主险；

2.本保险产品计划中，平安盛世金越(尊享版23)终
身寿险(分红型)为分红保险产品，我们每年根据分红
保险业务的实际经营状况确定红利分配方案。分红
是不保证的，在某些年度红利可能为零。我们的红利
分配方式为现金红利，为您提供累积生息、抵交保险
费以及购买交清增额保险三种红利领取方式；

3.交费一定年度后，现金价值年增速约为2.5%，具
体时间因交费期、被保人年龄等不同而存在差异；

4.本保险产品计划中平安聚财宝(2021)终身
寿险(万能型)为万能保险，结算利率超过最低
保证利率的部分是不确定的，过去业绩不代表
未来收益；

5.如您缴纳保费达到不同类型权益的保费标准，
您还可依据保费达标情况，在养老权益选择中选择
居家养老权益后享受对应居家养老权益。本资料中
所涉及的居家养老服务由平安健康互联网股份有限
公司及/或具有经营资质的第三方服务商提供，其中
付费服务需客户自行选购；

6.本资料仅用于向您介绍平安居家养老服务，不
构成任何形式的要约或要约邀请。具体服务内容、服
务流程及付费服务价格等请以平安养老管家服务号
/小程序相应信息披露为准，您可以联系您的管家了
解详情；

7.中国平安人寿保险股份有限公司保留对服务
内容、服务提供对象、服务提供规则的调整权利；臻享
RUN服务提供主体：平安臻享RUN健康服务计划所
涉服务由平安健康互联网股份有限公司、平安医疗
科技有限公司提供，涉及就医服务由第三方医疗机
构直接提供，平安健康互联网股份有限公司仅提供
协助预约，不参与提供相关医疗服务；臻享RUN服务
提供对象：限指定产品的被保险人，服务详情、服务使
用规则等详见平安臻享RUN服务手册；客户使用服
务前需授权平安健康互联网股份有限公司、平安医
疗科技有限公司使用相关信息用于提供权益服务；

8.如您缴纳保费达到不同类型权益的保费标准，
您还可依据保费达标情况，在养老权益选择中选择
高端康养权益后享受对应高端康养权益。本资料所
涉及康养服务由平安臻颐年(上海)企业管理有限公
司或其他符合资质的第三方提供。本资料中所涉及
的康养服务展示内容仅供展示和参考。不构成任何
承诺、保证、要约或要约邀请，具体以您与康养服务提
供方正式签署的康养服务合同约定及实际交付为
准。任何人员或单位以口头、书面或其他形式向您做
出的，与本资料、提示内容以及您与康养服务提供方
正式签署的康养服务合同或类似法律文件约定不一
致的表述、承诺或保障，对您及康养服务提供方均不
具有法律约束力；

9.本资料所载内容仅供您理解保险条款所用，在
某些情况下，我们不承担给付保险金的责任，具体保
险责任、责任免除、合同解除及其他内容详见保险条
款。
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