
青介绍，随着协会的成立，后两项
工作也正在紧锣密鼓地开展中。

“发展电商直播和打造属于我们村
自己的宠物交易市场，目的都是为
了给养殖户们拓宽销售渠道，我们
有了自己的销售渠道，就等于有了

市场主动权，可以合理定价，村民
收入也会相应提高。”

春节前，村两委挨家挨户收集
了养殖户们的意见，统计了有意向
参与电商培训的人员名单。等到年
后开工，村两委从当地请来的几位

电商直播达人，将在村党支部活动
室为报名的养殖户们集中讲课。

“网络直播虽不是什么新鲜事，但
打造线上宠物市场在各大直播平
台还是大有可为。我们村里年轻人
有想法，老一辈有技术，靠着两代
人的智慧，我们相信一定能把村里
的电商做起来！”望着手里报名电
商培训的人员名单，孙青信心十
足，“这里面还有好多回乡的大学
生，他们有见解、懂网络、有网感，
大家伙的心齐往一处使劲儿，养马
庄村的狗市一定能越叫越响。”

“新生代”盼望着能在互联网
上闯出名堂，上了年纪们的养殖户
们则更期待在村头空地规划出来
的这片宠物交易市场。

“头些年，我就想过啥时候在
村里也可以办一个大一点的‘养狗
大集’，全村这么多好的犬种，一定
能把咱们养马店村、临沂的种犬品
牌做好。”在村前头规划出的30亩
宠物交易市场建设用地前，胡德银
每天都回来转一转，“年后开工了，
我也要来帮把忙，我们这些‘老把
式’网上那些事研究不明白，可培
土垒砖有的是劲！”看着摞在一旁
的砖瓦和土方，他和村民所期待的

“万犬同吠”盛景，也正从设计图中
徐徐铺开，逐步落地成为现实。

李其峰 临沂报道

曾是远近闻名的“养貂村”
如今一年卖出30余万只狗

胡德银可不是吹牛。从养马庄村两委今年
统计的数据来看，去年村里这块占地1000亩
的养殖园区里，400余位养殖户共开了120家
养殖场，有规模数十只种狗的“夫妻店”，也有
五六百只优质犬的标准养殖基地，全村去年
一共卖出30多万只狗。

“俺这个村，养百余只狗的场子就有30多
家，有专养大型犬的，有养小型宠物犬的，还
有在村里开起工作室，用直播把狗卖到全国
各地的。”介绍起村里的“养狗大户”，胡德银
如数家珍。要问为啥村里出了这么多养狗能
手，胡德银颇为得意地翻出手机里的照片，

“我们这群人，可是养了40多年的水貂和狐
狸，那么难‘伺候’的物种都养过来了，现在养
些小狗还不简单？”

就像胡德银所说的，昔日的养马庄村是
远近闻名的“养貂村”。

1972年，听说隔壁县城里有人靠着养貂
赚了不少钱，村里几位农户凑了凑钱，从外地
带来2只种貂。试养几年后，效益还不错，就在
全村组织起了养殖技术交流。“从生活习性到
配种产崽，当时全村老少爷们聚在一起出主
意想办法，硬是把这些‘洋货’在村里扎了
根。”胡德银说，养貂能致富，这股风也渐渐地
从村里吹了出去。“一村富”延伸“整片兴”，鼎
盛的时候，全街道16个村有2100多人都在从

事养殖业。
“后来动物皮毛订单下降，卖不动了，剩

下为数不多的订单，价格也掉得厉害，再投入
精力养貂，也没啥利润。”胡德银说，从2016年
开始，村里养水貂和狐狸等毛皮动物的农户
就变少了。可不少人都把积蓄投入到了养殖
基地建设上，乡亲们也搞了半辈子养殖，如今
销路撤了凳，今后可咋找出路？

正在大家伙犯愁的时候，市区里越开越
多的宠物店给村两委班子提了醒：宠物犬现
在这么受市场欢迎，既然养貂养不下去了，咱
们是不是可以换个品种，腾出笼子去养狗？

养马庄村党支部书记孙青把想法告诉了
村里几位养殖户，他们也觉得这是个可行的
法子。在村两委班子调研了周边多个大型商
铺、宠物活体市场后，孙青找来村里多位养貂
大户一起算起了账：以前养水貂，一年就产一
窝，幼崽饲养周期少说半年；这狗崽一年能产
两窝，生长周期比水貂短、销路前景好、投资
少、利润还差不多。养殖户们一合计，有得赚，
那咱就干！

养殖户变更“赛道”
村里配套产业也完成转型

2017年初，养马庄村原本做毛皮生意的
养殖户们开始转型养狗。起初把一只只种犬
抱回家中的村民，心中多少有些嘀咕：“这养
狗和养貂，能是一回事吗？”

但出人意料的是，转型过程要比村民想
象得顺利。“以前养貂可精细着嘞，要控制好
养殖场温度湿度，饲料单独调配，隔一小时来

瞅瞅有没有打架的，有没有母貂食仔、幼崽互
食的情况，太费神了。”说起以前的养殖经历，
胡德银仍觉得十分不易，他拍了拍手头壮实
的幼犬，“现在养这小家伙，做好防疫和卫生，
打架撕咬的情况几乎没有，省事又省心，太好
养活了！”

除了“更好养”，村里的养殖户们“更会
养”。“饲料都是我们自己调配的，头一两个月
幼犬肠胃比较弱，喂养形式以少食多餐为主；
等到三四个月小狗开始长身体拉骨架的时
候，饲料需辅以牛羊肉等高蛋白食物，让它们
长得健康强壮；再往后狗崽要面临出栏或留
下做种犬的选择，此时它们的喂养以多营养
元素的粗粮为主，再配合精肉长身体。”胡德
银把总结出来的养殖经验都记在了笔记本
上，村里有人向他打听方法的时候就拿出来
给人看，“我们都是老养殖户出身，几乎家家
户户都有一本自己总结的‘武功秘籍’。”

这次转型，不单是养殖户们变更了“赛
道”，村里之前养貂的配套产业，也跟着一起
完成了服务项目变身。养殖园区内的动物诊
所开始专门研究狗的“疑难杂症”，之前水貂
护理的小店，摇身一变做起了宠物犬的美容
洗浴。花开遍地，村民找对了路子，趁着近年
兴起的宠物经济东风，昔日养马庄村养殖产
业的风光又出现在大众视野。这“腾笼换鸟”
的背后，是村民再次鼓起来的腰包和2024年
全村超1 . 8亿元的产值。

从风生水起的养貂产业，再到默默转型
养狗这几年，村民们戏称过上了“隐姓埋名”
的生活。不过，如今“养马庄村”在宠物狗界的

名气可不小：开封狗市、北京通州狗市、鞍山
狗市和成都狗市，以往全国几个大型宠物活
体贩卖集散地，在如今的养马庄村，随处可见
挂有它们牌照的车辆停靠。

直播卖狗粉丝超40万
电商掘金宠物经济

“老铁你稍等一下，你要看的那只比熊我
们这里有。”1月30日，养马庄村的宏润宠物基
地大厅里，村民李言涛正在短视频平台上直
播。说话间，李言涛的助手从隔壁养殖基地找
来顾客需要的犬种，在直播间定好价后，李言
涛从养殖户手中买下了犬种，晚上他将驱车
送往客户的目的地。

在全网拥有超40万粉丝的李言涛，在网
络平台上从事着宠物活体售卖工作。“之前在
老家费县的时候，因为没有那么多品类的犬
种，生意一直不温不火。”得知临沂还有大规
模宠物犬养殖园区后，李言涛当天便赶来，看
完养马庄村的养殖规模，回到家的他兴奋得
整宿没睡好，“养殖渠道打通了，感觉有海一
样的商机在向我招手。”

2024年10月，他把工作室搬进了养马庄村。
有村里丰富的犬种做支撑，靠着自己在平台上
的影响力，李言涛在网络上给来自全国的客户
牵线搭桥买狗，店铺的销量也在当月创下新高。
这种“前店后厂”的模式，也给村两委提了醒：在
保持传统的养殖模式下，是不是也可以把销售
的渠道在本村打通？

多年来，养马庄村的犬种售卖依旧保持着
村里养貂时期的销售方式：由外地客商前来采

购，再由他们售卖至全国。村民一直从事犬种的
饲养，虽然养殖技术精进，但相对市场上高价出
售的宠物犬，他们出售到采购商手里的宠物犬，
利润回报并不高。

2024年年中，村两委拜访了临沂市畜牧发
展促进中心专家，经过与专家们的一系列介绍
讨论，孙青在笔记本上写下了三句话：成立行业
协会，保持合作竞争；品种结构优化，打造品牌
效应；开拓销售渠道，打造独立的销售集散中
心。

如今看着李言涛这位个体户把直播工作室
办得这样成功，更是让孙青对村子未来的发展
规划有了信心。

30亩交易市场在规划
“养狗村”里盘算着大梦想

2024年11月，村两委经过多次召开养殖户
代表会议后，全村上下做出了三项计划：一是要
在村里成立宠物行业协会；二是在村里办电商
培训班；第三，利用在村头流转出来的土地，盖
一座占地30亩的宠物交易市场。三项计划得到
了全村养殖户的同意。在孙青看来，做好这三
项，村里养殖户们未来的收入肯定还会再上一
个台阶。

“2025年1月，我们村里成立了‘养马庄村宠
物养殖协会’，村两委班子参与，声望高的养殖
大户牵头，大家在协会里交流养殖售卖经验、划
分了售价范围，同时共享市场资源。我们村两委
班子成员做好对外宣传和村里日常防疫，给村
民搭好‘戏台’，我们在幕后当好‘服务员’”。孙
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养马庄的“养犬经”
大年初二就接到省外订单，临沂这个村转型办起120家宠物养殖场

1月30日大年初二，一大早，一辆挂着“苏H”牌照的车辆开到临沂市沂河新区朝阳
街道的养马庄村。村民胡德银缩紧了脖子，哈着热气，从怀里掏出自家养殖场大门的钥
匙，带着一行人一溜烟钻进了种犬的大棚里。

“背毛纯色、四腿有劲、两耳略尖，这批小家伙得卖个好价。”从狗栏拎出一只还未
断奶的柯基犬，胡德银怎么看怎么喜欢，“去年我这个场子交易了1800多只狗，营业额
110多万元。”从淮安赶来的采购商满是惊讶的表情，胡德银赶紧挥挥手，“就这规模，在
俺村都排不上号！俺们村宠物养殖场有120家，去年全村养狗的产值有1 . 8个亿！”

养狗养出这么大个产业？这村咋这么厉害！

一只狗叫价48万元
小村何以引来“业内明星”落户

葛相关链接

1月30日下午，养马庄村的临沂新起点种犬借配基地，百余
平方米的小院里停满了车。来的都是全国各地的种犬培育客商，
他们此行的目的也很明确，来找村里“明星种犬”———“小男孩”，
让它和自己带来的种犬进行配种。

这是只啥样的狗，能让来自全国各地的商贩大年初二就
慕名前来？

李其峰 临沂报道

“小男孩”闻名养宠圈

“这只种犬去年有人曾出
价48万元想购买，它也是我手
里配价最贵的种犬，单次‘出
场费’就要1万元。”在临沂新
起点种犬借配基地，经营种犬
借配生意的胡红科得意地介
绍着他饲育的卡宾犬“小男
孩”。

两年前，胡红科花近30万
元买下了刚出栏的“小男孩”，
这只卡宾犬无论是血统、形体
还是性格，都是繁育种犬中的
佳品，这也是促使胡红科花大
手笔购买的重要原因。优秀的
品质让“小男孩”闻名养宠圈，
从2024年初，全国各地的各类
演出展会、广告商单就接连不
断。频频曝光的“小男孩”名声
大噪，其在镜头前优秀的表现
也吸引了不少客户赶来配种。

“别看今天才大年初二，‘小男
孩’就要和两只优质犬‘约
会’。它目前配种的日程已经
排到了今年6月份，大年初二
不来‘赴约’，再见面就要等半
年之后了。”

老家是辽宁鞍山的胡红
科，如今在临沂经营着两家配
种基地。大老远从东北跑来临
沂做生意，这养马庄村有啥魅
力吸引着他？

胡红科的父亲也是做养
狗生意的，在宠物经济快速发
展的2013年至2019年，胡红科已
经在互联网上的养狗圈中小
有名气。2021年，来自养马庄村
几位养殖户的电话，让他与这
个小村子结缘。

“2021年起，村里的养殖户
陆续联系到我，希望我能把优
质的种狗带到村里借配。”胡
红科说，初到养马庄村，他发
现养殖园区里的宠物狗质量
整体偏差，市场价格提不上
去，育种方面急需精进，但1000
亩养殖园区的规模，也让胡红
科看到了村民对宠物狗养殖
的热情以及临沂的市场空间。
回去后，他准备了30只各类优
质种犬带往临沂，这也是他第
一次带这么多种犬去往外地。

村民有了优质种犬，经过
更新迭代，出栏犬种的质量和
经济效益也随之水涨船高。过
去几年，胡红科已经从鞍山来
往临沂百余次，与村民做生意
的爽快劲，也让胡红科放心地
将越来越多的优质种犬带到
了养马庄村。

“明星”落户养马庄

“2024年初，村里人跟我反
映说雄性种犬配价太贵。我盘
算了一下村里还需要配种的
市场缺口，决定把老家的生意
搬到临沂来做。用省下的路费
去降低配种价格，利好村民的
同时，也减少了运输过程中给

种犬带来的各项风险。”2024年
6月，胡红科的临沂新起点种
犬借配基地揭牌剪彩，他带来
了200余只优质种犬，成为养马
庄村的新成员。

有了这些优质种犬的助
力，经过数年的精心培育，如
今的养马庄村养殖园区内，优
质种犬遍地开花，曾经原始粗
糙的养殖方式也走向精品化。

“前些年出栏的狗崽一只才卖
几十元，不论是品相还是血
统，放到市场上都没有竞争
力。改良品种，精细饲养后，价
格较以往涨了不少。”养殖户
们说，这一切的改变都要感谢
把种犬带到养马庄村的胡红
科，现在村里人说起他，还都
向他竖起大拇指。

而在胡红科的视角里，村
民能增收致富，都是源于他们
自身的勤劳，这也是吸引自己

“落户”养马庄村的主要原因。
“这里的老乡以前是做毛皮动
物养殖的，比起以往复杂精细
的饲养程序，宠物犬的养殖难
度对他们来说简直是‘小儿
科’，这让我在配种过程中，免
去了很多后期养殖技术辅导
的难题，只负责放心提供种犬
就行。”村民养殖有经验，做生
意的豪爽也让胡红科心仪。

“大家都‘识货’，了解优质种
犬的市场价格，省去了做生意
时的那些弯弯绕绕，沟通起来
也痛快！”

当天晚上，胡红科送走客
商，又开始收拾行李，准备带
着“小男孩”参加2025年的第一
个全国展会。“这次要带它去
北京参加第12届北京国际宠
物用品展览会，我把行程发布
到社交媒体上后，已经有很多

‘小男孩’的粉丝预约想和它
合影了。”

胡红科说，这次出发还会
和以往一样，带上村里很多养
殖户的名片以及他拍摄的村
里养狗产业的照片。越来越多
的人通过小男孩了解到了养
马庄村养殖园区，了解到了临
沂还有这么大一座养狗市场。

“小男孩”在全国参赛的步子
越走越远，“临沂种狗”的牌子
跟着它也越叫越响。

养养马马庄庄村村内内有有112200家家宠宠物物养养殖殖场场..。。 康康聚聚恺恺 摄摄

大大年年初初二二，，李李言言涛涛正正在在自自己己的的宠宠物物工工作作室室进进行行直直播播。。 李李其其峰峰 摄摄

胡胡红红科科和和他他的的““小小男男孩孩””。。

李李其其峰峰 摄摄
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