
编辑：于梅君 美编：马秀霞 组版：刘淼

大学生情侣返乡养海马，生动诠释“马上富”
年销售额达二百多万，马年春节订单更是爆棚

记者 宋祖锋 青岛报道

2月9日，农历腊月二十二。在青岛市即
墨区田横岛省级旅游度假区山东头村的
海益发养殖基地大棚内，“00后”小伙万延廷
正沿着水泥池边的管道仔细巡查，鞋上沾满
了泥渍。“已经两天没怎么合眼了。”他搓了搓
冻得发红的手说道。一旁，他的女友王琀瑢对
着手机屏幕，介绍着池中活蹦乱跳的海马。
从2024年4月返乡养殖海马，到如今年销
售额达二百多万元，这对年轻情侣，在故
乡的海边，写下属于自己的青春篇章。

春节是一年中最忙碌
也最甜蜜的“丰收季”

冬季的海边寒风刺骨。2月9日，在山东
头村的海马养殖大棚中，万延廷鞋上沾满
泥渍，正沿着水泥池边的管道仔细巡查。
池中，成千上万尾海马用蜷曲的尾巴钩挂在
养殖笼上，随波轻摆，灯光下它们身上的纹路
泛着淡淡光泽。“海马其实比较懒，除了觅食，
大多时间都在休息，很少游动。”万延廷时而
蹲下，用铁钩捞起养殖笼查看海马生长情况；
时而检查输氧管路，生怕海马缺氧。

他眉头微锁，专注地检修每一个水
池。“这两天降温，管道就是生命线，万一
冻住，后果不堪设想。”为了以防万一，他
已经连续两天守在大棚里，不敢有丝毫疏
忽。在他眼中，池中的海马就像自己的孩
子，不容有任何闪失。

大棚另一角临时搭建的“直播工作区”
里，则是另一番火热景象。女友王琀瑢架起手
机正在直播，“家人们看，这是我们养殖的海
马，个个活力十足！”她语调轻快，不断在镜头
前展示海马和养殖环境。

春节对万延廷和王琀瑢而言，是一年中
最忙碌也最甜蜜的“丰收季”。他们的海马销
售正乘着“年味”与“马年”的双重东风，迎来
爆发式增长。“马年春节，我们接到很多礼盒
订单。不少水族馆也发来订单引进海马，希
望讨个好彩头。”王琀瑢说，订单从进腊月就
开始猛增，越靠近春节越多，春节前能销售
10万尾左右。

“客户主要分为两类，一类是购买干海马
礼盒作为高档、健康的年货，送给长辈或重要
客户；另一类则是公司、商铺、水族爱好者及
家庭，购买活体海马，讨个‘马到成功’的好彩
头。”王琀瑢点开接单平台，待发货列表长得

令人眼花。
为应对这波高峰，两人早已进入“战

时状态”。万延廷负责后端保障，确保养殖
环节万无一失，尤其是应对严寒挑战；王
琀瑢则统领前端，除了直播带货，还要维
护电商平台、回复潮水般的咨询、核对订
单、安排物流。“累是肯定的，有时候半夜
还在回信息。”万延廷望着忙碌的王琀瑢
说。虽然辛苦，但心里踏实、高兴，尤其是
看到自己养的海马被这么多人喜欢，成为
传递祝福的礼物，那种成就感无可替代。

小情侣不甘平庸
在故乡海边创业

同为“00后”的万延廷和王琀瑢是高
中同学，大学时却走上了不同的艺术道路：
王琀瑢学影视编导，万延廷主修播音主持。尽
管专业与养殖毫不相干，但两人骨子里都不
愿安于现状，渴望闯出一番自己的事业。

大学毕业后，他们短暂尝试了不同的
生活。王琀瑢曾到公司上班，但很快觉得“给别
人打工，不如给自己挣钱”，于是辞职回乡，通
过网络和摆摊销售海参等水产。

万延廷则利用专业，在小区附近办起播
音主持培训班。课程只在周末才有，月收入六
七千元，日子过得挺清闲。用王琀瑢的话说，创
业前是“饭来张口、衣来伸手”；万延廷没课的
时候，也常在家打游戏。然而，这种安稳却让两
颗年轻的心感到不满足，“可能我们天生爱折
腾，不想年纪轻轻就这么悠闲。”万延廷说。

转机来自一次偶然。王琀瑢结识了一
位在辽宁大连养殖海马的“东北大哥”。这
位大哥最初养海参失败，却凭一股不服输
的劲头，经过四年摸索，掌握了海马养殖
核心技术，实现苗种放养后超过95%的高
成活率，收益可观。

这个故事深深吸引了两人，他们敏锐察
觉到其中的潜力。海马作为名贵中药材，市
场需求旺、价格高，长期供不应求。尽管国内
近年兴起海马养殖热，但行业普遍存在一个
技术瓶颈：很多养殖户无法解决海马后代稳
定繁殖的难题。海马繁殖速度很快，约半个
月就能繁殖一次，可若技术不到位，新生小
海马可能在一个月内大量死亡，最终只能晒
干出售，利润微薄。

2024年初，两人前往辽宁大连，进行
了为期两个月的实地考察学习。亲眼见到成
熟的海马养殖技术后，他们心中的创业蓝图
愈发清晰。既然已有成功路径，何不将它带回
家乡？青岛即墨拥有优良的海水条件和大量
海参养殖基础设施，稍加改造便适合养殖海
马。两人觉得，是时候趁着年轻搏一把了。

2024年4月，怀揣梦想和学来的技术，
万延廷和王琀瑢从大连带回2000尾膨腹
海马苗，正式开启跨界创业。他们掏出全
部积蓄，加上王琀瑢姐姐的资金支持，凑
齐一百万元启动资金，在家乡田横岛省级
旅游度假区的海边承包三个大棚，将原有
养殖池改造成了海马的“新家”。

养殖之路远比想象艰辛。“起初什么都要
管，海水温度、盐度，海马的生长状态、食
料……每个环节都得在棚里亲自盯着，每天只
能睡三四个小时。”万延廷回忆。最辛苦时，两
人实行“白加黑”轮班：万延廷负责白天到上半
夜，王琀瑢从半夜值守到早晨。整整四个月，他
们每天只能在交接班时见上一面。“他过生日，
我们买来烧烤，简简单单就算庆祝了。”提及创
业初期的艰辛，两人相视而笑。

海边的日子单调艰苦。他们的手变粗糙
了，皮肤晒黑了，但看着海马一天天长大，所
有付出都值得。经过六个月精心呵护，他们终
于攻克海马后代稳定繁殖的技术难题，海马
数量也从最初2000尾繁育到30万尾。

打造共富“蓝色引擎”
带动整个产业升级

如今，他们养殖的海马年繁育能力已
突破百万尾。更重要的是，一条从“水下黄
金”到“共富产业”的清晰蓝图，正在这对
年轻人的实践中徐徐展开。

走进养殖基地，海马的价值根据生长
阶段被精准划分。三四个月大的活体海马
苗，作为种苗或观赏用途，市价稳定在每
尾10元左右。真正的“价值跃升”发生在加
工环节，将生长满一年的海马制成干品，
需700到800尾才能凑足一公斤，而这一公
斤干品的售价超过1万元。

“我们平时卖得最多的是每斤两三千
元的干海马。如果是体长接近30厘米的极
品，一斤卖到七八千元也不稀奇。”万延廷
介绍，海马作为传统名贵中药材，市场需
求刚性且供不应求。

目前，他们累计投入养殖成本300多万
元，现已基本回本，即将进入纯收益阶段。“我
们想让优质亲本多繁殖几代，优化种群，预计
未来的收益规模会非常可观。”万延廷说。

然而，对万延廷和王琀瑢而言，个人成功
只是第一步。他们的目光已投向更广阔的田
野，将家乡田横打造成知名的海马养殖产业
基地，带动周边渔民共同转型致富。

“传统海产品养殖规模越来越大，价格
越来越低，已成夕阳产业。很多养殖户想转
行，但苦无门路。”万延廷清楚看到当地养殖
业的困境。而海马养殖作为高附加值的新兴

“蓝海”，利润可观，正是转型的理想方向。
他们的规划务实而清晰：利用自身成熟

的繁育技术和充足的苗种资源，探索“合
作社”或“公司+农户”模式。即由他们向合
作农户输出技术、提供优质苗种，并统一
负责成品回购与销售，解决渔民转型中最
担心的技术和市场两大难题。

“想做成一个产业，就要有规模。有规
模才能打出品牌。”王琀瑢阐述他们的商业
思考。通过这种模式，周边渔民能以较低风
险获得更高收益，而他们则能从日常养殖中
抽身，专注于更前沿的技术研发、品质控制
和品牌建设，带动整个产业升级。

此外，他们还在探索海马产业的更多
可能，如开发海洋科普研学、观光旅游等项
目，旨在提升综合附加值，反哺家乡发展。

从传媒专业的大学生，到年产值数百万
元的“新农人”，万延廷和王琀瑢用双手与智
慧，不仅书写了自己的青春传奇，更以切实行
动，为乡村振兴的时代课题，提交了一份充满
活力的“蓝色答卷”。

记者 陈晨 路董萌 济南报道

济南曲水亭街的青石板路，早已被往来
游客踩得锃亮。冬日暖阳下，一个戴着小红
帽的年轻身影穿梭其间，举着相机捕捉汉服
装扮的游客——— 她就是野生摄影师“羊毛拍
了拍你”(以下简称“羊毛”)。得益于大明湖夏
雨荷IP的爆火，汉服妆造席卷曲水亭街，像

“羊毛”这样的野生摄影师也在这条老街上
涌现。从2024年底至今，“羊毛”拍过的汉服
游客有上千人，其中“夏雨荷”400多人。

初来曲水亭街“打野”拍照是在2024年
年中，当时学室内设计的“羊毛”刚从一家设
计单位离职。因为喜欢拍照，她当过一段时
间的模特。在被拍的过程中，“羊毛”意识到，
自己也可以拍照。

当时二手CCD相机在年轻群体中翻红，
“羊毛”从卖CCD相机开始，转型成为一名野
生摄影师。刚出摊时，她害羞得不敢主动揽

客，手里攥着一块手写价目牌，从早到晚奔
波，一天下来要走上万步。她至今还记得，自
己的第一单生意，是一位大学生带着妈妈，
用她的CCD相机拍下一张合影。

当时的曲水亭街与如今爆火的景象大
相径庭。“就拿现在全是各种店铺的后宰门
街来说，那时这条街几乎没啥特色。”“羊毛”
回忆，那时这里也没有汉服妆造。

半年后，大明湖夏雨荷花灯建成，“夏雨
荷”古装造型瞬间爆火。“羊毛”记得，当时一
位北京摄影师专门赶来，蹲守在夏雨荷花灯
前。对方认为，随着夏雨荷花灯的关注度越
来越高，前来打卡拍照的人势必会越来越
多。事实果真如此。“当时的曲水亭街上，十
个妆造至少有六个都是夏雨荷。”那段时间，

“羊毛”一天能拍十几个“夏雨荷”，从清晨忙
到深夜。

爱美的“羊毛”同样对“夏雨荷”妆造跃
跃欲试。2025年夏天，“羊毛”也把自己扮成

“夏雨荷”，并去夏雨荷花灯前拍下合影。
“羊毛”的拍摄工具有拍立得、CCD相机

和富士相机。仅拍立得空盒，她已积攒了上
万个。一年半下来，经她手拍过的汉服妆造
有上千个，其中“夏雨荷”造型400多个。

创业从非一帆风顺，她遭遇过同行恶意
诋毁，甚至想过放弃重回职场。“朋友说，现
在放弃有点早。”这句话点醒了她。她把委屈
化作动力，坚持在社交平台分享客片与拍摄
心得，不断创新拍摄思路，心里只有一个念
头：“我一直往前跑，让他们赶不上。”

从最初的“打野式”奔波揽客，到如今多
数客人从线上慕名而来，“羊毛”认为这份转
变源于她的真诚。在曲水亭街拍照的一年
半，“羊毛”不仅用镜头记录了几百个“夏雨
荷”，也同样见证了曲水亭街的蝶变，她始终
觉得，这条老街骨子里的韵味从未改变。往
来游客的笑容和不断迭代的汉服造型里，藏
着这条老街的烟火温情。

一个“野生摄影师”和她拍过的400个“夏雨荷”

万万延延廷廷和和女女友友王王琀琀瑢瑢养养海海马马养养出出大大名名堂堂。。

摄摄影影师师““羊羊毛毛””和和夏夏雨雨荷荷花花灯灯合合影影。。
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