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英伦SC7内在的产品品质一直为
消费者所称道，强动力、低油耗的发
动机，越级实用的配置，尽情演绎了
中级车的内外兼修。英伦汽车品牌事
业部表示，此次促销活动中，英伦SC7

坚持“品质”这条生命线不改变，不会
像其它品牌进行“减质”的促销。

配置越级对英伦SC7来说并不
是一句空话，GPS卫星导航系统、
DVD影音系统、双模式电动防夹天
窗、全自动恒温空调、智能化旅程电
脑等20多项人性化配置，更加智能

便捷，为英伦SC7家庭用户带来更多
舒适感和尊贵感。特别是全自动恒
温空调，在这一价位的车上难以找
到，英伦SC7的配置绝对给力。

“我买的1 . 8L最大扭矩是172
N ?m，功率有1 0 2 KW，在同级车
中指标不错。跟着我四处跑生意，
动力不‘肉’，也挺省油，一年下
来，综合油耗才7个多点。”从事服
装生意的谢先生对于英伦SC7的
动力、油耗很满意。英伦SC7系搭
载吉利自主研发的CVVT全铝发

动机，得益于CVVT连续可变进气
正时技术，配合塑料进气歧管与
ETC电子油门控制系统，达到动
力与油耗的平衡。

凭借优雅大气的外形设计，丰
富的配置，卓越的安全性能和物超
所值的性价比，再加上精准的市场
定位，英伦SC7深受消费者青睐，赢
得了良好的市场口碑。此次再推如
此给力的优惠活动，势必将8万元
以下中级家轿的“性价比”线位再
次拉高，重新定义“越级”魅力。英

伦汽车品牌事业部相关人员表示，
目前消费者到店均可享受该优惠，
同时还将严格监督，保证优惠真正
落实。

（康燕）

让利6000元，再享万元钜惠

英伦SC7双重钜惠 hold住旺季市场

8万以下
中级家轿是个
竞争非常激烈
的细分市场，
集中了合资、
自主的多种车
型。无论运动
风 还 是 偏 家
用，都能找到
相应的产品。
但多数消费者
比较青睐的还
是舒适、安全、
配置多、性价
比高的车型，
英伦SC7无疑
是其中的代表
车型。在“金九
银十”的购车
旺季，为了回
馈 广 大 消 费
者，英伦SC7近
期启动了“让
利6000元，再享
万元钜惠”的
大 型 促 销 活
动，最低只需
53888元。

白热化的市场竞争下，没有足
够力度的促销怎么能hold住市场？
深谙此理的英伦汽车，从上半年就
开展“英伦超值购 劲享万元礼”活
动。英伦SC7尊贵版在带有GPS、
DVD和可视倒车雷达基础上，还赠

送装潢豪华五件套。价格却在厂家
官方指导价基础上，享受一万元的
大幅优惠。而面对如此火热的金九
银十市场，英伦汽车现在又推出“让
利6000元，再享万元钜惠”的大型促
销活动。

活动中，英伦SC7全系车型将
在 市 场 指 导 价 基 础 上 现 金 让 利
6000元，超值型优惠后成交价格仅
为53888元，而尊贵版车型在享受
万 元 钜 惠 后 还 能 再 参 加 此 次 活
动。尊贵版原市场指导价74888元，

参加万元钜惠后64888元，再让利
6 0 0 0元现金，最终成交价格仅为
58888元。毫无疑问，在这个制造成
本和油价飞涨的年代，英伦SC7此
次的双重回馈具有极大的市场杀
伤力。

双重钜惠 hold住旺季市场

大·从容 诠释越级美

国人在汽车消费上非常注重外
观，偏好“大”车。暂且不论此种取
向，但是如果能够在预算范围内获
得“越级”享受，无论谁都难以抵挡。
英伦SC7车身长度为4682mm，达到B

级车入门标准，配合2602mm的轴距
让SC7营造了A+级别的空间。其后
排座椅4/6分离可折叠，充分考虑了
头部、腿部的舒展性，整个驾驭空间

舒适自在，英伦SC7真正做到了“A

级车价格 A+级享受”。
而SC7的大气外观则体现中

级车应有的“从容”。简洁流畅的
线条、舒展明快的折角，勾画出类
似欧系豪车沉稳、洗练的外形；侧
面造型饱满，高腰线和底盘基线
以前高后低贯穿车身；大型包覆
式LED尾灯，配以镀铬长条，呼应

整车的从容。令人意外的是英伦
S C 7配备了 1 6英寸铝合金轮毂，
2 0 5宽胎，如此的超规格令SC7领
先同级，也为大气外观加分。

“英伦SC7给我的第一感觉就
是大气稳重，车头多处采用1/3黄
金比例设计，盾形的进气格栅采
用多幅条镀铬装饰，显露出极佳
的神韵”，SC7的资深车主吕先生

阐述了购车理由，“我在广告公司
任客户经理，经常要见客户，所以
需要车子造型大气，SC7刚好符合
我的要求，在大气稳重的基调下，
SC7两侧的花瓣雾灯、欧式简约电
动后视镜又为其注入不少时尚气
息。同时内部空间大，配置也非常
高，这让我在接待客户的时候非
常有面子。”

涵·于内 演绎内外兼修
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