
日产最新的统计数字显
示，旗下经典且备受赞誉的
VQ发动机全球累计销量已
突破千万台。作为一款连续
14年荣膺“世界十佳发动机”
称号的引擎，日产VQ系列发
动机被誉为“世界上最优秀
的自然吸气发动机”，是“技
术日产”的代表作。

而正是在VQ发动机强
有力的支持下，东风日产全
新天籁强大的产品实力和技
术价值亦备受消费者认可。
数据显示，全新天籁3月份销
量达13114辆，比二月份增长
了79 . 8%，稳居中高级车销量
三甲。对此，有业内专家表
示：日产VQ发动机的“芯”动
力是全新天籁在中高级车市
场摧城拔寨的“开路神兵”。

全新天籁的技术价值CPU
--VQ发动机

一款计算机的运算效
率，取决于其核心部件 - -
CPU；而一款车的运动效率
和驾驶乐趣，也取决于它的

“芯片”--发动机。尤其是在

中高级车市场上，引擎的优
劣已经成为衡量轿车价值的
核心所在。

全新天籁搭载的VQ发
动机是一款“有故事”的引
擎。这款曾经连续14年荣获

“世界十佳发动机”称号的发
动机一直是“技术日产”傲视
群雄的拳头产品。早在1988

年，日产就开始了VQ发动机
的研制工作，并采用了“羽
毛”这一创新性质的仿生学
开发理念，目的是要打造一
款动力表现像羽毛般柔滑顺
畅的优秀引擎。

如今，全新天籁搭载的
这款VQ引擎，为车辆提供了
强大的“芯支持”，在舒适安
静的运行环境、高效的燃油
经济性以及强劲的动力感受
上，成就了全新天籁“动力新
坐标”的美誉。

VQ发动机铂金搭档--
CVT无级变速系统

VQ发动机为全新天籁
的驾驶带来了强劲的动力和
高效的燃油经济性，而VQ发

动机的“铂金搭档”--日产
CVT无级变速器则有效解决
了因换挡而带来动力顿挫
感，让操控变得更加平顺，实
现最舒适的驾乘体验。

全新天籁搭载的CVT无
级变速器是日产最新一代产
品。与传统的AT自动变速器
相比，CVT变速范围宽，起
步较快，换挡平顺，油耗比
传统AT减少10%以上。在VQ

发动机和CVT无级变速器的
有力支持下，全新天籁不仅
在燃油经济性方面表现不
俗，同时在动力性、舒适性、
操控性上都有着无可比拟的
优势。如此平顺的动力助推
器与VQ系列完美结合，以

“铂金动力”成就了全新天籁
的充沛动力，营造出舒适、安
静的驾驭氛围。可以说，正是

“VQ发动机+CVT无级变速
器”让全新天籁在净地林立
的中高级车市中独树一帜，
成为该级别的领军车型。

全新天籁完美呈现技术价值新标杆

日产VQ发动机全球销量突破千万

近日，为庆祝日产VQ发
动机全球销量突破千万台的
辉煌战绩，东风日产特别推
出了全新天籁“50+50”购车优
惠套餐，旨在让更多的消费
者能够体验到全新天籁的澎
湃动力及尊贵舒适。

在这项金融优惠活动
中，消费者在首付50%的车款
后即可“贷”走一台全新天
籁，大大降低了全新天籁和

VQ发动机的“粉丝”们的购
车门槛。购车一年之后，消费
者只需付清剩余的50%车款
即可。在此一年时间内，消
费者将轻松享受“0利率0月
供”的优惠--既无需为每月
硬性缴款所困扰，也不用担
心分期付款产生额外的利
息。换言之，消费者只需前期
投入一部分车款，就能提前
享受VQ发动机为全新天籁

带来的尊贵与舒适之感，真
正体验“技术日产，人·
车·生活”的内涵与魅力。

东风日产易利专营店
为答谢广大消费者长期以
来的厚爱，特别推出“天
籁V6 一根烟挑战赛”。
邀请、征集意向车主到店
头体验天籁V6的静音性，
同时征集凯美瑞、雅阁、
君越、新帕萨特等车主到
店头进行挑战，与天籁V6

进行PK。到店体验，仅花
30秒时间，就有机会获得
百元油卡或等值奖品。

庆祝VQ发动机全球销量突破千万

全新天籁尊享“50+50”购车金融优惠

112011年11月15日 星期二
编辑：王文卿 组版：朱雪天 互动 B

信用卡贷款最省钱

一般来说，贷款购车可
以选择信用卡分期付款、银
行车贷、汽车金融公司等方
式进行，其中最省钱的就是
信用卡分期付款免担保那

种，整个过程中一般只产生
手续费，节省了调查费、公证
(鉴证)费和担保费，而且无利
息。

而且用信用卡办理贷款
购车，在购买新车保险和续
保时，也没有银行车贷或金
融公司担保这些方式的要求

多，一般只需要买主要险种
和盗抢险即可，没有其他强
制要求，如购买全险或加装
GPS等，为车主的后续使用
节省了一笔费用。

不过，信用卡按揭贷款
的申请人条件要求比其他
方式都高，一般要求是本市
户口且有房产和正当职业，
没有不良的信用记录，是银
行的优质客户。

直接贷款省去中间费

银行购车贷款从是否
直接与银行打交道上分为

“直客式”和“间客式”，即购
车者自己直接去银行申请
购车贷款，先找银行后找车
行即为直客式，反之先找车
行，由汽车经销商代办贷款
事宜即为间客式。

同样是选择信用卡分
期贷款购车，如果通过4S店
找到银行代办，则需要收取
1000-2000元不等的手续费，
而如果是客户先通过银行
审核资质再到4S店选车，或

由银行介绍客户到4S店购车，
一般都会免去此项费用。所
以，想省钱就直接找银行先办
理一些手续。

选择力推贷款的4S店

由于不少经销商与合作
银行或金融公司签订了任务
量，因此，经销商每月都需要
完成一定数量的贷款购车订
单，如果选择在这些经销商处

购车，说不定还能享受到意
想不到的惊喜。据记者调查，
市区多家4S店为了完成任
务，有些店针对做贷款购车
的客户会有特殊的优惠政
策，甚至比全款购车客户享
受的幅度更大或赠送更多东
西。因此，遇到有经销商极力
向你推荐金融购车产品，不
妨尝试多要些优惠或赠品。

(专刊记者 邵明习)

贷款买车怎样最划算？？
贷款买车以其“花明日钱，享今朝福”的理念，已成为不

少购车族的选择。但是对于贷款购车，不少客户还是雾里看
花，对其产生的各项费用搞不清楚，难免多花冤枉钱。那么，
贷款买车，怎样才能做到省钱省时省力零浪费呢？
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