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都市车界

近日，本刊记者应邀前往
中国“车都”——— 武汉，与主流
媒体联盟成员一起参加了由
东风风神主办的“主流媒体联
盟之东风风神工业游”活动。
东风风神的领导在座谈会上，
向媒体记者们公布了东风风
神下一步的发展计划，并于次
日邀媒体记者一同前往武汉
车展现场感受风神品牌在车
展上的魅力风采。

全新招商政策 全

额返还建店投资

座谈会上，厂方领导向
记者透露，日前东风风神正
推出极具诱惑力的全新招商
政策，提出向二三线市场进
军，网络渠道建在客户身边
的战略口号。届时将会面向
全国百余个具备一定汽车消
费能力的地级市招募加盟经
销商。东风乘用车公司副总
经理柳玉春表示：“这是东风
风神进一步落实东风汽车公
司举全集团之力打造的自主
乘用车事业，把经销商纳入
利益共同体的战略举措。”

据厂家领导介绍，东风

风神在现有130多家专营店的
基础上，再次推出了更加诱人
的商务政策，通过加大一级经
销商硬体返利，增加二级经销
网点形象支持和场地租金支
持等举措，设法让经销商尽快
盈利，稳健运营，从而加速三
四线城市网络布局。

在新的招商政策中，东风
风神针对一级经销商着重加
大了硬体投资返利。在硬体投
资返利期限方面，专营店硬体
投资支持包括验收后一次性
硬体返利和后续提车硬体返
利支持两部分，专营店验收后
即给予一次性硬体返利，且后
续提车返利期限由2年延长至
3年，以扶持经销商成长壮大。
以非一线城市新建专营店为
例，三年内最高可得到硬体返
利400万元，基本上返还了所
有建店投资。

并且，东风风神还针对
地级城市和县域市场的二级
经销商推出了单独的支持方
案。在形象支持方面，验收达
标的二级经销商最高可以一
次性获得8万元的支持费用。
在场地租金支持方面，验收
达标的二级经销商凭借场地

租赁合同，可获得东风风神
对于租赁费用的支持。

另外，风神的“四车一机”
产品链正在全线铺开，其中包
括S30、H30和H30 Cross，以及
代号为A60的更高级别车型，
自主的1 . 6L发动机也即将批
量生产，后续商品企划正在有
条不紊进行中。今年前9个月
东风风神在销量上也保持了
同比增长，其中9月增幅最大，
终端销量突破4000台，为2012
年冲刺更高目标、实现营销整
体突围打下坚实基础。

超模古晨助阵
东风风神武汉车展

活动次日，媒体记者们一
同前往了新落成的、华中地区
最大的武汉国际博览中心，参
观了第十二届武汉国际汽车
工业博览会。在本次的武汉车
展上，东风风神据主场之利，
声势夺人，现场不仅有风神
H30 CROSS、风神S30/H30
2011款、NBA特装车及征服五
大洲的风神H30展车等五款车
闪亮登场，还请来超模古晨靓
丽助阵，引起了大量观展人士
的关注。 (李璟瑶)

中国主流媒体汽车联盟
走进东风风神


	A33-PDF 版面

