
展会时间：12月9日-11日
开馆时间：8：30-17：30
地 点：济南舜耕国际会展中心(舜耕路28号)

(注：全场免票参观)

由本报主办的2011济
南岁末精品车展于今日在
济南舜耕国际会展中心拉
开帷幕，为期三天的时间
里将上演本年度车市“最
后的疯狂”。据悉，本届
岁末精品车展总展出面积
达6000多平方米，囊括了
市面上50多个主流品牌、
300多款热门车型，展出
规模和展车数量均刷新历
届岁末车展纪录。而席卷
全场的降价促销风暴更将
给消费者带来“实打实”
的惊喜，在岁末年终掀起
一 场 “ 汽 车 年 货 抢 购
战”。

尽管今年国内车市高
速增长势头放缓，但9月份
落幕的本报2011齐鲁秋季
车展却成功吸引20余万人
次观展，并以破万辆的销
售业绩再次扛起救市大
旗。本届岁末车展延续齐
鲁春秋两季车展“销量为
王”的战略，以“优惠”
作为车展主旋律，为观众
带来2011年最后一场超值
购车盛宴。

本届车展吸引了50多
个品牌、300多款车型参

与，尤其是一大批新近问
世的热门新车的加盟，让
岁末车展的观赏性逐渐向
春秋两季车展看齐。像年
内上市的别克君威GS、
北京现代第八代索纳塔、
上海大众新帕萨特、一汽
-大众新迈腾、东风标致
508等车型组成了强大中
级车阵容；宝马、奔驰、
英菲尼迪、凯迪拉克、奥
迪、捷豹、路虎等豪华品
牌及进口大众、进口起
亚、进口现代、进口标
致、进口雪铁龙等进口车
品牌的参展，全面提升了
岁末车展的档次。

不仅如此，各品牌经
销商都将岁末车展视为年
前最后的冲量时机，纷纷
在本届车展上加大优惠力
度，在现金优惠的基础
上，各种为车展单独推出
的特价车、年终礼包、装
具大礼等促销手段也一并
推出，令岁末车展释放出
强劲的市场信号。而现场
花样繁多的抽奖互动环
节，让消费者在享受实惠
的同时体验更多的观展乐
趣。 (本记)

一年一度的岁末车展虽
然规模无法与春秋两季齐鲁
车展比肩，却因为处在岁末
年终这个特殊的市场节点
上，无论对于车商还是消费
者而言，都有着非比寻常的
意义。本届岁末精品车展开
幕之际，记者对展会上的亮点
进行了一番盘点，由此我们可
以发现，“精品”车展同样值得
我们“精心”品味。

最全面

汽车“年货”一箩筐

本届岁末车展首次将济
南舜耕国际会展中心二层开
放，参展品牌较往年有了大
幅扩容。豪华品牌及进口车
品牌方面有宝马、奔驰、凯
迪拉克、捷豹/路虎、进口大
众、进口现代、进口标致、进
口雪铁龙等；市面上的主流合
资品牌如别克、雪佛兰、上海
大众、一汽-大众、一汽丰田、
广汽丰田、东风日产、东风标
致、东风悦达起亚、东风雪铁
龙、东风本田等悉数参展；奇
瑞、江淮、全球鹰、比亚迪、长
安、东风风行、海马等自主品
牌也“倾巢出动”，包括全新品
牌东风裕隆在内的50多个汽
车品牌、300余款车型的集中
展示，充分满足了不同层次
购车人群的消费需求。

最期待

十余款新车扎堆亮相

在本届岁末车展上，多
款近期上市的新车都将悉数
到场：就在昨天刚刚上市的
广汽丰田第七代凯美瑞抢先
登陆岁末车展；东风裕隆纳
智捷大7接受观众预定，全新

的品牌及车型让车迷颇有几
分新鲜感。此外，近期上市
的奥迪A7、路虎揽胜极光、
别克君越2 . 4L舒适天窗版、
长安马自达3星骋两厢、进口
现代飞思、比亚迪G6、东风
本田新思域、东风标致308、
东风日产新奇骏、2012款起
亚秀尔等十余款热门新车都
将集体登场，让岁末车展备
受期待。

最集中

汽贸公司“组团”参展

汽车品牌“集团化”参
展成为本届岁末车展一大特
色。其中，润华、东岳和金万通
三大汽贸集团占据了展馆一
层“半壁江山”。不仅如此，润
华集团与鸿发集团还在二层
各划下200平米的展位，大友
汽贸独占600平米，当仁不让
地成为展馆二层的“地标王”。
几大汽贸集团集中“优势兵
力”加入，让岁末车展上的购
车大战愈发激烈。

最优惠

万元降价已属常态

从记者目前掌握的优惠
信息来看，不少品牌经销商为
了年终冲量，纷纷亮出了价
格杀手锏：科鲁兹最高优惠
10000元，新赛欧最高优惠
6000元；荣威350最低7 . 99万
元起，并有机会享受“半
价”优惠；MG3全系综合优
惠达12000元……除了动辄万
元的优惠幅度之外，还有各
种“0利息、0手续费”等购
车金融方案的推出，为实现
人们的购车梦想提供了更便
捷的途径。 (韩杰)

格精彩看点

岁末车展四宗“最”

对于普通工薪族而言，买车如同买
股票，想让自己不花冤枉钱，开心地捞
取一个“抄底价”，多半要靠运气。
而在业内人士看来，购车时机的选择
还是有一定规律可循的。如果我们把
波动起伏的车价绘成一张“K线图”
便会发现，车价总体趋势向下，其间
又有一些波峰和波谷，“谷底”自然
是一段时间内的最佳购车时机。本期
小编就综合各方观点来一个购车最佳
时机“大起底”，希望能为“准车
主”们打开心头的问号。

最佳时机一>>

新旧车型更新换代之际

在竞争激烈的车市，为了保持一
款车型的市场热度，厂家会不断推出
改款车型或换代车型以满足“喜新厌
旧”的消费者。而在新老交替之际，
原有车型为了清理库存给新车“让
路”，就不可避免要面临一轮价格调
整，而此时无疑是消费者出手的最佳
时机之一。比如眼下，第七代凯美瑞
和2012款东风雪铁龙C5的上市分别使
老款车型有了高达2 . 2万元和1 . 2万元

的降幅；即便是售价不足5万元的力帆
520新款登场后，老车型也有5000元的
让利和超值礼包。毋庸置疑，新车型
的上市为老款车型带来的优惠可谓
“大尺度”，如果你不想“尝鲜”只
想“捡漏儿”，那就在车型推陈出新
之际出手吧。

最佳时机二>>

“HOLD住”每年春秋车展季

对于山东购车者来说，每年春秋
两季齐鲁车展可谓“半年一遇”的购
车良机，汽车厂家之间为了“飙量”，为
齐鲁车展特批了诸多优惠政策，让车
市形成了“车展结束就涨价”的传
统，也正因如此，经常有消费者为自
己错过“车展价”而懊恼不已，不断
爆出新高的现场交易数据也成为“齐鲁
车展能买便宜车”的有利证据。

最佳时机三>>

车商集体“冲量”的岁末年终

眼下，不少意向购车者们正纠结于
“元旦前买”还是“春节前买”。在这里，

小编可以负责任地告诉你，尽管中国人
有春节前置办大件年货的消费传统，但
在买车这一点上，一般来说还是12月份
的促销力度最“瓷实”，这是由汽车厂商
的销售任务和结算制度决定的。

据了解，汽车经销商每年完成一定
指标的销售任务后，厂家会给予一定
金额的返点作为奖励，卖车的数量越
多，年终得到的厂家返利就越高。比
如销售一辆10万元的车，如果厂家有7
个点返利，就意味着经销商卖一辆车
便会额外得到7000元。而12月底通常
是车商上交本年度“销量答卷”的最
后期限，为了冲量，很多品牌不惜赔
钱甩卖，因为厂家的返利足以抵消店里
给出的优惠。本届岁末车展就是车商年
底集体冲量的一个生动缩影：中高级车
降价幅度动辄几万，经济型车也有几
千至上万不等的优惠空间，连平时难
有优惠的一些德系品牌也在购车礼
包、售后保养等方面做足功夫。

一些经销商透露：“待到元旦过
后，厂家重新规划新的销量目标，再
加上商家都不愿意在新的一年开始就
赔钱，到时候再买车就难有砍价余地
了。” (李晓宁)

购车，啥时出手最划算？
——— 最佳购车时机大起底
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