
烟台富金汽车销售服务有限
公司是一个新型的现代化企业。
公司在运作过程中实施品牌营销
战略，于2008年1月正式与吉利公
司签约，成立吉利公司烟台地区
首家4S店。该公司正在建设按吉
利公司统一设计的一流展厅，拥
有先进的设备和花园式的经营场
所，展厅宽敞舒适、商品车品种齐
全，维修车间整洁明亮，配件仓库
整齐规范。富金帝豪坚持树立为
客户提供满意服务的宗旨，注重
提供一流的服务，培养一流员工
的理念，实行制度化管理，规范化
服务的经营管理模式。公司现有
员工53人，分别负责销售、维修及
管理工作。

富金车行经营了帝豪EC718、
帝豪EC-RV、金刚、金刚二代、金
鹰轿车。公司在内部管理上，实施

人才战略，公
司 所 有 的 销
售 顾 问 会 定
期 接 受 吉 利
公司的培训，
不断提高业务
水平和车辆知
识，为客户提
供私人助理式
的服务，为客户
提 供 上 牌 、保
险、按揭等一条
龙服务。

公司销售展
厅占地面积1200

平方米，展厅销售
模式为一站式顾
问式销售模式，具有各款试乘试
驾车，让客户亲身体验购车的顺
畅和驾驶的舒适。公司售后车间

占 地
面积2000平方米，维修人员技术

精湛，队伍专业，服务优良，随时
随地都以高度的热情为客户解除
养车难、修车难的后顾之忧。

英伦金鹰CRO S S与普通
版车型相比添加更多CRO S S

的功能要素。在车顶配备了行
李架，使这款车看上去更像是
一款多功能轿车。动力方面，
采 用 V V T 可 变 气 门 正 时 技
术，通过对发动机凸轮的相位
进行调节，根据不同的路况和
转速，对发动机的进、排气进
行有效调节，提高充气效率，

提升了燃油经济性，实现了更
强动力，更低油耗，更加省
钱。其次，金鹰 c r o s s轴距
达到 2 5 0 2 mm，打造出宽
敞的驾乘空间，提升驾乘
的舒适感。后排坐椅 6 /
4折叠+水平折叠，最大
空 间 能 延 展 至 1 1 5 2 L ，
实现多变、超大的储物空
间。

烟台富金车行

吉利帝豪热销烟台
专刊记者 卜宪超

吉利英伦金鹰CROSS别有风采

1 . 5升 109马力 经销商报价（元）

2012款 1 . 5 MT 标准型 7 . 28万-7 . 58万
2012款 1 . 5 MT 舒适型 7 . 88万

1 . 8升 133马力 经销商报价

2012款 1 . 8 MT 舒适型 7 . 98万-8 . 38万
2012款 1 . 8 MT 豪华型 8 . 88万-9 . 08万
2012款 1 . 8 MT 尊贵型 9 . 58万-9 . 68万
2012款 1 . 8 MT ESC版 9 . 78万-9 . 88万
2012款 1 . 8 MT GSG版 10 . 08万

1 . 8升 139马力 经销商报价

2012款 1 . 8 CVT 舒适型 9 . 28万
2012款 1 . 8 CVT 豪华型 10 . 08万-10 . 28万
2012款 1 . 8 CVT 尊贵型 10 . 88万-10 . 98万
2010款 1 . 8 CVT 精英型 8 . 98万-9 . 38万
2010款 1 . 8 CVT 天窗型 9 . 50万-9 . 68万
2010款 1 . 8 CVT 豪华型 10 . 00万-10 . 18万
2010款 1 . 8 CVT 尊贵型 10 . 68万-10 . 98万
2010款 1 . 8 MT标准型 7 . 68万-7 . 98万
2010款 1 . 8 MT尊贵型 8 . 88万-9 . 68万
2009款 1 . 8 MT舒适型 7 . 98万-8 . 28万
2009款 1 . 8 MT豪华型 8 . 48万-8 . 98万

1 . 5升 106马力 经销商报价

2010款 1 . 5 MT舒适型 6 . 98万-7 . 58万
2010款 1 . 5 MT豪华型 7 . 98万-8 . 88万
2010款 1 . 5 MT尊贵型 8 . 48万-8 . 98万

1 . 5升 109马力 经销商报价

2012款 1 . 5 MT 标准型 7 . 18万-7 . 28万
2012款 1 . 5 MT 舒适型 7 . 48万-7 . 58万
2012款 1 . 5 MT 豪华型 8 . 18万-8 . 28万

帝豪热销车型

今日烟台
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