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今日烟台

“破烂王”集体拒收啤酒瓶
记者调查发现，运输麻烦、利润微薄是主因
文/片 本报记者 李娜

“夏天还两毛
钱一个的啤酒瓶，
现在怎么没人愿意
收了呢？”临近年关，
不少市民开始清理
家中的杂物。不过，
他们在卖废品时却
发现，“破烂王”几乎
啥都收，唯独啤酒瓶
都不愿收了。记者调
查发现，空酒瓶太占
地方、利润微薄、运
输麻烦，让挑剔的

“破烂王”有钱也不
愿意赚。

几年前，不少有眼光的
汽车经销商开始将“触角”
伸向县级市。如果说当时还
显得时机稍早的话，那么眼
下，便是他们收获的好时
节。

年底将至，不少人都会
有购车的冲动。随着市区购
车热潮趋于平稳，县市区的
购车人群成为年底车市主
力军。

忙完农活开忙考驾照

不少农村掀起考证热

“周围的邻居都开上小
汽车了，看着别人美滋滋地
开着，自己心里也痒痒。”栖
霞蛇窝泊镇果农刘名今年
50岁出头，最近正在忙活考
驾照。刘名告诉记者，今年
春天他就到驾校报了名，11

月上旬一忙完地里的活，他
就开始学车了。

“岁数大记性也差了，
好多东西看上三遍五遍才
能有个印象。”考驾照虽然
挺费劲，但刘名从没打过退
堂鼓。

“最多的是20多岁的小
年轻，不过四五十岁的也挺
多。”刘名告诉记者，忙完农
活，他村庄里不少人都在忙
着考驾照，“我想买经济实
用的车，没事拉着老伴、孩
子到城里逛逛。所以车得省
油，内部空间还得宽敞点。”

汽车商瞄准农村市场

高性价比车型最吃香

县市区居民趁岁末进
城买车，汽车商们对此感触
最深。不少汽车经销商说，
现在县市区的汽车保有量
正在逐步提高，价格在10万
元以内的高性价比汽车最
吃香。

“我们的车性价比比较
高，而且价位多在十万元以
内，符合县市区居民的心理
承受能力。”烟台市钦海汽
车销售有限公司销售经理
王洪志告诉记者，“就拿前
几天的岁末车展来说，我们
力帆汽车卖出了20多辆，客
户中县市区的居民占了相
当的比重。”

“东风风神品牌从2009

年7月份进驻烟台以来，凭
借高端的品质，得到了不少
烟台消费者的青睐。”东风
风神烟台达盛昌专营店销
售经理孙飞说，自进入烟台
市场以来，东风风神汽车在
烟台的保有量不断上升。最
近店内推出了2012款全系
新车，超高的性价比受到了
众多市民的关注。

“上午刚来了两个栖霞
的果农，说是周围邻居买的
我们家的车，他们也想过来
看看。”孙飞告诉记者，目前
越来越多的汽车经销商瞄
准了农村市场，激烈的竞争
迫使车商们不断在服务上
下功夫。“随着经济水平的
提高和消费观念的更新，周
边县市区居民的购车需求
高涨，蕴藏着很大的潜力。”

本报12月13日讯(记者
李园园) 继12日上证综

指失守2300点整数位，创下
32个月来的收盘新低后，13

日股市继续一路下跌，板
块几乎全军覆没。烟台23只
上市交易股票中，除*ST九
发继续停牌外，只有张裕A

飘红，但涨幅仅0 . 21%。
13日，沪深两市单边重

挫，再创新低。上证综指报
收2248 . 59点，跌42 . 95点，跌
幅1 . 87%，成交515 . 9亿元；
深成指报收9190 . 88点，跌
185 . 40点，跌幅1 . 98%，成交

457 . 7亿元。个股跌停潮翻
涌，各板块几乎全军覆没，
盘 中 股 指 最 低 下 探 至
2245 . 87点。

在跌潮中，烟台本地股
也未能幸免，一片绿色，21只
股票下跌。其中，正海磁材下
跌5 . 26%，恒邦股份跌幅达
4 . 79%，龙源技术跌4 . 04%，兴
民钢圈跌7 . 54%……当日跑
输大盘的多达17只。

13日，烟台本地股只有
张裕A孤独飘红，开盘价为
110 . 30元，以111 . 61元收盘，
涨幅仅0 . 21%。

汽车商瞄准农村市场
10万元以内高性价比车最吃香
本报记者 孙芳芳

A股市场“绿油油”一片

本地股仅张裕A勉强飘红

酒店纷纷推出圣诞节订餐计划

圣诞晚宴现在就能开始订
本报12月13日讯(见习

记者 齐金钊 ) 虽然距
离圣诞节还有一段时间，
但港城各大酒店已推出
圣诞晚宴的预订计划，市
民现在就可以在酒店报
名预订圣诞大餐了。

“平安夜和圣诞节的
订餐报价出来了。”13日，
记者在南大街一家酒店
里看到，圣诞节订餐的宣
传牌已经摆到大厅里。酒

店工作人员告诉记者，酒
店从上周开始推出圣诞
节专场晚宴计划，并开通
了订餐热线，市民现在就
可以预订24日、25日两天
的圣诞晚宴。

“很多人聚在一起吃
圣诞大餐的情形很热闹，
气氛特别好。”市民刘女
士说，她去年收到朋友送
的两张圣诞餐票，在平安
夜和丈夫一起到酒店吃

了顿圣诞大餐，感觉非常
好，所以今年还准备预订
几个位置。

记者走访港城部分
酒店获悉，最近几年来，
选择到酒店享用圣诞晚
宴的人越来越多。为此，
许多酒店陆续推出圣诞
节专场晚宴。圣诞大餐除
了一些传统食物外，往往
还会有火鸡、牛排等西餐
登场。

至于今年圣诞晚宴
的价格，据各酒店工作人
员介绍，由于每年的菜谱
都不一样，所以很难作比
较。不过从目前的报价来
看，圣诞期间推出的几个
消费档与去年基本持平。

记者在市区一家四
星级酒店看到，今年圣诞
晚宴的报价最便宜的为
168元每位，最高的为458

元每位。

▲因无人收购，市民只好将酒瓶扔到了垃圾箱里。 ▲回收站的工作人员要将酒瓶打包，以减少占用的空间。

市民：

啤酒瓶扔进垃圾箱
13日早上，胜利油田

疗养院居民区的一个垃
圾箱里，横七竖八躺着十
多个空啤酒瓶。夏天的时
候，这些空酒瓶如果论个
卖，每个能卖到两毛钱，
可现在为什么被人丢弃
了呢？

小区内的一位居民
告诉记者，现在收废品
的都嫌麻烦，已经不要

啤酒瓶了。“在家里放着
太占地方，只好扔到垃
圾箱里面了。”

住在这个小区的王
先生对此也很苦恼。从今
年夏天开始，他在附近的
海滨小区和金沟寨小区
陆陆续续买回很多啤酒，
现在家中已经攒了300多
个空酒瓶，空酒瓶几乎摞
成了一面玻璃墙。年底快

到了，他本想找收废品的
一下子拉走，没想到问了
好几个破烂王，人家都不
愿意要。“当初买啤酒的
时候，商店说每个空瓶按
两毛钱回收，现在是一毛
钱了。收废品的不收，拉
到商店又不值，实在不行
我也得当垃圾倒了。”

记者在海滨小区、金
沟寨小区走访了5家商店，

每个商店都说只回收自
家卖出的啤酒瓶。对于不
同的酒瓶，每个商店回收
的价位也不一样，低的5分
钱一个，高的也有两毛钱
的。金沟寨小区一位商店
店主告诉记者：“一箱酒
一共12瓶，一箱酒瓶也就
是6毛钱，放在这里占我的
空间不说，还碍事，还不
如不收。”

回收站：

利润太低不值得收
针对这个疑问，记者

走访了芝罘区3家小型废
品收购站。结果，两家答复
不收啤酒瓶，另一家虽然
说收，但是要按照碎玻璃
的价格回收，每斤6分钱。
只有莱山区一家大型废品
收购站收，但他们需要挑
选酒瓶。

在碧海大厦后面的一
家废品收购站内，摆有成
堆的废铁、废旧报纸和纸
箱，唯独不见空酒瓶。老板
王玉富告诉记者，他已经
有半年不收啤酒瓶了。“啤

酒瓶现在只能当碎玻璃
卖，一斤才卖五六分钱，赚
不着钱。”王玉富说，酒瓶
占据的空间大，运输也不
方便，所以同行几乎没有
收购酒瓶的了。

文化路废品收购站的
老板神秀强也有同样的体
会。虽然他没有明确告诉
记者不收啤酒瓶，但他一
口气说出了“麻烦、费事、
不赚钱”几个词。

红旗东路上的一家大
型废品收购站是按照啤酒
瓶的年份定价的，2010年

以及以后生产的酒瓶每个
1毛钱，2010年以前的全都
视为碎玻璃，8分钱一斤收
购。“你看看酒瓶的底部写
着B2010或者B2011，这是
国家规定使用的酒瓶，超
过这个年限的就当碎玻璃
收。”

记者调查发现，现在
不仅废品回收站大都不愿
收酒瓶，收废品的小贩更
不愿收。

在华茂街，记者遇到
了收废品的廖女士。她
说，主要是因为啤酒瓶没

有利润，大家才不愿意
干。“你算算就明白了，
我的脚蹬三轮车拉100斤
酒瓶的话，只能卖6块钱，
我只能赚两三块钱。要是
拉1 0 0斤废纸箱的话，我
能卖45块钱，赚十来块钱
呢。”

在红旗东路一带收
废品的老张还道出了另
一个原因，他说：“酒瓶
特别容易碎，我按个收的
话，每个挣3分钱。拉上一
车一旦碎掉几个，基本上
就白干了。”

1 .

2 .

3 . 啤酒厂家：

仍在有条件回收
细心的市民还发现，

现在的啤酒瓶容量也在悄
悄发生着变化。早些年那
种“水桶腰”啤酒在市面上
已经见不到了，取而代之
的多是500毫升和600毫升
的酒瓶。有些市民猜测，是
不是啤酒厂要更换新包
装，不愿再回收酒瓶了？

记者电话咨询了一家
酒厂的销售人员，他说，酒

厂并没有停止回收啤酒
瓶。只是厂家不直接回收，
主要由零售店代收，大型
酒店则由供货商在送货时
负责回收，回收的价格是1

毛钱到2毛钱一个。另外，
根据市场行情，酒瓶的回
收价格也是不断变化的，

“因为啤酒瓶也有一定的
使用期限，一些早期的酒
瓶，厂家是不回收的”。

1996年，国家出台了
《啤酒瓶GB4544-1996强制
性标准》，要求啤酒生产厂
家必须使用 B 型防爆酒
瓶。该标准建议，“B”瓶的
回收使用期限为两年，这
就是啤酒瓶的“保质期”。

红旗东路废品收购站
的一位杨姓负责人告诉记
者，今年下半年开始，废品
价格都有所回落。不仅啤酒

瓶降价了，废报纸也从每斤
9毛钱降到7毛钱，纸箱从每
斤5毛钱降到4毛钱……在
这种情况下，破烂王们都开
始有意识地减少收购低利
润的废品。另外，由于利润
越来越薄，很多破烂王现在
都开始转行去打零工了。破
烂王之间的竞争减少了，大
家也就开始对破烂“挑三拣
四”了。
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