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山东

扩招30名员工
欲逆市淘金
济南这家软件公司破冰前行
本报记者 崔滨

抓住商机

扩大了市场

13日早上8点钟，70多名员
工陆续来到位于省城高新区齐
鲁软件园的舜德竟天开始一天
的工作，没有此起彼伏的电话铃
声，也没有疾速奔走、大声讨论
的景象；有的只是所有的员工安
静地坐在电脑前编写软件代码、
完善网络架构。

赵春国介绍，该公司目前最
具竞争力的产品，是一款专为中
小企业量身定做的企业信息化
管理软件。“今年以来，公司开始
陆续将这款软件，应用到IOS、
Andro id等智能手机应用平台
上，扩大产品的推广规模。”赵春
国说。这种繁忙中的井然有序，
让赵春国既满意又有些失望。满
意的是，今年企业抓住了3G通
信服务质量大幅度提升、智能手
机深入寻常百姓生活的机遇，扩

大了市场。让赵春国遗憾的是，
由于今年银根紧缩，不仅客户的
回款周期拉长，影响了现金流，
而且融资成本进一步提高，大大
限制了企业今年的规模扩张。赵
春国说：“我们是典型的IT技术
开发企业，有多少人就有多大的
生产力，原打算今年在新增了30
多名员工后，能够再招更多员工
的，但是因为没法筹措到更多的
资金，造成了今年的业绩没能达
到预想的标准。”

也曾裁员一半

学会如何自保

2008年的金融危机在重创
公司的同时竟让舜德竟天找到
了自身的定位。“当时我们几个
企业负责人压力很大，在痛苦中
决定砍掉一些短期内看不到盈
利前景的项目，分流一部分员
工，收缩企业规模，降低成本渡
过难关。同时认识到3G将是未

来电信服务的大趋势，应该提前
做好准备。”

在这次公司成立以来面对
的最大低谷中，舜德竟天将员工
人数从40人左右缩减到20多人，
主营业务也集中到为企业客户
提供行业软件支持上来。

“可以说，是这次危机让公
司学会了应对大势。”赵春国说，

“首先企业要学会如何自保，要
舍得‘丢车保帅’；同时要看到未
来业务的增长点在哪里，企业再
难也要保住希望的火种。”

今年员工

达到史上最多

在2008年金融危机中坚持
大力发展基于3G网络的软件开
发，让舜德竟天渡过危机后进
入到快速发展期，“到 2 0 0 9年
底，公司针对3G网络的软件开
发和销售，市场情况非常不错，
我们不仅找到了稳固的盈利模

式，销售额翻了一倍，而且员工
的规模，也恢复到了2007年底40

多人的最高水平。”
“这一点说明，即使经济环

境再不好，每个行业都会有自
己的机会。比如我们所主要服
务的电信行业，在3G技术大规
模铺开商用之后，信息传递模
式从之前的以短信、电话为主
转变到基于宽带流量的网络信
息交互，这让软件企业的业务
范围和市场机会增加了不知道
多少，之前在这方面的探索以
及金融危机带来的行业洗牌，
让我们这些能够活下来的、多
看一步的企业，有了更好的发
展机会。”

尽管今年再次面临经济形
势波动，但舜德竟天依然坚持继
续扩大员工规模，“新增加了30

多名员工，主要是开发不同平台
上的智能手机应用程序，毕竟这
是当下最有前景的领域，必须抓
住这波市场机会。”

“钱少挣一点不怕，就怕失去
信心，有信心就有转型创新的动
力，就有扩大生产、再度发展的希
望。”采访中，一些小微企业的老板
如是说。

尽管压力重重，但他们没有失
去信心，而是依然踏实地做自己的
主业，把技术做强。而且越来越多
的企业意识到坚定做实业，加快转
型升级的重要性，选择在危机来临
时修身养性，为将来的发展储备实
力。

虽然一系列财政金融政策正
在向中小企业伸出援手，但是小微
企业不能仅仅依赖政策，更需要的
是自救，否则将陷于被动的境地。
从来就没有救世主。小微企业指望
别人救你，总是有太多太多的麻
烦，可以驾驭和影响的空间太小。
因此，小微企业还是要自救，不断
地形成特长和特区。只有自强才能
吸引别人更多的关心和爱护。

最重要是自救
本报记者 崔滨

“原计划今年企业销售规模能冲一下，现在看与去年持平

就不错了。”见到济南舜德竟天软件有限公司总经理赵春国

时，他正在办公室与管理层讨论着公司今年的收入。

对于像舜德竟天这样的小型企业来说，每次经济形势波

动，都是一次关乎生死的考验。不过赵春国认为，“中小企业的

优势就是灵活敏锐，学会顺应经济周期寻找商机，机会就总会

比困难多。”

▲本报记者在与软件公司
员工沟通交流。 蹲点

感言

蹲点企业：

蹲点记者：

济南舜德竟天软件
有限公司

崔滨


	A09-PDF 版面

