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汽车在使用过程中，手刹的
使用率是非常高的，可手刹并不
是“万能保险”，它的效能会随
使用次数的增加而下降。很多时
候，明明手刹已经拉上了，但由
于系统失效或者使用不当而起不
到应有的作用，从而造成事故，
因此车主应该定期对爱车的手刹
进行适当的维护与检查。

确定手刹手柄的工作位置

与脚刹车的踏板一样，手刹
手柄也有一个拉动的行程。通
常，当手柄提拉到整个行程的
70%时，手刹系统就应该处于正
常的刹车位置了，这个工作点可
以通过数棘轮的响声来确定。可

以将汽车停在比较安静的地方，
慢慢拉起手刹，边拉边数棘轮发
出的咔嗒声，直到手柄拉到尽头
为止。然后算出响声总数的70%

位置，这个位置就是手刹手柄的
有效工作点。

检查手刹机构的效能

把汽车开到坡度较大、路面
状况良好(最好是柏油路)的斜坡
上，踩住刹车，挂空挡(如果是自
动变速则挂在N挡)，将手刹手柄
拉到刚才确定的工作点位置。然
后慢慢松开刹车踏板，如果汽车
没有发生滑动，就说明手刹的效
能良好。上坡和下坡应该各做一
次。

测试手刹的灵敏度

除了制动效能外，还应该检

查手刹的灵敏度，这对斜坡起步

特别重要。在没有坡度的路面上

慢速行驶，缓缓地提拉手刹手

柄，感觉一下手柄的灵敏度和接

合点。这种检查方法会使手刹机

构磨损，所以检查的次数不宜太

多。在检查过程中，如果发现手

刹的制动效能或灵敏度不理想，

通常可以通过调节手刹的操作钢

缆来解决。在手刹手柄的底部与

钢缆的连接处 (一般由内饰件覆

盖)有一个可调的补偿机构，用扳

手松开锁紧螺帽，就可以拉伸刹

车钢缆的长度。

高速行驶莫用手刹

有许多车主认为遇上制动系
统失灵，可以拉动手刹来减速，
其 实 这 种 做 法 是 非 常 危 险
的。由于手刹机构并不
精密，左右两侧的
制 动 力 分 布
不 均 ， 在
高速行驶
时 拉 动
手 刹 很
容易使
其中一
边的后
轮 抱
死，发
生 侧

滑。正确的做法是通过降挡来减
速，到车速很低时才拉动手刹将
车子刹停。

汽车手刹使用学问及误区

新的一年即将开始，不
少家庭都盘算着能在能够
拥有一辆车属于自己的车。
10万元以下、适合家庭用车
需求，这是不少消费者的购
车诉求。看似简单的要求，
但选车绝对是个技术活儿。

一直以来，长安悦翔都
很吸引消费者关注，这恐怕
要归功于它的外形设计，有
着类似马自达的动感效果。
前后熏黑底的灯组最抢眼，
尖角造型的前大灯与整个
前脸配合得也很好。可以
说，长安悦翔是众多自主品

牌车型中拥有难得漂亮外
形的一个。

悦翔搭载搭载的这台
长安出品的1 . 5L发动机，技
术上跟铃木颇有渊源。在长
安的改造下，它的参数规格
变得好看了很多，起码在众
多自主品牌对手面前，悦翔
那最大功率72kW、最大扭
矩137N·m的数据完全说得
过去。实测的加速成绩0～
100公里/小时为11 . 70秒，属
于正常中等水平，100～0公
里/小时的刹车距离为45 . 20

米。这款车配备 4AT变速

箱，相比其他一些没有自动

挡车型的对手，悦翔已经先

行一步，而且很明显价格也

控制在合理的范围之内。

悦翔从外到内都代表

着一种进步，尤其是车内中

控等部分可以看出各种边

角和细节的处理算是还不

错。各种车内的储物功能也

比较丰富，也挺实用。空间

够大，也够舒适。无论从哪

个方面来说，长安悦翔都是

一款适合家庭使用的自主

品牌车型首选。

新年购新车 首选悦翔

潍坊天驰4S店特推出
大型团购火热报名中！全系
车型都加参加团购活动，优
惠幅度根据当天的报名参
加团购的人数来定，报名人
数越多优惠越大。开始时间
为2011年12月18日-2011年12

月24日上午11点。
从2010年11月隆重下

线，到2011年4月在上海国
际马术场首发亮相，宝骏

6 3 0逐步进入消费者的视
线。宝骏汽车是上汽集团旗
下与荣威、名爵齐头并进的
三驾马车之一，是通用集团
在华的第四个品牌，同时也
是五菱集团具有国际品质
的乘用车品牌。

目前，市场对宝骏630的
价格预估是在7—10万。“安
全、可靠”是宝骏630的核心
诉求，产品以“六全设计”理

念来满足目标消费群，提供
具有国际化品质的产品与
服务，以超越顾客期望。

此外，与传统自主品牌
采用拼凑式设计的方式不
同，宝骏汽车遵循通用的
GVDP全球整车开发流程，
严格执行设计、采购、制造、
实验四大重要构成，配合通
用GMS全球制造系统，打造
全球一致的国际品质。

天驰4S店推出大型团购活动

乘联会数据显示，比
亚迪S6自上市以来销量迅
速攀升，不到半年就已经
摘下月度自主SUV单车型
销量桂冠。金九银十S6借
市场热度趁机发力，11月
份销量过万达到12296辆，
同时连续三个月蝉联自主
SUV单车销量王。比亚迪

凭 借 精 准 定 位 、 精 品 战
略、体验式营销打造出新
一代城市 S U V 王者———
S6。

经过半年的市场检验
S6月销迅速突破万辆，三
度封冠，精品战略获得了
市场高度认可。只有潜心
提升产品品质，以精品车

型打动消费者，才是真正

品牌向上突围之道。

只要用心做产品，市

场 一 定 会 回 报 相 应 的 成

果，S6的热销就是一个典

型。作为比亚迪又一款月

销万辆车型，将助力比亚

迪汽车二次腾飞。

S6夺三连冠 城市SUV封新王
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