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亚沙会助力海阳旅游地产
“高景·中央海岸”总经理慕磊：海阳“走出去”开拓市场的潜力不可小觑

文/片 本报记者 李彦慧

22日的海阳2012滨海地产
论坛暨“高景·中央海岸”全国
代理商大会，吸引了来自山
东、河北、江苏、浙江、黑龙江、
北京、天津、新疆、山西的200

余家代理商。参观了项目样板
间、体验了项目的配套会所
后，代理商们对项目赞许不
已。

距离青岛45分钟车程，
距离国家湿地公园10米，距
离亚沙会基地800米，距离海
滩800米……在海阳度假区

内，“高景·中央海岸”在行
业内脱颖而出，其全新的开
发理念，引领着滨海地产的
新模式，吸引着活跃在全国
的代理商们。

“‘高景·中央海岸’营造
了舒心的生活环境。”来自青
岛的一家房产营销公司的郭
女士感慨：“我曾经进行了多
次走访和调研，也体验过了

‘高景·中央海岸’的配套会
所，这里的生活配套做得着实
不错。生活设施很齐全，生活

很惬意。”
“高景·中央海岸”按照国

内一线城市的高品质标准进
行打造，创造了海阳数个第
一：第一个有社区电影院的小
区，第一个有游泳池的小区，
第一个拥有高档会所的小区，
第一个拥有地下停车场、人车
分流的小区，第一个真正实现
冬天也可以分户取暖居住的
小区。在海阳这个正在崛起的
滨海新城，“高景·中央海岸”
正引领着滨海地产新模式。

作为半岛蓝色经济区
规划中的重要节点，海阳旅
游度假区成为滨海城市的
新生力量。6月16日即将在海
阳召开的第三届亚沙会，更
让这个县级市成为众人关
注的焦点。

“高景·中央海岸”总经理
慕磊分析，海阳的丁字湾海上
新城，是山东半岛蓝色经济区

9大核心区的“两城”之一。依
托于半岛蓝色经济区对丁字
湾海上新城的产业定位和即
将召开的亚沙会，国家战略使
得海阳新城区(旅游度假区)的
房地产发展水平和城市建设
配套提前了10年。

亚沙会的举办让海阳受
到国际关注。“一个县级城市
能代表中国举办一个国际性

赛事，这是历史上绝无仅有
的，也给了海阳巨大的发展机
遇。”慕磊说，海阳“走出去”开
拓市场的潜力不可小觑。

为了迎接亚沙会的召开，
海阳市政府大力打造了美丽
的亚沙新城。慕磊认为，海阳
正在向城市地产转型。亚沙
会，无疑将给海阳的房地产行
业带来巨大的升值空间。

伴随着各种利好政策
和地理优势，海阳的各种城
市配套也给房地产带来了
走出去的支撑。海阳自身资
源加之“青岛后花园”的区
位优势和丁字湾新城的产
业融合，让其房地产的发展
很有“后劲”。

高标准的酒店配套、齐全
完善的商业、医疗、教育、文

化、旅游、交通配套更是开创
了海阳滨海地产的全新模式。
慕磊分析，这个全新模式以其
齐全完善的现代化城市配套、
生态健康的湿地产业开发、高
端游艇度假消费、旅游资源升
级开发而使得这里的人居产
品呈现一种可持续发展的全
新风貌。无论是对于传统度假
地产的季节性局限还是配套

缺失，都是一种颠覆。
“此次代理商大会，我们

召集了以往操作过其他滨海
地区房产的一些优秀的代理
企业，从他们的反馈中也证
明，海阳目前所呈现出来的城
市面貌、生态滨海资源、交通、
商业、医疗、教育、文化设施标
准，是他们以往操作代理的滨
海区域所不能企及的。”

距离6月16日召开的第三届亚沙会还
有不到两个月的时间，海阳的旅游地产
在这个国际化大型赛事的推动下借势发
力。22日，海阳2012滨海地产论坛暨“高
景·中央海岸”全国代理商大会开幕。来
自全国各地的200多家房产代理商聚焦海
阳地产的“亚沙时代”。

亚亚沙沙城城规规划划图图吸吸引引了了来来自自全全
国国各各地地的的代代理理商商驻驻足足。。

代代理理商商们们在在““高高景景··中中央央海海岸岸””
销销售售中中心心详详细细了了解解项项目目。。
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