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齐鲁楼市·新闻

齐鲁春季房展会完美落幕
8万人观展定走420余套房

展会客户登记两万余组

现场下定420余套

本届房展共有40多个楼盘项
目参展，提供房源约1 . 2万套，
现场直接下定420余套，济高东
拓 、 北 大 资 源 、 保 利 山 东 置
业、重汽地产、阳光100、齐鲁
置 业 、 和 辉 置 业 等 成 为 大 赢
家，现场下单房源套数低者15

套，高者达60套，这在楼市调控
背景下实属意想不到，参展开
发商也纷纷表示对下半年楼市
信心满满，现场拥挤的观展人
群和车辆让本届展会“春意”
十足。

雄踞VIP1展位的济高东拓
置 业 成 为 本 届 展 会 最 大 的 亮
点，携手旗下10个楼盘为泉城市
民带来一场购房盛宴，展会上
一次性亮相了舜奥华府、东岸
嘉园、天马相城、涵玉翠岭、
龙园等10个项目，价格从每平方
米五六千元到上万元不等，这
也是齐鲁房展会十四年来首次
有开发商十盘联展。据济高·东
拓置业副总经理王在波先生介

绍，此次推出的项目价位不高
且购房者选择余地较大，适合
目前市场行情，对刚需购房者
很有吸引力。他表示，随着房
贷利率等调控政策的逐步放松
和刚性需求的释放，对下半年
楼市有信心，以此把今年房展
作 为 一 个 平 台 ， 向 购 房 者 推
介。

六大纯新盘亮相

登记客户上千组

本届春季房展会上，中铁
十四局集团、北大资源集团、
重汽地产、银丰地产、阳光朗
乡五大房企带着开发项目亮相
展会，通过齐鲁房展这一平台
展示项目状况。

“今年房展会明显增加了
不少新面孔，对于我们购房者
来说有了多重购买选择”，不
少观展市民对记者说到。中铁
十四局集团在本届展会上亮相
中国铁建·国际城、中国铁建·
明山秀水两大项目，其中国际
城项目位于奥体西路东侧，距
离经十路仅500米，地段优势凸

显。据项目负责人介绍，三天
展会客户登记近500组，沙盘处
咨询市民络绎不绝，更有开发
企业率团队参观项目，对其建
筑与户型设计给予很高评价。

另外，北大资源开发的尚
品燕园、重汽地产开发的重汽
翡翠外滩、银丰地产开发的银
丰唐郡、阳光朗乡开发的温泉
国际等纯新盘皆受观展市民追
捧，户型面积多在70-130平米之
间，为刚需和改善型客群提供
房源选择。

“五”“六”“七”打头

购房热情升温

市民刘先生从去年开始关

注楼市，打算购置一套新房备
结婚之用，观望了半年，一直
没有下手。他说，去年房地产
市场不景气，价格波动较大，
业主维权事件频频发生，自己
也不敢轻易下手。“不过从年
初到现在，济南楼市价格呈现
下 降 趋 势 ， 打 折 优 惠 幅 度 较
大，今天就是奔着买房来房展
会的。”

记者采访各参展展位了解
到，置业人群中刚需客群依然
占主导地位，五、六、七千元
的房子更被他们所关注。在展
会现场，济高·东岸嘉园、济
高·天马相城、保利花园、济
高·涵玉翠岭、中海国际社区、
重汽翡翠清河等楼盘在展会现

场以“刚需”价格面市，吸引
众多购房者关注。除价格外，
现场展出的房源在面积、户型
上也偏爱刚需，由北大资源开
发的尚品燕园项目，户型最大
面积为120平米，最小55平米，
据置业顾问介绍，75-90平米户
型面积占到近6成，完全为刚需
购房者“量身打造”。据悉，
在开幕式当天上午，北大资源
即下单十余套房源。

某参展开发商表示，受调
控影响，目前市场以刚需客群
为主打，在推盘进度上，也把
中 小 户 型 的 刚 需 产 品 放 在 首
位，借此拉动整体项目销售。

(楼市记者 陈晓翠)

为期三天的第26届齐鲁春季房展会于22日落下帷幕。

本届展会观展达8万人次，

登记客户两万余组，

420余套房源现场下定，

成为济南自限购以来人气与销量最高的一次房产交易会。

东拓十盘联动吸引众多购房者驻足询问
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