
民生

2012年4月26日 星期四 编辑：王敏 美编/组版：武春虎C04 今日威海

今年鲅鱼价格比去年贵三成
市民：等价格降下来再来买，现在只能尝尝鲜

本报威海4月25日讯 (记
者 林丹丹) 25日，记者从
威海水产市场了解到，今年
鲅鱼量少价高。不少销售商
介绍，同等规格、同样的钱，
去年能买三条，今年只能买
两条，而销量不到往年同期
的一半。

在威海水产市场，贝类市
场内一片繁荣，不少市民驻足
购买。与之相反的是，销售新
鲜鱼的摊位只有零星几家，比
较冷清。记者25日在市场内走
访了解到，市场上每斤鲅鱼售
价在18元至30元不等。

销售新鲜鱼的摊主刘先

生说，规格在一斤左右的鲅
鱼，每斤22元。“虽然不少新
鲜鱼已经上市，尤其是鲅鱼，
但是销量却比往年少了近一
半。”他解释，在威海市民印
象中，鲅鱼价格应该比较便
宜，但是今年价格却每斤涨
了五元左右。

正在购买海鲜的孙萍女
士告诉记者，她以前一般买
两三条，今年只能买一条。

“等价格降下来再来买，现在
先尝尝鲜。”水产市场的销售
商王女士告诉记者，“同等规
格的鲅鱼 ,同样的钱，去年能
买三条，今年只够买两条。”

威海市海洋与渔业局渔
业科的工作人员介绍，截至
目前，威海水产品市场价格
增势明显，捕捞的海产品价
格明显提升。数据显示，鲅
鱼、鱿鱼价格同比分别增长
30%和20%以上。养殖产品方
面，大菱鲆价格提高最为明

显，达到70元/公斤，提高40%

以上。
渔业部门分析，水产品

价格高主要受货源偏紧、海
上资源衰退、生产成本持续攀
高的因素影响。不少渔船停
港，停港率达到八成以上，出
海渔船多以大马力渔船为主。

样板房内看房模、旧房换新居、买房送家电……

房产花样营销赚足眼球
文/本报记者 王帅 片/本报记者 王震

25日上午，郭先生来到一家房地产公司的样板间，还未进门，迎接他的是几
位金发碧眼的美女。“不是卖房子吗，咋有这么多美女？”正当郭先生疑惑时，工
作人员介绍，她们是由公司请来的房模。

记者了解到，现阶段，很多房产公司纷纷推陈出新，推出了特色营销活动，
房屋以旧换新、聘请房模宣传、抽奖、送装修款等等，赚足了购房者的眼球。

房模走进样板间

记者看到，在一家房地
产公司的样板间里，大门正
对的沙发上，两位美女始终
端庄地坐在沙发上，冲每一
位观看样板间的市民微笑。

在139平方米样板间的
客厅里，一位身着黄色礼服
的中国姑娘坐在沙发上，沙
发对面摆放一台宽屏液晶电
视机。餐桌上摆放着鲜花、红
酒和高脚酒杯，餐桌旁坐着
娇小漂亮的俄罗斯美女，始
终微笑着。参观的市民和媒
体纷纷举起相机，而俄罗斯
美女也很配合地看着镜头。

在书房，一位美女在书桌旁
看书，旁边还摆着咖啡杯。

大家没想到样板间这么
有生活气息。现场工作人员
介绍，这种营销推广模式更
加生动形象，通过房模真实
生活情景来展示户型和房屋
特色的方式，可以使原本冷
冰冰的房屋融入更多的生活
气息，有助于购房者透过熟
悉的生活情景选择自己需求
的房型。

抽奖、送装修款、送家电

买房子送家电、买房子
送旅游、买房子送装修、预定
房源现场抽奖……这些营销

方式已被威海很多房产企业
采用，也吸引了不少购房者
前往。

“好房源限时抢购，现场
抽奖送家电，时尚家电任你
拿，100%中奖。”威海某房产
公司发布的广告吸引了不少
购房者眼球。该房产公司负
责人介绍，通过送家电、送装
修款等方式可为购房者减少
资金周转负担。

也有部分房产商在特殊
节日策划一些优惠活动，如
劳动节、国庆节、母亲节、情
人节等购房优惠；还有开发
商为预定房源的购房者送去
旅游优惠，如北京三日游等。

样样板板房房内内的的美美女女模模特特吸吸引引了了看看房房者者的的眼眼球球。。
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