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多元化道路推进山推崛起
本报记者 马辉 本报通讯员 王砚华

近日，山推股份公司驶
入了国内工程机械行业外贸
出口的快车道。302台套主机
成套设备、总价值2 . 5亿人民
币大单落定南美地区。

“产业结构转型，我们是
实践者，更是受益者。” 山
推股份公司董事长张秀文

说，山推所走的一条道路，就是一条多元化、国际化的道路。今后一
段时间，山推将加快优化产业布局，完善全球化的销售网络，确保国
际市场占有率持续增长，实现与国际工程机械巨头共舞。

302台套主机成套设备、总价
值2 . 5亿人民币大单落定南美地
区。近日，山推股份公司迎来了国
内工程机械行业外贸出口开门红。
日前，首批279台山推多品种主机
已抵达青岛港口，准备发运到南美
地区。此次山推成套设备出口发
运，公司将派驻22名服务人员一同

前往。服务人员将由山推多个部门
的服务人员组成，也是公司目前为
止人数和规模最大的一次，为施工
项目提供了成套解决方案。

“此次成套设备大单出口，是
山推全系列产品大规模进军拉美
市场的一个重要里程碑。”张秀文
告诉记者，今年以来，公司开始调

整市场布局，在保留传统市场的基
础上，大力开拓战略市场。市场结
构由原来以非洲、东南亚为传统市
场，转变为由泛俄、非洲、中南美齐
头并举的更为平衡的市场结构。

“目前，山推产品涵盖和品牌
推广到世界五大洲133个国家。”山
推股份公司总经理王飞告诉记者。

工程机械行业是一个产品众
多且技术、资金、劳动力均密集的
行业，总结我国工程机械行业发
展趋势，产品多元化是民族装备
制造业强大之本，是实现国际化
发展的趋势。

“我们可以看到，卡特、小松都
是全系列产品发展，都不是靠单一
产品来实现大而强的。” 张秀文

说，现在各大工程机械制造商纷纷
拓宽产品线，增强企业竞争力。

王飞告诉记者，2008年山推
全资收购湖北楚天，进驻混凝土
机械领域。短短两年时间，已经形
成“一站三车”成套设备系列化产
品链，销售收入实现了四倍以上
增长。2010年，山推与日工株式会
社、武汉中南工程机械设备有限

公司联合投资兴建山推武汉混凝
土产业园，目前山推混凝土机械
正在快速成长，产销量实现四倍
以上增长。

“山推已告别推土机单一产
品的时期，在保证推土机市场优
势地位的同时，积极拓展多元化
产品市场，拓宽产业链，实力不断
增强。”张秀文说。

三原健是来自日本的供应链
管理专家，山推近年来在经营管
理方面的优化提升速度令他感到
惊异。

今年年初，山推以综合得
分第一名的成绩摘得“山东省
省长质量奖”。王飞认为，评分
除依据产品质量外，还包括管
理、服务等方方面面，因此获奖
不仅是对物化的“产品质量”的
认可，更是对山推整体发展质

量的肯定。王飞说，“企业在高
速发展时期，如果不能夯实发
展质量，就难免会‘阴虚火旺’。
在国家强调转方式调结构的大
背景下，山推静下心来抓企业
的发展质量，回头看，这种选择
是正确的。”

“质量型”发展体现在不惜
“血本”补齐企业发展短板。随着
产销规模不断扩大和业务日益多
元，山推迫切需要对产、供、销、研

发、财务、服务等各部门的资源和
信息进行统一整合。为此，他们高
薪聘请了郑鸿亮(泰山学者海外
特聘专家)负责ERP企业资源计划
系统建设，仅2010年就投入大量
的建设资金。

据了解，近年来山推先后从
卡特彼勒、丰田等国际知名企业
吸纳了30多名高端人才，如今在
山推四大工业园区中，随处可见
各种肤色的外籍员工。

补齐发展短板，重视人才科技建设

调整市场布局，大力开拓国际市场

拓宽产业链条，朝产品多元化发展

山推产品正被运往海外市场。崔保运 摄


	H12-PDF 版面

