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今日泰山

车商推陈出新

速度逐渐加快

自进入 2012 年以来，为了维
持市场热度，众多车企仿佛达成了
默契，一季度扎堆上市了一批新
车，涵盖了紧凑级到中级车再到
SUV 的各个细分市场。目前正在
北京国际展览中心举行的北京国
际车展上，更是创出了单日集中上
市 20 多款新车的记录。据了解，为
期一周的北京车展，将至少有 120

辆新车发布上市。有业内人士就戏
称，现在汽车的更新换代速度，马
上就赶超手机、电脑这样的电子产
品。

回望几年前的车型，款式单
调，性能与配置也相对较低，与现
在扎堆上市的更高性能、全新外
形、更丰富配置“高帅富”新车比起
来，简直天壤之别，也难怪让越来
越多的车主动起了换车的念头。

换车逐渐提上

车主议事日程

时尚流线的外观、令人心动的
技术、愉悦快乐的驾乘感觉……眼
看着一款款新车闪耀登场，“有车
人”的心里怎能不痒？所以当各汽
车厂商以“乱花渐欲迷人眼”之势
不停推出新车时，扎堆看车的，不
只是新购者，相当一部分是换车
者。

本报 4 月初举办的春季车展
上，除了购置首辆车的准车主们，
更多的是开着车来逛车展的老车
主。他们开着陪伴了自己两三年的

“老伙伴”，心里却开始惦记另外一

款。
赵先生的捷达是 4 年前还打

工时买的，4 年来这款车跟随他经
历了风风雨雨，见证他从打工者到
个体老板的转变。“虽然对这款车
产生了深厚的感情，但是生意人得
懂得包装自己。客户总是说我生意
做得这么大，还开着捷达，太碍眼，
我才有了换车的念头。”

除了新车型的诱惑，使用年限
增加带来的保养维修费用不断增

加，也是促使车主换车的一大因
素。

一般来说，汽车每 6 万公里
或每 2 年要进行一次“大保养”，
平均花费为 3000 元至 10000 元，
这里面还不包括更换零配件的费
用。而从第五年开始，保养费用会
直线上升，所以正常行驶里程在
15 万至 20 万公里、车龄约在 5 年
以上，是私家车最普遍的换车年
限及里程。

换车时代来临

为 4S 店带来新商机

随着换车时代的渐行渐近，众
多老车主纷纷购置新车，越来越多
的旧车流入二手车市场。

“处理二手车的途径，一是通
过二手车交易公司，二是直接在
4S 店置换新车，三是转卖给亲戚

朋友。对于急迫想换车的消费者来
说，第二种方式最省时省力，所以
二手车置换，将成为 4S 店业绩增
长的下一个关键点。”嘉信汽贸市
场部杜经理表示。

据笔者了解，目前泰城有多个
品牌都开展了二手车业务，像北方
车辆、嘉信汽贸这样的老牌 4S 店
和广宝宝马等高端品牌，都在经营
类似业务。

如今随着新车市场竞争更加激
烈，东风日产、北京现代、马自达等
品牌都纷纷加大了旧车置换新车的
政策力度，以刺激新车的销售。

据了解，目前泰安东风日产嘉
信店正在开展针对天籁的“座驾升
舱”活动。据杜经理介绍，所有车主
在嘉信 4S 店用旧车置换天籁时，
都可按旧车当前市场价原价置换。

换车时代

如何享受优惠与便利

据悉，不少车主车主加入到二
手车置换行列时，往往会顾此失
彼，特别是有些商家会故意抬高二
手车价格，减少新车优惠，或者压
低二手车价格，加大新车优惠。因
此，车主在换新车前不但要充分获
取新车价格以及近期的优惠促销
情况，还要了解旧车的残值。

与此同时，尽管目前许多厂家
都推出了品牌二手车，但值得注意
的是，在同一个汽车品牌的不同 4S

店中，有些 4S 店具有二手车专营资
格，但有些却仅具有置换业务资格。
因此，当车主有计划在 4S 店完成车
辆置换时，不妨考虑选择具有二手
车专营资格的 4S 店。另外，对于同
个品牌车型置换，厂家方面往往也
会提供更大的政策补贴。（赵兴）

换辆新车 更新品质生活
汽车在不断地更新换代，汽车厂商纷纷不遗余力的推陈出

新，而且汽车在使用一段时间后，出现机件性能下降、养护成本

提高等，而且伴随着车主经济实力和社会地位的提高，旧座驾逐

渐不能满足车主需求。如今，在“买不买车”、“买什么车”的声音

中，夹杂了越来月的“换什么车”和“再买辆什么车”。
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