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买黄金不如买股票

在本次股东大会上，有股东
提问为何巴菲特不投资黄金时，
巴菲特以一个精彩的例子回应：
如果你有一片庄稼，你当然期待
每年等着它有收成，年复一年。
可是如果投资黄金的话，它是不
会变的。

言下之意，伯克希尔的股票
是个庄稼，而黄金只是黄金。如
果你持有1盎司黄金100年的时
间，最后，你拥有的还是1盎司
黄金。但是如果你拥有100英亩
的农田，你所拥有的是100年的
丰收，你还可以用这些收成买其
他的农田和东西。

巴菲特表示，股票是庄稼，
黄金只是黄金。金价在50年前是
30多美元，现在是1600美元左
右。而伯克希尔·哈撒韦的股价
50年前是十几美元，现在已经12
万美元一股了。

在投资方向上，巴菲特表
示，太阳能和风能的短期效益还
无法预见，但等待价格合理时要
投资。而石油——— 天然气的价格
比率已经非常令人吃惊。巴菲特
表示：“如果能看到煤炭还是天
然气将怎样继续上演，肯定是一
件十分有趣的事。”

巴菲特身体状况受关注

2012年4月17日，巴菲特向伯
克希尔的股东致信，称自己患有
前列腺癌。虽然癌症处于早期，虽
然有很多身患此病的行业巨头都
安然无恙的先例，巴菲特自己也
表示对病情很乐观，但毕竟岁月
难饶人。

加之巴菲特并不常在公共场
合谈论个人健康问题，所以大家都
希望在本次股东大会上听听股神
对自己病情进展情况的亲口确认。

巴菲特在股东大会上对身体
情况笑答：“我觉得挺好的，吃得
也挺好的。”

接班人名单仍未明确

巴菲特在2012年致股东信中
明确表示，自己已经选定继承人，
但拒绝透露其身份，并表示接班
人自己目前也被蒙在鼓里。

而在本次股东大会上，巴菲特
表示，董事会已经准备一个继承人
计划，未来的CEO在巴菲特之后将
会承担很大的风险。但巴菲特未明
确表示继承人的名单。在股东大会
上，对于继承人问题，巴菲特表示，
对伯克希尔长远的前景来讲，“继
承人是谁”不是公司的关键，保持
公司长期的价值理念才是继承者

所面对的重要责任。

看好中国消费品公司

从中石油到比亚迪，巴菲特
对中国的公司有着自己独特的情
结。

早在2011年7月，巴菲特便宣
称自己已准备好投资中国市场，
随后，其麾下NetJets也宣布将组
建合资公司，进一步拓展中国市
场。

本次，在股东大会上，伯克希
尔·哈撒韦公司副主席查尔斯·芒

格对中国需要多长时间才能产生
像可口可乐一样伟大的公司的问
题回答是：“中国已拥有一些伟大
的公司。”而巴菲特则指出：“我们
倾向于中国某些出口产品良好的
公司，主要是消费产品类公司。中
国已拥有一些巨型公司，它们的
市值将超越某些美国公司。”

消费股是A股“避风港”

对于A股市场中的消费类股
票，分析人士表示，从消费行业本
身来说，商业零售、品牌服装、食

品饮料都有一些较低估值而业绩
增长相对确定的品种。从长期趋
势和短期的确定性看，消费股都
是二季度的避风港。此外，外资对
中国消费类股的偏好，将对该板
块产生较长时期的溢价影响。

中金公司近期表示，市场情
绪或将继续眷顾消费与防御的取
向，食品饮料股尤其是白酒股骄
人的业绩有望引领板块表现。海
通证券发布的报告显示，消费股
票的稳定收益主要得益于消费行
业的稳定增长和对GDP的稳定贡
献。 (和讯)

巴菲特：投资黄金不如炒股
美国东部时间2012年5月5日至5月6日，一年一度的伯克希

尔·哈撒韦股东大会如期而至。伯克希尔的股东大会价值早已
超越单纯的股东大会，其已成为属于全世界投资者的“盛宴”。

银行卡是社会大众使用
最广泛的非现金支付工具，目
前绝大多数银行卡是以磁条
为载体的，随着社会的发展，
从应用安全、社会功能拓展、
与国际支付体系融合等多方
面提出了更高的要求，按照我
国银行卡产业发展的总体规
划，十二五期间以磁条为载体
的银行卡将逐步被以芯片为
载体的银行卡 (即“金融 I C
卡”)所代替。
一、什么是金融IC卡

IC卡是集成电路卡(In-
tegrated Circuit Card)的英文
简称，内部包含着CPU芯片、
存储器、加解密算法协处理器
等硬件部件，并能通过卡片操
作系统进行数据处理，因此可
以将金融IC卡看成一台微型
的小电脑，它采用IC芯片技术
和金融行业标准，具有消费信
贷、转账结算和现金存取等功
能的金融支付工具，是现代信
息技术和金融服务融合的产
物。
二、金融IC卡的发展历程

上世纪80年代中期,国际
上第一张金融IC卡在法国问

世。进入二十一世纪，国际上金
融IC卡在保持原有功能的基础
上，使用功能不断丰富，应用领
域不断扩大，呈现出蓬勃发展
的势头。欧洲支付理事会颁布
的《单一欧洲支付区支付框架》
规定：欧洲支付区内，芯片卡将
逐步代替磁条卡，卡片标准的
过渡期为2008年1月1日到2010
年12月，之后磁条卡将在欧洲
支付区内无法使用。

2005年，中国人民银行审
时度势，颁布了《中国金融集
成电路(IC)卡规范》，并于2010
年颁布了《中国金融集成电路
(IC)卡规范》第二版，用以指导
国内金融IC卡的推广和普及
工作。2008年1月，中国人民银
行正式批准宁波作为金融IC
卡项目的试点城市，试点工作
取得圆满成功，受到各界普遍
认同。十二五期间，我国将要
逐步落实金融IC卡发展战略，
全面推进金融IC卡工程。
三、“芯”时代金融IC卡的特点

金融IC卡兼具标准性、安
全性、便利性、经济性和创新性
的特点，金融IC卡的推广应用
具有现实和深远的意义。

(一)标准性。标准是产业的
生命线，也是社会效益最大化的
源头。金融IC卡作为银行卡的换
代产品，继续坚持统一标准、联
网通用的原则。标准统一不仅规
范和促进了银行卡的发展，更重
要的是方便了持卡人的认知和
使用。中国人民银行制定的金融
IC卡标准PBOC2.0，为我国各类
支付卡的发行和使用提供了统
一的规范。

(二)安全性。普通磁条卡
防伪能力有限，加密功能较
弱，有可能被伪造。金融IC卡
的载体“芯片”具有计算、存储
和处理等功能，制作复杂，难
以复制，芯片卡容量大，可存
储密钥、数字证书、指纹等用
户信息，提供多重安全系统防
护，所以金融IC卡的推出将极
大地提高银行卡安全水平。

(三)便利性。金融IC卡可
以同时采用接触和非接触两
种接口方式，其中接触式接口
可以实现传统磁条卡的转账结
算、存取现金等功能；非接触式
接口能够实现小额支付功能。
在公交、高速、泊车等金额较小
的日常支付中，持卡人可以不

用支付现金，只需将金融IC卡
接近受理终端，即可利用非接
触式接口实现自动扣款，无需
繁琐手续，实现了方便、高效和
简捷的支付方式。庞大、先进和
日益完善的银行卡联网通用网
络可以为小额支付领域提供更
加有效的特色化服务。

(四)经济性。推广使用统
一的IC卡标准，有利于节约社
会成本，提高经济金融效率。
从持卡人角度讲，有望将公交
卡、餐饮卡、社保卡、传统银行
卡等多种卡片整合为一张金
融IC卡；从商户角度讲，使用
统一标准的受理设施，可以方
便受理卡片，减少通讯费用开
支；从银行角度讲，可以依托
联网通用的银行网络，提高现
有金融资源利用效率；从行业
角度讲，可以减少在受理终端
上的重复投资，实现银行卡产
业各个环节的共赢、共生，良
性互动，共享规模效应。

可见，金融IC卡的应用和
推广将是我国银行卡产业发展
的重要阶段，是符合时代潮流的
必然选择，是一项实实在在的便
民、惠民工程。 (王爱军)

银行卡将走进“芯”时代

5月4日，华宝证券发
布研究报告显示，4月投连
险 账 户 单 月 平 均 收 益
1 . 19%。2011年11月至2012
年4月，可获取数据的相关
投资账户总体平均回报率
分别为-1 . 42%、-3 . 43%、
0 . 42%、3 . 16%、-2 . 10%和
1 . 19%。

4月，A股市场走出一
波反弹行情，万得资讯的
数 据 显 示 ， 截 至 4 月 2 7
日 ， 沪 深 3 0 0 指 数 上 涨

6 . 98%、中证500指数上
涨 7 . 2 5% 。债券市场方
面，中证企业债指数上涨
0 . 8%，国债指数和中证
债券总指数微涨。

4月，投连险各账户
随着股票市场的反弹较上
月实现收益率反转，从具
体账户层面看，华宝证券
排名体系内的187个账户
中，有180个账户取得正
收益，几乎全线飘红。

(高嵩)

4月投连险平均收益1 . 19%

格财金资讯

5月4日，建行山东省
分行与山东省工商联女企
业家商会联合发起的“齐
鲁女性俱乐部”正式揭牌，
山东省工商联女企业家商
会知名女企业家，浙江商
会山东分会、长江商学院
校友会山东分会有影响力
的女性代表成为齐鲁女性
俱乐部的首批会员。

建行相关人士介绍 ,
“齐鲁女性俱乐部”旨在让
齐鲁各界女性精英在俱乐
部里实现资源互享、经验
互馈、感情互温，为齐鲁各
界富有声望和号召力的女
性领袖搭建无碍沟通平
台、密切合作平台和商机

共享平台，推动会员间共
商共赢。俱乐部成立后,将
通过定期举办多层次、多
形式、多主题的专享论坛
和主题沙龙等，为广大会
员提供全方位、全流程、全
生命周期的管家式、顾问
式私人银行服务。建行山
东省分行私人银行将秉承

“以心相交、成其久远”的
服务理念,为所有会员提供
以私人财富管理、综合金
融和专享增值为核心的一
揽子金融解决方案和一体
化金融服务，全力助推会
员的事业发展,服务会员的
品质生活。

(财金记者 薛志涛)

“齐鲁女性俱乐部”落户建行

900万持卡人，1200余万张
卡片，遍布全球135个国家，每
日超过30万笔的全球交易授
权和账户清算记录，全球200
多个国家的数千万家商户的
支付服务支持，99 . 9999%以上
的交易正确率……六年来，光
大银行信用卡完成了规模发
展的超越。面对激烈的同业竞
争，面对越发同质化的市场，
光大银行坚持走出一条具有
自己特色和内涵的发展道路。
创新、文化和公益，构成了光

大银行信用卡品牌的灵魂。
2006年，光大信用卡成功首

推“福”信用卡，主打“福”文化。至
今“福”卡已成为国内首屈一指
的单一信用卡产品。2010年，光大
银行率先推出了“阳光存贷合一
卡”，标志着国内真正意义上信
用卡与借记卡整合产品的诞生。
2011年，光大银行信用卡中心完
成核心系统大升级，升级后金融
交易授权响应时间缩短至0 .15
秒以内，大大提升了支付受理效
率。同年，通过ISO27001信息安全
管理体系认证，成为国内首家经
监管部门批准后获得此项认证
的信用卡中心。

多年来，光大银行信用卡
坚持创新，建立精准数据库营
销、提供差异化功能服务、创建
独特文化品牌、打造新型产品供
应链、开展精益管理方式……通
过创新，不断获得发展新动力。

光大信用卡一直致力于
建立具有文化内涵的品牌，开
发富有中国特色的民族品牌
信用卡，如“福”信用卡。2011
年12月，“福”信用卡获得了

“年度最具中国魅力信用卡”
奖，被誉为“最受老百姓喜爱
的信用卡”。

参与公益、践行社会责任
是中国光大银行在重点实施

的战略目标之一。2012年1月，
光大银行推出了“您消费一次，
我捐一分爱心——— 光大信用卡

‘母亲水窖’公益行动”。据了
解，光大银行信用卡已累计捐
赠“母亲水窖”公益项目超过
1500多万元，修建水窖3193口，
小型集中供水工程43处，有效
帮助解决了西部干旱缺水地区
居民饮水和用水难题。

未来，光大银行信用卡还
将开展多个公益活动，这既是
光大银行信用卡用感恩的心
回馈客户、回报社会的善行，
也是光大信用卡用行动书写
大爱精神的最佳呈现。

光大信用卡 刷新每一天
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