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都市车界

中级车大年将至

市场裂变趋势初现

2011车市风起云涌，在
国家政策取消小排量购置税
优惠政策以及消费者需求逐
渐成熟的大环境下，中高级车
销量大爆发。从一年的市场演
变来看，B级车消费市场完成
了新一轮的格局划分。

根据一季度的销售趋
势，中级车传统的“纺锤形”结
构正在悄然发生变化。以有

“小君越”之称的英朗GT为代
表，在整个中级车同比下跌的
情况下，它的销量却呈现越阶
式增长，月均销量破万，同比
增长30%，并且15万元以上高
配置车型超过了销量的60%。

这说明中级车消费者对品牌
和产品力的要求提升了，中级
车高端细分市场将获得更多
青睐。

“混战中”

树立中级车新标杆

在老车款促销，新车型
布局的大环境下，处于生命
周期强势阶段的英朗GT展
现出了强大的竞争力，从设
计、工程、制造、质量等方面
前瞻性地定义了高档中级车
标准，成为标杆之作。

从车身基准来看，英朗
GT拥有同级产品中最大的前
后轮距，达到前1544mm、后
1558mm的水准。而优雅修长
的车身——— 长4671mm，宽

1815mm，高1478mm，尤其是
2685mm轴距，不仅是目前同
级别最好的空间标准，而且更
加接近中高级车水平，比马自
达6还长了10毫米。

动力总成方面，英朗GT
拥有1 . 6L、1 . 8L、1 . 6T三款
发动机可选，配合S6六速手
自一体变速箱，不仅满足低
油耗、低排放、低维护成本的
用车需求，在动力输出方面
更是与传统中高级车看齐，
展现动力科技优势。尤其是
同级数据最出色的1 . 6T涡轮
增压发动机，以独步市场的
84kW/L升功率与Superboost
超推进功能占据了动力科技
制高点。

此外，英朗GT搭载的欧

式增强型底盘经过特别调校，
能够为驾乘者提供比肩B级车
的动态舒适享受。备受肯定的
麦弗逊前悬挂，以及全球首创
的瓦特连杆+复合扭杆梁后悬
挂，搭配16寸碟刹和同级出挑
的固特异超低滚动阻力宽胎，
保证了极佳的舒适性与操控
性匹配。

在安全上，英朗GT按照
欧洲、北美、中国三大陆五星
碰撞安全标准设计的核心车
架结构，采用了与君越相同
的1250MPa和980MPa的超
高强度钢材，加上完备的主、
被动电子安全配备和同级唯
一的安吉星OnStar“全时在
线助理”高科技护航，别克品
牌的安全科技优势毋庸置

疑 。当 然 ，延 承 别 克 专 利
Quiet Tuning静音科技，以及
诸多人性化科技舒适配备，
共同塑造了英朗GT超越同
级的强势产品力。

整体布局，

取得全面胜利

在英朗GT在标杆之战
中拔得头筹之时，素有“中级
家轿之王”称号的凯越继续

蝉联了该级别销量冠军，而
科鲁兹则稳坐排行榜第三。
一直以来，凯越作为别克品
牌中中级车入门车型，以擅
于把握市场动向和改变细节
而著称，从上市至今，凯越累
计完成了大小十余次换代、
升级，改进项目达数百次，这
在同级别车型中无人能出其
右。上海通用无疑成为中级
车市场最大赢家。 (吴艳)

“去年买的宝马，虽很小
心但小擦小碰还是在所难免。
从前都是到4s店去修的，可两
次之后就觉得很不方便，做一
个保险杠也要等个2-3天，没
有爱车的日子是很难受的，生
活工作都会受影响。”宝马车
主陈先生对爱车油漆的修补
困惑颇多：“也去过一次口碑
还不错的个体维修店维修，结
果却是不到1个月修补的油漆
就失去了光泽，好车油漆真的
不可随便选择啊！”

“在朋友的极力推荐下，
我去了小拇指的门店，确如口
碑相传的一样，各方面都让人
很满意。速度快，只用了三个
小时，用的是进口原厂漆，直
到今天还是看不出修补的地

方在哪”。谈及小拇指，陈先生
一次次的竖起了大拇指，“宝
马爱车的油漆修补，选择小拇
指绝对没错的！”

据小拇指山东市场负责
人介绍，小拇指是国内最大的
专门从事汽车微修的连锁品
牌，主要是针对车身钣金补
漆、挡风玻璃修复等。“我们所
用的油漆都是进口原厂漆，这
最大程度的避免了色差问题，
和国外油漆巨头建立战略联
盟并定期接受外国专家
的技术培训，保证门店调
漆技术在行业的领先地
位，所以我们油漆修补敢
给车主承诺——— 全国终
身保修！”如此硬气的承
诺，在2004年小拇指刚面

世时，业内同行大多抱以不相
信等着看笑话的心态，可在八
年后的今天，事实验证了小拇
指的神奇和可靠！

获悉，今年即将在北京举
行的第十四届中国连锁经营大
会上，小拇指将连续第三年蝉联

“2011——— 2012年度中国服务业
优秀特许加盟品牌”奖，该奖项
是连锁服务行业的最高荣誉，小
拇指也是中国汽车维修行业获
此殊荣的唯一企业。 (凤琴)

四部委政策、环保风暴
和原材料涨价，导致去年我
国电动车市场风云突变。近
日，中国电动自行车行业协
会公布了“2011年中国电动
车品牌十强排名”，立马领先
十强，十强企业的市场份额
超过了全行业的85%。立马
之所以能在行业中保持领先
地位，与其企业实力、科技实
力、营销实力密不可分。

企业实力——— 四大生
产基地布局全国。继台州豪
华款基地、天津简易款基

地、上海锂电车基地之后，
2011年立马河南新能源产
业园顺利落成，成为集团第
四个大型生产基地。

科技实力——— 100项专
利技术行业领先。立马电动
车飞越18 . 3米，创大世界基
尼斯之最，科技实力可见一
斑。2011年，立马推出了省力
双撑，让停车更轻松；推出了
地磁三轴感应超级防盗器，
堪称史上最牛防盗器；推出
的自适应电机，则引起了全
世界的关注，被称作电动动

力领域革命性的技术。至今，
立马已经拥有100多项科技
和设计成果获得国家专利。

营销实力——— 畅销30个
省、远销10个国家。2011年，立
马营销人将立马电动车送到
了全国各地，除了港澳台和
西藏外，立马在30个省市区
建立了3000多个销售服务网
点。立马营销从国内走向国
际也迈出了更大的步伐，建
立了日本、韩国、德国、美国、
越南、柬埔寨、缅甸和马来西
亚等国的贸易网络。(振宁)

4月29日，以“马上星
动 ，驰 骋 有 我 ”为 主 题 的
Mazda3星骋趣味试驾会在
解放东路物资印刷培训中

心举行。星骋是马自达进化
“Zoom-Zoom”理念和革新
设计下的又一成功产品，秉
承“极尽驾驶激情的运动型

紧凑轿车”理念开发，整车
造型呈现出“光影雕刻”般
的美学风格。同时在安全方
面，星骋的原型车获得欧美

“双五星”安全评级，使得人
们在享受驾驶乐趣的同时
也更加安心。 (陆小虎)

中级车大年到来
——— 15万-20万元车型如何选

2011年中国电动车品牌十强出炉

Mazda3星骋试驾会在济举行

好车快修，就选小拇指！
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