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今日潍坊 B05

头茬昌乐西瓜高价上市
品牌难推广市场有些乱
散供散售的销售模式限制了发展
文/本报记者 李小凯 董惠 片/本报记者 吴凡

“种瓜十多年了，今年行情是最好的”

8日下午，记者来到昌
乐县尧沟镇，一眼望去，道
路两边都是一个挨一个的
西瓜大棚。走进田间地头，
不少瓜农在自家瓜棚里忙
活着。

家住尧沟镇常庄的蔡
永香告诉记者，自家瓜棚
足有三亩地，种的全是京
欣2号。因为今年春天相比
往年天气冷，气温低，西瓜
上市比往年整整推迟了10

天左右。但正因此，西瓜接
受的日照时间长，因而不
仅产量高了不少，而且口
感尝起来也更好。“今年西

瓜大多是5月1日上市的，
到现在，不少瓜农家的头
茬瓜都已经卖完了，正在
准备种二茬。”

谈到今年的西瓜行
情，蔡永香也是笑得合不拢
嘴，嘴里直说着，自己种瓜
十多年了，今年可算是这些
年来行情最好的一年。

蔡永香说，近些年的
西瓜价格都较为稳定。虽然
一直以来，昌乐西瓜刚开始
的出棚价格都较高，但往往
维持不了几天，往年到了现
在这个时候，出棚价格每公
斤都跌到了2 . 5元左右，但

今年每公斤4 . 5元的价格已
经维持了一个多星期。“今
天早上6点，外地商贩来我
家大棚里收货，尾货每公斤
都卖到了4块3毛钱，邻居家
刚刚开园摘瓜的，价格每公
斤接近5块钱。”

对于今年好的行情，
尧沟镇宝城街道办事处副
主任付天成对记者说，虽
然今年昌乐西瓜上市晚，
但由于此时南方海南、广
西等地的西瓜都卖完了，
而河北等地的西瓜还要再
等等。“相对而言竞争者少
了，价格自然会高。”

品牌保护力度不够，假冒的不少

“工作20年，让我从外
貌上辨别出昌乐西瓜也很
难”昌乐宝成街道办公室副
主任付天成告诉记者，虽然
目前昌乐西瓜的品牌非常
响亮，但是在如何保护品牌
方面还需要更多的努力。

2010年记者曾采访了
解到，宝成街道为经营昌
乐西瓜品牌，希望为昌乐
西瓜打造一个普通市民一
看就能认出来的标签，一

旦成功，昌乐西瓜凭着优
良的品质，身价肯定会上
涨很多，但两年来，整个推
行过程并不理想，整个经
营品牌的过程面临非常多
的困难。

时任宝成街道办公室
副主任的孟红在接受采访
时曾说，这些年，对一些优
势突出的品种已经都注册
了自己的商标，不过现在
力度仍然不够，导致目前

市场上还有很多其他地方
的西瓜来冒充昌乐西瓜。
现在昌乐西瓜非常好卖，
但价格却没有因为西瓜少
而出现大幅上涨，主要还
是因为现在市场上太乱，
那么多冒充昌乐西瓜的必
然会把价格给拉下来，即
使你是真正的昌乐西瓜，
但你没法证明，没“身份
证”，你的价格也不可能卖
得很高。

对瓜种认识不一，“身份证”难确立

记者了解到，目前，
大多数的瓜农进行的依然
是散供散售的销售模式，
瓜熟时节，大部分都会在
地头上就卖给前来贩卖的
外地瓜商，鲜见统一外
销，另外还会有不少瓜商
提前预订，然后瓜农采摘
送往市场外销。

散售的销售模式更加
不利于昌乐西瓜的品牌保
护，给西瓜整体管理带来
不便。付天成说，2009年
注册的宝成牌西瓜是昌乐
西瓜“身份证”确立的一
个试点，试点这几年来，

宝 成 牌 西 瓜 岔 开 了 4 月
末、5月初的西瓜丰收时
节，又正好接住南方西瓜
下市的市场，每年的销售
价格也非常可观。今年3

月份，宝成牌西瓜以30~
40元/公斤的价格再次让
大家看到了这种突出品牌
西瓜发展模式的正确。

“但是这种模式推广
起来，还是非常有困难
的。”付天成解释，目前
7200余户的瓜农种植的40

万亩的瓜棚，只有很少部
分能推行这种“合作社”
模式。对于推广困难的原

因，瓜农对瓜种认可不一
是主要原因。有的瓜农觉
得这个品种的西瓜产量
高，可能明年会继续种，
瓜农认可不一，这样想确
立昌乐西瓜的“身份证”
确实有点难。

虽然昌乐西瓜的牌子
叫的响亮，西瓜第一镇的
尧沟镇更是举国闻名，但
面对80%多销往全国各地
的昌乐西瓜，想要真正能
确立一个具有保护作用的
品牌“身份证”，面对诸
多困难，仍然有很长的路
要走。
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①①8日，昌乐尧沟镇瓜农正在整理准备出
货的西瓜。

②②88日日，，卖卖价价不不错错的的西西瓜瓜让让瓜瓜农农李李久久光光十十
分分欣欣喜喜。。

③③88日日，，在在昌昌乐乐尧尧沟沟镇镇，，来来自自呼呼和和浩浩特特的的
西西瓜瓜收收购购商商正正在在装装车车。。

五一前后，昌乐西瓜陆续上市，虽较往年晚了10天有余，但行
情很好，五五成成的头茬瓜在短短一周被抢走。但随着昌乐西瓜越卖
越火，一些冒牌西瓜也趁机抢占市场，曾经长期忽视商标保护的
瓜农们应该引起注意了。
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