
成武白浮图镇98%的芸豆销往东北三省，本地200多名芸豆经纪人活跃市场

成武芸豆成为东北三省家常菜
本报记者 王保珠 通讯员 王泽斌
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5月11日，在成武县白浮
图镇收购芸豆的沈阳老板薛
长宏，看着工人有序地将一
袋袋芸豆装上大车，心情不
错。目前，白浮图镇的芸豆开
始集中上市，配车走货比较
及时，他雇佣的十多辆大车
开始转起来，每一趟车都能
有五六千元的盈利。

格记者观察

“地头市场”

价格波动大
本报记者 王保珠

“多少钱一斤？”5月12日11点20

分，一菜农驾驶三轮车在白浮图镇
袁庄村一芸豆收购点询问芸豆价
格。

“青芸豆一块四一斤。”一男子
操着东北口音回答说。

“这不是个价。”菜农一脸不屑
地看着收购商。“你说多少钱，才
卖？”收购商问菜农。“你是老板，你
说个实在价，不行就算了。”菜农说。

“一块五，要卖就卖，不卖拉到。”收
购商说。菜农依然不屑，驾驶三轮车
就想走。

“一块五就不少了，到别的地方
也是这个价。”在一旁的经纪人看老
板想要货，劝着菜农卖掉芸豆。“最
少一块六，愿意要就要。”菜农最后
说出一个价格，收购商看一眼菜农，
转身走了。“早晨刚卖的一块六，价
格掉的也太快了吧。”菜农嘟囔着
说，看收购商以自己的价格不买，驾
驶车辆离去。

这样一幕，在芸豆收购摊点，随
处可见。记者调查发现，目前在白浮
图镇芸豆种植区收购芸豆的商户，
比较分散，很多收购商甚至在棚菜
地头摆磅开市，收购价格不一，随意
性压价情况比较严重。“价格都是收
购商说了算，他们收购芸豆时，看菜
农集中上市，价格就压下来。”一不
愿透露姓名的芸豆经纪人说，也没
有人管，吃亏的最后还是菜农。

“短时间内的供需矛盾，为芸豆
收购商提供了压价时机。”成武县农
业局蔬菜办主任杨永才分析说，以
油豆(芸豆的一个种类)为例，5月10

日、11日、12日三天价格为1 . 9元、1 . 7

元、1 . 5元，这两天每天降价2毛钱，市
场价格波动较大，看似短时间内供
大于求，这并不是芸豆批发市场终
端价格的正常反应。

杨永才说，如果有统一的芸豆
收购市场，进行规范化经营，减少地
头市场，可以有效控制芸豆收购商
随意压价的行为，避免菜价大起大
落，也能提高菜农的收入。

在成武县白浮图
镇一芸豆收购摊点，工
人正在忙碌装芸豆。

通讯员 王泽斌 摄

白浮图镇98%的芸豆 销往东北三省

11日上午，在成武白浮图
镇芸豆种植区，随处可见悬挂
东北三省车牌的大车。“除了东
北三省的车外，基本上没有外
省车辆。”芸豆经纪人田新年
说，他从事芸豆代购代收已经
20年，每逢芸豆上市季节，都有
一大批东北老板云集到白浮图
镇，有个绰号“沈老大”的老板，

已经在这收购芸豆十多年，与
当地很多芸豆经纪人成了朋
友。

“大量的芸豆销往东北三
省，偶尔有内蒙古的客户，但是
量很少。”芸豆经纪人杨金刚
说，芸豆大量上市后，他每天为
30多个东北老板发货近300万
斤芸豆。

成武金桥菜豆种植专业合作
社理事长张化良告诉记者，白
浮图镇5万亩芸豆，被农业部审
定为“无公害产品”，金桥菜豆
种植专业合作社产品又注册了

“翠博”牌商标，“98%的白浮图
镇芸豆销往东北三省，他们东
北老板批发销售时，底气也很
足。”

每走一趟车 盈利五六千元

“芸豆运到沈阳，很好卖。
有时一车菜，不到两个小时就
批发完了。”来自沈阳的老板薛
长宏说：“每车装满大概在6万
斤左右，今天发了两车货共12

万斤，到了沈阳根本不愁卖，主
要怕货源不足。”

据田新年介绍，目前收购

芸豆的价格是2元钱，到沈阳的
批发价格能卖到2 . 5元，平均每
斤能净盈利1毛钱。“每装一袋
芸豆需要人工费1元，装一车芸
豆的费用为800元，然后去掉经
纪人的代收费、租车钱、司机的
工资等费用外，一车芸豆能盈
利五六千元。”薛长宏说，这是

价格比较平稳的时候，如果价
格波动较大，有时还会赔钱。

“芸豆大量上市后，需要十
多辆车跑，到沈阳全部走高速
大概用20个小时。”薛长宏说，
有的车在路上，有的车在目的
地，有的车正在发货，这样才能
不断有货出手。

200多个经纪人 活跃芸豆市场

“芸豆经纪人主要是白浮
图镇本地人，他们熟悉本地环
境。”张化良说，他们为东北老
板代收代购芸豆，长期合作，之
间建立相互信任的关系，也成
了朋友。

“很多时候，东北老板没有
时间打理这边的生意，一个电

话打过来说好要多少货，价格
是多少，我们就给他们收购芸
豆。”田新年说，货款直接汇到
银行账户上，从来没出过岔子。

据了解，目前从事芸豆代
购代收的经纪人大概在200多
人。“一斤芸豆收取一分钱的代
收费。”芸豆经纪人井涛说，装

袋费、装车费都是客户出钱，他
们装一车6万斤的货，一般能收
取五六百元的费用。

“如果经纪人能掌握住两三
个客户，每年收入四五万元，应
该不成问题。”田新年说，他自己
有两个客户，每年在芸豆上市一
个多月期间，能收入四万多元。
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