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今日泰山

本报三地汽车展
宁阳拉开序幕
19 日 20 日到肥城巡展，26 日 27 日到新泰巡展
文/片 赵兴

5 月 1 3
日，本报 2012 县域车

展首站——— 宁阳车展在金阳
广场圆满落幕。车展为期两天，11 家泰城和宁阳

当地经销商携旗下重量级车型亮相，宁阳市场爆发出的潜
在购买力，让经销商欢喜。

12 日车展首日，宁阳持续
高温的天气得到缓解，一场小
雨不期而至，参展人数没有受
到太大影响。

销售顾问们热情高涨，一
边为客户打伞，一边讲解车辆
性能和价格，“为了这次车展，
我们准备了平时拿不到的优
惠力度，除了降价，装具、保险
和售后维修方面都表示出极

大的诚意。”
“不到车展不买车”的消

费者们展现出强大购买力。
“听说前不久，天津一汽官方
为北京车展推出 40% 价格优
惠政策，这次车展也搭上政策
的末班车，能享受平时没有的
优惠。花 2 万多块就能开辆车
回家，对我的诱惑实在太大。”
宁阳市民周先生兴奋地说。

只花两万多，小车开回家

主流品牌车型

悉数到场亮相
车展现场统计，除了合资

品牌，自主品牌也斩获颇丰。
作为宁阳本土车商的东风风
神成通店，车展一天就成交不
少台。销售经理王莲英对成绩
非常满意。而自主品牌的“大
赢家”——— 天津一汽两天取得
许多订单，积累的客户信息更
是不计其数。

“虽然主流品牌都到齐
了，可是没看到高档车还是

让人觉得可惜。”不少市民没
有在车展找到奔驰、宝马这
样的高端车品牌，感到非常
可惜。

但业内人士指出，随着市
区高档车购买需求逐渐饱和和
县域市场购买力的逐步壮大，
将来高档车也与合资品牌一
样，销售渠道逐渐下沉到县域
市场，车迷们也就能在本地车
展上看到越来越多的高档车。

车展服务县域

下两站肥城新泰
本报县域巡展共有三站，

宁阳站打响头炮后，肥城和新
泰地区巡展将陆续上演。5 月
19 至 20 日，肥城巡展将在范
蠡公园上演；5 月 26 日、27 日
第三站新泰地区巡展将在新
泰市新汽车站举办。

目前双龙比亚迪、荣威、
昌河铃木、海马等品牌均表

现出强烈的兴趣，相信肥城
和新泰的消费者可在车展上
见到这些品牌 4S 店的身影。
此外，济南骐骥英菲尼迪 4S

店已确定参加新泰巡展，新
泰地区一直对豪车品牌保持
较高购买力，本报新泰巡展
也 许 将 成 为 高 档 车 的 新 战
场。

车车展展吸吸引引众众多多市市民民到到场场。。市民现场试车。

销销售售商商向向市市民民讲讲解解车车型型。。
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