
商会为穆家小学捐资百万
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毛头小伙当年上门卖水龙头
4万名泉商在济打拼，不少人都是从一穷二白的基础上打拼起步
本报记者 赵丽 实习生 李杨伟

上世纪80年代，受当时福
建南安做阀门的“流行风”影
响，年纪轻轻的周荣来离开南
安老家，跟随泉州的兄长们一
同来山东打拼。1989年，18岁
的他来到济南。

最初，周荣来跟着哥哥
学做建材生意，经营一些墙
砖地砖、卫生陶瓷业务。因为
老家南安是中国三大水暖器
材生产基地之一，看中了这
一行业的潜力，周荣来在开
拓建材市场的同时，也关注
最前沿市场的水暖器材资
讯，开始涉足民用阀门行业。

早年创业时，他上门推销时
常吃闭门羹，但凭着勤恳精
明和吃苦耐劳，硬是打开了
一方天地。如今，周荣来已经
是一名成功的企业家，涉足
制造、地产、能源等产业，创
办了山东自贡高压阀门销售
有限公司、山东永发投资有
限公司等企业，并且担任济
南泉州商会的现任会长。

周荣来的经历是许多在
济泉商的缩影。在闽南一带，

“少年不打拼，老来无名声”、
“三分本事七分胆”等类似的
口头语十分流行。闽南商帮

是中国经济舞台上一个极具
传奇色彩的群体，其中又以
泉州商人最为典型。与传统
农业区商人相比，泉商具有
明显的海洋性格，讲求实效、
反对空谈、注重变通、冒险进
取、以商为荣的观念深入人
心。

现在，泉州及其下辖的晋
江、石狮、南安这些产业重镇，
都是富豪辈出、红顶聚集的地
方，细究泉州商人的发迹过程
则不难发现，很多人都是在改
革开放之初，从一穷二白的基
础上打拼出来的。

目前在济南经营的泉州
商人有4万名之多。泉州经济
发达，涌现出安踏、匹克、柒
牌、劲霸、威鹿、七匹狼、利郎、
九牧王、贵人鸟等一批著名品
牌，建材石雕、工艺陶瓷等特
色经济也驰名海内外。以泉州
下辖的南安市为例，掌握着国
内水暖市场的定价权，坊间甚
至有“离开了南安人，全国的
水龙头都关不住”的戏称。

利用这些先天优势，在服
装、建材、水暖、通讯、茶叶等
经营领域，在济泉商经营得风

生水起。现在，提起济南茶叶
市场、建材市场、中恒小商品
市场等，业内人士都知道泉州
商人在其中的举足轻重。周荣
来告诉记者，在济南金牛建材
市场，经营水暖、建材等商品
的经营业户中，有六成是泉州
商人。在济南茶叶市场，泉州
人也占到了六成左右。

据济南泉州商会介绍，商
会自2002年底成立以来，会员
企业涉及地产开发、鞋服、纺
织等多个领域，提供10万多个
工作岗位。

“默默无闻地赚小钱”一
度是人们对泉商的看法，但泉
商凭借勤奋和吃苦精神在逐
渐完成早期的资本积累后，在
上世纪末和本世纪初开始向
更多领域进军。除了从事制造
业和以批发零售业为主的第
三产业外，泉商在济南的金
融、地产等领域也有不俗成
绩。其中，金龙大厦、名士豪
庭、假日丽景、盛世名门、群盛
华城等都是泉州人的作品，很
多泉商开始涉足齐鲁大地上
的重要工程项目。

5月16日，在历城区仲宫
镇穆家小学，济南泉州商会向
学校提供了100万元捐资助学
金，并签订了捐资助学方案。
商会负责人告诉记者，泉州商
人在济南发展壮大后，也在考
虑怎样反哺当地，创造更多价
值。

周荣来告诉记者，济南泉
州商会自2002年成立后，在

“泉泉联手”方面做了大量努
力，成为济南招商引资的重要
媒介之一，十年来累计引资
500亿元。商会曾多次协助济
南市相关部门组织的经济考

察团赴福建省招商，同时，在
商会和会员企业引荐下，香港
南益集团、香港力高集团、上
海世贸集团、泉州群盛集团、
福建达利集团等泉州籍人士
创办的企业纷纷来济南投资
兴业。

周荣来认为，济南、泉
州之间应该进一步加强交
往，泉州的一些经验济南也
可借鉴。在今年的济南市两
会上，作为济南市政协委员
的周荣来将有关泉州经济
发展的材料、福建省政府关
于进一步促进泉州市民营

经济发展十条措施的通知、
泉州市政府关于发展总部
经济的意见等提交给了有
关部门。

目前，济南泉州商会正在
积极筹备“2012中国(济南)泉
商高峰论坛暨济南泉州商会
十周年庆典”，这一论坛定于6
月2日举行。届时，除政府人士
外，来自全国各地的140余家
泉州籍异地商会负责人、泉州
市知名企业负责人也会到场。
到时，将有双方的项目推介
会，到会企业家将考察济南重
点项目。

“北大连，南石狮”，从服装行业的
这一说法，足见这两个区域纺织服装业
的发达。同属于泉州地区的晋江，更是
安踏、鸿星尔克、赛琪、柒牌、劲霸、七匹
狼、利郎、九牧王、贵人鸟等服饰品牌的
发源地。

先天优势再加上个人的聪明勤奋，
不少在济泉商在服装行业做得风生水
起，山东硕成体育用品有限公司董事长
蔡心记就是其中的代表。

1974年生人的蔡心记从上初中就
开始卖东西了。高中读了一年后，他选
择去澳门打拼。到澳门后，不到20岁的
蔡心记经受了许多历练，凭借个人努
力，他从基层工人做到了公司的管理职
位。

1997年，运动品牌开始兴起，蔡心
记敏锐地察觉到这一行业的商机。他婉
拒台湾老板的挽留，准备回内地大干一
场。

在考察了多个地方的市场后，蔡心
记把目光锁定在山东。1997年10月，蔡
心记来到淄川服装批发市场，在那里租
了店铺，开始了创业生涯。最开始他单
枪匹马一人干，等到店铺的经营稳定之
后，他把老家的亲人带过来打理店铺，
自己又背起背包，开始在全省跑市场。

在淄川服装批发市场，蔡心记的店
铺连续两三年都是最早开门的一家。别
人清晨5点开门，他的店铺在4点就开
门，凭着这一个小时，蔡心记赢得了许
多赶车过来的外地客户。

到1999年，蔡心记在行业内已经小
有名气，曾经创造了两个月卖出10万件
羽绒服的纪录。

瞅准了济南的区位优势，2000年，
蔡心记将事业中心从淄博转来济南。
2002年，其公司总部迁至济南泺口。

2010年，蔡心记的山东硕成体育用
品公司进行了经营方向的大调整，公司
集中精力经营石狮出产的赛琪品牌。他
所在的福建赛琪体育用品公司山东分
公司，在全省建立了200多家直营店和
分销店，在济南的店铺已达到6家。

2011年，蔡心记开始了在另一领域
的探索，他与泉州老乡成立了山东国圣财
富投资有限公司，开始了新开拓。

问题1：当初是什么吸引您来济南创业？
答：我是1989年来济南的。济南是“泉城”，泉州也称“泉城”，济南人豪

爽、孝顺、讲义气，只要你和他们打过交道，你就会被其人格魅力所吸引、折
服。

问题2：在这里创业若干年后，对这座城市的发展，您有何新感受？
答：我来济南已经23年了，成了名副其实的济南人。我见证了这座城市

的成长和发展。可以说，几年来，济南城市发展翻天覆地，怪不得有人说“地
图更新已追不上发展速度了”。

问题3：当初企业投资发展，遇到比较多的问题是什么？
答：在融入济南、开创事业中，酸甜苦辣都尝过。刚到济南时，资金缺

乏，人生地不熟，是我的大哥、老乡以及博大宽容的济南人一次次给我鼓
劲、加油。

问题4：比照您家乡的经济发展，济南有哪些可借鉴的经验？
答：家乡泉州民营经济发展迅猛，济南发展面貌要转变就要着眼于提

升，依托现有基础，在创新转型上先人一步、快人一拍、高人一筹，在新一轮
的竞争中抢占制高点。

问题5：对于还处在创业起步阶段的同乡，商会起到了怎样的作用？
答：商会积极组织各项活动，为会员多办实事、办好事。对于处在创业

起步阶段的同乡，广大泉商慷慨帮扶、排忧解难、抱团发展，给资金、找项
目、促发展，商会“统战性、经济性、民间性”的综合优势进一步发挥。

问题6：作为异地商会，对济南政府招商引资有什么建议？
答：一是协调组织商会共同搭建招商引资平台，以商引商，共同发展；

二是加强商会与全国各商帮的交往，努力为招进来的投资商搞好“一站式”
服务；三是重点围绕政策落实、承诺兑现、要素保障等，进一步优化投资发
展环境。

问题7：对于来济南投资的企业，特别是中小企业，我们的政府
还需做哪些工作？

答：政府有关部门要进一步改变工作作风，简化办事手
续，提高办事效率；要实行全过程跟踪服务，切实帮助企
业解决生产经营中的困难和问题；要继续抓好市场经
济秩序整顿规范，严厉打击制假售假、欺行霸市、
坑蒙拐骗等扰乱市场秩序的行为。

本报记者 赵丽

5月16日，在穆家小学，周荣来（前排右）在捐资助学协议上签字。 实习生 李杨伟 摄

改革开放以来，现代泉商迅速崛起，创造出不少奇迹。泉商也继承了“哪

里有钱赚，哪里就有泉州人的影子”的传统，在省外广泛投资扩张。

上世纪80年代初，第一批泉州人带着本地产的绸缎布料、水龙头、茶叶来

到济南并扎根。据济南市泉州商会介绍，目前在济从商的泉州人已达4万人，创

办企业上千家。

格泉商创业史

泉商蔡心记的“销售经”：

服装店每天都最早开门
本报记者 赵丽

▲蔡心记 本报记者 王鸿光 摄

从“赚小钱”到建楼盘

18岁小伙随兄长来济打拼

兴业泉城同题问卷

为投资商搞好“一站式”服务
答题人：济南市泉州商会会长 周荣来
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