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运河金融·关注
今日运河

5月26日，森泰御城·首府
首期开盘活动在红星路东首
的好世界海鲜大酒楼三楼盛
大举行。开盘当日上午4小时
内狂销1 . 5亿元，让沉寂已久
的济宁楼市再起狂澜。

自去年10月份以来，受
全国房地产市场的影响，济
宁楼市持续低迷，一时间降
价声四起，消费者持币观
望，至今年3、4月份更是到
达冰点，一些楼盘出现零销
售，这使得一些小的房地产
企业陷入恐慌，难道房地产
的“2012”真的要来了？

然而，随着调控力度的放
宽，近日来房地产市场出现回
暖势头，就在这个时候，济宁
楼市的“主角”——— 森泰御城·
首府华丽登场，在初夏的五月
上演了一出“逆势狂销”的好
戏。说到这里，我们不禁要问，
首府成功的背后到底隐藏着
什么秘密呢？是什么成就了

“开盘狂销1 . 5亿元”的销售奇
迹呢？其实，原因非常简单，在
目前济宁楼市中，首府在各个

方面可以说是济宁的NO. 1。
不可否认，森泰御城·首

府在诸多方面都可谓首屈一
指，真正如其广告中说的，
是“好房子”，是济宁楼市
的“主角”。

狂销背后之地段

首府位于红星路与火炬
路交汇处，也就是大家熟知的
皇营。经过多年的发展这里已
然成为了一块稀缺热地，周边
高档社区林立，交通路网发
达，配套设施齐全，居住氛围
浓厚。尤其在商业配套方面，
随着沃尔玛、春天百货、金逸
影城等国际知名服务商签约
进驻首府，这里已经形成了济
宁又一个商业中心的雏形，因
此又赋予了这里无限的升值
潜力。除此之外，这里曾是清
代的乾隆行宫，乾隆皇帝六次
下江南，五次驻跸于此，是济
宁独一无二的龙脉福祉，风水
宝地。得天独厚的地段优势，
是首府的先天有利条件。

狂销背后之规划

首府致力于打造济宁独
一无二的“中式府邸·传世名
宅”，采用了新中式建筑风格。
项目规划理念超前，以中国传
统文化及济宁本地的运河文
化、孔孟文化为切入点，为建
筑注入了灵魂，受到消费者的
喜爱。在继承传统的同时，项
目大胆创新，其中的一大亮点
就是，首府全面升级了人车分
流系统，既让车辆畅通无阻，
又让行人得到了更安全、更安
静的生活环境，同时又不会破
坏社区景观的完整性。

狂销背后之景观

森泰御城一期便是以优
秀的园林景观为济宁市民和
业界同行所推崇，到了二期首
府，更是将这一优势发挥到了
极致，项目投资4500万元为业
主精心打造了婉约柔美的“苏
州园林”，并且不惜千万巨资，
购买古亭古建收藏于小区内，
增加了景观的文化底蕴，让业
主的文化品位也得到了彰显。

狂销背后之品质

首府采用德国品牌建筑
材料，入户门选用万元级的德
国霍曼门；外窗采用德国旭格
窗加Low-E玻璃，隔音隔热效
果更佳，并能有效阻隔紫外
线；地段选用的过瑞好品牌，
管材更好，技术更优，彻底祛
除渗漏隐患。

狂销背后之物业

森泰御城一期的物业服
务一直为业主所称道，成为济
宁物业服务的标杆。二期首府
对物业服务也做了全面的升
级，采用了“一对一”的物业管
理机制，一名物业管家服务一
栋楼，实现了与业主的“无缝
对接”，可第一时间为业主解
决问题，提供服务。

除了以上这些背后的因
素，成就“狂销1 . 5亿元”的
最直接原因当属开盘当日超
乎想象的优惠政策。开盘活
动中，首府一次性放出七项
优惠政策，累计最高优惠可
达 7万元，体现了不凡的手
笔。据悉，应客户的强烈要
求，首府决定加推一部分瞰

景好房，并将开盘优惠做了
适当延期，也就是说，如果
您在最近几天购房，还可享
受开盘时推出的七项优惠政
策。但是，首府销售部的相
关负责人透漏，此次优惠延

期主要是为了照顾部分忠实
客户，所以时间不会太长，
开盘优惠将于近日结束。所
以，如果大家想要在首府购
房，一定要抓住这一时机，
马上行动。

森泰御城·首府

首期开盘狂销1 . 5亿元

合理搭配“少儿险”

做好财务规划

少儿险是父母为孩子设定教育基金的
一种比较理想的理财工具，但目前市面上
的儿童保险花样繁多，如何投保少儿险，才
能帮助孩子快乐地成长呢？保险专家提醒
家长，在购买少儿险时，需认真做好家庭财
务规划。

一份全面的少儿保障计划，应该完整
覆盖保障到孩子们日常生活中主要存在的
三大类风险：意外伤害风险、健康风险和教
育风险。但目前市面上的部分保险产品只
可以兼顾其中的两种，有些保险则是专门
保障其中一类的。建议家长，购买时可以进
行适当组合，为孩子选择保险时要遵循“先
保障、后投资”的投保顺序。

保险体现的是对家庭整体财务风险的
规避，如果父母发生意外，家庭财务陷入危
机，孩子的各项费用便难以维系。所以家庭
投保应以家长为先，孩子为后。另外，最好
购买有豁免保费条款或附加险的险种。

一般情况下，缴费方式越灵活越好，如

年缴、三年缴等，避免因家庭经济状况的变
化导致无法按期缴纳保费。按照行业说法，
一般一个家庭的总体保费支出应该占家庭
收入的15%—20%比较适当，而孩子的保费
支出为总保费的10%—20%比较适合。

因此，选择少儿险时首先应从自身的
需要出发，弄清孩子可能面临哪些危险，目
前已经具备哪些对策，家庭能够承担多大
的风险等。然后再有针对性地选择相应的
险种来投保，达到“量身定做”的目的。

需优先考虑

意外险、医疗险、大病险

在为孩子购买保险时，不少家长由于缺
乏基本的了解，并没有买到最适合自己家庭
经济实力和孩子年龄段的产品，保险专家建
议儿童保险的投保要坚持“轻重缓紧”原则。

首先，遵守“先近后远，先急后缓”的原
则。少儿期易发的风险应先投保，而离少儿
较远的风险就后投保。没必要一次性买全
了，因为保险也是一种消费，它也会根据具
体情况而发生变化。

其次，先重保障后重教育。很多父母花

大量资金为孩子购买教育金保险，却不购
买或疏于购买意外保险和医疗保险，这将
保险的功能本末倒置。孩子遭受意外伤害
的概率相对较高，头疼脑热、生病住院的概
率也要比成人高很多。因此，建议为孩子购
买保险的顺序应当是：意外险、医疗险、少
儿重大疾病保险。在这些保险都齐全的基
础之上，再考虑购买教育金保险。

最后，保险期限不宜太长。考虑通胀等
因素，现在花较高金额为孩子投保到60岁
甚至百岁时可领取保险金的产品，在额度
上可能并不能很好地满足几十年后孩子的
所需，也就是说今天看起来较高的保险金
额到时候可能并不那么值钱了。因此，保险
应集中在孩子未成年前，在他长大成人后，
可选择合适的险种为自己投保。

此外，国家为了保障未成年人的利益，
儿童以死亡为给付条件的最高投保金额限
制在10万元，所以如果你在不同保险公司
投保，要注意总投保金额的限制，因为一旦
投保超过限额，保险公司有权拒赔。孩子的
健康疾病险、医疗补偿等不以死亡为给付
条件的险种，可以投保超过这个限制。

“人本科技中级家轿”
定位的奇瑞E5对于新人来
讲可谓是优质之选。特别
是奇瑞E5于5月份推出的

“3000元油卡+4000元超值
装潢”的超值促销活动，更
是为年轻的新婚夫妻们送
上一份新婚贺礼。

此次奇瑞E5的五月特
惠促销活动，正好赶上了
传统结婚季，就显得尤为
的喜庆，因为凡是在活动
期间购买奇瑞E5的消费
者，皆可获得3000元的加油
卡和4000元超值装潢礼包，
它就是一份从天而降的红
色大礼，对于新婚夫妻来
说，超值装潢大礼包免去
了新车的打理时间，直接
装潢就可以使用，而3000元
的加油卡更是为甜蜜的蜜
月旅行省去加油费用的后
顾之忧，畅享一路爱飞扬，
DIY出一路的甜蜜，祝福着
新婚小夫妻婚后日子的和
美甜蜜。

奇瑞E5搭载的全国十
佳 AECETO发动机配合
CVT无级变速箱实现了驾
驶的低碳节油与驾乘的

“丝般顺滑”，配备的无钥
匙进入+一键启动系统、前
驻车雷达+后倒车可视雷
达、多媒体影音系统+全球
GPS系统，在为您提供舒
心、服务便捷的同时几乎
满足了您日常驾驶的所有
需求。

奇瑞E5外观采用国际
风尚流线型的车体设计，
配合镀铬U型前格栅、内
置式双层开启电动天窗、
鹰眼透镜晶钻大灯等无需
过多的修饰满足了年轻人
追求时尚、简洁的心理，
安全方面采用了全金属封
闭承载式笼形车身设计，
配合四轮碟刹、ABS防抱
死制动系统+EBD电子制
动力分配系统等为您的安
全保驾护航，确保您一路
无忧。 (孙涛)

I LOVE“油” 爱的奇瑞E5

2012年5月23日上午9
点28分，山东丰源汽贸集
团与东风南方实业集团签
定了战略合作协议，正式
成立新的合资控股公司，
双方资源共享、风雨同担、
共同携手发展东风日产品
牌。丰源集团自1984年成立
以来，已有27年的发展历
程，在当地政府的关心和
扶持下，从一家维修企业
发展到现在拥有多加4S专
营店的大型集团公司，是
鲁西南地区较大的一家汽
车集团公司之一。丰源集
团下属的东风日产品牌专
营店是在山东省内开业的
第一批店，在2011年的单店
销量位居华东地区第一
名，无论从经营管理到地
区的市场营销拓展水平都
位列于山东省的前列，对
济宁市的经济发展做出了
不可磨灭的卓越贡献。

东风汽车公司是中央
直管企业、中国三大汽车

公司之一，东风南方实业
集团是其全资子公司，其
业务涉及到进出口、物流、
零部件、传媒、IT、汽车专
营店等各大主流产业。这
个中国汽车行业最大的合
资企业，来到山东将会带
来先进的管理模式和经营
理念，带动山东的汽车行
业经济发展。

在经济社会高速发
展、竞争日趋激烈的今
天，山东丰源汽贸集团有
着前瞻性的考虑。拓宽思
路，走出鲁西南，并向行
业内管理水平位居全国前
列的大企业集团靠拢，整
合双方资源共谋发展。行
业内的突破式合作为东风
日产在全国的发展创造了
巨大的空间，突破、创
新、改变，继续用高品质
的产品与服务回馈社会，
我们愿一同携手，共创日
产美好的明天。

(孙涛)

承载希望 再创辉煌
山东丰源汽贸集团与东风南方实业集团

签约战略合作

1 .少儿健康医疗保险
健康医疗保险可防范儿童成长过程中

由于疾病而产生的医疗费用造成的风险，
预防儿童在罹患疾病后不会因为经济上的
原因而无法得到优质、快速的医疗服务。

2 .少儿意外伤害保险

儿童对新鲜事物的好奇和缺乏规避
危险的意识等特点决定了儿童的意外伤
害事故较其他人群高。该类保险可以积极
防范儿童成长过程中由于外部突发的意
外事故而产生的风险。

3 .少儿教育金规划

孩子的教育是一件大事，所要付出的
经济代价是高额和巨大的，需尽早准备。
这就要求父母为孩子将来的教育费用作
长期性的准备计划，带有强制储蓄的概
念，以确保孩子将来获得高质量教育所需
的资金。

投保小贴士>>

随着保险市场这块蛋糕越做越大，众多保险公

司在坚守成人保险市场的同时，又把目光触及到儿

童市场，纷纷推出针对儿童的新险种。如何在令人

眼花缭乱的产品中选择适合自己孩子的儿童保险？

投保时应注意哪些问题？有哪些误区需要避开？六

一儿童节来临之际，保险领域的一些专家和业内人

士，对少儿保险进行了一次全面解读。

六六一一儿儿童童节节

全全全面面面解解解读读读少少少儿儿儿保保保险险险
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