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日前，中国
人保启动2012
年客户节。本届

客户节期间，人保寿险将开展推进
标准化服务活动、期满保单客户关
爱活动、“走进人保寿险”活动、地方
特色服务活动，以及百万客户大拜
访活动与保单体检专项行动等具有
人身险特色的主题活动。

在推进标准化服务活动中，
将进一步规范服务行为、提升服
务质量、改善客户体验，全面开展

“服务技能大比武活动”，促进柜
员服务技能、服务效率的提升。

在期满保单客户关爱活动

中，人保寿险为智胜金、优选金保
单满期客户开发专门续保产品，
进一步满足客户的保险需求。

在“走进人保寿险”活动中，
将邀请客户参观公司职场、参与
保险讲座等，监督服务质量。

在开展地方特色服务活动
中，人保寿险各分支结构将发挥
各自地方优势，开展“关爱农村留
守儿童活动”等，促进人保寿险农
村业务的拓展，更好服务三农。

在“百万客户大拜访活动”及
保单体检专项行动中，人保寿险
通过向客户赠送“共创美好生活
心愿卡”，收集客户心愿，传递互

帮互助的精神，并组织“随手拍、
赢大奖、献爱心”活动，倡导人保
寿险心系人民福祉、勇担社会之
责的企业经营使命。

此外，人保寿险还将在本届
客户节中进一步加强对保险消费
者的权益保护工作。建立完善保
险消费者权益保护工作的制度，
扎实开展销售误导综合治理，通
过专栏、访谈、讲座、产说会等形
式，普及保险知识，倡导科学理性
的保险消费观念，并以本届客户
节为契机，建立村级农保服务站
点、招聘驻村专员，更好地为广大
农村客户服务。 (朱艳薇)

人生就像漂泊在汪洋大海
中的一叶小舟，即使在风平浪
静的时候仍然潜伏着暗流险滩
的危机，当暴风骤雨到来时，惊
涛骇浪更容易使人们遭遇不
测。由此，我与家人未雨绸缪，
早做筹划，购买保险，化险为
夷。买保险，就是买保障，就是
买平安，就是买幸福，已经成为
我们全家人的共识。我们把买
保险不仅当作理财的一种手
段，更把它当成家庭爱的接力
棒，传递着浓浓的爱。我们戏谑
地称之为“给爱上保险”。

当女儿幸福降临人世，我
就和妻子商定买份保险送给
女儿，让保险伴随女儿茁壮成
长，用我们的爱始终庇护着
她，给她遮风避雨，给她生命
的力量。我们买的这种保险在
孩子上高中、上大学时，是孩
子的教育基金；在孩子踏上社
会时，是孩子成家立业的基
础；另外，还会给孩子一份养
老保障。如今，小女尚在上小
学，却生性活泼，好动。作为独
生子女，在学校的安全令我们
当家长的牵肠挂肚。女儿上学
时，我们总是千叮咛，万嘱咐，
要注意安全。为此，每年我们
要给她购买保险公司的学校
意外伤害险。有一次，女儿的

同学在学校里发生了跌伤骨
折，保险公司进行了及时的理
赔，使孩子得到了全面治疗。
让我们对保险“危难之处显身
手”有了更清楚的认识。

现在，我们也已经人到中
年，事业、家庭的双重重担扛
在肩上，健康对我们来说，显
得十分重要。我从一份研究结
果中看到，女性同其他人群相
比，在生活中要承受一些更高
更特别的风险。同时，女性正
在遭受女性疾病越来越大的
困扰。由此，我对妻子健康也
特别关注。去年，我给妻子买
一份重大疾病医疗保险，作为
给她四十岁生日爱的礼物。妻
子十分激动，忍不住热泪盈
眶……给妻子和孩子买保险，
在我们家庭中体现出对妇女、
儿童的最大保护。

因为买保险，我和家人
成了保险公司的客户。记得
我和家人还参加过保险公司
举办的答谢晚宴活动，我十
分幸运地成了当天抽取的幸
运客户，获得了我十分喜爱
的纪念邮品。

人生的大风大浪常常会不
期而遇，我们相信，有保险做
帆，给爱上保险，细心呵护家
人，就会一帆风顺。 (宗成伟)

给爱上保险
中国人保寿险开展专项主题活动回馈客户

近日，中华联合财产保险股份

有限公司菏泽中支公司组织70多名

员工进行山地车骑行活动，旨在倡

导低碳生活，磨砺员工意志，增强

拼搏精神，以特殊形式庆祝该菏泽

中支建立七周年。 (李赞军)

中中华华联联合合保保险险菏菏泽泽中中支支

低低碳碳骑骑行行庆庆祝祝建建司司七七周周年年

5月 1 6
日，泰康人
寿菏泽中心

支公司特邀请中国人民银行菏泽
市中心支行反洗钱工作负责人对
员工进行反洗钱培训，旨在增加
公司员工的反洗钱知识，明确职
责，提高反洗钱意识。

人行老师首先从《反洗钱内
部控制制度》和《客户身份识别制
度》为大家进行了讲解，并配合短
片使大家清楚了解到反洗钱的意
义和洗钱对国家带来的危害性。
接着，又针对《大额和可疑交易报
告制度》进行了重点的讲解，并配
合保险产品的类型和大家详细分

析了各种产品所存在的洗钱风险
大小和保险业务可能导致的各种
洗钱风险，让大家在工作时密切
关注各种可疑交易和现象，并及
时反馈人民银行，使
反洗钱工作得以有
效进行。

泰康人寿菏泽
中心支公司总经理
韩凤旭表示，以后公
司将持续学习，积极
配合人民银行的反
洗钱工作，做好客户
身份识别，大额和可
疑交易报告和洗钱
风险管控工作，全面

提升合规管理水平、风险管控能
力，把反洗钱工作进行到底，更好
地促进各项业务有效、持续、健
康、合规发展。 (宋先军)

泰康人寿保险菏泽中支举办反洗钱培训
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不同年龄买不一样的少儿险
孩子在少儿阶段的各年龄段

会发生很大变化，家长在购买少儿
险时应该灵活变动，有所取舍。

7周岁之前身体较弱，容易得
病，所以家长在幼儿时期可考虑
适当多买住院医疗补偿型的少儿
险种。

7-12周岁正值读小学时期，
由于孩子参与外界活动越来越多，
自身保护能力不强，面临的意外隐

患也随之增多，此时家长可以适当
转向意外伤害保险。

12周岁以后开始就读初中，家
长在这时候可以考虑购买教育险，
为孩子将来就读高中、大学甚至是
研究生及早做好物质基础。

少儿险购买顺序有侧重
保险专家建议购买少儿险应

按照以下顺序：学平险---重大疾
病和意外伤害保险---教育险---
寿险。

首先是学平险，学平险的承保
对象是在校学生，一般是团体购
买，不对个人零售。学平险每年保
费一般不会超过100元，但保障范
围不少，涵盖了意外伤害保险、意
外门诊、住院医疗等。学平险购买
的时间一般是在每年9月开学时，
保险公司直接与学校联系团购事
宜。虽然根据保监会的相关规定，
学校不得强制家长购买学平险。但
是从实用角度出发，购买学平险大

有必要。
其次是重大疾病和意外伤害

保险，这也是比较符合儿童实际需
要的保险，因为少儿基本缺少医疗
保障。

再次是教育险，以购买保险的
形式来为孩子筹措教育费用，实际
上相当于一种强制性储蓄。

最后是寿险，如果家庭的实际
经济条件允许，给孩子可购买一定
量寿险。

孩子是父母的希望,为人父
母的天性就是给孩子提供最好
的保障。六一儿童节快到了,许
多家长正筹划着给孩子买一份
保险,却在众多儿童险产品前无
从下手。究竟什么样的少儿险
最适合自己的孩子呢？在此，保
险业专家为怎样投保少儿险才
划算的这个话题出谋划策，使
家长们有的放矢地给孩子的将
来提供一份可靠的保障。

教你挑合适的“少儿险”
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5月25日，人保财险菏泽市分公司总经理王保清赴帮扶村菏泽市
曹县砖庙镇崔屯村代表公司看望慰问村办小学学生，向该村办小学
赠送了篮球、排球、画板、铅笔等文体学习用品，并向在校小学生送
上了节日的祝福，祝愿他们幸福健康、学习进步。 (李民)

人人保保财财险险菏菏泽泽市市分分公公司司
看看望望慰慰问问帮帮扶扶村村村村办办小小学学学学生生
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