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2012年5月26日在济南百
里黄河风景区，东风日产2012

款新逍客圆满上市，同时黄河
湿地深度试驾营火爆开营。当
天到场数百名试驾客户，报名
人数一度达到爆棚，现场通过
交叉路、搓板路、轮胎路、盲
驾、黄河滩涂试驾等体验项
目，客户对新逍客赞不绝口，
当日订单突破50台。当晚大友
集团还组织了烧烤盛宴，在乐
队的演奏下，客户度过了一个
惬意的夜晚，更是有客户一
展歌喉，表达了对亲人、朋
友、对东风日产的祝福。

Eco Drive节能驾驶助手

令逍客油耗降低1升油！

此次上市的2012款逍客，
在智能配置上再次全方位进
化，定速巡航系统、车载蓝牙
系统以及多功能方向盘多项
配置出现在新款逍客之上。值
得一提的是，2 . 0L CVT级别全
系配备最新研发的“Eco Drive

节能驾驶助手”，这套系统可
以通过智能化动力总成控制，
让驾驶者的油门控制更加专
业，可使逍客百公里油耗降低1

升油！这也使得2012款逍客成
为该级别“最省油的SUV”、“最

具驾驶感、操控感的SUV”。
“Eco Drive节能驾驶助

手” 通过整体控制CVT的
变速反应，在提升起步的顺
畅性和行驶稳定性的同时，
实现低油耗行驶，全面提升
燃油经济性。

同 时 ，全 新 调 校 的
XTRONIC CVT无级变速器
带来更加优异的油耗表现，
更多级别配备定速巡航和车
载蓝牙，新增音响USB接口，
为消费者提供更加顺畅、随
心的驾驶体验。

逍客搭载的AVM全景
式 监 控 影 像 系 统 、
CARWINGS智能行车服务、
CVT智能无级变速器等先进
智能装备，都是同级别车型
中绝无仅有的。经过此次智
能配置升级后，逍客再度实
现价值跃升，性价比优势更
为突出，无愧于“20万元级别
SUV车型明智首选”的称号。

“好车还是要试试才能
出感觉，驾驶2012款逍客体验
各项复杂道路环境，说明真
金不怕火炼，逍客不仅有时
尚的外观，更是有跨界的本
领！今天试过之后，不订都对
不起这么一部好车”！订车客

户于先生表达了当场很多试
驾客户的感受。

试驾报名中

多项优惠活动同步开展！

2011年，逍客被权威媒体
评为“泉城最时尚SUV”大
奖，如今2012款上市更是将跨
界时尚风格再升级！据悉，逍
客试驾营活动还在继续招募
中，如果您对逍客感兴趣、您
也是超越时尚的跨界人士、
您也想感受一次前所未有的
驾驶体验……那么赶快加入
我们吧，成为“都市游牧人”。
另外，经销商在6月份推出了
逍客购车多项优惠活动，试
驾让您激动，优惠让您行动！

据介绍，东风日产V行天
下活动即日起已经在全国启
动，经过店头报名，同城选
拔，最终将于7月1日-2日在
北京进行全国总决赛和GTR

试驾体验之旅。本次V行天下
活动加入了内容丰富的趣味
试驾活动，包括趣味试驾PK

赛和户外封闭试驾体验两个
环节。车迷朋友可以通过这
些形式多样的试驾会来体验
东风日产CVT无极变速器的
科技魅力。 (陆小虎)

长安新悦翔，夏季巡回
试驾大本营即将开启，邀您
一起悦享轻松生活！

长安悦翔 2 0 1 2款在动
力、配置上全面升级。搭载全
新Blue Core发动机，整体动
力性能提升5%，百公里油耗

仅6升。新悦翔，动力先锋，节
油典范！为了加深广大客户
对新悦翔的身心体验，今夏
即将开启新悦翔巡回试驾大
本营活动！活动内容不仅有
试驾会，还有精彩刺激的车
技表演和趣味比赛，另外，现

场还专门设置了各种专业赛
道，让客户全面体验车辆性
能。欢迎广大客户莅临品鉴。

另有购车优惠活动。购
车即享6000元钜惠，低首付，
零利率，多选择，日供不足三
元。来店试驾均有礼品相送。

5月21日，全新第七代凯美瑞的压轴大作油电混合双擎动力“凯美瑞·尊瑞”在广州隆重发
布，2 . 5HG豪华版价格为25 . 98万元，2 . 5HV至尊版价格为28 . 98万元，2 . 5HQ旗舰版价格为32 . 98万
元，这个极具诚意、空前震撼的价格震动车坛，一举打破豪华混合动力车型价格高不可攀的神
话。凭借产品价格和产品价值的完美匹配，凯美瑞·尊瑞必将掀起新能源车的普及风暴，引领
豪华环保用车潮流。 (翔宇)

2012款逍客领潮上市
——— 逍客黄河湿地试驾活动圆满结束 百人见证跨界王加冕！

2012悦翔试驾大本营盛装开启

售价25 .98万起 凯美瑞·尊瑞混合动力车型上市

对于汽车而言，试水网络
营销已经不是第一次。而掐断
线下交易渠道，专心做网络营
销的品牌，江淮汽车在国内车
企中算是“第一个吃螃蟹的
人”。在5月19日，江淮和悦飞行
秀德州站现场，本刊记者就悦
悦网络营销事件与江淮乘用
车营销公司副总经理李建华
进行简短访谈。据李建华介
绍，悦悦的网络直销，是以“厂
家互联网直销+线下品牌体验
店”模式来完成的，线下悦悦
品牌4S店将专注于提供试驾、
提车、售后服务。江淮轿车在

遍布全国的几百家4S店中，首
批选定175个4S店完成体验、交
车服务，悦悦品牌的销售渠道
全部转移至线上。

“在网上购买悦悦，可以
享受4000元的优惠。在办理完
新车手续后还可享受3000元惠
民补贴。”江淮乘用车营销公
司副总经理李建华介绍 “网
络销售渠道可以精准控制物
流和仓储，同时也减少了营销
人员成本。在此基础上，厂家直
销价比以往便宜近三成。原先
线下卖4万多的悦悦，在网络上
3 .68万起售。”

近日，记者在其网络销售
渠道上看到，目前已有近二百
辆悦悦成功销售。这一远超淘
宝汽车销售成交率的佳绩，显
然是对江淮乘用车大胆尝试
的初步肯定。而对悦悦这类经
济型轿车而言，价格无疑是最
强力的市场开拓武器。“我们通
过网络直销的模式把成本降
下来，7000元的优惠幅度对消
费者而言是极具诱惑力的。在
2011年，悦悦的线下销量在3000
-4000辆之间。而采用网络直销
的方式，我们有信心实现年销
售6000-20000辆的目标。”(韩杰)

江淮悦悦开网络营销先河
——— 江淮乘用车营销公司副总经理李建华访谈
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