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受“降准”和资金面宽
松影响，银行理财产品收益
率近来持续走低。数据显
示，去年12月理财产品的整
体收益率达到4 . 91%，到今
年4月，理财产品的整体收
益率为4 . 48%，到5月的整
体理财收益率为4 . 43%，半

年收益率降幅近一成。
在理财产品收益率下

滑的同时，银行发售的保本
型理财产品数量明显增加。
记者昨日在中行、工行、建
行等银行网点看到，保本产
品已超过八成，非保本浮动
收益型产品寥寥无几。据银

行理财人员介绍，银行在售
的理财产品有30多种，多数
是风险极低的保本类理财
产品，有的还有最低收益保
证。他坦言，近期市民购买
的理财产品以保本型为主，
只有少数激进型客户会选
择浮动性产品。

有数据统计，截至目
前，5月份保本型产品数量
在全部理财产品数量的占
比近80%，而4月份保本型
理财产品占比约为60%，而

在去年5月，银行保本型理
财产品占比仅为40%左右。

“现在想买收益高一点
的浮动收益类产品还真不
好找。”正在银行选购理财
产品的叶先生说，去年，在
银行随处可见一些信托类
或投资二级市场的高收益
理财产品，虽然风险较高，
但至少可以博一博高收益。
现在，银行发售的大多是一
些债券类产品，虽然没什么
风险，但收益和存款比都没

太大优势，让人提不起兴
趣。

也有投资者对保本产
品更加青睐。市民吴女士
说，自己曾买到过亏本理财
产品，所以对投资风险更为
敏感。毕竟，银行发售的理
财产品，应该把稳健放在第
一位，“现在理财产品收益
已经降了，要是再不控制风
险，就更难吸引投资者了。”

银行理财师说，受“降
准”影响，多数银行产品收益

率下滑，一些市民担心后期
政策有变，购买非保本浮动
收益产品达不到预期收益，
所以更倾向于保本产品。

而在理财收益下滑的
背景下，大多数保本产品由
于挂钩某个标的物，预期收
益率不随市场利率的变化
而变化，当未来利率再次
走低时，保本产品收益或
高于其他产品，这也导致
了该类产品的热卖。

(财金记者 程立龙)

投资市场不景气

银行理财产品八成打保本牌

2012年，光大银行以“阳
光助业”品牌为核心，全力打
造光大小微金融平台。目前，
光大银行总行及各分行已展
开全面推进小微金融业务的
新举措。

重新定义“小微客户”

自2003年起涉足小微企
业贷款业务的光大银行，今
年将全力发展小微金融业
务。光大银行有关负责人说，

“小微金融助业贷款”是一种
专门为私营企业主提供优质
的融资服务的工具。“阳光助
业”是该行为小微企业和小
微企业主量身打造的集贷
款、结算、理财于一体的综合
金融服务方案。“与您共成

长”是这一品牌的核心理念。
光大银行有关人士指出，在
同业竞争中，对“小微客户”
定义的不同理解，将是该行
逐鹿小微金融市场的根基。

2012年，光大银行提出
了“光大小微，光大未来”的口
号，“未来”指的既是小微企业
的未来，也是光大银行自身的
未来。重新定义“小微客户”是
光大银行社会经济责任的承
担，是对广大客户群体私营
业主的极大重视的体现。

打造“阳光助业”品牌

经历了最初的探索和尝
试后，自2010年起，光大银行
开始倾力打造“阳光助业”品
牌。其“个人助业贷款”和“经

营物业贷款业务”开始向“模
式化”的经营思路转型。在业
务发展模式向“批量信贷”转
轨的过程中，在全球经济疲
弱、国内经济增速放缓的这
两年间，光大银行努力向小
微企业供给“血液”，帮助它
们渡过了难关。

2012年，光大银行对以
“阳光助业”品牌为核心的小
微金融业务实施战略升级，
确立了“为客户搭建综合金
融服务平台”的目标。至此，
光大银行对小微企业的帮助
再次达到一个高潮，升级战
略是为了更好地服务客户、
便捷客户。

无微不至“贷动未来”

小微企业广泛分布在各
种专业市场，如服装市场、建
材市场、家居市场、钢材市
场；或者在某一产业、产品的
上下游。对此，光大银行提出
了“两圈两链”模式。“两圈”是
指商品交易商户集群、超市卖
场商户集群、商业街区门店商
户集群三类聚集性商业圈，以
及有地方特色的产业圈。“两
链”指的是围绕核心企业上
游、下游的配套性供销链。光
大银行相关负责人指出，对小
微企业的服务，不仅是对单一
商户的融资支持，更是对整个
专业市场的综合性服务。光大
小微金融的目标是贯通产业
链的上下游，为专业市场注入
新的活力。

光大银行还将把小微金
融服务与私人银行服务有机
地结合起来，以更好地服务
小微企业主。光大银行相关
负责人说，小微企业的背后
是许许多多的个人和家庭。
光大银行将建设小微金融

“业主俱乐部”，为他们提供
综合金融服务。

小微金融业务是一个前
景远大的事业，将改变国内金
融市场的竞争格局。见微知

“助”，意味着小微企业与银行
的共赢。小微企业在个性化的
金融服务支持下，有机会更好
地成长；小微企业主
的个人和家庭也会
随之成长，为银行的
零售业务带来机遇。

光大银行承诺，会努力
抓住时机，为国家经济的发
展和小企业生存环境的改善
贡献力量，也为自身发展奠
定更坚实的基础。小微企业的
发展不是一朝一夕的，光大银
行对小微企业的金融服务也
绝不是一时的热情。“光大小
微，光大未来”是光大银行的
口号，光大小微的服务，并不
止步于满足小微企业所需，更
会深入到企业主个人和家庭
的财富管理层面，光大银行会
伴着小微企业一路阳光！

阳光助业 见微知“助”
——— 光大银行助力小微企业

投资市场不景气,银行大打保本牌，近期理财
产品发售呈井喷状，占在售理财产品总量近八成，
同比增加约一倍。
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