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枣庄市场面临洗牌

“受地域性差异影响，枣庄有着自
己较为特殊的消费习惯和特点，并非
个个家居建材巨头都能适应。”一家建
材卖场相关负责人表示。目前，在滕州
市、市中区、薛城区等辖区内，都有本
土的家居建材商场，但面对居然之家
的到来，他们也在做着自身的调整。整
个市场蛋糕有限，卖场多了，竞争自然
更激烈，没有实力，跟不上市场变化，
自然会被淘汰出局。

“近年来，枣庄人民的消费水平逐
步提高，枣庄已成为鲁南地区重要的
区域消费中心。”采访中，多家大型家
居建材卖场相关负责人均称，之所以
选择跟随居然之家来到枣庄开店，看
重的是枣庄核心发展区域的发展前
景。

“先行赔付”、“向消费者倾斜”、
“绿色环保”、“统一退换货”都是居然
之家服务为本、诚信为本的体现。在服
务的道路上，居然之家以服务创新为
品牌精神，为消费者提供尽善尽美、无
后顾之忧的购物体验，一切以消费者
的需求为导向，一切让消费者满意、放
心为宗旨，这正是居然之家的企业宗
旨。

“受楼市低迷等因素影响，今年家
居建材市场明显冷清不少，这对外来
家居建材巨头们来说，也是一大考
验。”有业内人士透露，目前不少家居
建材卖场都陷入经营困境，尽管不断
推出前所未有的促销力度，但消费者
仍寥寥无几。“优质的服务，才是吸引
顾客的重要砝码。”

巨头抢滩，鲁南家居市场格局改变
6月4日，居然之家枣庄店

和济宁店同时举行招商发布
会，吸引了众多家居、建材的
商家前来洽谈合作，规模之
大、商家之多，在枣庄创了先
河。

居然之家枣庄店处于新
城开发核心位置，建筑面积高
达7万多平方米，建筑规模之
大、档次之高，在枣庄可谓是
翘楚。此次居然之家在枣庄大
张旗鼓举办招商会，一下子吸
引上千名厂家代表参加，可谓
来势“凶猛”，气焰逼人。

据了解，居然之家是为顾
客提供装修设计、装饰材料、

家具、家居用品及饰品等“一
站式"服务，融家装设计中心、
家具建材品牌专卖店、建材超
市、家居商场等多种业态为一
体的大型家居建材主题购物
中心。自1999年成立至今，目前
已在全国开出46家连锁店，营
业面积超过300万平方米，年销
售额超过300亿元，不仅在行业
内处于领先地位，而且是家居
建材流通业管理和服务最好、
口碑最好的卖场之一。

居然之家自2008年入驻山
东以来，始终秉承服务为本、
诚信为本的服务理念，脚踏实
地的将居然之家在山东地区

的事业做大做强。现阶段，由

于受房产调控政策的影响，家

居市场略显低迷，而居然之家

枣庄店、济宁店的到来正给鲁

南地区家居市场打了一剂强

心针，逆市求赢。居然之家枣

庄店、济宁店将以“一流的设

计、一流的商品、一流的服务”

为鲁南地区的顾客营造时尚

温馨之家，为鲁南地区家居消

费者提供全新的消费模式，同

时也把先进的管理、优质的售

后服务、优雅的购物环境引入

鲁南地区，打造管理和服务最

好的家居商场之一。

瞄准中高端，意在引领家居品质时尚
居然之家枣庄店选址可

谓用心良苦，根据省十二五规
划，枣庄新城、高新区和薛城
区，将建成常驻人口达百万以
上的大城市，居然之家瞄准这
一巨大潜在消费人群，在这个
中心城区扎下营盘，定位精
准。再加该店处于新城开发核
心位置，周边高速、高铁、省
道、城区主干道纵横交错，呈
现完美交通体系。以居然之家
枣庄店为中心，方圆两公里内
聚集了多个家居商场、市场，
形成营业面积达20万平米的
家居建材商圈，为枣庄之最，
居然之家以中高端的定位占

据商圈核心地位，区位优势极
为明显。“薛城区、高新区是目
前人口逐渐增长的聚集地，消
费能力也在加强。而市中区、
台儿庄区以及滕州市，有了便
利的交通，居然之家可以服务
到位。”居然之家枣庄店相关
负责人介绍。

随着枣庄地区市民生活
水平的不断提高，消费者对家
居生活品质的追求也不断增
高，强调个性化消费与高品质
生活的中高端家居商场成为
时代主流。由于居然之家的成
功经营和卓越服务，使居然之
家具有了强大的品牌号召力，

很多进口品牌和国内知名品

牌，只跟着居然之家走，居然

到哪里，这些品牌就跟到哪

里。正因如此，居然之家的到

来，顺应了时代潮流，填补了

鲁南地区精品高端家居商场

空白，能彻底满足市民日益增

长的消费需求。

有业内人士认为，目前进

驻枣庄的家居建材巨头走的

都是高端路线，而本土家居建

材卖场大多数针对中低端客

户，影响有限。随着居然之家

等大品牌的入驻，枣庄建材家

居市场洗牌在所难免。

6月4日，居然之家枣庄店、济宁店招商发
布会在枣庄高新区开元凤鸣山庄召开。居然
之家枣庄店、济宁店双店齐招，千余名厂家代
表及经销商齐聚一堂，一起见证居然之家开
启山东鲁南战略格局的新起点。业内人士称，
大品牌强势入驻，再加上楼市低迷影响，枣庄
家居建材卖场将面临洗牌。

70余名小学生

拓展训练磨意志

本报枣庄6月4日讯 (通
讯员 刘庭玉 孙洪宝
记者 袁沛民 ) 近日，由
枣庄市希望工程领导小组、
共青团枣庄市委共同组织
的枣庄市“希望之星”素质拓
展活动在枣庄市团校举行。
枣庄团市委、市团校、市教育
局的工作人员与孩子们一起
参加了素质拓展活动。

据了解，共有70余名学
生代表参加了此次活动，他
们来自薛城区邹坞镇南安

阳国家电网希望小学、市中
区海尔希望小学和长威希
望小学。学生们进行了“生
日排序”、“鼓上飞球”、“低
空攀援”等10余个项目的训
练。工作人员表示希望通过
训练，培养同学们知恩感
恩、吃苦耐劳的品质和自
强不息的精神，培养同学们
团结合作的意识和独立自主
的性格，同时帮助他们树立
了成才目标，进一步激发同
学们的学习热情。

发财美梦原是网络传销
薛城警方打掉一传销组织
本报记者 徐萌 本报通讯员 沙戈

5月30日，薛城警方移送起诉了一起非法经营案，犯罪嫌疑人解亮(化名)等人以经营“斐
梵”产品为名开设网店，参与“斐梵国际”传销活动，发展下线100余人，涉案金额20余万元。

分级体制构建网络传销

2011年1月以来，住
枣庄市薛城区某小区的
滕州市人解亮等人以经
营“斐梵”产品为名开设
网店，参与斐梵国际 (亚
太 )有限公司传销活动，
在薛城区黄河路一饰品
店二楼进行传销业务宣
传，发展下线人员100余
人，涉案金额20余万元。
2012年4月20日，薛城警方
按照群众举报，经侦大队
联合新华派出所成功捣
毁了这一网络传销窝点，
将犯罪嫌疑人解亮等人
抓获归案。

据介绍，“斐贝国际
只是个幌子，其实他们是

通过“斐梵国际"赚钱。在
菲玛特商城开网店主要
是为了销售“斐梵国际”
的产品，“斐梵国际”对所
属会员设有 5项回馈项
目，会员级别不同享受回
馈的项目也不同。在会员
类别上，斐梵国际共设计
有银卡、金卡、钻石卡会
员三类。消费者购买3000

元的产品就能成为“斐梵
国 际 ”银 卡 会 员 ，消 费
1 3 9 8 0元成为其金卡会
员，再推广四个金卡你就
成为钻石卡。

当某钻石会员在一
个资格年度(每年1月1日
至12月31日)内消费积分

额度达到活跃尊贵升级
标准，斐梵国际会当即授
予会员当年度相应的尊
贵荣誉。这种尊贵荣誉又
分为公爵、侯爵、伯爵、子
爵、男爵五档。其以“消费
即投资”的经营理念对外
界进行宣传，其成员通过
对其亲戚朋友等人的说
服，及公司经营理论的灌
输，实施拉人头，发展下
线。下线越多，消费越多，
获公司分红越多。不知不
觉陷进去的人，为了捞回
自己的加盟费，就拼命再
拉其他熟人加入，到人脉
尽了，这场游戏才会结
束。

幡然悔悟

被家人接受

解亮沉迷在传销组织的蛊惑
之中不能自拔。民警在办案的过
程中，苦口婆心的对解亮谈心，进
行思想扶正教育，希望能转变他
的思想，从传销组织的魔咒中解
脱出来。办案民警也找到了解亮
的家人，家人对他已经非常失望，
不愿再干涉解亮的事情。经过公
安机关一趟一趟的劝解，其家人
答应与公安机关共同挽救解亮。
在看守所将近一个月的时间，解
亮对自己的行为进行了深刻反
思，民警每一次提审都对解亮进
行心与心的交流，对他讲解这种
传销组织的真面目和对社会极大
的危害性。

渐渐地，解亮认识到了之前
的自己，完全被传销组织的谎言
欺骗了，那些传销的理论现在看
来是多么不堪一击。解亮的家人
看到解亮的转变也非常高兴。当
解亮被取保候审，从看守所出来
的那一天，解亮的父亲开车带着
解亮去接他上幼儿园的女儿，当
时解亮的女儿看着解亮愣了好一
会才把解亮认出来，然后抱着解
亮再也不撒手了。晚上睡觉提出
要和爸爸一块睡，睡觉的时候还
紧紧抓着解亮的手，说害怕明天
早上醒来的时候，爸爸又出去不
回家了。

为了“赚大钱”辞掉了工作
民警介绍，解亮即为

该传销组织中的一名钻
石卡会员。在参与斐梵国
际传销组织之前，解亮是
枣庄市矿务局的一名正
式员工，妻子漂亮贤惠，
女儿聪明可爱，一家人和
睦甜蜜，过着外人都羡慕
的幸福生活。后解亮经朋
友推荐和对其进行公司
经营理念的灌输，解亮像

着了魔一样，辞掉了工
作，离开了父母、妻子和
孩子，全部精力的投入
到了斐梵国际公司的传
销活动中去。到全国各
地挨家挨户进行公司经
营理念的宣传，通过拉
人头，全力的发展下线，
获取公司承诺的分红获
利。

据解亮讲，其参与

斐梵国际传销活动两年
多时间，不仅没有赚到
钱，还把自己之前开淘宝
店赚的钱赔进去好几万。
听“公司”高层领导的讲
座需要自己花钱吃住，参
加沙龙会议也要交钱，去
全国各地发展下线会员
的差旅费都要自己解决，
还要完成自己级别公司
要求的网购消费任务。

学学生生们们正正在在进进行行拓拓展展训训练练。。

3日，随着市中区孟庄镇桃园路最后一层沥青的铺设完
工，标志着这条路全面通车。桃园路是在原环山路的基础上
通过加宽、硬化、铺油而成，为群众的生产生活和林果的采
摘、销售提供了便利的条件，也是一条市民观光游玩的景区
环山路。 本报通讯员 刘勇 张贵刚 本报记者 袁
沛民 摄

通通车车喽喽

北北京京居居然然之之家家枣枣庄庄店店
地地址址：：高高新新区区祁祁连连山山路路

枣枣庄庄天天衢衢国国际际家家
居居建建材材广广场场
地地址址：：高高新新区区祁祁
连连山山路路

枣枣 庄庄 森森 博博 国国
际际 家家 居居 广广 场场
地地址址：：市市中中区区
建建华华西西路路

枣枣庄庄龙龙 家家
居居建建材材有有限限
公公司司地地址址：：山山
亭亭区区山山亭亭经经
济济开开发发区区北北
留留路路南南侧侧

日日

升升

滕滕州州新新天天地地家家居居广广场场
地地址址：：滕滕州州市市大大同同路路
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