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海景房济南巡展完美落幕
烟台置业备受济南市民追捧
专刊记者 闫丽君 夏超

参展市民热情咨询

2日上午，尽管济南的天气
很炎热，但依然无法阻挡泉城
市 民 对 烟 台 海 景 房 的 关 注 和
热情。早上 8点多，当工作人员
还在现场整理资料时，就陆陆
续 续 有 市 民 来 到 推 介 会 现 场
咨询相关情况，魏鸿武就是其
中一员。

“推开窗就可以看到湛蓝
的大海，走出家门就可以在沙
滩上漫步，依在窗口便可迎习
习海风。”这是魏先生一家三
口在烟台的暑期度假生活。他
告诉记者，清新的空气，宜人
的气候，辽阔的大海，烟台给
他 们 一 家 带 来 了 愉 悦 的 生 活
享受。

他称，自己就想买一套小
户型，最好是两居用来度假自

住，单价在 8 0 0 0元以内都能接
受。“当然 ，环 境 很 重 要 ，最 好
是能看海的。”正如魏先生讲
的，夏日里，烟台海滨的清凉
无 不 让 省 城 市 民 对 这 个 避 暑
胜地充满了向往。在省城一家
银 行 工 作 的 张 女 士 也 告 诉 记
者，她一直想在沿海城市购买
一套住宅，正巧有这么一个介
绍 烟 台 项 目 的 机 会 ，就 来 听
听。而和张女士有着同样想法
的购房者不在少数，他们除了
自身需求外，还有一批置业者
是为父母买房，“爸妈辛苦大
半 辈 子 了 ，该 让 他 们 享 点 福
了，济南夏天太热，想在海边
买 套房子让两位老人去避避
暑”，一位济南置业者孔先生如
是说。

优惠多意向也大

“海景房来济南巡展为我们
面向国内推荐自己的项目提供
了最好的平台，这是营销方式的
一次创新。”一位业内人士说，
旅游地产 的 价 值 不 只 体 现 在
山 海 资 源 上 ，还 应 该 包 括 烟
台 作 为 一 个 文 明 城 市 对 内
陆 城 市 的 吸 引 力 上 。“ 烟 台
的 海 景 房 不 只 对 市 区 周 边
的 消 费 群 体 产 生 吸 引 力 ，对
济 南 、淄 博 、东 营 、山 西 乃 至
北 京 内 地 城 市 的 吸 引 力 也
非 常 大 。”这 位 知 情 人 表 示 。

参 加 此 次 巡 展 的 海 滨
假 日 花 园 项 目 ，位 于 烟 台 开
发 区 金 沙 滩 海 边 ，周 边 集 中
了 海 、河 、林 、公 园 等 多 种 珍
稀 生 态 资 源 ，景 观价值无可
比拟；而名仕豪庭项目，则坐
落 于 烟 台 市 最 繁 华 的 市 中 心
的中心地段，各项生活配套齐

全，尤其是那两栋双子塔楼，
堪称南大街上的地标性建筑，
观山看海都无与伦比。不仅如
此，这两个项目现场针对济南
客 户 推 出 的 优 惠 也 颇 为 引 人
关注。海滨假日现场送优惠包
机看房；而名仕豪庭则拿出最
优惠的折扣来赢得客户关注。

据不完全统计，此次在济
南巡展期间，仅仅一上午的时
间，到场人数达千余人，而现
场 留 名 登 记 的 客 户 就 有 百 余
组。有工作人员透露，在他们
登记的客户中，大概有五十来
组的客户成交可能性非常大，
也有客户的意向非常强，但是
需 要 亲 自 来 烟 台 看 房 后 才 能
确定。有几个市民专门致电记
者告知，由于上午有事没法到
会场，能不能让项目的人留一
留，下午单独咨询。

济南看房团将登陆烟台

在此次烟台海景房济南巡
展中，记者的报名电话一度被打
爆，短短四天时间，累计报名想
要来烟看房的人数多达400余人。
为此，鉴于省城市民对烟台海景
房的热情和关注，本报将于近期
启动烟台海景房的看房车，全方
位地考察港城楼市生态，让省城
市民近距离挑选意向的楼盘。

目前，“发现价值”——— 烟
台最具投资价值海景房山东巡
展第一站济南已经圆满落幕，
为回馈全省各地的购房者，其
他城市的巡展也将陆续进行。

“这种方式，因地制宜地融入了
专场推介的模式，尽可能地做
到了一对一帮购房者找好房，
模式不错。”名仕豪庭项目部的
一位工作人员称赞道。

呼朋引伴

一起来买房

在名仕豪庭巡展期间，一位
姓李的女士在要求登记看房后
说：“我准备在烟台给即将大学
毕业的儿子买套房子，但我的哥
哥、姐姐他们也准备到烟台买
房，所以看房的时候，我们可能
都要去看看，只要合适，我们一
大家人就买在一个小区住……
这样，今后更方便些。”

记者在现场发现，类似李女
士这样的看房者还不在少数。这
真正地体现了业界人士说的：外
地的购房者，一买一般都会是带
动身边的人来买房。

商铺与海景房

哪个更超值？

“你是齐鲁晚报的记者，
麻烦你帮我参考一下，我买什
么物业来投资更好？”6月2日
上午，50来岁的胡先生拉住记
者说，他是齐鲁晚报20多年的
忠实读者。他称自己现在手里
有40万元左右的资金，想到烟
台 置 业 投 资 ，不 晓 得 买 商 铺
好，还是买海景房好。

经过记者与胡先生和现
场的专业置业顾问一起参考
后，胡先生决定到烟台中心地
段的名仕豪庭现场看房，再做
决定。

多数客户选择

一次性付款

在上周的济南巡展现场，有
位张先生表示，他想在烟台购买
一套100平方米左右的房子，给他
的儿子结婚，为了减轻孩子负担，
他是准备一次性付清。他的理由
是，“我们又不做什么大生意，况
且外地买房房贷利息较高，而且
我们也有能力一次性付清，所以
就没必要麻烦去贷款了”。

张先生只是购买代表的一
个缩影，目前济南正处在城市化
的发展过程中，越来越多的省城
市民都有各种理由走进二线城
市，购买海景住房。

6月2日上午，由本报主办的
“发现价值”——— 烟台最具投资
价值海景房巡展在济南索菲特
银座大饭店圆满落幕。

此次活动正是为了满足广
大省城市民对滨海生活的向往，
以及到海滨城市居住的需求，所
以本报特别邀请了烟台两家颇
具实力的开发商携其性价比高
的楼盘项目去济南做展示推介，
现场受到了广大济南市民的热
捧。据统计，当天共发放各类宣
传资料达2000余份，几百组客户
现场留名登记，称要先来烟台参
加后期看房。

看房者心声

6月2日下午，在回烟台的
车 上 ，此 次 参 加 济 南 巡 展 的
开 发 商 代 表 ，都 盘 点 着 自 己
两 天 以 来 的 收 获 ，并 互 相 交
流 着 各 种 经 验 ，其 中 谈 论 最
多 ，是“ 登 记 客 户 有 多 少 ”、

“ 意 向 性 比 较 强 的 有 哪
些”……

据 记 者 了 解 ，他们之所

以参加这次济南巡展，一是看
中济南市民强大的购买力，二
是看中《齐鲁晚报》的平台和
权威性。“目前的渠道很多，
而像《齐鲁晚报》组织的济南
巡展是其中效果最好的一种
方式”，负责海滨假日项目代
理的世联怡高王东表示地产
巡展一方面能够进行项目展

示，同时还可以积累一定的客
户，至于能不能成交，那就看
客户的意向怎么样了。

海滨假日这次是带着它
的 项 目 参 加 济 南 站 巡 展 的 ，
该 项 目 工 作 人 员 刘 东 表 示 ，
他 们 近 期 会 有 新 的 产 品 面
市 ，因 此 想 借 助 此 次 巡 展 进
行项目展示和积累客户。

推介会现场

现场再现

《齐鲁晚报》这个平台非常好
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开发商坦言

参参展展楼楼盘盘优优惠惠吸吸引引购购房房者者。。

领领着着孩孩子子一一起起到到巡巡展展现现场场看看房房。。

巡巡展展现现场场购购房房者者正正在在咨咨询询楼楼盘盘情情况况。。
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