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据专家预测，今年
北 方 又 要 迎 来 超 长 夏
天，极热天气出现更为
频繁。

出门打伞涂上防晒
霜，进门开着空调吹着
电风扇……这狂躁的日
子又来了。当你一把汗
水洒下时，别人脖子上
挂着电动吹风机，屁股
下垫着冰垫，正在吃着
火锅唱着歌……还等什
么，还不快给自己来一
套应时的装备，让自己
随时随地、随心随境地
清凉起来。

除了消暑装备，一
身时尚清爽的打扮不仅
可以让夏季加分，还能
分散注意力，这对于爱
美 的 女 生 来 说 绝 对 管
用。裙子、发饰都是夏
天的热点消费，当然还
有高跟鞋，虽然那一双
双“恨天高”让不少女
生望而却步，但你怎能
错过当季主流款式？玫
红、荧光黄等色彩艳丽
的超高跟是今夏时尚圈
新宠。超高跟加上超高
防水台，配上今夏流行
宽松吊带裤或彰显腿部
线条的黑色打底裤，不
但能够迅速拉伸双腿比
例，更重要的是立马提
升你的个人气场和时尚
度。除了在穿着上要舒
适、清爽，回家之后，
也要为自己备齐纳凉装
备，如藤席、软丝席等
等，铺在床上，让夏季
更凉快，让你的夏天全
方位舒适舒心。

小风扇有各种各样
的设计款式，如摆手公
仔小风扇，USB电池两

用掌上空调冷风机其风
扇大小与iPhone相似，可
爱的造型，不仅在炎热
夏天带来了凉爽，还有
不少欢乐呢！

创意小店总是能吸
引人驻足，尤其是夏季
用 的 消 暑 商 品 尤 为 可
爱。比如，一支看似是
画笔的东西其实就是一
个挂式小风扇，佩戴在
身上，别人都以为你是
一个好学的人，其实打
开笔盖之后，笔芯就是
风 扇 的 转 轴 ， 按 下 开
关，扇叶就会围绕着笔
芯转动起来，不仅携带
方便，又充满创意，值
得拥有一支，随时随地
纳凉消暑。除了画笔造
型 ， 还 有 U S B 接 口 的
“大炮”型小风扇、水
果风扇等等。此外，冰
垫也是今年夏季热销的
商品，你可以放在椅子
上坐着，也可以放在后
背 上 靠 着 ， 更 有 趣 的
是 ， 还 可 以 放 在 枕 头
上，让自己彻底凉快起
来。

据店员介绍，其产
品为新一代“相变恒温
材料”制成，不仅不会
对人体造成伤害，当温
度达到28℃时，还可以
自动放热。若长时间使
用之后觉得不够凉时，
可以放在冰箱的保鲜柜
里，大约半个小时又可
以拿出来用了。今夏还
有 另 外 一 款 好 玩 的 商
品——— 空调被，这个空
调被可是两用的，展开
时是个被子，叠起来时
是个卡通造型的靠垫，
非常实用。

时尚装备凉扮夏天

即日起至8月31日，凡在济
宁申科汽销购买五菱、宝骏、乐
驰汽车指定车型均可参加自行
车无论新旧抵300元车款，摩托
车无论新旧抵千元车款活动。
任一品牌汽车置换宝骏、乐驰。
可享超值置换，即在评估师评

估价的基础上，增加千元，再送
千元大礼。(特价车除外)

活动期间隆重推出特价
车，五菱之光限量版，五菱荣光
基本型，价格绝对优惠惊喜不
容错过。同时，老客户可到服务
站进行免费空调检测。(张效良)

以“旧”换“新”两轮换四轮
申科汽销特惠换车季
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白领开店 生活新主张

邢茵(化名)大学毕业后在某家具
公司供职。年初，她和远在天津的同学
大维达成共识，开了一家休闲服饰店，
店内服饰全由大维从天津发来，价格
适中、款式时尚。

“我和同学都有工作，抽不出身，
他主要负责选款、发货，我负责在济宁
销售，这样形成的有效互动不是两全
其美吗？”邢小姐认为，利用业余时间
开家小店，对上班族是很有挑战性的。
闲暇之余，既能检验自己的眼光和实
力，又能赚到数目不小的“外快”，何乐
而不为。

丰富人生 两种身份

现今像邢茵一样的小店老板在济
宁还有很多，上班时，他们是员工，与
同事快乐合作、轻松应对；下班时，他
们是“店主”，与店员共商进退，他们变
换着上班族和老板两种角色，在越来
越丰富的生活空间中游刃有余。采访
中笔者发现，这些“业余老板”都具有

一些共性：经济状况良好；年龄在25岁-
30岁之间；性格独立自信乐观；而且目
前单身者居于多数。大多数受访者表
示开店的目的与其说追求自由自在、
自我价值，还不如说是为了满足爱好，
让自己做主做自己喜欢做的事！邢小
姐认为，新时代的女性越来越独立，她
们已不满足“工作八小时”和单一的家
庭生活，热衷于拥有自己的小店，也许
每个人开店的初衷各不相同，但独立
的个性是影响她们作出这种抉择的关
键因素。

用余钱生财

对于30多岁的家居族来说，业余时
间开家小店不失为用余钱生财的好办
法。徐女士的玉器行已开张一年多了，
生意不错，她告诉笔者，他们夫妻俩都
有正式工作，过日子是不用愁的，但结
婚十年来，家里有了一定的存款，怎样
让余钱最大范围地创造效益是他俩一
直考虑的问题，经过调查，他们在一大
市场内开了家店。徐女士说：“选择开
店，一方面是由于投资不算很大，我们
还可以接受；另一方面，多年工作岗位

上的努力积攒下来的钱希望通过开店
升值。再说，以后孩子闯荡社会前起码
可以先用自己家的店练练手，有一个
好的起点。”

亲历亲为 压力不小

白天上班忙忙碌碌，业余又要开
店，这可不是一件简单的事。业内人士
指出，开小店学问可不小， 选址、装
修、进货样样都得亲历亲为——— 选择
店址，需要经营者对周边环境和消费
人群做比较深入的调查，并结合自己
经营的产品和项目进行分析，确定合
适的店址，如果有店面转让或出租，则
是首选上策；装修也是不容忽视的环
节，从价钱、规格到材料，都要事必躬
亲，不能盲目追求低价位的装修，做
工、效果也很重要；进货对于业余创业
族是有一定难度的，除了要了解市场
行情，谈判也得花费大量的时间和精
力，如果大批量进货，还必须像搬运工
一样“出苦力”。

乐乐活活女女性性
业业余余开开店店进进行行时时

身着套装、朝九晚五，闲时泡泡吧、跳跳舞、溜溜马路，更有足不出户的“爱
家族”关起门来一心一意地过自己的小日子——— 做饭、收拾屋子、看无聊的电视
剧……如今，济宁白领们的业余生活已经发生了新的转变，不少“业余小老板”悄
无生息地把店开了起来。
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