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青岛财金

“存款利率怎么一天一个价。”邻居张阿姨大呼银行存款利率“变得太快”，让她周末在
各家银行间奔波，就为了把钱“倒腾”进“最划算银行”。在存款上限放开的首个周末，银行和
前来存钱的储户忙得不亦乐乎。

多家商业银行调高利率

6月8日是实施新的存贷
款利率政策的第一天，各家
银行均公布了调整后的存贷
款利率，我国银行业的存款
利率首次出现分化。而就在
大家还在比较究竟把钱存进
哪家银行更划算的时候，9

日，股份制银行又纷纷调高
了8日才对外公布的利率，直
追五家大型银行。8日人民银
行宣布降息后，中行、农行、
工行、建行、交行五大国有银
行宣布上浮1年期内存款利
率，此后青岛银行、招商银
行、兴业银行先后上浮利率，
民生银行、恒丰银行等也迅
速跟进，向大银行靠拢。据

悉，1个月、3个月、6个月、1年
定期存款中，中行、农行、工
行、建行、交行、招商银行、民
生银行利率执行基准利率的
1 . 0 8倍，兴业银行、恒丰银
行、青岛银行执行基准利率
的1 . 1倍。2年、3年、5年定期
存款恒丰银行等个别银行执
行基准利率的1 . 1倍外，其他
银行均执行基准利率。以10

万元1年期定期存款为例，如
果银行不上调存款利率，基
准利率为3 . 25%，利息为3250

元，如果上浮1 . 1倍，那么利
息为3 5 7 5元，不同银行利息
最多相差325元。

理财专家表示，在政策

刚刚出来的时候，大多数银
行可能会在基准利率的基础
上有所上浮，各家银行也会
根据自己的需求和市场定
位，进行差异化的策略，比如
大额存款可以给更优惠的利
息。以后市民存钱，不同银行
给的利息不一样，要学会“货
比三家”。

虽然目前市民对银行的
利率差别没有明显反应，但
银行人士对于利率差异带来
的竞争表现出了担忧，一位
银行的客户经理对记者说，

“市民个人存款的搬家还只
是一小部分，现在我们担心
的是企业存款部分。利息差

一旦出现，就怕有些大客户
产生其他的想法。今后，各银
行的利率不同，高利率的银
行更有利于吸储，低利率的
银行要小心存款搬家。”

业内专家指出，目前国
内银行的净息差构成了银行
的主要收入来源，随着利率
市场化改革推进，银行之间
的揽储竞争会越来越激烈，
今后相信很多银行都会根据
对手情况及时变动自己的利
率。不同的存款利率可供选
择，不仅可以让老百姓在存
款的时候“货比三家”，还可
以为老百姓在投资理财产品
时，带来新的思考。 (综合)

央行6月7日晚间打出
“降息组合拳”后，已有对
于房贷利率折扣下限进一
步下移的猜想“落地”。第
一家“吃螃蟹”的是广东
华兴银行。6月10日，该行
客服称，对首套房贷的申
请者可以提供低至7折利
率优惠。而截至 1 0日发
稿，包括国有大行在内的
其他多家银行客服热线
的口径依然是，对首套房
购买者，银行普遍可以提
供最低 8 . 5折的房贷利
率，但尚未出现类似8折、
7折的房贷利率优惠。不

过，某国有大行上海分行
的内部人士10日对记者
透露，该行可能会在本周
调整首套房贷利率优惠，
最低8折。

“根据资金成本，不排
除下一步我们会把优惠下
调到8折。”某国有大行上
海分行个金部人士指出，
根据央行的最新政策，贷
款利率最低可以打8折。另
一家国有大行内部人士亦
透露出类似的表态称，该
行可能会在本周调整首套
房贷利率优惠，最低8折。

据《东方早报》

◎相关新闻

房贷8折利率最快本周铺开

近日，交行对e贷通产品
进行了升级改造。即根据贷款
用途、支付限额、额度循环、定
向支付四个维度进行分切与
组合，细分为e商贷、e车贷、e

消费(A款)、e消费(B款)四个产
品。其中，e商贷适用于满足经
营周转流动资金贷款需求，e

车贷适用于满足个人在交行
指定汽车经销商购买自用汽
车的贷款需求。e消费(A款)和

e消费(B款)适用于满足除购
房、购车以外的其他个人消
费，包括住房装修、教育、旅
游、医疗等。

e商贷、e车贷、e消费是交
行授予借款人在一定期限内
使用的授信额度，在有真实交
易背景的前提下，允许借款人
在需要用款时以太平洋借记
卡为介质，通过交行网上银
行、手机银行或电话银行等电

子渠道在授信额度内自助提
用贷款，并通过POS刷卡和网
银方式支付贷款资金的个人
信贷业务。上述业务可采取抵
押、质押、保证、组合担保，或
信用方式。

e商贷、e车贷、e消费业

务授信期限最长3年，但信用
方式的授信期限最长1年。还
款方式有等额本金、等额本
息、分次付息一次还本和一
次性利随本清四种可供客户
选择。

(马瑞涛)

交行“三优”贷款助力小微企业
今年4月17日，青岛银监局组织了小微企业金融服务博览会。在博览会上，交通银行

青岛分行针对小微企业的金融服务政策受到参会小微企业主们的关注，“展业通”品牌
服务、特色产品和服务创新等受到赞誉。记者从会上了解到，企业经营成本上升、资金链
紧张、经营渠道不畅，成为小微企业主们头痛的三大问题，而要解决这些问题，根本上需
要银行的大力支持，解决了资金链紧张问题，其他两个问题也就可以顺利克服了。

交通银行-优贷通
优先安排、优先放款、优惠定价

交通银行最新推出支持小微企业发
展的产品——— 优贷通。优贷通是依据小微
企业销售回笼，以及企业关键人个人账户
资金归集情况，全面掌握企业日常经营特
征和个人资金实力，综合考量贷款风险等
因素，确定差异化的授信政策。对以交行
作为主要结算银行，且企业和企业关键人
在交行账户形成一定资金沉淀的，实行优
先安排额度(含信用授信额度)、优先放款、
利率定价优惠的“三优”政策。

优贷通产品适用于小微企业申请1年
(含)期内短期授信业务，包括流动资金贷
款以及表外授信业务。接受企业信用、保
证、抵押、质押等单一或组合担保方式。

在还款方式方面，对于授信额度为贷
款的，可依据企业实际情况，选择分期还
本付息、分次付息一次还本或到期一次还
本付息等多种还款方式，
注重还款计划与企业的
经营现金流相匹配。

交交通通银银行行--ee贷贷通通
依依据据客客户户个个性性化化需需求求提提供供差差异异化化服服务务

截至目前，青岛招行资产、负债余额双双突破500

亿大关，不良资产率不到0 . 2%，12年来累计向各类企
业发放贷款超过5000亿元，累计纳税近20亿元，成为青
岛银行业的纳税大户。近年来，该行先后荣获全国“共
青团中央首届管理创新金奖”、中国银行业协会“全国
银行业百佳示范单位”、连续三年蝉联中国银行业“好
分行”奖项。

最优服务赢得信赖

从成立之初一张笑脸、一杯热茶、一把红伞让百
姓感受服务温情，到铸造山东省唯一服务名牌“温馨
理财”、荣膺“文明规范服务百佳示范单位”，再到如今
享誉全国银行业“刘娟流程”的推广，该行通过不断创
新，以优质服务赢得了客户的信赖。招行每年的“企业
文化节”都有一项传统活动，就是分行、支行行长都要

“当一天大堂经理”，亲自接待和服务客户。当客户知
悉为自己服务的是银行的一把手后，往往主动为招行
服务提升建言献策。

世界某知名咨询公司对岛城银行业服务暗访结
果显示，该行客户回头率达到了100%；在中国银行业
协会等部门在青岛银行业的多次调查中，该行综合满
意度均排名第一。源于对优质服务的不懈坚持，2012

年，青岛招行再次荣膺中国银行业协会“文明规范服
务百佳示范单位”。

发力岛城财富管理

2008年，招商银行在岛城率先成立招商银行私人
银行中心(青岛)，为资产1000万以上的财富人士提供
专属、私密的理财服务，并凭借其“1+N”团队高效服
务、螺旋提升四步工作法等形成了核心竞争力。2010

年，招行私人银行在岛城银行中率先实现盈利。目前，
招商银行青岛分行已管理高端客户总资产近300亿
元，银行持卡客户数量和刷卡交易量均名列前茅，初
步在岛城高端金融市场形成了“以大零售带动高端金
融，以高端金融引领财富管理”的新格局。

招商银行大力打造区域财富管理中心，2011年8月
29日与青岛市政府正式签署了在青岛设立财富管理
学院的合作协议。据了解，该项目建在即墨鳌山卫镇，
预计2012年内开始建设，2016年底投入使用。

创新产品支持地方发展

在产业政策和信贷政策的指导下，青岛招行不断
调整和优化信贷结构，大力扶持中小企业特别是科技
含量高、符合国家政策规划、成长性较强的企业。加大
对海洋渔业、海洋化工、海洋交通运输业、海洋装备制
造业和能源矿产业等蓝色经济相关产业、行业的授信
倾斜。为促进青岛市文化创意产业发展，完善青岛市
文化创意产业保障机制，与当地有关部门签署协议，
提供不少于人民币100亿的贷款额度意向。

2010年5月，青岛招行成立了中小企业金融部以及
小企业信贷中心青岛区域总部，专业管理、推动辖内
各区域机构中小企业业务发展。截至目前，青岛招行
中小企业贷款有效户数869户，中小企业一般贷款余
额 160亿元。在青岛市“银行业金融机构小企业金融
服务先进单位”评比中，青岛招行名列前茅，在股份制
商业银行中排名首位。

据招行负责人介绍，青岛招行全体员工将继续在
招商银行总行和地方党委、政府、监管部门的正确领
导下，立足岛城、服务全省，打造区域强势金融品牌，
为青岛经济社会的和谐繁荣和招行的发展不断做出
新的贡献。 (马瑞涛)

亲临现场一步之遥

建行“伦敦观战团”正式报名

免费报名亲临观战

首日用户已破万

记者从旅行社专业人员

处了解到，伦敦奥运开幕在
即，全球掀起“购票热”，但由
于比赛门票不对团队开放、
酒店价格和机票价格暴涨等
因素，导致旅游成本成倍增
加。据不完全统计，如果要去
伦敦看比赛，人均花费至少
在7万元人民币以上。一般民
众只好对“伦敦观战”望“赛”
兴叹。

据建行相关负责人介绍，
为感谢广大用户对建行的多
年支持与厚爱，此次“伦敦观
战团报名全程免费”活动参与
方式简单，而奖励额度颇为丰
厚。用户只要到建行官网免费
报名，就有机会分享包括10名
伦 敦 观 战 团 名 额 、3 0 部
iPhone4S、50部新iPad、几十万
元话费在内的巨大奖池。该活

动一经推出就得到了广大网
友的积极响应，活动上线首日
参与用户已破万，足以见得伦
敦奥运对广大体育迷的无限
吸引力。

悉心打造精品线路

亲身领略英伦文化

据介绍，建行此次活动
除了免费观看奥运比赛外，
为了让“观战团”成员不虚此
行，建设银行还特别安排参观
徐志摩《再别康桥》中描绘的
剑桥大学、莎士比亚诞生地斯
坦福德、约克大教堂、英国女
王登基的地方西敏寺大教堂
等体现英伦文化精髓的旅游
胜地。不管是狂热的体育发烧
友，亦或是蓄势待发的普通看
客，均有机会亲临伦敦，免费

观看令人血脉喷张的赛事，亲
身领略充满历史文化气息的
英伦风情。

万里遥望不如亲身飞
赴，从北京到伦敦，一步之
遥。据了解，“伦敦观战团报
名全程免费”活动于6月6日
正式上线，至7月1日24∶00截
止。报名方法为：用户访问建
设银行官方网站专题活动页
面，成功注册成为建行网站
会员，即可报名参加“建行e

路通伦敦观战团”。7月2日，
中国建设银行将在公证人员
的监督下，从在活动期间成
功注册并报名的会员中，抽
取 1 0名幸运会员组成观战
团，赴伦敦观看比赛 ,幸运会
员名单将在建行官方网站同
步公布。

时钟滴答，夏日已然悄然走
近，而伦敦奥运的即将到来更是
积聚全球目光，点燃激情盛夏的
观战热潮。从北京到伦敦，一万
两千余公里，15小时以上的飞机
里程，难道身居国内只能就此错
过？6月6日，由中国建设银行举
办的“伦敦观战团报名全程免
费”活动正式拉开了帷幕。此次
活动以网站报名的形式展开，面
向全国的建行网站新会员进行
公开招募，斥资百万使会员们得
以享受一场激动人心的免费观
战盛宴。这个夏天，北京到伦敦，
一步之遥。

青岛招行：

成立十二载打造绩优银行

2000年5月18日招商银行青岛分行正式成立，作为
招商银行在山东省设立的省级管辖分行之一，十二年
以来，青岛招行以其优质的服务、创新的精神迅速得
到了岛城市民的认可，目前辖有日照、威海、淄博、济
宁4家异地分行，在青岛地区设有16家支行，43家自助
银行，自助设备交易量居岛城前列。
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