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都市车界·车市

6月17日，大友丰田迎来6

周岁的生日，为回馈广大客
户对大友丰田的支持和信
赖，特推出“原厂G-BOOK智
能导航体验月”活动，凡购买
全新第七代凯美瑞豪华版、
凌动版车型的顾客可免费升
级为豪华导航版、凌动导航
版，享受大友丰田提供的免
费导航升级。

全新第七代凯美瑞是信
息时代下首款装载“手机版
智能车载系统”的中高级
车。该系统集合了多项人工
智能服务功能，道路检索、
新闻咨询、天气信息、话务
员服务等4项功能为先，所
有功能均由7寸高清数字屏
显示，并可以通过手机自带
的蓝牙功能连接全新换代凯
美瑞导航，实现手机与导航
之间的无线信息交换，再通
过手机的上网功能连接呼叫

中心，实现手机与呼叫中心
之间的信息交换。

大友丰田6周年感恩6重
礼(活动截止到6月30日)

一、激情相约，感恩有礼：来
店即送抽纸一盒

二、参与试驾，赢取惊
喜：试驾即送钥匙扣，每周一
部原厂车模等你拿

三、选购爱车，惊喜感
恩：即日起购买任意车型即
可参与抽奖，千元油卡，保养
工时券等好礼等您拿

四、经典重现，无限惊
喜：

1、本月推出店庆特价
车：凯美瑞经典版，优惠3万，
限量10台

2、凯美瑞全系优惠万元
送商业险

五、置换有礼，金融同
行：

1、二手车置换凯美瑞最

高可获4000元油卡
2、按揭手续费5折，专享

全新特惠灵活金融政策方
案。低首付30%，低月供让您
轻松喜获爱车！

六、售后养护，心悦
服务：凡店庆期间进店客
户，可享受全车 3 2项免费
检查及免费空调系统全面
健 诊 ， 并 赠 送 玻 璃 水 一
瓶，钣喷维修车辆赠送四
轮充氮气一次

广汽丰田大友经十西路店
销售热线：0531-87516666

地址：济南市经十西路368号
(京福高速入口向西300米路
南)

广汽丰田大友章丘店
销售热线：0531-83385588

地址：章丘市世纪西路与福
安路交汇处 (小义乌南600米
杨胡村尾)

大友丰田6周年店庆钜惠享不停
——— 凯美瑞原厂G-BOOK智能导航体验月火热开展

经十路“二升侠”

索八节油赛首战告捷

东风日产正式推出“精英创富战略”

□俊杰

北京现代“第八代索纳
塔城市拥堵路段节油挑战
赛”已在全国展开，济南站挑
战赛于6月12日在济南华建现
代4S店打响第一枪。挑战赛
从招募挑战者到首战期间，
吸引了众多车主朋友踊跃报
名，截至首战当天，报名人数
已逾100人。挑战济南“首堵”
经十路，寻找驾车高手“二升
侠”。炎炎夏日，35℃的济南
刮起一股“索八风”。

扎直击赛场

索八挑战的不仅仅
是经十路

6月12日的比赛共有9位
车友参加，按照比赛规定，三
人为一组，分别在不同的时段
挑战经十路。上午10:30，三位第
一批参赛的车友已经在比赛
等候现场进行准备工作。

10:30，挑战赛正式开始，
三辆依次编号的索八缓缓驶
出等待区域，直奔经十路。记
者乘坐工作人员车辆紧随其

后。三辆车在经过了缓慢起
步后，逐渐拉开了距离，此时
的经十路已经没有上下班高
峰期的拥堵，但是依旧会碰
上塞车、红灯等情况，参赛选
手不仅要考虑拥堵对油耗的
影响，还需要确保在速度上
的控制，对挑战者来说，挑战

“首堵”可谓是将驾驶技术运
用到极致的一次考验。

11 :10，三位参赛者在顺
利行驶过了比赛路段后，安
全回到出发点。经过精密测
油仪器显示，挑战者袁先生
成 功 实 现 了 2 . 1升 油 挑 战
33km，作为首位完成挑战的
参赛者，袁先生按捺不住心
中的喜悦：“我本身就是北京
现代的车主，2008年购买了一
部伊兰特，一直安全行驶到
今天，这一次试驾索八完全是
出于对现代车型的支持！”

15:30，“火炉”济南地表温
度已经超过35℃。但是，此时仍
然有三位挑战者即将进行挑
战。为了达到最低油耗，选手
们都选择关闭空调，并且将车
窗只留出一道缝，以求降低风
阻。随着工作人员示意，三辆

车同时出发。记者在现场感受
到一波波热浪袭来，此刻的索
八挑战经十路不仅是在比拼
油耗，更是在挑战持久不降的
高温和个人的忍耐力。

16:10，赛段终点处，索八
车身外表吸收的热量让人无
法贴近，打开车门，三位挑战
者已经汗流浃背，驾驶座靠
背已经被汗水湿透，工作人
员上前查看油耗数据，“成功
了！”“我这边也成功了！”高
温之下，参赛者依旧用毅力
完成了挑战，比赛现场响起
送给挑战者的掌声。

扎新的纪录

全程1 . 92L油仍有下
降空间

比赛进行第三天，从挑战
现 场 传 来 振 奋 人 心 的 消
息——— 1 . 92L油挑战经十路成
功！记者于赛场见到了创下新
纪录的盖先生，刚刚参加完挑
战的盖先生高兴地对记者说：

“其实如果我最后不踩那一脚
油门，油耗肯定还会低一点。
不得不说，索八的确很节油。”

手中拿着挑战成功的奖
品，盖先生意犹未尽地跟记者
谈起自己“索八挑战感受”。“自
从索八上市以来就比较关注，
车身整体带来的感觉就是大
气，并且我又特别喜欢“流体
雕塑”的车身外形，既有活力
又有动感的设计却能够给人
一种介于运动与商务之间的
感觉，既适合年轻人，又适合
像我这样的中年朋友。”

谈及索八的上路表现，
盖先生不由得竖起大拇指，

“轻踩加速踏板，就能感觉到
动力十足，并且在行驶过程
中，手自一体变速箱换挡干
脆，行驶感觉扎实。刹车时，
能感觉ABS工作的力反馈，
车辆可以迅速平稳下来。”

动力方面，第八代索纳
塔采用自产的6速手自一体
变速箱，在实际驾驶中平顺
性和换挡时间方面都有不错
表现，挡位数量上也多于同
级日系车型，有利于动力衔
接和高速燃油经济性；安全
方面，索纳塔2 . 0自动时尚版
除了标配双气囊和ABS+EBD

这个最基本的配置外，还全
系标配了TPMS胎压监测，明
显优于同级车型。

扎节油科技

索八引领低碳环保
新主流

相对于索八在经十路拥
堵路段成功实现1 . 92L油挑战

3 3km的优秀成绩，2 0 1 2年3

月，在由CCTV-5《赛车时代》
和中国汽车运动联合会联合
主办的“油我掌控.极限挑战”
第八代索纳塔最低油耗挑战
赛上，索八成功挑战了4 . 48L/
100km的超低油耗。

第八代索纳塔缘何能够
在油耗方面拥有这样出色的
表现？业内人士认为，现代汽
车先进的第二代发动机所采
用的双CVVT可变正时气门
技术、DOHC双顶置凸轮轴、
全铝材质等诸多先进科技，
以及全系配备的6速手自一
体变速箱和主动式ECO经济
驾驶模式系统，是第八代索
纳塔能够把油耗控制在“8L”
以下的根本原因。

第八代索纳塔采用的双
顶置凸轮轴则是由一根凸轮
轴控制进气门，另一根控制
排气门，将气门打开的时间
控制得更精确，使发动机获
得更好的进气效果，从而提

高动力，降低燃油消耗。同
时，第二代θ发动机采用全铝
发动机缸体和塑料进气歧管
及头盖，也大大减轻了发动
机重量，改善了油耗。此外，
第八代索纳塔全系搭载的6

速手自一体变速箱不仅带来
了更顺畅、平稳的动力输出，
提速、爬坡更加给力，同时也
为发动机起到了节油作用。

索八全系标配了主动式
ECO经济驾驶模式系统，在
车辆行进过程中，对自动变
速器挡位、发动机转速、车
速、制动以及变速器油温等
对油耗有影响的条件进行综
合判断、分析，由ECU控制
单元计算出最佳燃油量提供
给发动机做功，使得油耗比
普通驾驶模式有所降低。正
是从动力系统到节油装置
“由内而外”的全方位技术
创新，才实现了第八代索纳
塔动力和燃油经济性革命性
的突破。

6月3日，天津卫视·东风日产

《老板是怎样炼成的》启动仪式

暨东风日产精英创富战略发布

会在北京召开。东风日产开创行

业先河，面向全社会精英，正式

推出精英创富战略，以创新性的

渠道开拓模式加快向三四线“蓝

海”市场掘金步伐。精英创富战

略，是东风日产面向全社会、全

行业招募创富精英人才的全新

渠道开拓模式。作为天使投资

人，东风日产将通过创富基金平

台，为他们提供资金及运营支

持，建立全新渠道网络模式———

东风日产“精英店”。东风日产

“精英店”通常选择在市场潜力

大的区域，具有NISSAN品牌和

启辰品牌车型销售以及综合维

修的全维度功能，运作模式与现

有4S店基本一致。

在精英创富战略中，东风日

产将作为天使投资人，帮助创富精

英实现创业的梦想。具体而言，是

指东风日产将与创富精英合作，开

设一家拥有正式品牌授权的东风

日产“精英店”，使其成为东风日产

旗下全系产品的汽车经销商。

东风日产“精英店”的投资

规模在300万-500万元左右，创富

精英个人只需出资50万-60万元。

在日常的经营过程中，作为小股

东的创富精英将完全享有自主

经营的权力，东风日产只对精英

店进行财务监管。不

仅如此，“精英店”所

有 的 经 营 利 润 将 在

“精英店”的公司账面

积累，当“精英店”利

润 累 积 到 一 定 的 额

度，创富精英就可以

使用“精英店”的盈利

所得回购东风日产在

“精英店”中所占的部分股权，从

而实现对“精英店”的控股，真正

成为“精英店”的老板。

自6月3日起，只要你年满18

周岁，通过网络报名平台提交个

人简历及创业梦想(登录东风日

产官网：http ://www.dongfeng-

nissan.com.cn或者直接发送邮件

至天津卫视报名邮箱：tjtvboss@

163 .com)，即可成功报名，最终获

胜者将成为投资近500万元的东

风日产“精英店”老板。 (振宁)

6月，暑气上升，倍感困
乏，假若此时有一股清凉的
夏季风暴袭来，必定十分惬
意！为了报答广大车主的厚
爱，山东吉通雷诺4S店适时
掀起科雷傲夏日促销风暴：
凡在今年6月1日至6月30日期
间购买科雷傲的消费者，均
可免费获得包括交强险、车

辆损失险、第三者责任险(限
额20万人民币)、盗抢险、玻璃
单独破碎险(进口玻璃)等在
内的第一年新车保险。

科雷傲在华销量已达5

万，成为进口SUV三强之一。
之所以取得如此优异的成
绩 ，是 因 为“ 新 都 会 跨 界
SUV”科雷傲时尚的外观、丰

富的高端配置、堪比豪车品
牌的售后服务和传承自品牌
的安全基因征服了兼顾工作
与家庭生活、追求独特品味
的消费者。动感时尚的外观，
彰显了科雷傲的强健豪迈；
合理的拥车成本，使科雷傲
车主获得“安心、贴心、放心、
关心”的全面保障。
山东吉通 雷诺汽车4S店
工业南路店：0531-88559600

经十西路店：0531-87292268

省体育中心店：
0531-82020058

威海店：18660317051

日照店：18863320222

东营店：18766726188

泰安店：0538-8306889

菏泽店：15063383066

枣庄店：15506320683

德州店：13184113030

聊城店：18006355585

购雷诺科雷傲送全年保险
抢购热线 400-060-5116
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