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6月20日，位于原潜艇学院旧址
的悦府售楼处内，“青岛华润中心德
国时尚探寻之旅”正式启动。而两天
后，即6月22日，积蓄两年的香港中
路至尊府邸——— 悦府即将盛世开
盘，本次活动正式为悦府人生揭开
帷幕。

活动当天，青岛市市南区副区
长周国栋先生、华润置地山东省公
司青岛公司总经理凌晓洁先生、青
岛国际机场集团有限公司党委书记
王红女士、德国汉莎航空公司东北
地区总经理青岛航线负责人苏君珩
先生及诸多嘉宾应邀出席了本次活
动，并就活动发表了讲话以及表达
了良好的祝愿。20余家知名媒体的
记者也汇聚于此，共同见证这场盛
会的举行。

200亿世界综合体礼献国际青岛

两年前，华润置地买下原潜艇
学院地块，投资近200亿打造旗下商
业地产旗舰项目——— 华润中心，依
托于市南区域版图的巨大资源优势

及不可替代的发展核力，在整合板
块既有优势的同时，引入一线大牌、
奢华酒店、高端超市等极其稀缺的
资源，同时在承袭深圳、杭州、沈阳
等地华润中心成功经验的基础上，
融入青岛本土文脉，其中，华润中
心·万象城建成后，将成为全国最大
的万象城，乃至全国最大的高档购
物中心之一。

华润中心·悦府6 . 22倾城开盘

悦府傍海而立，占据城市中央，
地段优越，价值无可复制。可傲视香
港中路的繁华气象，而不受其扰，藏
匿于国际湾区核心，而享悦奢华的
精粹居住人生。6月22日，首期90m2、
137m2、140m2户型全城公开发售，2 . 5

万元/m 2起，开盘当天尊享多重优
惠，作为香港中路稀缺产品，也必将
注定重新定义城市中央旗舰生活。

出则繁华，入则宁静的悦府人生

未来，华北最大的顶级购物中心
万象城将化身为悦府家庭娱乐室，从

高端电影院、奥运标准真冰场、主力百
货、品牌店、儿童职业体验馆、高端超
市、餐饮、娱乐设施……多种业态，满
足家庭每位成员不同购物、休闲需求。
同时，与悦府为邻的各大国际品牌旗
舰店，将所有的时尚前沿速递呈现。业
主居于悦府便能享受咫尺美味，近八
十种餐饮品牌，俨然悦府的上等厨房。

“多方契机”时尚跨界

助推青岛升级

这场由青岛华润中心主办的德
国时尚探寻之旅是一个“多方契机”
的跨界活动，对于市南区、汉莎航
空、青岛机场、HUGO BOSS都有着
重要意义。作为市南区香港中路上
的新城市地标，华润中心将引领倡
导国际领先前沿的时尚生活。同时，
与青岛机场合作的城市候机楼，将
给市南区乃至青岛带来更便捷领先
的国际生活体验。市南区是青岛经
济最发达的区域；德国汉莎航空作
为连接青岛与欧洲的空中桥梁，开
通了山东境内首条直飞欧洲客运航
线；青岛机场作为“区域性门户枢

纽”，是山东地区商旅的重要中转
站，正日益加大国内国际航线的开
发力度；德国著名奢侈品牌HUGO
BOSS，以优雅品位与精细品质为人
们所青睐，在国内深受时尚人士喜
爱，已进驻深圳、杭州、沈阳、成都等

万象城……
这场跨品牌、跨行业、跨国界的

多元体验活动，将为青岛带来前沿
领先的国际时尚生活。而这场德国
时尚探寻之旅，也只是悦府人生的
一个前奏或者序幕。

悦府开启德国时尚探寻之旅

海信·凤凰金岸完美交付

因为房地产开发环节复杂、建
设周期漫长，住宅交付时手续不完
善、不能开通正式水电、雨污水无处
排放、绿化道路尚在施工等情况屡
见不鲜。房子虽然交付了，但是距离
舒适便捷的生活还有很大差距。为
改善客户体验和满意度，房地产开

发商做了很多的努力。

开发区“最美”交付小区

6月15日，海信凤凰金岸小区内流
水潺潺、绿茵浓密，曼妙的小花园，开
阔的休闲广场，整洁的道路，崭新的车
库，迎接着业主。而业主的新家，室内

一尘不染，自来水、正式电已经接通，
业主即刻就可以装修入住。

据了解，凤凰金岸小区在交付
前就已经通过了黄岛区市政、规划、
电力、消防、环保、城建、人防、等各
大部门的综合验收，并获得了由城
建局核发的竣工验收备案证和物业
部门的物业管理备案。而更为难得
的是，海信地产的交付标准比之合
同约定的交付标准也大大提高了。

严苛的住宅交付标准

据了解，多年前，在行业普遍存
在各种手续尚不齐全、房屋面积实
测尚未进行的情况下就开始交付的
大环境中，海信地产就率先提出了

“一站式交付”和“一房一验”，海信

地产交给业主的，必须是一个环境
优雅、手续齐备的小区。今年，一站
式交付被海信地产再次升级，涉及
的交付内容更加广泛，要求也更高，
超越行业标准并在凤凰金岸项目首
战告捷。

客户的事是头等大事

为了从最根本上尊重客户需
求，海信地产创新性的提出前集成
研发模式，在设计阶段就让工程、销
售、精装、环境、物业、配套管线等专
业参入，代表消费者对设计方案“鸡
蛋里面挑骨头”。通过调研得到的客
户意见更是在第一时间融入设计。

销售阶段，海信地产大多数项
目开盘时即已拥有非常精致的景观

示范区和样板间供客户参观体验。
在售后服务阶段，海信地产将业主
投诉受理、客户满意度调查纳入了
规范的客户服务平台，建立了专业
的客户服务团队，重大产品和服务
投诉实施一票否决制度，掌管奖惩
大权。

对于已经不在保修期内的已交
付小区，海信地产创造性地组建了

“物业管理推进小组”，对已交付小
区的物业管理实施全方位的监察和
指导，确保小区品质不因岁月流逝
而降低。2011年，海信地产耗资数百
万，对已交付4年之久，早就不在保
修期内的即墨海信·马山新城项目
进行了大规模的品质提升，得到了
业主的好评。
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