
城事

2012年6月22日 星期五 编辑：刘炳文 组版：杨茗捷C04 今日潍坊

车牌选择没了行政区域限制
80多万副号牌向全市市民开放

本报6月21日讯(记者 张焜)
21日，潍坊机动车号牌选择取消
了行政区域限制，各县市区号牌
机选库和备用库内80多万个号
牌可供全市市民选择。

21日上午11点，市民刘先生
乐呵呵地从选号机上取出了自己
刚选上的车牌号码，准备办手续
给车挂牌。他说，他就想选一副末
尾为“825”的车牌号，这个生日号
对他有特别重要的意义。他这已

经是第三次到车管所选车牌号
了。前两次都没有选到合适的号
码，没想到这一次很快就选到了。

刘先生一开始没有意识到，
他选择的车牌号，曾经是只有临
朐居民才能够选择的。当天，潍
坊奎文、潍城、坊子、寒亭、滨海、
临朐、昌乐、昌邑、高密、青州、寿
光、诸城、安丘的车牌号选择，取
消了以前的行政区域限制，开始
向全市市民开放。

潍坊市车管所业务督导科
吴小丹举了个例子，滨海的车牌
号一般开头为“X”，这类号码以
前只能由滨海当地居民选择，现
在，潍坊各县市区的居民都可以
选择。当然其它县市区的号牌也
是如此。

记者了解到，近年来，潍坊
机动车保有量不断增加，但各地
的号牌需求量有所不同。如寿
光、青州等地，号牌需求量很大，

资源紧缺，滨海人口较少，需求
量也就相对较低，资源丰富。打
破行政区域限制，滨海等资源丰
富县市区的号牌能够让其它县
市区使用，就可以充分利用号牌
资源。此外，由于目前全省正在
对网上车管所进行系统更新升
级，暂时无法网上预选号牌，市
民就只能到各车管所业务大厅
选号。到车管所自编选号的市民
增多，号牌需求量增大，车管部

门还补充了一些号牌资源。
吴小丹说，目前全市号牌机

选库和备用库中共有80多万副
号牌，根据号牌使用情况，车管
部门也会适时地对号牌资源进
行进一步的补充，满足全市市民
对号牌的需求。

据了解，截止2012年5月，潍
坊全市汽车保有量已经超过130

万辆，比2010年12月份增加了27

万多辆。

买床被子两个月后赚20%？

大学老师非法集资1500万元
文/片 本报记者 蔚晓贤 赵磊

20多人报案被骗走800多万
2011年12月22日，奎文公安分局

一下子来了20多个市民报警。“我
们被骗了，吴晶骗走我们800多万
元。”有报警的市民称。

原来，这20多名市民都是北京
某公司在潍坊开设的1022号店的会
员。从2011年8月份开始，他们先后
加入了 1 0 2 2号店，并且成为了会
员。据报警人称，他们是看中这个
公司的投资项目回报率高，所以先
后往里面投了不少钱。其中，投入
最多的是一名姓王的女士。王女士
先后投入了280多万元，结果这些钱
现在都拿不回来了。

根据报警人的介绍，他们是从
这家店里购买一种磁疗被。每购买
一床磁疗被就是一单投资，每单投
资的价格为5500元，一个月后，公
司会返还3000元，第二个月继续返
还3000元，不过要扣除50元的税费。
如果会员不要磁疗被，还可以额外
返还450元。两个月的时间，5500元
转眼就变成了6400元，将近20%的回
报率。

周期短、回报高，很多会员都
被这家公司画下的大饼所诱惑，在
经过小额投资尝试之后，就开始大
量的投钱，准备享受高额的利润。

王女士正是其中之一，而她所投资
的280多万元，并不全是她自己的存
款。其中有很大一部分钱，是她看
到投资的高回报诱惑之后，从亲戚
朋友那里借来的。

然而，2011年11月份，北京总公
司的资金链断裂，整个网络一下子
崩盘。吴晶开设的这家分店也无法
继续经营下去。而之前投资的回
报，正是用后来者投资的钱顶上，
拆东墙补西墙，结果窟窿越来越
大，最终有一批会员遭了秧，投资
的钱也打了水漂。

“看中的就是大学老师的身份”
其实，所谓的1022号店并没有正

式的办公地点，这个店是吴晶在2011

年8月23日从公司签订合同后，正式
成立的。之前，吴晶也是其他分店的
一名会员。在早期的时候，吴晶也通
过这种方式挣了一些钱。之后，她就
独立出去，自己开了1022号分店。

据吴晶交代，公司当时宣传有24

项专利，以这种方式聚拢资金，之后
再搞别的投资。

在代理磁疗被分店之前，吴晶还
做过公司另外一个AB网的代理。类
似的模式，每单收取6000元，两个月
后返还6720元。但是，由于AB网资金
链出现问题，吴晶投在里面的40余万
元以及她发展的会员的300余万元无
法返还。

先后两次代理，吴晶之所以能够
迅速聚拢会员，最大的一个原因是她
的工作。今年40多岁的吴晶是潍坊一

所专科大学的在职教师，很多人都是
因为她的身份，所以对于这家店的投
资深信不疑。

2011年8月份，吴晶开设1022号店
时，不少其他分店的会员，听说了吴晶
的个人身份，都纷纷将资金转移到她
的店中。其中，王女士原本也是在别的
分店投资，在得知吴晶开店后，她也义
无反顾的转投到吴晶店中。“大学老师”
成了吴晶吸引会员的金字招牌。

分店开了三个月资金链就断了
吴晶在沃尔玛二楼一家服装店

里面办公，很多去买衣服或者织毛
衣的大龄妇女，都对这种高回报的
投资很感兴趣。加上吴晶的个人身
份，她很快聚拢起了一大笔资金。

在高额回报的诱惑下，吴晶顺利
地发展了20多名会员，吸引到的投资
更是高达1500多万。其中，吴晶通过
每单提成90元，获利10万余元，同时，
她自己投资购单也赚了50多万。

吴晶收到钱之后，就通过网银
转账的方式，将钱如数打到北京总
公司，然后等着公司将钱返还。公
司将钱返还之后，吴晶也都是将钱
如数返还给会员。然而，就在分店
刚刚开设3个月后，公司的资金链再
次发生断裂，吴晶也无法给会员返
还现金。

20多名会员还有800多万元钱，
但是却已经无法返还。随后，愤怒

的会员到奎文公安分局报案。分局
经侦大队三中队的民警在受理该案
之后，为了将真实情况查实，先后
向20多名报警人询问，并且到北京
了解情况。6月13日，奎文经侦大队
的民警将吴晶抓获归案。

6月21日，记者从奎文警方获
悉，目前吴晶因涉嫌非法吸收公众
存款被依法刑拘，该案正在进一步
审理中。

视频截图：奎文警方对吴晶进行审讯。

交上5500元购买一
套磁疗被，两个月后就
能返还6000元，如果不
要被子还可以再返450
元。一名40多岁的大学
老师，利用这种方法从
会员手中非法集资1500
多万，其中800多万因
资金链崩盘而打了水
漂。

6月21日，记者从
奎文警方获悉，嫌犯吴
晶 (化名)已经被抓获并
依法刑拘。

寿光8社区获

首批学习型社区品牌

本报6月20日讯(记者
董惠)20日，记者从寿

光学习型社区品牌建设
新闻发布会上了解到，
为进一步提升社区服务
的专业化水平，在对相
关 社 区 进 行 综 合 评 审
后，寿光8社区品牌成为
首批学习型社区品牌。

据介绍，伴随社区
管理服务对象的日趋多
元化，户籍、计生、民
政等政府管理重心的下
移及社区管理服务需求
的多元化。今年以来，
寿光开始把品牌理念引
入城市社区领域，集约
管理社区工作。

按照构建“一委一
居一站”的治理结构，
在城市社区整合新建了
综合服务站，把下沉的
政务全部集中到一站式
服务大厅办理。另外，
通过引入GIS地理信息管
理 ， 建 立 了 “ 数 字 社
区”服务管理平台，联
通了党建、计生、户籍
等十大业务系统，打破
了各部门在社区专机、
专人、专网的格局。同
时，运用了社区微博、
短信党课、党员飞信等
现代化信息手段。

在 服 务 居 民 需 求
上，推行一岗多能快捷
服 务 。 按 照 “ 一 人 多
岗 、 一 岗 多 责 ” 的 原
则，居委会主任、社区
服务站站长实行“一人

兼”，对社区各类工作
人员进行有机归并，岗
位相互兼容，使居民到
社区“进一扇门、找一
个 人 ” ， 就 能 办 所 有
事。并且将银行系统的
征信理念引入到社区计
生工作中，由计生站、
居委会与育龄妇女三方
签 订 《 信 用 计 生 承 诺
书》，计生站和居委会
诚信缺失的，严格处理
责 任 单 位 和 相 关 责 任
人，育龄妇女违约的给
予黄红牌警告或列入黑
名单，计入不好信用记
录档案。

在 社 区 品 牌 创 建
上，把社区品牌创建的
评价权交给居民，建立
起社区品牌社会化评价
机制。目前，圣城街道
的13个城市社区品牌基
本达到了“覆盖全区、
公众参与、社会评价、
动态管理”的常态性品
牌运行状态。其中，向
阳社区的“欢乐使者”、
学院社区的“温馨家园”、
现代社区的“党情融万
家”、兆祥社区的“党情连
民心”、温泉社区的“亲情
港 湾 ” 、 龙 泉 社 区 的
“ 邻 里 和 睦·共 创 和
谐”、古槐社区的“和
谐家园”和三官庙社区
的“党情暖民心”成为
首批寿光市学习型社区
品牌。
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