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今日枣庄 C07

助力城市发展 促进产业升级
——— 专访盛北国际商贸城总经理程彬

《今日枣庄》：我们先来
看一组数据：据统计，2 0 1 2

年1月到3月，市中区10个招
商 小 分 队 分 别 到 江 苏 、南
京、上海、浙江等地与客商
洽谈项目34个，合同金额20

多亿元。60余家企业先后了
解投资相关事宜，目前，全
区共有 2 0余个重点项目处
于在建阶段，已完成投资10

亿元以上。浙江帝凯集团就
是这20余家企业的代表，程
总给大家介绍一下不远千
里，将目光锁定鲁南市场进
行投资，市中区哪些因素吸
引了您？

程总：浙江帝凯控股集
团是去年通过政府招商引
资进入市中区的，感谢区政
府的邀请，今年又参加了招
商会。去年谈判时，不只是
浙江帝凯一家企业对本项
目有兴趣，其他几家竞争对
手也都是有实力、有经验的
地产开发企业，这说明本项
目还是具有很大吸引力的。
我们共同看好的是枣庄商
贸物流行业的发展，目前枣
庄市处于经济结构转型之
际，三产服务行业的大力发
展是重中之重，商贸物流行
业的更新升级势在必行，政
府也会因此给予大力支持。

同时，市中区的建材五
金经营市场主要由八十年
代建设的两三家老市场维
持 ，我 们 经 过 专 业 调 研 发
现，枣庄现有的老市场脏、
乱、差问题比较严重，大多
数商户对目前的经营环境
不是很满意，市场环境、停
车难、物资储备都直接影响
了消费者的购买力。不少市
民选择直接去徐州、临沂等
周边市场购买所需品，导致
消费外流现象比较严重，所
以说我们枣庄市的商贸物
流业尤其是五金建材行业
产业升级势在必行，盛北国

际商贸城也是应势而出。
目前，枣庄城市化建设

正在稳步推进，涌现出大量
的建设工程项目，预计未来
五年内枣庄市建材、装饰材
料、五金、机电、家居等行业
市场消费潜力将超过 1 0 0 0

亿元，建材、五金行业将成
为枣庄市未来新的经济增
长点和消费热点。

《今日枣庄》：我们刚从
数字也看到了全区共有 2 0

余个重点项目处于在建阶
段，但盛北国际商贸城却是
各界调研最多的企业，请问
盛北国际商贸城怎样的闪
光点，吸引了各界的目光与
关注?

程总：近两年，枣庄市
面临两件大事：一是棚户区
改造；二是城市经济结构转
型。市中区在区委、区政府
的大力推进下，取得了显著
的成果，涌现出一大批具有
带动性的龙头项目，我们盛
北国际商贸城就是其中之
一。

盛北国际商贸城作为
我区的“重点项目”，之所以
受到区委、区政府的高度重
视和市级相关部门的大力
支持，是因为我们作为棚户
区改造配套项目，承接了市
中区棚户区改造后的安置
任务；作为商贸服务业发展
重点项目，革新了市中区商
贸网点布局；作为北部物流
园区龙头项目，和市中区城
市规划发展方向一致；作为
城市转型示范项目，是城市
经济结构转型的载体。总之
是因为盛北国际商贸城在
城市经济发展方面和城市
化建设方面具有强大的推
动意义。

《今日枣庄》：盛北国际
商贸城一推出，就让人眼前
一亮，无论规划设计，建筑
形 态 ，运 营 模 式 都 非 常 新

颖。请问程总，目前项目招
商进度如何，政府部门在这
方面有什么政策支持吗？

程总：关于政府对我项
目的支持，不仅仅在招商环
节有，在规划、审批、招商、
运营各个方面，政府都给予
了我们很大的支持，提供了
很多优惠政策，例如税费优
惠，划行规市，融资贷款，子
女就学等等，并且这些优惠
政策不仅仅是给予我们开
发商，更多的是给予经营户
的支持和优惠。

招商一直是商业项目
的重头戏，招商的成功与否
直接决定着市场的运营脉
搏，现在很多商业项目都认
为招商是一个最难啃的骨
头，可是盛北国际商贸城在
短短的几个月的时间就有
近2 0 0家建材五金商户签约
入驻，招商形势较好，这与
政府的大力支持和广大客
户的认同是分不开的。

从盛北国际商贸城作
为棚户区改造配套项目和
北部现代物流园区龙头项
目承接了市中区棚户区改
造后的安置任务，由于当前
老市场的改造升级迫在眉
睫，我们一直致力于解决枣
庄市老市场整体搬迁入驻
等商贸物流服务行业升级
的大趋势问题。其次盛北国
际商贸城在枣庄市建材五
金行业内已经取得了良好
的口碑，很多商户对我们市
场表现出极大的兴趣，我们
市场有超大的仓储物流、一
流的配套服务、先进的经营
管理理念、雄厚的开发运营
实力，这些优势大家有目共
睹。现在君山路沿街和各老
市场有2 0 0家左右的优质商
户已经与盛北达成共识，作
为盛北的首批业主，盛北会
在开业后将在各方面给予
最大的扶持和优惠，以此来

回馈大家对盛北的支持与
厚爱。”

《今日枣庄》：请问盛北
国际商贸城目前的工程进
度如何，什么时候可以投入
使用？

程总：盛北国际商贸城
规划占地面积 6 0 0余亩，建
筑面积超过4 0万平方米，总
投 资 1 8 亿 元 ，市 场 规 模 较
大，投资也较大，因此我项
目采取分段开发的战略，建
成一期，开业一期，成活一
期，盛北国际商贸城规划分
四期开发，一期建材装饰和
五金机电交易区，二期仓储
区 和 物 流 中 心 ，三 期 酒 店
和家电、家居展示交易区，
四期电子商务中心和综合
商 场 。目 前 项 目 一 期 已 经
全 面 投 入 施 工 ，部 分 建 筑
物 已 经 封 顶 ，一 期 工 程 将
于 今 年 年 底 竣 工 ，于 明 年
年 初 投 入 使 用 。二 期 仓 储
物 流 用 地 已 经 平 整 ，三 期
和 四 期 即 将 投 入 拆 迁 工
作。

《 今 日 枣 庄 》：最 后 请

程总介绍一下盛北国际商

贸 城 的 优 势 ，让 我 们 共 同

期待“盛北时代”的到来。

程 总 ：盛 北 国 际 商 贸

城 的 优 势 主 要 有 四 个 方

面：第一，有政府强大的支

持 ，优 惠 的 政 策 ；第 二 ，盛

北 国 际 商 贸 城 超 前 的 规

划 ，合 理 的 业 态 互 补 ；第

三，开发商雄厚的实力，和

专业的招商、运营管理；第

四，是我们办市场，办活市

场 ，办 好 市 场 的 信 心 和 决

心。

最后感谢社会各界对

盛北国际商贸城的支持和关

注，我们一定会尽最大努力

办好市场，以大家的最终满

意来回馈政府、广大经营户

和广大消费者，感谢大家！

十二五规划打响了枣庄

市城市建设的攻坚战，百年工

业化城市转型、加速城市化进

程一项项议题放在了枣庄人

民的面前。“繁荣第三产业”

“加快推进城市化建设”推动

着新枣庄的崛起。随后，一批

批商业领军人将目光投向鲁

南市场，首个现代大型商贸体

-----中国(枣庄)盛北国际商

贸城等企业正逐步扛起“建设

枣庄市商业的中心区”的大

旗。俗话说：“栽下梧桐树，引

来金凤凰。”哪些因素促使了

行业领军人跨越千里，掘金鲁

南市场?《今日枣庄》带您走近

盛北国际商贸城总经理程彬

(以下简称程总)，解读枣庄市

建材五金市场领军人的掘金

之路。

房房产产··家家居居

6月24日，由中国名品团购
网主办的2012枣庄大型家居建
材 团 购 会 在 马 可 波 罗 大 酒 店
(原亚细亚宾馆 )隆重举行！

本次团购会汇集了欧神诺
陶瓷、索菲亚衣柜、双叶家居
等十大家居建材一线品牌。下
午 1 3点 3 0分，团购会正式在三
楼多功能厅举行。现场来的消
费者是非常的多，各大品牌的
展台前都围满了人。团购会以

厂 家 代 表 接 受 砍 价 的 方 式 进
行，厂家代表上台前都准备了
精美的礼品以回馈消费者，现
场的气氛是异常的热闹。各大
品牌进入砍价环节后，只见砍
价师是使出浑身解数，把各个
品牌的价格砍得是一低再低，
现场的消费者也想以最优惠的
价格买到心仪的产品，所以也
是非常的主动，要求砍价师是

“再砍、再砍”。

记者采访了其中的一位消
费者杨先生，杨先生说，他在
市区某楼盘买的一套房子月底
就要交房了，正好想装修一下
房子，所以知道 2 0 1 2枣庄大型
家居建材团购会将要举行，就
过来看了一下，因为平时都挺
忙的，想买的东西比较多，所
以他觉得这种团购的方式是比
较好一些，省力、省心，一站式
购物，这次他就选购了几个品

牌的产品，价格也挺实惠的，
所以也挺满意的。

以前一到夏季，往往是家
装建材市场的淡季，可是最近
一个月以来，记者大概了解了
一下，各个品牌以团购、砍价
的 形 式 搞 的 活 动 不 下 七 、八
场，用“疯狂的六月”来形容一
点不为过。记者采访了欧神诺
陶瓷的张俊华经理，张经理介
绍说，由于最近交房的楼盘比

较多，所以各大品牌的促销活
动都不约而同的选择了这一段
时间，枣庄整个的家居建材市
场潜力是巨大的，但是竞争也
很激烈，蛋糕就这么大，但是
想分一杯羹的人却很多，所以
各大品牌就各展神通、各施所
长，纷纷以更优惠、更吸引消
费者的方式来促销品牌。所以
才有了枣庄家装建材市场上的

“疯狂六月”。

家居建材市场迎来“疯狂六月”
各大品牌促销活动缤纷呈现

盛北国际商贸城总经理 程彬

购房攻略：为自己找一套保值房子的技巧
买房选房，常常碰上困

惑，什么房子最能保值，什么
房子涨的最快。毫无疑问，地
段、品牌、学区、景观是影响房
产价值的重要因素，但是还需
要一些技巧：

一、看了房产权还要看房
屋使用

除了要察看房产证产权
人与卖方身份证相同以外，特
别要小心处理房屋属于共有
产权的情况，还要看看房屋用
途，是否被人用来抵押？是否
被依法查封？

二、看了交通还要看周围
配套

地段如何？楼盘的交通是
否方便，除此之外，还要看周
围配套是否完善？包括商业超
市布局如何？教育设施如何？
文化健身娱乐设施如何？小区
规模如何？

三、看了格局还要看细节
看房子格局，要把握房间

各种功能区如何？私密性如
何？但是不要错过细节，如墙
角是否裂缝？窗沿收边工序做
得如何？天花板是否有水渍？
漆色是否均匀？吊顶四角油漆
有没有脱落等，有没有发霉和
漏水或渗水？水电煤设施是否
完好？水管周围有没有水垢，

是否有漏水？露台、走廊是否
擅自占用？

四、看了房子还要会验
房

确定购买，验房时注意
购房合同，注意核对图纸，重
要设施位置是否变动，有没
有装修材料单，注意核对所
用的材料如构成、型号和品
牌，工程项目有没有遗漏？何
时可以维修？

近期，房地产商推出了
一轮又一轮力度较大的促销
优惠。对于有自住需求的人
而言，可以考虑在近期开始
找房。一些有经验的购房人

士介绍，买房子和买股票一
样，如何能买到最便宜的房
子，讲究的是购房时机和所
选择的物业。

五、找准开盘前的认购
期

在经过一段时间的看楼
比较后，圈定一个希望购买
的楼盘，然后就要抓准价格
便宜的时机。

经验买家介绍，一般一
个新项目的首期产品推出之
前的认购时期、项目逢年过
节的促销 ,便是一个比较好
的入市时间，这个时候最容
易买到便宜的房子。

本刊记者 盛刚 见习记者 张磊

如果您在办理购房、
交房手续时遇到困难和
问题，请与本刊记者联
系，我们将帮您协调解决
遇到的难题。

咨询电话：8881019
8881027

QQ：2669368849
邮箱：qlwbsg@163 .com
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