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今日泰山

成交量渐渐回升

楼盘打起促销战

近期，泰安的开发商纷纷拿出
各种优惠政策抢滩市场。

泰城东部一楼盘日前开盘，当
日推出“限时优惠，最高钜惠 10 万
元的活动”，掀起置业小高潮。售楼
处称当日成交额高达 1 亿元。还有
一个项目表示进入冲刺销售阶段，
购房者享受 8 . 3 折优惠，据说这几
天看房客户组数和房源成交量也
有显著上升。

此外，还有市民收到某楼盘短
信：“起价 4700 元/平方米，全款每
平米减 400 元，按揭贷款每平米优

惠 300 元。”6 月 27 日下午，泰安
华新地产旗下的华新·新城项目售
楼处直接发布消息：购房“ 0 首
付”！

开发商垫付首付款

购房者乐得实惠

记者电话咨询了华新·新城项
目相关负责人，她表示“ 0 首付置
业”是华新地产为刚需族置业解燃
眉之急的利好政策。

“华新·新城是针对泰城中青
年置业群体打造的新鲜社区，我
们接待来访客户发现，尽管小户
型房源总价并不是很高，但是仍
有部分年轻置业者手头拮据，首

套房 3 0% 的首付大约需要十多
万，对他们而言压力很大。”该负
责人说，为帮助年轻人跨越首付
款这道坎，华新地产特地推出为
购房者垫付部分或全部首付的政
策。“垫资首付最考验开发商的资
金实力，华新地产是山东能源新
汶矿业集团下属子公司，有着雄
厚的资金后盾，可以为刚需购房
者解决后顾之忧。”

华新·新城“ 0 首付”针对的是
首次置业者，购房者按首付 30%

办理按揭贷款，由开发商垫付首付
款。购房者只需在明年年底前，也
就是华新·新城二期办理交房手续
前还清首付款，即可拥有一套住
宅。

“ 0 首付”或刺激

楼市成交回升

得知这一消息后，记者第一时
间发布到本报“看房团”的专属
QQ 群众，一位网友看到后十分后
悔：“刚买了房，买早了。”有多位购
房者向记者咨询华新·新城项目情
况，还有一位网友立刻萌生了去售
楼处一问究竟的想法：“明天就去
看看，真能 0 首付的话，我和女朋
友攒一年工资就够了，不用跟父母
张口要钱了。”一家房地产公司的
企划人员也得知了这个消息，打听
了“ 0 首付”的具体内容后称，两个
月前，广东惠州就有过开发商垫付

首付款的例子，不过那个楼盘也仅
垫付 2 成而已，恐怕资金实力非常
雄厚的企业才会宣布“ 0 首付”置
业。

业内人士分析，在楼市成交
量逐月递增的背景下，少见的优
惠幅度，和爆发式的促销大战，正
显示出楼市刚性需求正处在集中
释放的关键时期。特别是从上半
年热销的楼盘来看，现房和准现
房的成交量要高于同类型的期
房，在一定程度上反映出了购房
者旺盛的刚性需求。华新地产这
一政策，估计会促使泰城楼市再
次暗潮涌动，更多的刚需族出手
买房，刚性需求得到释放，楼市成
交量继续回升。

开发商先垫首付款？还真有！
市场逼出“大魄力”，买房的赚实惠
文/片 本报记者 梁敏

“ 0 首付置业，首付
款由开发商垫付，购房
者在 1 年内分三次还清
即可，没利息。”6 月 27
日，泰安华新地产旗下
的华新·新城项目发布
了一条简短的消息。在
各楼盘端午优惠刚刚谢
幕的档口，这一政策使
得泰城楼市再次暗潮涌
动，抢市场的紧迫感在
业内悄然形成。

推推出出““00 首首付付””的的华华新新··新新城城二二期期已已陆陆续续封封顶顶。。
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