
在投资市场中，资产若不能升值，就
意味着贬值。一般有经验的投资者，做装
修也会格外理智。通过装修可以让房子升
值，还可以提高租金的收入。

责 升值从设计开始

如同经典款式的时装更能经得起时
间考验一样，好的装修设计也能经久不
衰。一般家庭换房的频率不会低于5年。如
果房屋装修设计得好，经过5年依然还不
过时，这时如果房子出售或出租依然能让
房子增值。

因此，有设计师建议，业主在做硬装
修时应尽量选择简洁大气的装修风格，不
要追求一时潮流。最好通过家具、布艺、装
饰画等软装饰来营造氛围。同时要注意到
房子整体的装修效果，例如，一些消费者
喜欢黑胡桃木，于是所有的装饰门、衣柜
等全部采用，结果，装修完后，小房子里面
黑压压一片，显得非常压抑。

责 质量是升值基础

所谓好马配好鞍。有了好的设计，还要
有好的施工工艺才能将设计完好体现。质量
的好坏，直接决定装修工程持久与否。如果房
屋质量经常出现问题，维修成本就会增加。质
量都无法保证，增值更无从谈起。

检验装修施工工艺，装修时必须把好
关，例如，夏季经常出现高温度、高湿度的

“桑拿天”。有时腻子比较难干，一些工人为
了节省时间，等不到第一遍干透的时候就
开始刮第二遍，这样一来，很容易导致将来
墙体开裂、发霉。同样，在刷涂料时，第一遍
刷完后的墙体干燥时间在雨天也要相应延
长，否则容易出现起泡、开裂等现象。所以，
高温天气会使刚处理完的墙面迅速干燥，
这是高温天气下导致的“表干”现象。应该
等到彻底干透后才能进行下一步工序。贴
瓷砖时，要让瓷砖喝饱水。在铺瓷砖前先要
对瓷砖进行泡水处理，避免铺完后瓷砖吸

附走水泥砂浆中的水分，粘连不牢而出现
空鼓。泡水的时间视瓷砖的吸水率高低而
定，一般在20到40分钟左右。但有时工人为
了赶工期，瓷砖没有充分泡水就开始铺贴。
瓷砖泡水要用大盆将瓷砖全部浸入水中，
将瓷砖摆成一摞向上洒水是不行的。

责 好材料必不可少

装修材料的质量是否好、环保是否达
标、款式是否与整体风格协调，这些与装修工
程的质量、环保性、装修效果密切相关。因此，
装修材料进场时就一定要把好验收关。

一般情况下，正规装饰公司在与业
主签订合同时，会另外签订一份材料说
明单，详细表明所需材料的品牌、规格
和质量等级，验收最好是安排在材料进
场时立即进行。业主对合同中规定的每
一个材料都应该进行必要的检查，谨防
遗漏和掉包，这过程可以通过一看二查
三问的方式来鉴别完成。

装修好 升值快

今年6月，圣象地板首家折扣店落户北园家居建
材商圈。据悉，这是圣象地板在省内首家，也是目前为
止国内唯一一家地板折扣店，店面位于大明家居三楼
中厅，产品涵盖安德森、康树、强化三个系列。

圣象地板山东分公司总经理王轶睿表示，圣象作
为行业的领军企业，有责任在上游房地产行业持续低
迷影响，市场需求不断缩减情况下寻求破冰之道，这
也意味着家居奥特莱斯店的经营模式即将开启。

圣象作为中国最大的木地板企业品牌，已连续16

年保持全国地板类产品销量第一。目前，圣象集团已
全面导入“绿链”系统，圣象“绿链”是“绿色产业链”的
简称，是指对产品的绿色品质实施全程控制的木业产
业链管理体系，它的属性涵盖了速生林、基材、工厂、
设计、研发、营销和服务等七大环节。“营销”和“服务”
一直是圣象直接将绿色健康理念带到广大消费者身
边的两张王牌，圣象的营销网络遍布全球，在国内拥
有多达3000个销售网点，并率先创建完善“管家式服
务”体系，圣象400服务热线更是24小时全天候待命。

“完美的家，就要定制！”正如尚品宅配的形象代
言人周迅所言，尚品宅配在国内创新性地提出了数码
化定制的概念，利用业内最前沿的三维虚拟实况技
术，为客户免费上门量尺，根据实际户型结构设计出
全屋家具的3D效果方案，给消费者以最真实的家具

“试穿”效果。
尚品宅配所用板材达到国标E1级，相当于欧标E0

级。门铰五金均产自世界顶级的五金巨头奥地利百隆
原厂。消费者可以在家具下定后，通过尚品宅配官方
网站的顾客订单查询系统，输入姓名和手机号码，即
可跟踪订单生产进度，产品保证原厂生产，绝不假冒。
目前尚品宅配在全国已拥有600多家加盟店，在北京、
上海、广州拥有20多家直营店，在马来西亚、美国关岛
也拥有多家加盟店。另外，尚品宅配还倾力打造出官
方网络商城—新居网，能够线上为客户提供一站式全
屋家具定制和整体家居解决方案服务。

格行业资讯

噪地点：城市人家明湖天地主题式设计体验馆6楼

圣象地板折扣店

落户济南

尚品宅配：

全屋家具定制专家

“专家说家事儿”本周继续开说
话 题 开 说 时 间 主 讲 人 最新公告

①说说家装最头疼的事
[其实材料很简单]

周五
19：00——— 20：30；

基材实战专家 应听众需求，“说

家事儿”本期起增

加如下内容：

1、每期话题后专

家可提供个别沟通

时间（限半小时）；

2、家装日记本、

“说家事儿”T恤赠

送；

3、热场抽奖提供

大项建材产品代购

券；

4、建材商场内产

品采购现场支招。

②说说家装最容易引发家
庭战争的事
[设计还是功能说了算]

周六
10：00——— 12：00

泉城知名
设计专家

午餐时间 亲情提供肯德基饭

③说说家装最关键的事
[学会挑工程的毛病]

周六
13：00——— 15：00；

工艺剖析专家

④说说家装最费腿儿的事
[三天搞定全部建材]

周日
10：00——— 12：00

建材采购专家

午餐时间 亲情提供肯德基饭

⑥说说家装最不放心的事
[竣工验收到底要不要亲自？]

周日
13：00——— 15：00

新房及家装验
收专家

标准工程在施工地周末全天开放
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