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今日潍坊
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潍坊金茂盛汽车销售服务有限公司董事长季淑茂：

敢做敢当，共同成就比亚迪
文/片 本报记者 宋昊阳

齐鲁晚报：请简单介绍一
下贵店的情况。

季总：潍坊金茂盛汽车销
售服务有限公司”前身“潍坊
茂 源 汽 车 销 售 服 务 有 限 公
司”，公司成立以来，本着以
“诚信为本、服务至上”的原
则通过全体员工2年多的努力，
已发展成为销售新车 2 0 0 0余
辆、年维修车辆1 . 8万余次、实
现产值1 . 8亿元的现代化汽车企
业，是集整车销售、维修服
务、配件供应、信息反馈为一
体的4S特许经销商。公司的服
务功能涵盖新车销售、汽车维
修、零配件销售、二手车交
易、汽车置换、汽车俱乐部、
汽车消费信贷、保险代理、汽
车美容、汽车装潢等各领域，
满足汽车客户全程的消费需
求，并在潍坊地区建立了完善
的销售网络。

公司遵循“以客户满意为
中心”的服务理念，走品牌经
营之路，现今已成为潍坊市唯
一一家比亚迪全系车型销售
商，公司有信心凭着良好的企
业信誉和发展的经营理念，取
得顾客的信任，始终树立“用
户至上、服务一流、诚信第
一”的观念，并与顾客建立长
久稳固的合作关系，视客户为
终身朋友。

齐鲁晚报：贵店的经营理
念和目标是什么？

季总：我们寒亭比亚迪汽
车园的企业训是：勤俭进取，
努力开创新天地；敢做敢当，

共同成就比亚迪。首先作为一
个潍坊民营企业来讲，勤俭持
家，有效的运用运营成本为我
公司的经营之道，公司进入汽
车及配件行业的二十余年里，
一直致力发展成潍坊市标识型
汽车经销服务企业，要承担目
前社会中的一些社会责任，比
如就业问题，民生问题，随着

公司目前比亚迪一个品牌的全
系车型火爆销售，还将引进其
他合资品牌，或者是进口品牌
汽车。

齐鲁晚报：贵店在竞争中
的优势在哪？

季总：我店的优势在于：
有一支有信念、有情感、有能
力、有协作、有进步的五有团

队。有信念才会有动力，有情
感才能生存，有能力才能创造
奇迹，有协作才能共进共推，
有进步才能与时俱进。再加上
我们多年从事汽车配件及维修
等汽车行业，积累了很多管理
方面及汽车维修方面的经验，
尤其是汽车维修方面，已经经
营了六年的比亚迪品牌，有着
非常雄厚的技术班底，我们有
责任解决让每一个潍坊比亚迪
用户的后顾之忧，并以优质的
服务及热情的态度来面对每一
名用户。

齐鲁晚报：贵店目前面临
着哪些挑战？

季总：目前就我们所主要
经营的比亚迪汽车品牌来讲，
潍坊渠道众多，竞争较为激
烈，不过这也正好让我们更加
严格的要求自己，让客户的选
择性更多，更多的让利于消费
者；现在的汽车市场，大家纷
纷将国内自主品牌的注意力转
移到合资进口品牌上，当然，
民众的生活水平高了，肯定会
选择更高更好的东西，就会偏
向于对合资品牌及进口汽车的
关注。面对短时间的市场低
迷，我们会不断的推出自己的
品牌优势及宣传方式，不管大
环境如何，我们自己都将持续
努力。

齐鲁晚报：从建店到现
在，贵店有哪些发展变化？

季总：我店从建立之初，
至今已经为潍坊汽车行业的一
匹黑马，经过6年多的销售、宣

传、服务，寒亭比亚迪汽车园
已经在潍坊地区有了很高的知
名度和影响力，产品凭着明显
的价格优势及良好的服务态度
和深入的广告宣传，得到了潍
坊地区广大消费者和用户的青
睐。我公司现经营的比亚迪汽
车市场情况较好，前景看好，
凭着满意的服务和完善的售后
体系，在社会各界人士中取得
了良好的信誉，也赢得了更多
的忠诚品牌的终身用户群。

齐鲁晚报：贵店目前有哪
些优惠政策？

季总：在这个竟争激烈的
汽车市场，我们很幸运一直在
平稳快速的发展，当然，这离
不开广大用户的支持及信赖，
我们怀着一颗感恩的心，也非
常感谢客户对我们的信任及关
注。为此，寒亭比亚迪汽车园
在开业6周年之际为回馈广大新
老用户，推出了一系列的优惠
政策：保证全市最低价、报销
赏车看车路费、老客户转介绍
新客户送前档贴膜、订购车即
送一箱油、订购车还有机会获
得港澳四天三夜游的贵宾卡等
重重优惠政策，希望广大市民
不要错过此次机会。

齐鲁晚报：贵店今后是否
将与我报进一步合作？

季总：寒亭比亚迪汽车园
从开业至今已有6年多了，多年
来一直与齐鲁晚报合作，合作
也非常愉快，也给我们介绍了
不少的客户，今后将进一步加
强合作交流。

近日，潍坊金茂盛汽车销售服务有限公司6
周年庆祝活动顺利举行。4日，记者对潍坊金茂
盛汽车销售服务有限公司董事长季淑茂进行了专
访，请他谈到了潍坊车市和该店的情况。

潍坊金茂盛汽车销售服务有限公司董事长季淑茂。

本报7月4日讯(记者 宋昊阳)6月
30日-7月1日，加州直通车之雪佛兰迈
锐宝“心回Malibu”区域挑战赛在青
岛国信体育场拉开帷幕，来自山东省
的近200名选手参与了此次区域终极之
战。记者了解到，活动结束当日，加
州直通车系列活动积分前10名选手诞
生，他们将在7月前往大连参加全国
总决赛。

记者从活动组织方了解到，此次
“心回Malibu”青岛挑战赛的现场，
安排了静态展示、绕车讲解，并为
“三项全能”的迈锐宝度身定制了包
括蛇形绕桩、组合弯道、倒车入库、
直线加速、定点刹车、油桶投球等趣
味竞技项目。试驾挑战之前，专业车
手对参赛选手进行专业赛车培训，讲
解驾驶要点。在竞赛中，选手通过
“蛇形绕桩”、“组合弯道”等项目

检验迈锐宝精准灵活的操控性能；在
倒车入库中，选手体验到迈锐宝倒车
影像所带来的快捷与便利。直线加速
项目，则充分展现了迈锐宝2 . 4L SIDI

全铝智能发动机与全新一代6速手自
一体变速器所带来的澎湃动力。此外，
在活动期间，青岛雪佛兰经销商还推
出“万元大礼万分惊喜”活动，现场订
车，除了获得高额积分外，万元大礼的
优惠套餐也让车主倍感惊喜。

来自潍坊的于先生，在首日举行
的“心回Malibu”青岛挑战赛上表现
出色，说起迈锐宝，十分懂车的他谈
到，相比传统的中高级车，迈锐宝的
欧式运动底盘，给驾驶带来很大程度
上的运动体验，车身在高速下仍能有
极佳的稳定性，在弯道操控上也表现
不俗。 在得知上星期刚刚结束的迈
锐宝节油赛中，泰安车主创造了7 . 52L

/km好成绩，于先生表示也会驾驶自
己的新购置的迈锐宝，挑战该油耗成
绩。

记者了解到，本次加州直通车系
列活动，区域赛事部分为期30天，在
山东省近3 0个地区展开，内容包含
“心回Malibu”区域挑战赛、“真我
大巴”巡回路演、商超展示、迈锐宝
节油赛、展厅试驾与微博转发等多种
互动参与形式，范围之广、规模之
大、参与群体之多，为业内少见。消
费者的积极参与迈锐宝的傲人销量，
力证了雪佛兰在山东地区的知名度和
影响力，也印证山东雪佛兰消费者的
明智之选。

雪佛兰工作人员向记者介绍，山
东素来是雪佛兰山东区域的重点市
场，本次系列活动得到了上海通用雪
佛兰品牌的大力支持。

2012年6月15日-7月25日，海
马汽车潍坊广潍4S店与潍坊泰华
城强强联手，正式启动“普力马
赤兔赠英雄——— 泰华城十佳商铺
评选活动”，全能普力马为泰华
城的商铺业主提供了一个很好的
创业平台，我们推出的评选内容
也为购买海马普力马汽车的客户
提供了更多的优惠条件，收到了
广大消费者的关注。

作为国产MPV的元老级车
型，经过几次的小改款，普力马
对于那些在工作之余追求生活乐
趣的消费者依然有着较大的吸引
力。本期养车成本分析，我们将
看看海马普力马的养车成本究竟
有怎样的表现。

普力马车型2001年正式由海

南马自达生产，使用的是日本原
装进口1 . 8升自然进气发动机。最
新的2012款海马普力马的1 . 6以及
1 . 8升自然进气发动机均为海马自
主研发的型号。

发动机方面：“普力马
2012款 1 . 8 自动 7座尊享版”
采用的是1 . 8升HA-VIS-1 . 8自然进
气发动机，最大功率为 9 0 K w /
6 0 0 0 r pm，峰值扭矩为 1 6 0Nm/
4000rpm。变速箱方面：采用无级
变速箱的普力马具有较为平顺且
连续的动力输出，非常适合家庭
用户使用。悬挂系统方面：前麦
弗逊后多连杆的悬挂搭配，比起
一些同等级的车型拥有更好的舒
适性。

吴建军

6月7日，华泰圣达菲深圳车展再推新品，售价
仅9 . 97万元的华泰圣达菲2 . 0T柴油飓风版华南区域
正式上市。为了让更多的消费者能在第一时间深切
感受到其纯正的韩系血统、B级轿车底盘以及清洁
柴油发动机所带来的操控、舒适和经济节能优势，
由华泰汽车主办的“柴能无双——— 华泰圣达菲2 . 0T

柴油飓风版舞林争霸赛”也在车展正式启动。
孙琳

雪佛兰区域挑战赛火热上演
积分前10名选手将在7月前往大连参加全国总决赛

海马普力马用车养车更省心

柴能无双——— 华泰圣达菲舞林

争霸赛深圳车展启动

进口雪铁龙C4 aircross、

大C4毕加索

入驻潍坊鑫华厦

2日，在潍坊鑫华厦雪铁龙4S店举办了
雪铁龙C4 aircross和大C4毕加索的新车发布
会 。作 为 首 款 入 华 发 布 的 雪 铁 龙 S U V
C4aircross，这款秉承法系经典外观设计的全
新 S U V 首次登陆潍坊。喜欢雪铁龙 C 4
aircross的朋友可以到潍坊鑫华厦雪铁龙店
咨询。 （宋春博）

挺进中国最大轻卡市场

江淮帅铃Ⅲ窄体版潍坊上市

本报7月4日讯 (记者 宋昊阳)4日，记者了解
到，江淮商用车旗下高端轻卡——— 江淮帅铃Ⅲ窄体
版以9 . 17万元的价格正式在山东潍坊上市。此次帅
铃Ⅲ窄体版登陆山东省，将给山东区域的城市物流
用户带来更丰富的选择和全新价值体验。

记者从江淮汽车了解到，与此同时，“江淮帅铃
Ⅲ系列轻卡2012龙之旅”潍坊站活动也拉开帷幕。
活动中，用户可以零距离了解这款当今顶级高端轻
卡的技术水平，并亲身体验江淮帅铃Ⅲ全系列产品
带来的非凡驾驶感受。继潍坊站之后，“江淮帅铃
Ⅲ系列轻卡2012龙之旅”活动还将在沈阳、西安、
北京、合肥等地陆续展开。

江淮汽车工作人员介绍，继广东、湖北两地之
后，江淮帅铃Ⅲ窄体版上市活动一路北进，挺进我
国最大轻卡消费市场——— 此次上市的江淮帅铃Ⅲ窄
体版与去年推出的宽体版出自同一技术平台，是江
淮汽车公司汇集全球造车智慧和资源打造的一款世
界级轻卡产品，是一款主要针对同城物流配送、公
共服务及中小企业而设计的城市物流运输车辆。相
比宽体版，江淮帅铃Ⅲ窄体版的车身宽度缩小了
305mm，更为灵巧的车身使其能够更好地适应城市
交通环境，即使在拥挤、繁忙的道路上，也能做到
游刃有余。

据悉，经济的快速发展带动了物流运输业的崛
起，山东不仅是全国轻卡保有量最大的市场之一，
也是江淮轻卡最重视的销售市场。2011年，江淮轻
卡在整个山东市场的销量达到1 . 4万辆，占有率超
过12%。
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