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齐鲁楼市·新闻

7月7日，蓝石·大溪
地“优居溪地 家装讲
堂”第二场隆重开讲。业
主们积极响应，纷纷赶
来，参加活动的人络绎不
绝，湖畔会所座无虚席。

上午10点，“优居溪
地 家装讲堂”正式开
讲。三位主讲嘉宾——— 意
大利9号元素设计总监武
磊、知名设计师苟振东、段
萌萌在大家的期待中先后
登场，为业主们详细讲解
装修知识，包括环保家装
发展趋势、如何控制环保、
环保材料如何选购等当前
装修热点，以及户型装修
特色及风格，有后现代风
格、中式风格、欧式风格
等。三位优秀设计师理论
素养深厚，实践经验也非
常丰富，曾参与和主持众
多知名楼盘的装修设计工
作。他们的讲解结合具体
案例，深入浅出。面对缤纷
万象的装修市场，到底什
么样的材料最适合自己，
什么样的材料最环保，这
些问题在大溪地装修讲堂
都得到了最专业的解答。

在装修讲堂进行过程
中，设有抽奖环节，六位
业主成为了当天的幸运
儿，把大奖捧回了家。11

点30分左右，讲堂结束。
业主们意犹未尽，有的在
现场互相交流心得，有的
干脆围住了设计师，继续

请教问题，场面十分活
跃。

蓝石·大溪地时时处
处为业主着想，尽心尽力
为业主服务。首期交房圆
满成功后，业主们都迫不
及待地想要搬进大溪地这
个美丽家园，而面临的首
要问题就是装修。大溪地
想业主之所想，特别邀请
了负责样板间装修的优秀
团队前来为业主们讲解装
修知识。从装修风格的选
择到装饰材料的购买，设
计师们从专业角度为业主
们详细解读。大家纷纷表
示设计师的讲解很实用，
他们更有信心打造一个既
环保又美丽的溪地家园。

同时，为庆祝业主乔
迁之喜，自6月12日起，
蓝石·大溪地“乔迁之喜

宴请亲朋”烧烤盛宴倾
情开启，并一直持续。盛
夏的大溪地，绿树繁茂，
清荷飘香，私家园林的美
景深深吸引了业主及亲朋
好友，定于20人的盛宴，
每次都座无虚席。在风光
旖旎的白鹭湖美景相伴
下，一边享用烧烤美食，
一边高谈阔论，体验归家
的温馨。蓝石·大溪地极
致的品质生活和社区服
务，不仅让业主提前感受
到家住大溪地的尊荣感，
高端生活也得到了亲朋好
友的认可和称赞。

蓝石·大溪地

家装讲堂第二场落幕

国华印象由山东国华时
代投资发展有限公司开发，国
华公司是大型中央直属企业
的全资子公司，成立于2000年6

月17日，在山东主要经营清洁
能源和房地产开发两大业务。
公司资产规模近百亿元，至

“十二五”末在清洁能源和房
地产领域累计投资可达300亿
元。

国华印象位于济南市经
十东路以北，凤凰路以西，地
处奥体、高新两大板块交汇地
段。经十东路是济南城市发展
的主动脉，随着济南市“东拓”
战略的步步推进，经十东路沿

线汇集了市政务中心、奥体中
心、省博物馆、省立医院、省高
院等众多省级行政、文化单
位，具有浓郁的时代气息。

国 华 印 象 整 体 占 地 约
17 . 69公顷，总建筑面积约34万
平方米，容积率为1 . 6，绿化率
达35%以上。最大的特点就是
依山而建，沿大山坡山体公
园，由西向东层层退台，与自
然环境融为一体，多个点式水
景分布各处，真正达到移步换
景的效果。小区产品丰富，别
墅、宽景洋房、高层产品种类
齐全，多种户型选择，充分满
足不同客户的多样化需求。

国华印象内部配套齐全，
位于入口处的商业楼，包含社
区商业、银行、医疗、超市、游
泳池等配套设施。内部规划了
幼儿园、小学九年一站式品牌
教育，为孩子们提供更为广阔
的成长空间，为家长解决了后
顾之忧。同时还有高档会所、
健身房、医疗站、国际标准游
泳池、中心商业区等配套设
施，满足了业主的各种商务、
休闲、生活需求。

国华印象将于7月15日起
举行高层住宅产品的认筹活
动。本次认筹推出的户型涵盖
两室、三室、四室。两室户型面

积约为100メ，户型紧凑，双阳
台设计，双卧室朝阳。三室户
型面积在140-150メ左右，格局
清晰，大面宽、短进深，主卧飘
窗，充分提升居住的品质。四
室户型面积约为180メ，阔绰
客厅，紧邻大飘窗，大开大阖
的生活享受，领略人生豁达境
界。

本次认筹活动认筹金3万
元，成功认筹的客户在选房时
可享受3万元认筹金冲抵5万
元购房款的优惠，欲购从速，
先到先得！

开发商：山东国华时代投
资发展有限公司

责任央企 服务山东

国华印象高层住宅7月15日起持续认筹

只要动动鼠标，一个计划
书，就有机会轻松获得10万励志
基金，这种天上掉馅饼的事，真
的要发生在济南了，你相信吗？
带着这样的疑问，近期，本报记
者走访了位于高新区的明湖·白
鹭郡项目。

据悉，由济南明湖天地房地
产开发有限公司携手高新区政
府和山东省著名企业家共同打
造的高新区青年人才“白鹭计
划”，将拿出10万元励志基金，面
向全社会征集使用计划书。据主
办方介绍，本次活动无任何人为

障碍，面向济南的社会大众，不
设任何特别门槛，比赛过程公开
透明，只看你有没有梦想。

年龄在18-35周岁，具有完
全民事行为能力的自然人均可
报名参加此次的活动，报名选手
只要围绕“给你10万，你能做什
么”这一主题，提供关于10万励
志基金的使用想法就可以参加
活动，主办方相关工作人员还介
绍说对计划书没有特别要求，只
要内容积极健康、具有励志色彩
就可以，人生规划书、工作计划
书、创业计划书、消费计划书、旅

游计划书等等都可以，谁的计划
能通过层层筛选，切实可行，且
创造最大价值，对个人及社会产
生积极意义，将获得由明湖·白
鹭郡给出的最高10万元励志基
金奖励。

本次活动将以海选预赛、资
格复赛、最终决赛的方式，通过
企业家评审团等多轮评选，最终
决出冠、亚、季军，并将获得由济
南明湖天地房地产开发有限公
司提供的1万-10万元不等的励
志奖金，并将得到由济南高新区
政府颁发的“白鹭计划”优秀青

年人才荣誉证书等。
明湖·白鹭郡项目特别为年

轻人设计了78-132平米轻压力、臻
品户型，更以全面的生活配套、优
质的环境、过硬的建筑品质等赢
得了年轻人的信任和支持，6月
份，明湖·白鹭郡首次开盘，即创
造了千人排队购房的奇迹，7月份
响应大众需求，以震撼低价55万
元/套，加推新品。明湖·白鹭郡将
提供高性价比产品和对有志青
年提供切实可行的帮助坚持到
底，全方位、立体化为奋斗中的年
轻人插上鹰的翅膀。

明湖·白鹭郡启动“白鹭计划”

接下来的两个月是中、小
学招生工作的筹备期，家长们
望子成龙、望女成凤，基本条
件就是占有一处拥有优质教
育资源的房子。深谙此道的开
发商、中介公司纷纷推出“傍
名校”“学区房”等营销手段；
另一方面，购房者也对学区二
手房“虎视眈眈”。一轮房产市
场关于“教育资源”的争夺战
正在上演。

据了解，每年3月到6月一
直是学区房的成交旺季。58同

城房产频道负责人介绍，“从
网站出租和求购信息来看，学
区房刚性需求比重较大，为了
子女上学而购，目的很明确。
此外，学区房与同等板块同类
房源相比，具有很强的抗跌
性。即使在楼市调控期间，无
论周边同类型房源的价格涨
跌与否，学区房在成交量上均
表现稳定。”

不过就目前来看，市内一
些名校附近新房资源相对稀
缺，学区附近的二手房成为

了追捧对象。在58同城上，
一些中介也顺势打出了“孩
子 等 不 起 ， 学 区 房 不 可 错
过”的口号。

记者在58同城上输入“学
区房”，便有大量相关信息涌
出，并仍在急速递增。如此密
集的房源信息发布一方面表
明了学区房中介市场的火热，
也体现了58同城房产网作为
网络“赢销”平台的巨大能量。
在南京喜缘房地产经纪公司
的余雪先看来，58同城及其房

产网邻通平台，更是为房产中
介公司及经纪人打造了出色
的信息发布渠道。

据了解，58同城房产频道
具有庞大的用户基础，以及按
城市和区域细分的信息筛选
检索系统；同时作为房产用户
的高级服务版本，58同城房产
网邻通更拥有优先显示、动态
刷新等功能，对于在这场“学
区房”争夺战中的房产经纪人
来说，将起到极大的帮助作
用。

58网邻通：房产中介上演“学区房”争夺战

谁来引导“银发”改善刚需

中老年人倾向80-90平米户型

记者调研获悉，目前中老
年人生活习惯已经定型，生活
成本也比较有规律，儿女成家
后多为老两口独居，并多数居
住于单位宿舍中。想购房的主
要原因在于：住房不带电梯，
出 行 爬 楼 给 生 活 带 来 诸 多 不
便，又或因住房过大儿女成家
后突感住房空荡，80-90平米的
二居室成为中老年人改善型需
求的挑选对象。

采访中65岁的王先生深有感
触地说：“以前从没想过要买套
新房，单位的福利分房足以满足
我们老两口住了，可是年龄一过
65岁，每天往五楼上爬楼往返数
次，要是再提点东西就更吃力
了。年龄增长，腿脚不便，所以时
下想趁着腿脚还好，转转看看买
套环境好，周围有超市、医院，房
价又相对可以接受的80平米左右
的带电梯的两居室住房。”

娱乐与医疗保障两不误

老年人对于住房的要求，并
不过分苛求房龄或者是否是市
区之内的地段，但是对配套设施
要求比较高，尤其是休闲娱乐设
施和医疗设施。因此，可以选择
公园附近的居所，方便老年人锻
炼身体，丰富生活。其次，考虑到
老年人的身体状况，周边的医疗
设施也很重要。

记者根据市场在售房源80平
米左右、周边有医疗配套的楼盘
进行了调研，位于老城区的楼
盘，周边医疗配套较为集中，相
对来说，新城区还有待一段时间
的发展。其中，济南西部和北部
楼盘较为集中，东部楼盘有医疗
配套的主要集中在二环沿线和
奥体附近。如西部的外海中央花
园、绿地泉景园、连城水岸、南益
名泉春晓；北部鑫苑名家、北大
时代；东部名士豪庭、保利海德
公馆、万象新天、恒大城。这些楼

盘价格、户型、医疗条件、居住环
境均符合中老年人置业的需求，
值得中老年人一看。

买房兼顾未来投资

受贷款的限制，中老年人购

房多数为一次性付款，当子女陪
同父母选择一个适宜的养老居所
同时，也可以适当考虑投资因素。
选择养老房主要应考虑区域升值
潜力，选择大的品牌地产公司，不
仅确保了居住的景观环境，更确
保了好的物业服务对楼盘带来的

隐形升值空间。
据预测,到2015年,全省60岁以上

老年人口总量将增加到1923万人,占
总人口的比例将达19 . 67%。其中,全
省65岁以上空巢老人将达到1000万
人。省城银发置业值得更多关爱。

(楼市记者 贾婷)

随着中国老龄化社会的到来，时下中老年人对居住的要
求也越来越具体化、详实化。近年来，一些中老年人普遍表现
出强烈的购房意向，配套设施、生活环境成为选购养老房的
两大关键，“银发军团”在房地产市场上正涌现出巨大商机。

▲展会现场，一对老年夫妇咨询楼盘状况


	D08-PDF 版面

