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创富·行业报告

蔬菜、水果能种能看能吃

小盆栽蕴含大商机
文/片 本报记者 刘红杰

夏日赏花香是一件浪漫的
事。与其在拥挤的城市街头看过
客匆匆，闻汗臭阵阵，不如到郊
外的清爽天地看繁花盛开、享芳
香怡人。济南达仁生态农业有限
公司和日照市立京餐饮有限公
司正是看中了特色农业、特色旅
游的商机，在济南做起了百合花
和薰衣草的生意。

百合花基地

盛夏时节，天桥区大桥镇达
仁农场的万朵百合竞相绽放，吸
引了不少游人来观光。“我们这
里是‘山东省农业旅游示范点’、
济南市‘重点都市农业园区’，是
济南市首家也是规模最大的食
用百合种植基地，集休闲、娱乐、
餐饮于一体，园区种植百合100

余亩。到我们这里，可以游百合
园，赠百合花，尝百合菜。我们这
里还有鱼塘、黑猪、散养家禽，是
个不折不扣的开心农场。”济南
达仁生态农业有限公司副总经
理郭先君介绍说。

在达仁农场里，100亩百合
有20多个品种，红色、黄色、白
色、粉色、紫色，这是百合花的
世界。“发展特色生态农业是个
大趋势。家禽家畜的粪便可以
给百合花做肥料，鱼塘里的水
可以用来灌溉，这样的农场是
个循环体，游客来可以玩、可以
吃，别处看不到的百合在这里
都能看到，别处吃不到的百合
鲜花这里可以吃到。”郭先君
说。

薰衣草乐园

位于章丘市圣井街道办事
处的济南香草园里，薰衣草正开
得一片灿烂。“济南香草园建成
于2011年12月，是山东地区种植
面积最大、品种最多的香草主题
现代观光园区。200余亩的面积
上，种植了多种香草。”济南香草
园有关负责人告诉记者。

日照市立京餐饮有限公司
看上了薰衣草的魅力，在全国
多个地区开打薰衣草牌。“我们
2008年在锦州营建浪漫假日香
草园，与辽宁省内及周边区域
多家影楼有合作关系。我们现
在将项目引入山东，填补山东省
内无薰衣草的历史，与影楼合作
共赢。”

在济南香草园里，薰衣草、
马鞭草、应季玫瑰花及葵花园、
世界上最长的丝瓜及葫芦长廊
吸引了游人的目光，而风车、摇
篮、钢琴、木车、爱舟、玫瑰花坛、
百日红、教堂等则是让婚纱摄影
爱不释手。

“在沈阳、锦州等地，在薰
衣草盛开季节(每年六月底至
十月初)，日均拍摄婚纱摄影40

对，形成了独特的薰衣草外景
品牌。济南这边 6月 16日开园
以来，每天也有十几对，不过还
是以游客为主。”

济南竞开
“花香经济”

本报记者 刘红杰

阳台上的蔬菜园

家住北园大街的孙先生这几
天吃到了自己亲手种的韭菜。“因
为是自己种的，吃着就是觉得放
心。”孙先生在自家阳台上摆放了
三个塑料泡沫箱子，开车跑到郊外
拉了三箱土，种的韭菜虽然有点
细，但绿绿的，煞是好看。

刚开始在阳台上种韭菜，是因
为对市面上的韭菜不放心。孙先生
觉得，种菜比种花还好，既能美化
环境还能吃到“放心菜”，一举多
得。

在北园大街的夜市上，一位卖
阳台盆栽蔬菜种子的女士告诉记
者，种子的销量特别好，2元一包，
一晚上能卖百十来包。“现在在阳
台上种菜的越来越多了。”

在淘宝网上，输入“阳台盆栽
蔬菜”可以查询到约19441个网络
商家，各类蔬菜种子、有机肥料乃
至种植器皿都有销售。不少商家近
期的销量都过百。有商家表示，网
购盆栽蔬菜种子或肥料的顾客非
常多。

时下，盆栽蔬菜有不少种类，
有叶菜类，如羽衣甘蓝，叶茎有黄、
白、红、紫红等颜色，可以美化环
境；有果实类，如五彩椒、飞碟状的
南瓜、手指般粗的黄瓜、五指形的
茄子，可供人观赏；有菜果两用类，
如樱桃番茄。它们都可以供食用，
就是栽培不太容易。

“自己种有点慢，而且经常种
不活，如果有卖盆栽蔬菜的，价格
又不贵，买几盆接近成熟期的，回
来浇浇水就能吃上菜，那就好了。
我在超市里见过盆栽韭菜，但其他
的蔬菜没见过，不知哪有卖的。”孙
先生说。

盆栽蔬菜不但受到普通市民
的青睐，就连酒店都看上了盆栽蔬
菜这片菜园。烟台市莱山区颐和大
酒店外侧的长廊上摆放着40盆韭
菜，这是酒店自己种的韭菜，供酒
店所有菜品使用。每天的韭菜用量
是4-5盆，割一茬长一茬，40盆韭
菜循环，正好可以保证用量。酒店
有关负责人介绍说，酒店如此费时
费力自种蔬菜，主要是保证菜品质
量，让顾客吃得安全放心。

在济南鱼翅皇宫的点菜区，也
有很多盆栽蔬菜，虽然盆栽蔬菜的
价格较普通蔬菜要高一些，还是受
到了顾客的欢迎。业内人士表示，
酒店用盆栽蔬菜还有一个很大的
好处，客人点一盆就割一盆，不点
就任凭其长着，不需要放入冰箱也
决不会蔫了。

“中国蔬菜之乡”寿光市蔬菜
病虫害防治协会会长张砚祥表示，
依托盆栽蔬菜技术的不断进步，

“阳台菜园”爱好者最先出现在北
京、上海等大城市，空闲时间较多

的家庭妇女、中老年人成为主要种
植人群。现在，“阳台菜园”已逐渐
成为发展中的中国都市农业的重
要组成部分。

济南绿辰农业技术开发公司
总经理王伯胜正是从阳台菜园中
看到了商机，他的盆栽蔬菜产业经
营得风生水起。

盆栽蔬菜的掘金路径

王伯胜做盆栽蔬菜，来源于
2009年一位幼儿园老师给他打的一
个电话。“她问我有没有种在花盆里
的蔬菜，可以教给孩子们认识，这给
了我启发。”2010年，王伯胜着手做盆
栽蔬菜，开始主要以观赏为主，去年
开始以食用为主，市场也越来越大，
从2010年全年销量六七千盆，发展
到现在一天两三千盆。

在济南和淄博两个基地，所有
的果蔬都被栽种在花盆中，或摆放
在地面上，或分层次陈列在架子
上，看起来很像花圃。韭菜、小葱郁
郁葱葱，西红柿、辣椒果实累累。香

蕉高高地耸立着，不知道的人还以
为是南方的大型绿植。

王伯胜说，盆栽蔬菜的种子大
都是进口种子，土是基质，由树叶、
秸秆等有机肥料组成，花盆是可再
生塑料，环保无毒，保证是无公害
蔬菜。“我们长一批蔬菜换一批土，
因为长时间不换土，就会产生疾
病，土的价格差不多一元一斤。”这
样栽培出来的蔬菜，大约半盆能炒
一小盘菜。“如果照料得好，西红柿
能结半年，辣椒可结三年。”

在淄博基地，王伯胜推行了会
员制。“我们基地里有白菜、油菜、
菠菜、西红柿等很多品种，会员只
需办一个卡，一次可来基地带七盆
菜回家，回家放在阳台上浇水就可
吃新鲜无公害的蔬菜。吃腻了可随
时带回基地换其他的菜。七盆菜，
一个三口之家，一星期的菜量基本
足够了。”

每天，几千盆盆栽果蔬从王伯
胜的种植基地出发，配送到济南、
东营、淄博、滨州等地。山东大厦、
蓝海大酒店等都是王伯胜的客户。
除了普通蔬菜，王伯胜还开发了30
多种保健菜。“大部分是野菜，有食
疗作用。比如秋葵补肾补血，马齿
苋对肠胃好。”

盆栽野菜，让酒店的食客随时
都能享受美食。“普通田七半天不
食用就会枯萎，以前很多酒店下午
几乎没有凉拌田七这道菜。现在许
多酒店用我的盆栽田七，要做菜时
就采摘一盆，既方便又保持新鲜口
感。”

除了盆栽蔬菜，王伯胜还从盆
栽水果中看到了商机，不过，走这
条路他尝试了很多。“苹果、海棠、
樱桃、梨、桃子、葡萄，我都试遍了，
效果都不好，容易得病。只有香蕉
保留下来，效果很好。”

王伯胜栽培的香蕉，冬天叶子
很绿，夏天长香蕉，在北京、天津销
路很好。“从30厘米能长到五六米，
很多酒店大堂都摆放。既可以观赏
又不落俗套。香蕉是多年生草本植
物，长到3米多开始结果，大概四个

月就能成熟，一次能结30多斤香
蕉。2米高的卖200多元钱，六米高
的卖1000多元钱，还供不应求。这
一批香蕉 1 . 5 米左右，打算供济
南。”

商机里面有风险

商机与风险总是共存。虽然小
盆栽里商机无限，王伯胜却有着清
醒的认识。“农业基础投入大、回报
率低、不稳定。把握不好赢利点，就
很容易变成‘烂尾工程’。”

他采取了两条腿走路的方式，
一面经营着自己的盆栽果蔬，一面
将自己的从业经验和技术贩卖给
其他新进入者。用他的话说，“别人
掘金，我卖铲子，他们不一定挖着
金子，但我却一定能挣到钱。我个
人不太适合做实业，因为要操很多
心，我喜欢给别人出主意，但不是
卖点子，而是卖项目。我想出点子，
然后蹚路，这个路径可行，就可以
让有实力的大公司去做，以此推动
高效优质农业的发展。因为，靠我
个人做，太慢，而且各方面受限制
较多，在农业上投入几百万根本看
不到成效。”盆栽蔬菜产业的成功，
让王伯胜的农业咨询业务也风生
水起。

王伯胜坦言，盆栽蔬菜产业
现在风头正劲，他担心这个产业
会逐渐泛滥，现在已经有很多人
开始介入。济南市农高区精品园
主任郭光明也有此类担忧，他自
2 0 0 7 年就开始关注盆栽蔬菜市
场。他认为，阳台菜园的兴起带动
了盆栽蔬菜产业发展，但并不意
味可以无限制地发展。“我们生产
的盆栽蔬菜，最多时全年上市量5
万盆左右，其中 70%在春节前后
上市，而且主要是订单生产。盆栽
蔬菜生产应根据城市规模、消费
能力确定合适生产数量。本来生
产 5 0 0 0 盆可以赚钱，如果生产
10000盆反而会赔钱。”

考虑到万一市场或政策有变，
风险不可估量，王伯胜特意从香港
引进了一种特殊的大棚，这种橡胶
大棚是充气的，保暖性很好，造价
跟普通大棚几乎相当，无论是安装
还是拆除都很简单，损耗几乎为
零。这样一来，王伯胜的种植基地
呈现出一种“随时开拔”的状态：作
物是盆栽的可以搬走，大棚是充气
的随时撤离。王伯胜趁机据此提出
一个新的概念“移动农业”。

王伯胜坦言，盆栽蔬菜的推广
现在还只是一个尝试，目前主要做
酒店和单位业务，要推广到普通老
百姓家中，还有待时日。“一是生产
跟不上，二是物流配送成本太高，
三是公众的消费观念还需要进一
步培养。毕竟，盆栽蔬菜与普通蔬
菜相比，售价偏高，有些消费者会
感到难以接受。”

随着人们对食品

安全的日渐关注，对

健康养生的要求越来

越高，盆栽蔬菜应运

而生。盆栽里的优雅

绿色既可作为蔬菜食

用，又有极强的观赏

价值，市场越来越大。

小小盆栽里隐藏的大

商机，或许是通向高

效农业的一条不错捷

径。

▲盆栽的西红柿。

（上接B01版）

消费者

对“追溯”不热情
记者日前在历下大润发采访

发现，尽管“食品安全查询机”和
“肉品质量安全查询机”早已安装
在超市出口处，并且两种查询机虽
各有分工，但仍有部分食品不在两
者查询范围内。

在历下大润发超市，大部分消
费者对食品安全查询反应冷淡，食
品安全查询机鲜有人问津，记者随
机采访了几位不同年龄段的消费
者，他们普遍表示对这两个查询系
统并不知情，“能查到的产品还很
少，而且查到它是哪里生产的又能
怎样，反正只要厂家商家录入进去
的信息肯定是合法合规的，至于是
不是真实，谁知道。”一名正购物的
年轻人显然对这类机器并不信任。

经记者观察发现，食品安全查
询机主要针对包装食品，肉品质量
安全查询机则针对生鲜猪肉，但不
包括蔬菜、海鲜、自制肉制品等产
品。如此一来，消费者仍无法查询
到超市中的蔬菜、海鲜，超市或其
他食品公司自制的熟食如香肠、烤
鸭、鸡腿等食品的详细信息的。同
时，记者在“肉品质量安全查询机”
上输入小票上的追溯码后，只看到
显示屏上显示了生猪产地，屠宰企
业，进货来源，检疫单位和监管单
位的信息，但是没有显示更多的关
于养猪环节的信息。

负责济南市肉菜流通追溯体
系建设的浪潮集团食品安全项目
总经理张建利介绍说：“目前超市
内的‘肉品质量安全查询机’是一
期项目安置的，目前全新的查询系
统正在建设中”。张建利说，最大的
难点在于如何使从业者和消费者
尽快接受追溯系统，农贸市场的商
户大多文化水平较低，这对于推广
使用这一系统增加了难度，从之前

已经试点的城市的经验来看，有些
商户对此并不积极。此前有媒体报
道，“许多商户觉得多了一道手续，
不愿意使用，一些不规范的单位和
经营者觉得自己受到了约束，没有
短斤缺两的空间了，他们能不用就
不用，能不配合就不配合。”

另外，张建利认为批发市场的
建设也是眼下肉菜水果追溯项目
建设的难点之一，匡山和七里堡两
个农贸批发市场是此次项目建设
的两个试点市场，但这两个试点本
身的条件较差，蔬菜市场大多为露
天经营，采取传统的人工交易方
式，缺乏基本的信息化设施。目前，
这两个批发市场正在进行信息化
改造，市场也将搬进大棚，只有具
备了这些基本的信息化基础，才能
进行下一步的追溯系统建设。

还有消费者担心追溯体系涉
及肉菜流通环节的方方面面，投资
巨大，会不会导致肉菜价格上涨，
经营者将成本压力转嫁给消费者
呢？张建利表示：“目前资金投入全

部由政府出，包括数据中心建设及
维护，电子结算设备等硬件、软件
的投入，不会增加经营者成本，因
此也不会影响肉菜价格。”但是，他
也表示，企业在打造追溯系统上投
入很大，有些成本增加也是难免
的。

不少消费者表示，追溯系统
要建，更要在法律上对食品安全
施以重典，如果能让不诚信者甚
至恶性食品安全事件的当事人受
重刑追究和经济上的严厉制裁，
治理效果可能会比这样来得更快
更好。

图中画圈处就是肉类的追溯码。 记者 李岩侠 摄
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