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深读·观察

傍富婆、吃软饭的少

条件好的应征者多

7月4日，成都市区细雨蒙蒙。
在武侯区一座高层写字楼内，林庆
翔收起雨伞，走进电梯，按下了第
十层的按钮。

他要去的地方，是一家名为凤
求凰猎头婚介的公司。从6月25日
开始，这家婚介公司组织了一项女
富豪征婚活动。征婚的37位女富
豪，资产过千万的29名，资产过亿
的8名。年龄在30岁以上的占80%，
最大的49岁，最小的26岁，70%的女
富豪是离异者。

林庆翔正是其中一名应征者。
“我可不是来傍富婆的……”介

绍自己情况时，林庆翔特意强调。
这样的“明确表态”，让“凤求

凰”总经理蒋琳有些意外，“本以为
会有很多想傍富婆、吃软饭的，但
现实情况大不相同。”

蒋琳说，从目前报名情况看，
应征男士条件大都不错，有一半以
上属于富人阶层，开家族企业、做
生意的不少。

30岁的林庆翔属于这一类，他
是成都本地人，大学毕业后一直跟
父母做生意。来到“凤求凰”时，他
手里拿着能证明自己拥有千万资
产的房产证、行车证等复印件。

家庭条件优越的他，一直找不
到合适的伴侣。追林庆翔的女孩也
不少，但他就是不敢在身边找。

与林庆翔相比，那些月薪在两
三千元左右，职业是教师、白领的，
被蒋琳归为“条件普通的应征者”，
他们大约占到三分之一。

根据女富豪对年龄、性格、长
相等的要求，“凤求凰”将按照五十
选一的比例对报名者进行第一轮
筛选；随后剩下的这些应征者资料
被送到女富豪手中，由她们再次挑
选。最终，由女富豪确定和谁见面。

“我们知道她们要找的是哪类
人。”蒋琳说，所以，最初的选择权
掌握在婚介手里。

自己给自己贴的标签

在成都街头巷尾，这次“富婆
找老公”成了摆龙门阵的热门话
题，38岁的的哥陈穗禾说：“有钱的
男人找老婆，有钱的女人找老公，
如果没有钱，谁敢乱翘鼻子？”

第一个敢“翘鼻子”的富豪出
现在2003年，是来自广东的一个亿
万富豪。他首先选择在当时中国最
具公信力的严肃大报《南方周末》
上投放整版广告征婚。这一“反差”
让那些习惯于阅读严肃深度报道
的南周读者很不习惯。自那时起，
全国各地富豪征婚现象屡次出现。

“这边来一条龙，那边来一条
凤。”2005年9月，一位男富豪在全国
各城市报刊和网络上刊登征婚广
告，他说，“把广告弄得富贵一点
儿，不然能叫富豪征婚吗？”

这位富豪认为，喜欢钱，是人性
中再正常不过的部分了，完全不应
该受到什么谴责。在广告中，他要求
应征女孩“沉鱼落雁，闭月羞花，倾
国倾城”，也不在乎给人留下以财富
来诱惑女孩的“铜臭味”印象。

早期征婚的男富豪以暴发户
居多，在蒋琳的印象中，“他们兜里
揣着钱，趾高气扬，张口就对我说，

‘我就是要找极品！’”
要求应征者是处女也是一个

必要条件。在面试“考官”中，相面
师是一个重要角色。这意味着在他
们把关下，塌鼻梁、颧骨过高或眼
下有痣的女性就会被刷下来。而这
次女富豪征婚中，同样有人要求应
征者要有“旺妻相”。

“富豪征婚，不管男女，他们都
不喜欢被标签化，但就‘面相’这一
要求而言，恰恰是富豪给自己贴的
标签。”蒋琳说，作为生意人，富豪们
非常看重财运。即使备受诟病，“看
面相”这一关也是不可或缺。

“啥都怕，就不怕花钱！”

“富豪有的是钱，找对象还难？
恰恰相反，由于生活方式、思维方
式不同，他们在真正寻找伴侣时其
实很难！”成都金钻婚姻服务会所
负责人孙洪建一言点出了富豪财
富背后的“痛楚”。

2009年12月，孙洪建的婚姻服
务会所成立。这个会所门槛相当

高，不但要求入会的单身男女有高
学历，而且入会费最低28999元，最
高的甚至50万元。

“掏50万元到婚介找个老婆，
到底值不值？”三年前，这家高端婚
介会所经媒体报道后，一时在社会
上引发热议甚至质疑，连孙洪建一
度也怀疑自己的决定。

但是，现实让他很快坚定了信
心。“当这些人中龙凤找到我，说明
这些人对找伴侣是比较迟钝的，否
则不会借助外力来解决问题。”孙
洪建说，多数通过婚介征婚的富豪
是因没时间谈恋爱而耽误了婚姻。

这些富豪找到孙洪建后，往往
不忘说一句，“尽快帮我把这个事
给办了，特急！”

“金钻”会所的会员中有一位
建筑行业老板。2009年，这位老板
先交了3 . 2万元入会费后，在婚介
所婚姻分析师建议下，与护士刘小
姐配对成功。“虽然交了高昂的入

会费，但我认为很值得，很幸福！”
这个老板说。

“他们啥都怕，就不怕花钱！”
蒋琳对这些感情饥渴的富豪了如
指掌。一位富豪曾给蒋琳打了个比
方，“买辆奔驰车，开10年报废。如
果花一两百万就能找到一个好老
婆，这个钱花得肯定值。”

在这一点上，男女富豪的观念
是一致的——— 如果花钱能找个好
伴侣，换来一辈子的幸福，花多少
钱都值。蒋琳说，这就是富豪征婚
的真实逻辑。物有所值是商人的固
有思维，但在外界看来，这却是整
个社会婚恋资源都围着“财富”这
个主题进行配置的“力证”。

追求精英

比找“吃软饭”的更难

在“凤求凰”婚介猎头公司及
淘男网精心合作下，此次“蜀女富
豪诚征男主人”活动赢得了征婚富
豪女的认可。

“经历过婚姻失败才明白，有
钱不代表幸福，我希望未来的老公
品质优秀、素质高……”不少女富
豪私下里给蒋琳留言说。

做无线互联网方面零售生意
的林嘉(化名)是参加征婚的女富豪
之一，她是两个孩子的母亲。上世
纪90年代，随着生意越做越大，她
和前夫矛盾越来越多，三年前两人
离异，“价值观相差太大。”

林嘉希望自己的另一半“高高
在上”，有责任感，“强强联手”是最
好的结合。她说：“中国最受欢迎的
实战型管理培训专家余世维，就是
我所欣赏的类型。”

但这个要求让蒋琳感到棘手，
“如果单纯找个吃软饭的，倒是容
易了，但她们还要求对方责任心
强、个人素质高，这个难度就大
了。”蒋琳说。

这也是女富豪征婚和男富豪
征婚的不同之处。有人担心，在择
偶的梯度效应之下，即男向下找，
女向上找，即便是女富豪，也难免
成为剩女。

广汉橡胶厂老板千金小陈今
年28岁，在征婚的女富豪中属于年
龄小的。她留学归国后，父亲希望
她以后能接管家族生意。因此，小
陈提出男方要有责任心、正直、善
良，“最重要的是宽容。”

这种“富豪追求精英”的组合方
式，在以往男富豪征婚中少见。蒋琳
说，如果是男富豪征婚，很少会有女
富豪应征的。这次女富豪征婚，这么
多男富豪前来应征，表面上看是“门

当户对”，但正是生活环境、家庭环
境、成长背景的相似性，才能促使他
们有相似的价值观，双方才能谈得
来。

林庆翔在应征时，也考虑到这
一点。这些女富豪在事业上的成
功，正是证明了她们的优秀，而他
也不在乎找个太强的另一半。“最
关键的是，我要找的那个人，我要
看对眼，她的内心最重要。这不是
什么有钱人的游戏。”

在这一点上，“富二代”林庆翔
和其他普通人没什么两样。

“登高一呼”后的神秘低调

此次活动主办方凤求凰婚介
猎头公司是1995年成立的，一直致
力发展高端婚介市场。

“2000年之前，中国富豪人数
少，70%的征婚富豪都是暴发户。”
蒋琳说，市场经济下，人们起初对
金钱的观念处在原始阶段，不少人
都为能“傍大款”而自豪。

而现在，富豪征婚的“面试
官”，还多了“才智顾问”、“情感顾
问”，心理和性格分析师，这说明富
豪征婚时，更看重对方的个人素质
和内涵，这和其他人没什么两样，

“只是他们多花了钱，得到了更多
优质服务而已。”蒋琳说。

“如果不把自己张扬出来，如果
不登高一呼，如何应征者如云呢？”
林嘉说，她的目的只有一个，至少跟
优秀的应征者有个相识的机会。

然而，随着社会仇富心态日
盛，“一旦以‘富豪’为标签，她们的
一举一动也必然会引起社会争议，
想躲都躲不了。”蒋琳说。

说起富豪征婚，网友“伍波”的
观点最有代表性，他认为，现代的
富豪征婚，无异于古代的皇帝选
妃，富人振臂一呼，美人应者如云，
这个社会最现实。

因此，在向社会高调发出征婚
信息后，富豪们尽力低调，出钱却
不愿露面。

曾经有媒体想让蒋琳联系一
位女富豪当面采访，但女富豪坚持
不见面，蒋琳说：“她们有钱，但她
们怕露富。”

2003年，那位自称身家过亿的
35岁离异富豪在全国16家媒体刊
登的一则征婚广告，耗资近百万
元，却同样要求回复方式仅限于邮
寄和电子邮件两种，谢绝电话联系
及登门造访。

对此，四川省社科院社会学研
究员胡光伟分析，富豪们在主动与
被动标签自己的同时，又极力为自

己去标签化，“他们不愿被人看成是
不同于普通人的白富美、高富帅。”

“既希望找到真爱，获得美满
的婚姻；又带有富人固有的怕露富
的防范心态去寻找另一半。”胡光
伟说，这反映了富豪征婚的矛盾、
割裂心态。

什么时候我们不再关

注富豪征婚？

对比中外婚恋，国外富豪高调
征婚往往会引起社会受众的嗤之
以鼻。

2000年，美国FOX电视台做了
一期《谁要嫁给百万富翁》的节目，
一位房地产开发商在数千万观众
的目光中，从50名应征女士中选了
一位女护士为妻。

然而，此事招来许多女权团体
的激烈反对，她们认为电视媒体以
金钱的名义为富豪征婚是对婚姻
神圣性的一种公开歪曲。不少人认
为《谁要嫁给百万富翁》宣扬的只
会是“她赢得他的钱，他赢得自己
的战利品，而这一交易与爱无关”。

2011年4月，韩国一名年收入超
过一亿韩元(约合人民币60万元)的
公务员看了中国电影《非诚勿扰》
后受到启发，公开了自己的电话号
码征婚。

“你是在炫耀吗？”掺杂着嘲讽
意味的电话和短信，令这位富有的
公务员身心俱疲。

千万、亿万富豪在公共媒体上
自报身家征婚，在外国看来百思不
得其解，却在中国屡次上演。

截至7月4日，“蜀女富豪诚征男
主人”活动应征者人数已达3000余
人，且每天在网络报名平台淘男网
上的报名人数还在不断增加。而参
加征婚的女富豪仅由6月底的36名增
加到37名，男女比例大约为81：1。

胡光伟说，就目前的社会分
析，富豪阶层仍处于既有精英阶
层，因为富豪们利用了处于社会顶
端的那个“核心价值”，再通过征婚
这种与各个阶层价值观紧密相连
的“媒介”，给大众制造了一个“标
准答案”。

那么，富豪征婚何时才不至于
引起巨大关注，而只是被看作一件
再平常不过的事呢？

胡光伟认为，当一个打破既有
精英体系、树立多元标准的现实世
界，一个独立、自由、生机勃发的精
神世界在社会中建立起来时，人的
活动和情感不再倾向于通往一个
金字塔尖，富豪征婚才不会像现在
一样受社会关注。

女富豪征婚，喧嚣背后的真实图景———

撕掉“富豪”标签
比找个好老公都难
本报记者 寇润涛

6月25日，“蜀女富豪

诚征男主人”活动在成都

启动。参加征婚的女富豪

说，她们的目的只有一

个，至少跟优秀的应征者

有相识机会。

操作此次富豪征婚

的婚介猎头公司总经理

蒋琳认为，富豪本来就是

一个被贴上标签的阶层，

一旦贴上这个“富豪”标

签，他们的一举一动，必

然会和“钱”、“炫富”这样

的词句联系起来。

10年来，中国富豪征

婚引发广泛争议的背后，

逐渐清晰的是社会价值

观的变迁。男女富豪高调

征婚背后的逻辑其实很

简单——— 如果花钱能找

个好伴侣，换来一辈子的

幸福，花多少钱都值。但

由此引发的喧嚣，却一次

又一次撕裂这个“标签

化”社会对立的情绪。
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